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  Douglas Karr
  Douglas Karr ແມ່ນ CMO ຂອງ OpenINSIGHTS ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Martech Zone. Douglas ໄດ້ຊ່ວຍເຫຼືອຜູ້ເລີ່ມຕົ້ນ MarTech ຫຼາຍໆຄົນທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດ, ໄດ້ຊ່ວຍເຫຼືອໃນຄວາມພາກພຽນອັນເນື່ອງມາຈາກຫຼາຍກວ່າ $ 5 ຕື້ໃນການຊື້ແລະການລົງທຶນ Martech, ແລະສືບຕໍ່ຊ່ວຍເຫຼືອບໍລິສັດໃນການປະຕິບັດແລະອັດຕະໂນມັດຍຸດທະສາດການຂາຍແລະການຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາ. Douglas ແມ່ນການຫັນເປັນດິຈິຕອນທີ່ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບໃນລະດັບສາກົນແລະຜູ້ຊ່ຽວຊານ MarTech ແລະລໍາໂພງ. Douglas ຍັງເປັນຜູ້ຂຽນທີ່ພິມເຜີຍແຜ່ຂອງຄູ່ມືຂອງ Dummie ແລະຫນັງສືຜູ້ນໍາທາງທຸລະກິດ. 
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 ແພລະຕະຟອມ bookmarking ທີ່ນິຍົມທີ່ສຸດທີ່ຈະອ່ານມັນຕໍ່ມາແມ່ນຫຍັງ?
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   ກວດສອບການນອກຈາກນີ້ຍັງ
  ປິດ  
  	  
 
  ແພລະຕະຟອມ bookmarking ທີ່ນິຍົມທີ່ສຸດທີ່ຈະອ່ານມັນຕໍ່ມາແມ່ນຫຍັງ?  Mar 4, 2024 
 
 
	  
 
  ການນໍາທາງໄປສູ່ການຫົດຕົວເຄິ່ງຫນຶ່ງຂອງເຕັກໂນໂລຢີໃນ Martech  Mar 1, 2024 
 
 
	  
 
  6 ເຄື່ອງມື Martech ທີ່ພົ້ນເດັ່ນຂື້ນເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິພາບການໂຄສະນາການຕະຫຼາດດິຈິຕອນຂອງທ່ານ  Mar 1, 2024 
 
 

 
 
   
  ການເປີດເຜີຍ

Martech Zone ເປັນເວັບໄຊທີ່ບໍ່ເສຍຄ່າທັງຫມົດທີ່ໄດ້ຮັບເງິນໂດຍຜ່ານການອ້າງອີງ, ການເຊື່ອມຕໍ່ເປັນພີ່ນ້ອງກັນ, ແລະການໂຄສະນາ.
     
 Martech Zone ຖືກສ້າງຂຶ້ນໂດຍ Douglas Karr ແລະດໍາເນີນການພາຍໃຕ້ບໍລິສັດຂອງລາວ, DK New Media, LLC, ເປັນອົງການທີ່ເປັນເຈົ້າຂອງ ແລະດໍາເນີນງານຂອງນັກຮົບເກົ່າທີ່ພູມໃຈ. Douglas ເປັນລໍາໂພງແລະທີ່ປຶກສາດ້ານການຫັນເປັນດິຈິຕອນ.
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       ຫນ້າທໍາອິດ *   
  ສຸດທ້າຍ *   
  Email *   
    ຖ້າທ່ານເປັນມະນຸດ, ປ່ອຍໃຫ້ພາກສະຫນາມນີ້ຫວ່າງ.   
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    ຜູ້ກໍ່ສ້າງ

	Analytics UTM Builderພະຍາຍາມສ້າງ URL ຂອງທ່ານດ້ວຍຕົວກໍານົດການ UTM ເພື່ອຕິດຕາມການໂຄສະນາການຕະຫຼາດຂອງທ່ານດ້ວຍຄວາມແມ່ນຍໍາ.

	Spam ຜູ້ອ້າງອີງຮັກສາການວິເຄາະຂອງທ່ານໃຫ້ຖືກຕ້ອງໂດຍການກັ່ນຕອງຂີ້ເຫຍື້ອຜູ້ອ້າງອີງຈາກບົດລາຍງານຂອງທ່ານ.

	Google Review Linkຊອກຫາ ແລະແບ່ງປັນລິ້ງການທົບທວນ Google ຂອງທ່ານໄດ້ຢ່າງວ່ອງໄວ ເພື່ອເພີ່ມຊື່ສຽງອອນລາຍຂອງທ່ານ.

	ບັນທຶກ SPFຮັບປະກັນການສົ່ງອີເມວຂອງທ່ານດ້ວຍບັນທຶກ SPF ແບບກຳນົດເອງ, ຫຼຸດຜ່ອນຄວາມສ່ຽງຂອງການໂຈມຕີ spam ແລະ phishing.





 
  ເຄື່ອງຄິດເລກ

	ເຄື່ອງຄິດເລກອັດຕາການປ່ຽນແປງເພີ່ມປະສິດທິພາບຄວາມພະຍາຍາມໃນການຕະຫຼາດຂອງທ່ານໂດຍການຄິດໄລ່ອັດຕາການປ່ຽນແປງຂອງທ່ານຢ່າງງ່າຍດາຍ.

	ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍຕໍ່ເຄື່ອງຄິດເລກກໍານົດປະສິດທິພາບຂອງການໂຄສະນາຂອງທ່ານໂດຍການຄິດໄລ່ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍຕໍ່ການປະຕິບັດ (CPA) ຂອງແຄມເປນຂອງທ່ານ.

	ເຄື່ອງຄິດໄລ່ຂະໜາດຕົວຢ່າງຕໍ່າສຸດຮັບປະກັນຄວາມຖືກຕ້ອງທາງສະຖິຕິດ້ວຍຂະຫນາດຕົວຢ່າງທີ່ເຫມາະສົມສໍາລັບການສໍາຫຼວດຂອງທ່ານ.

	ການຄິດໄລ່ຜົນຕອບແທນຂອງການລົງທຶນວັດແທກຄວາມສໍາເລັດຂອງຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດຂອງທ່ານໂດຍການຄິດໄລ່ ROI ຂອງທ່ານຢ່າງງ່າຍດາຍ.

	ຜົນກະທົບຕໍ່ການທົບທວນຄືນອອນໄລນ໌ຄາດຄະເນການເຕີບໂຕຂອງການຂາຍຂອງທ່ານໂດຍການເຂົ້າໃຈຜົນກະທົບຂອງການທົບທວນຄືນຂອງລູກຄ້າເພີ່ມເຕີມ.





 
  Converters

	CSV ເປັນແຖວແປງປ່ຽນໄຟລ໌ CSV ເປັນແຖວ ແລະກັບຄືນອີກຄັ້ງເພື່ອປັບປຸງການປະມວນຜົນຂໍ້ມູນຂອງທ່ານ.

	ຕົວປ່ຽນ Hex ເປັນ RGBປ່ຽນລະຫັດ HEX ເປັນຄ່າ RGB ໄດ້ຢ່າງງ່າຍດາຍ ແລະໃນທາງກັບກັນສໍາລັບໂຄງການອອກແບບຂອງທ່ານ.

	ຕົວປ່ຽນເບີໂທລະສັບ Vanityແປງຂໍ້ຄວາມຂອງທ່ານໃຫ້ເປັນເບີໂທລະສັບທີ່ບໍ່ມີປະໂຫຍດສໍາລັບການໂທຫາທີ່ງ່າຍຂຶ້ນ.





ເຄື່ອງມື

	ຫົວຂໍ້ອີເມລ໌ມືຖືເພີ່ມອັດຕາການເປີດອີເມວໃຫ້ສູງສຸດໂດຍການຮັບປະກັນວ່າຫົວຂໍ້ຂອງທ່ານສາມາດເບິ່ງໄດ້ໃນທົ່ວອຸປະກອນມືຖື.

	ລະຫັດຜ່ານສ້າງລະຫັດຜ່ານທີ່ເຂັ້ມແຂງເພື່ອເພີ່ມຄວາມປອດໄພອອນໄລນ໌ຂອງທ່ານ.

	ທີ່ຢູ່ IP ຂອງທ່ານຄົ້ນພົບທີ່ຢູ່ IP ຂອງທ່ານຢ່າງວ່ອງໄວເພື່ອຈຸດປະສົງເຄືອຂ່າຍ ແລະແກ້ໄຂບັນຫາ.

	ຕົວອັກສອນແລະຄໍານັບປັບປຸງເນື້ອຫາຂອງທ່ານດ້ວຍເຄື່ອງມືຂອງພວກເຮົາສໍາລັບການນັບຕົວອັກສອນ, ຄໍາ, ແລະປະໂຫຍກ.





 
  ຜູ້ຊົມ

	CSS Viewerເພີ່ມປະສິດທິພາບໄຟລ໌ CSS ຂອງທ່ານດ້ວຍເຄື່ອງມືບີບອັດແລະບີບອັດຂອງພວກເຮົາສໍາລັບການໂຫຼດເວັບໄຊທ໌ໄວຂຶ້ນ.

	ຕົວເບິ່ງ JSONປັບປຸງ ຫຼືບີບອັດຂໍ້ມູນ JSON ຂອງທ່ານເພື່ອອ່ານໄດ້ດີຂຶ້ນ ຫຼືປະສິດທິພາບ.

	HTTP Header Viewerຕ້ອງການດຶງຂໍ້ມູນ header ສໍາລັບການຮ້ອງຂໍ HTTP ສໍາລັບຫນ້າຫຼື API? ຕົວເບິ່ງຫົວນີ້ອະນຸຍາດໃຫ້ທ່ານສາມາດປະກາດຄໍາຮ້ອງຂໍຂອງທ່ານ.

	ຕົວເບິ່ງຮູບຕົວຢ່າງ YouTubeຕ້ອງການກູ້ຄືນຮູບພາບທັງຫມົດຂອງ YouTube ສໍາລັບວິດີໂອ YouTube ຂອງທ່ານ? ເຄື່ອງມືງ່າຍດາຍນີ້ສະຫນອງໃຫ້ເຂົາເຈົ້າທັງຫມົດ.





ທ່ານຕ້ອງການ

	ຕົວກວດສອບການຂະຫຍາຍພັນ DNSກວດເບິ່ງ DNS ທົ່ວໂລກໃນເວລາຈິງເພື່ອຮັບປະກັນການປ່ຽນແປງໂດເມນຂອງທ່ານໄດ້ຂະຫຍາຍພັນ.

	ອີເມວຕົວກວດສອບບັນຊີດຳຊອກຫາວ່າທີ່ຢູ່ IP ຂອງທ່ານຖືກບັນຊີດໍາຢູ່ໃນເຄື່ອງແມ່ຂ່າຍ DNSBL, ຮັກສາອີເມວຂອງທ່ານຈາກການຖືກຫມາຍວ່າເປັນ spam.

	ຕິດຕາມການປ່ຽນເສັ້ນທາງ URLຕິດຕາມແຕ່ລະ hop ແລະເສັ້ນທາງຂອງການປ່ຽນເສັ້ນທາງ URL ຂອງທ່ານເພື່ອແກ້ໄຂບັນຫາການເຊື່ອມຕໍ່ຂອງທ່ານ.

	WHOIS ຊອກຫາໃຊ້ WHOIS Lookup ຂອງພວກເຮົາເພື່ອເບິ່ງບັນທຶກການລົງທະບຽນໂດເມນຂອງໂດເມນທີ່ທ່ານຕ້ອງການວິເຄາະ.
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  ກ່ຽວກັບ Martech Zone




 ມັນທັງຫມົດໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນເປັນສະໂມສອນປື້ມ.
 ແມ່ນແລ້ວ, ຂ້ອຍຈິງຈັງ. ຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນການເຮັດວຽກຂອງຂ້ອຍຢູ່ໃນເວັບຫຼາຍກວ່າສອງທົດສະວັດກ່ອນຫນ້ານີ້. ເວັບໄຊທ໌ທໍາອິດຂອງຂ້ອຍແມ່ນ Helping Hand, ເຊິ່ງໄດ້ຄັດເອົາເວັບໄຊທ໌ທີ່ດີທີ່ສຸດຈາກທົ່ວເວັບເພື່ອຊ່ວຍຄົນທີ່ມີຄອມພິວເຕີຂອງພວກເຂົາແລະຊອກຫາຊັບພະຍາກອນໃນອິນເຕີເນັດ. ຫລາຍປີຕໍ່ມາ, ຂ້ອຍໄດ້ຂາຍໂດເມນໃຫ້ບໍລິສັດທີ່ຊ່ວຍຄົນເຊົາສູບຢາ, ເປັນຫນຶ່ງໃນທໍາອິດຂອງຂ້ອຍ. ຂະຫນາດໃຫຍ່ ສັນຍາ.
 ຂ້ອຍເລີ່ມຂຽນບລັອກໃນ Blogger ແລະຂຽນບົດກະວີກ່ຽວກັບທຸກຢ່າງຕັ້ງແຕ່ການເມືອງຈົນເຖິງເຄື່ອງມືອິນເຕີເນັດ. ຂ້ອຍຢູ່ທົ່ວທຸກແຫ່ງແລະສ່ວນຫຼາຍແມ່ນຂຽນດ້ວຍຕົວເອງ - ໂດຍບໍ່ມີຜູ້ຊົມຫຼາຍ. ຂ້ອຍເປັນຂອງສະໂມສອນ Marketing Book ໃນ Indianapolis ທີ່ເຕີບໃຫຍ່ໄວອອກຈາກການຄວບຄຸມ. ເມື່ອເວລາຜ່ານໄປ, ຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ຄົ້ນພົບວ່າກຸ່ມຫຼາຍກວ່າແລະຫຼາຍກໍາລັງເຂົ້າມາຫາຂ້ອຍເພື່ອຂໍຄໍາແນະນໍາດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ. ການປະສົມປະສານຂອງພື້ນຖານເຕັກໂນໂລຢີຂອງຂ້ອຍແລະຄວາມສະຫລາດທາງດ້ານທຸລະກິດແລະການຕະຫຼາດຂອງຂ້ອຍແມ່ນຢູ່ໃນຄວາມຕ້ອງການສູງຍ້ອນວ່າອິນເຕີເນັດປ່ຽນແປງອຸດສາຫະກໍາຢ່າງໄວວາ.
 ຫລັງຈາກອ່ານແລ້ວ ການສົນທະນາແບບເປືອຍກາຍ, ຂ້ອຍໄດ້ຮັບການກະຕຸ້ນໃຫ້ແບທີ່ດີກວ່າແລະຄວບຄຸມເນື້ອຫາຢູ່ໃນເວັບໄຊທ໌. ຂ້າພະເຈົ້າຍັງຕ້ອງການການຄວບຄຸມຫຼາຍກວ່າລັກສະນະແລະຄວາມຮູ້ສຶກຂອງ blog ຂອງຂ້ອຍ, ດັ່ງນັ້ນຂ້ອຍຈຶ່ງຍ້າຍໄປໂດເມນຂອງຂ້ອຍໃນປີ 2006 ແລະສ້າງເວັບໄຊທ໌ WordPress ທໍາອິດຂອງຂ້ອຍ. ນັບຕັ້ງແຕ່ຂ້ອຍໄດ້ສຸມໃສ່ເຕັກໂນໂລຢີການຕະຫຼາດ, ຂ້ອຍບໍ່ຢາກໃຫ້ໂດເມນທີ່ມີຊື່ຂອງຂ້ອຍເຂົ້າໄປໃນທາງ, ດັ່ງນັ້ນຂ້ອຍຈຶ່ງຍ້າຍເວັບໄຊທ໌ (ເຈັບປວດ) ໄປຫາໂດເມນໃຫມ່ໃນປີ 2008 ບ່ອນທີ່ມັນເຕີບໃຫຍ່ຕັ້ງແຕ່ນັ້ນມາ.
  ໄດ້ Martech Zone ເປັນເຈົ້າຂອງແລະ ດຳ ເນີນການໂດຍ DK New Media, LLC, ບໍລິສັດທີ່ຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນໃນ 2009. ຫຼັງຈາກເຮັດວຽກກັບເກືອບທຸກພະແນກການຕະຫຼາດອອນໄລນ໌ທີ່ສໍາຄັນໃນຕໍາແຫນ່ງຂອງຂ້າພະເຈົ້າຢູ່ທີ່ ExactTarget ແລະເປີດຕົວ Compendium, ຂ້າພະເຈົ້າຮູ້ວ່າມີຄວາມຕ້ອງການຄວາມຊໍານານແລະການຊີ້ນໍາຂອງຂ້າພະເຈົ້າຢ່າງຫຼວງຫຼາຍພາຍໃນອຸດສາຫະກໍາທີ່ສັບສົນດັ່ງກ່າວ.
 DK New Media ເບິ່ງແຍງການໃຫ້ຄໍາປຶກສາ, ສິ່ງພິມ, podcasts, ກອງປະຊຸມ, webinars, ແລະໂອກາດການເວົ້າຂອງຂ້ອຍ. Highbridge, ອົງການຂອງຂ້ອຍກັບສອງຄູ່ຮ່ວມງານອື່ນໆ, ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດສາມາດລົງທຶນໄດ້ສູງສຸດໃນການຂາຍ, ການຕະຫຼາດ, ແລະຜະລິດຕະພັນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ. ພວກເຮົາສະເຫນີການເຊື່ອມໂຍງ, ການເຄື່ອນຍ້າຍ, ການຝຶກອົບຮົມ, ການໃຫ້ຄໍາປຶກສາດ້ານຍຸດທະສາດ, ແລະການພັດທະນາແບບກໍາຫນົດເອງ.
 ຂອບໃຈຫຼາຍໆ ສຳ ລັບການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ໃນຫຼາຍປີທີ່ຜ່ານມາ!
 Douglas Karr
 ຊີອີໂອ, DK New Media
 
 

ຜູ້ຂຽນ

	    
  
  Andrea Albright
  Andréa Albright ເປັນຜູ້ປະກອບການທີ່ມີລະດູການທີ່ກໍາລັງລົບກວນອຸດສາຫະກໍາການພິມເຜີຍແຜ່. ບໍລິສັດຫຼ້າສຸດຂອງນາງ, Beverly Hills Publishing™, ນໍາໃຊ້ຄວາມຊໍານານຂອງນາງໃນການພັດທະນາຍີ່ຫໍ້ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ນໍາທາງດ້ານຄວາມຄິດແລະຜູ້ປະດິດສ້າງປ່ຽນຂໍ້ຄວາມຂອງພວກເຂົາເປັນຍີ່ຫໍ້ລ້ານໂດລາ. ເປົ້າຫມາຍຂອງ Andréa ແມ່ນເພື່ອຮັບໃຊ້ຜູ້ລົບກວນແລະຜົນກະທົບຕໍ່ມະນຸດໂດຍການນໍາໃຊ້ວິທີການທີ່ເປັນເອກະລັກຂອງນາງໃນການພິມເຜີຍແຜ່, ທ້າທາຍສະຖານະພາບ, ເພື່ອເອົາແນວຄວາມຄິດຂອງຜູ້ຂຽນຂອງນາງໄປສູ່ໂລກ, ສ້າງຜົນກະທົບທີ່ຍືນຍົງແລະສ້າງການປ່ຽນແປງໃນທາງບວກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ມຸມ Andrew
  Andrew Angle ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ ສະມາຄົມ NetGain, Inc. ແລະໄດ້ເຂົ້າສູ່ຕະຫຼາດດິຈິຕອນນັບຕັ້ງແຕ່ເວບໄຊທ໌ ໃໝ່. ດ້ວຍພື້ນຖານການຂາຍ, ລາວໄດ້ສ້າງແລະຮັກສາເວບໄຊທ໌ຕ່າງໆໃນຫລາຍໆອຸດສາຫະ ກຳ ລວມທັງບໍ່ຫວັງຜົນ ກຳ ໄລ, ການຈັດການວັດຖຸ, ອະສັງຫາລິມະສັບ, ການຮັກສາສຸຂະພາບ, ການຮັບສະ ໝັກ ພະນັກງານໄອທີ, ການຄ້າທາງອີເລັກໂທຣນິກ, ການເຄື່ອນທີ່ສ່ວນບຸກຄົນແລະເຄື່ອງອຸປະໂພກ. ບັນດາໂຄງການດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນໄດ້ຂະຫຍາຍກຸ່ມພັດທະນາໃນ 15 ປະເທດ. mantra ຂອງລາວແມ່ນ "ໃນອິນເຕີເນັດ, ພູມສາດແມ່ນບໍ່ກ່ຽວຂ້ອງ." 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Bachmann
  ຜູ້ຂຽນ Bio Alexander Bachmann ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ແລະຊີອີໂອຂອງ Mitgo, ສະຖາບັນເຕັກໂນໂລຢີທົ່ວໂລກທີ່ສຸມໃສ່ການສະຫນອງການແກ້ໄຂນະວັດຕະກໍາແລະການສົ່ງເສີມການເປັນຜູ້ປະກອບການ. ກ່ອນຫນ້ານີ້, ລາວໄດ້ສ້າງຕັ້ງ Admitad ເປັນເຄືອຂ່າຍພັນທະມິດ, ເຊິ່ງປະຈຸບັນໄດ້ຮັບການຍອມຮັບວ່າເປັນຫນຶ່ງໃນເວທີພັນທະມິດທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດສໍາລັບຜູ້ໂຄສະນາແລະຜູ້ເຜີຍແຜ່. Alexander ໄດ້ຢູ່ໃນພື້ນທີ່ martech ສໍາລັບຫຼາຍກວ່າ 20 ປີແລະມີຄວາມຊໍານານຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນ MarTech / AdTech, Smart Shopping ແລະ IT-driven Startup Incubation sectors. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາບີເຊັກ Bakshi
  ພວກເຮົາແມ່ນ ໄອຄອນ. ພວກເຮົາເຊື່ອໃນອະນາຄົດທີ່ມີການແບ່ງຂັ້ນຄຸ້ມຄອງ. ໂລກທີ່ທຸກສິ່ງທຸກຢ່າງຈະຖືກ ຈຳ ກັດ - ແລະເປັນສັນຍາລັກທີ່ທຸກຊັບສິນແລະການບໍລິການສາມາດຈັດການໄດ້ຢ່າງປອດໄພ, ງ່າຍແລະບໍ່ມີຄົນກາງ. ພວກເຮົາສະຫນອງ ORE ID ເຊິ່ງເປັນລະບົບການກວດສອບ blockchain ເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ໃຊ້ສາມາດເຂົ້າໃຊ້ໂປແກຼມ blockchain ໄດ້ໂດຍທາງອີເມວ, ໂທລະສັບ, ຫຼືບັນຊີສື່ສັງຄົມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອານິຣະບັນ ບາດາລາອີ
  Anirban Bardalaye ເຮັດຫນ້າທີ່ເປັນຫົວຫນ້າຜະລິດຕະພັນຂອງ bloomreach. Anirban ໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນການເຮັດວຽກຂອງລາວເປັນວິສະວະກອນຊອບແວ, ໄດ້ສ້າງຊອບແວໃນຕອນເລີ່ມຕົ້ນແລະບໍລິສັດຊອບແວທົ່ວໂລກ. ກ່ອນຫນ້ານີ້ Anirban ໄດ້ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍບໍລິຫານຜະລິດຕະພັນ, Commerce Cloud, ຢູ່ Salesforce. ມີຍຸດທະສາດການນໍາພາຄັ້ງທໍາອິດແລະການຈັດສົ່ງ Salesforce B2B Commerce ແລະແພລະຕະຟອມການຄ້າຫຼັກຂອງຕົນ, ຄວາມຮັບຜິດຊອບຂອງລາວຕໍ່ມາໄດ້ເຕີບໃຫຍ່ຂຶ້ນເພື່ອປະກອບມີຍຸດທະສາດຜະລິດຕະພັນອຸດສາຫະກໍາແລະການປະຕິບັດສໍາລັບ Commerce Cloud portfolio ທັງຫມົດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleh Baryevich
  Aleh Barysevich ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດທີ່ບໍລິສັດທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງ SEO PowerSuite, ຊອບແວມືອາຊີບ ສຳ ລັບການໂຄສະນາ SEO ເຕັມວົງຈອນ, ແລະ Awario, ສື່ສັງຄົມແລະເຄື່ອງມືກວດສອບເວັບ. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານ SEO ທີ່ມີລະດູການແລະເປັນຜູ້ເວົ້າໃນກອງປະຊຸມອຸດສາຫະ ກຳ ທີ່ ສຳ ຄັນ, ລວມທັງ SMX ແລະ BrightonSEO. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amra Beganovic
  ນາງ Beganovich ເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Amra & Elma's. ນາງເປັນຜູ້ມີອິດທິພົນສູງສຸດທີ່ມີຜູ້ຕິດຕາມຫຼາຍກວ່າ 1 ລ້ານຄົນໃນທົ່ວຊ່ອງທາງຂອງນາງ. ນາງໄດ້ຮັບການແຕ່ງຕັ້ງເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນຊັ້ນນໍາໂດຍ Forbes, Business Insider, Financial Times, ຜູ້ປະກອບການ, Bloomberg, WSJ, ELLE Magazine, Marie Claire, Cosmopolitan, ແລະອື່ນໆອີກ. ນາງພັດທະນາແລະຈັດການການໂຄສະນາການໂຄສະນາສໍາລັບບໍລິສັດ Fortune 500, ລວມທັງ Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestle, HTC, ແລະ Huawei. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Bergs
  Anthony ເປັນຜູ້ຈັດການໂຄງການທີ່ ນັກຂຽນຕໍ່ຊົ່ວໂມງ ບ່ອນທີ່ລາວ ນຳ ໃຊ້ຍຸດທະສາດທີ່ແຕກຕ່າງກັນແລະສ່ວນບຸກຄົນເພື່ອເຮັດທຸລະກິດລູກຄ້າຂອງລາວຢ່າງມີປະສິດທິຜົນ. ຂາດເວລາຫລືຄວາມຕັ້ງໃຈທີ່ຈະຂຽນເຈ້ຍຂອງເຈົ້າ? ໃຫ້ການບໍລິການດ້ານການຂຽນແບບມືອາຊີບຂອງພວກເຮົາລອງເບິ່ງແລະໃຫ້ນ້ ຳ ໜັກ ຫຼຸດລົງຈາກບ່າໄຫລ່ຂອງທ່ານ! ພວກເຮົາຈະປະຫຍັດຊົ່ວໂມງຂອງຄວາມສັບສົນແລະຄວາມກົດດັນໃຫ້ທ່ານໂດຍການເຮັດວຽກຂອງຊ້າງໃຫ້ທ່ານ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ Antonija Božičković
  Antonija ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານກາລະຕະຫຼາດທາງອິນເຕີເນັດທີ່ Point Visible, ເຊິ່ງເປັນອົງການກາລະຕະຫຼາດທີ່ໃຫ້ບໍລິການສ້າງການເຊື່ອມໂຍງແລະບໍລິການດ້ານການຕະຫລາດດິຈິຕອນ ນາງມີຄວາມສົນໃຈຫຼາຍໃນການຕະຫຼາດດິຈິຕອນແລະຈຸດອ່ອນ ສຳ ລັບການອອກແບບກາຟິກ. ນາງບໍ່ເຄີຍເມື່ອຍໃນການຄົ້ນຫາແຮງບັນດານໃຈ ໃໝ່, ຟັງເພັງທີ່ນາງມັກແລະສ້າງຕົວຢ່າງດີຈີຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anna Bredava
  Anna Bredava ແມ່ນຊ່ຽວຊານດ້ານກາລະຕະຫຼາດສື່ສັງຄົມທີ່ ອາວາຣິໂອ. ນາງຂຽນກ່ຽວກັບກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ແນວໂນ້ມສື່ສັງຄົມ, ການຕະຫຼາດທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍແລະເຄື່ອງມືທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ໃດສົນໃຈໃນການຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aaron Burcell
  Aaron Burcell, ຊີອີໂອຂອງ methinks ເຕັກໂນໂລຊີ, ມີປະສົບການຫຼາຍກ່ວາຊາວປີໃນການຂະຫຍາຍຕົວໃນການເລີ່ມຕົ້ນວິດີໂອ, ແລະທັງເປັນທີ່ປຶກສາແລະເປັນລູກຄ້າຜູ້ ທຳ ອິດຂອງທັງສອງຄົນ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ລາວເຄີຍ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ຜູ້ ນຳ ດ້ານການຕະຫຼາດ, ການ ດຳ ເນີນງານແລະການ ນຳ ຂັ້ນສູງທີ່ Grockit (ຊື້ໂດຍ Kaplan), ຜູ້ ນຳ ວິດີໂອເພງ Vevo ແລະ Marcus ໂດຍ Goldman Sachs. ເມື່ອບໍ່ດົນມານີ້, ບໍລິສັດ Burcell ເຮັດວຽກເປັນ COO ແລະ CMO ຂອງ Loop Media, ເຊິ່ງໃນຕົ້ນປີນີ້ໄດ້ສົມທົບກັບ FogChain, ບໍລິສັດຊອບແວທີ່ຄ້າຂາຍສາທາລະນະທີ່ຕັ້ງຢູ່ໃນ Silicon Valley. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adrian Chang
  Adrian Chang, ຜູ້ ອຳ ນວຍການອາວຸໂສຂອງການພົວພັນກັບລູກຄ້າທີ່ Informatica, ແມ່ນຜູ້ບຸກເບີກການຄຸ້ມຄອງວຽກງານຂອງວິສາຫະກິດ. ລາວເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນໃນການຜະລິດຄວາມຕ້ອງການຂອງບໍລິສັດ B2B, ຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າແລະການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ແລະລາວ ກຳ ລັງປະຕິວັດວິທີການເຮັດວຽກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Alaina Chiappone
  Alaina Chiappone ເປັນ publicist ຢູ່ Otter PR ໃນ St. Petersburg, FL. ນາງມີລະດັບປະລິນຍາຕີດ້ານການພົວພັນສາທາລະນະຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Florida. ກ່ອນຫນ້ານີ້, Chiappone ເຮັດວຽກໃນການສື່ສານຂອງບໍລິສັດ, ວຽກງານສາທາລະນະ, ແລະການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ລູກຄ້າຂອງນາງໄດ້ລວມເອົາແຟຊັ່ນ, ສຸຂະພາບ, ດົນຕີ, ການຕ້ອນຮັບ, fintech, ແລະອຸດສາຫະກໍາການດູແລສຸຂະພາບ. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງນາງ, Chiappone ມັກໄປຫາດຊາຍ, ເປັນເຈົ້າພາບນຳໝູ່ເພື່ອນ, ແລະເປັນອະດີດນັກກິລາສະເກັດສະເກັດແຊ້ມລະດັບຊາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary ໄດ້ອວດອ້າງຕົນເອງສະ ເໝີ ກ່ຽວກັບຄວາມສາມາດໃນການສອນຕົນເອງ. ຕັ້ງແຕ່ເລີ່ມຕົ້ນ BlogVault, Akshat ໄດ້ຫັນໂຄງການຂ້າງຄຽງຂອງລາວໄປສູ່ການຮ່ວມທຸລະກິດທີ່ມີ ກຳ ໄລເຊິ່ງ ກຳ ລັງຂະຫຍາຍຄວາມສູງ ໃໝ່ ໃນຊ່ອງເລີ່ມຕົ້ນຂອງອິນເດຍ. ເປັນສະມາຊິກຂອງຊຸມຊົນ WordPress ໃນເກືອບທົດສະວັດ, Akshat ມີຄວາມສົນໃຈໃນການເຂົ້າໃຈພື້ນທີ່ທີ່ຜູ້ໃຊ້ມີຄວາມຫຍຸ້ງຍາກ. ຄວາມເຊື່ອຫຼັກຂອງ Akshat ທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງການກໍ່ສ້າງຜະລິດຕະພັນໃດ ໜຶ່ງ ແມ່ນເຮັດໃຫ້ແນ່ໃຈວ່າຜູ້ໃຊ້ສຸດທ້າຍບໍ່ຕ້ອງການຄວາມຊ່ວຍເຫຼືອແລະຊ່ວຍເຫຼືອພວກເຂົາໃນແບບທີ່ດີທີ່ສຸດຖ້າພວກເຂົາເຮັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex ຄຣິ
  Alex ແມ່ນຜູ້ຈັດການດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ ຊອບແວທີ່ເຊື່ອຖືໄດ້, ອົງການກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນໃຫ້ບໍລິການດ້ານ SEO ແລະການຕະຫລາດດິຈິຕອນຕັ້ງແຕ່ປີ 2002. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາໂມດ Dalvi
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ອາດາມ ດາວີ
  ຜູ້ອໍານວຍການດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ Adam Davey ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານວິຊາສະເພາະທີ່ມີຄວາມເຂົ້າໃຈຢ່າງເລິກເຊິ່ງກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີດ້ານຫລັງແລະດ້ານຫນ້າ, ໂຄງສ້າງພື້ນຖານ, ແລະຄວາມປອດໄພ. ຢູ່ນອກບ່ອນເຮັດວຽກ ເຈົ້າຈະພົບເຫັນລາວຫຼິ້ນ kitesurfing, ຂີ່ລົດຖີບ, ຫຼິ້ນເກມ, ແລະອ່ານນະວະນິຍາຍຈິນຕະນາການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anton Eder
  Anton Eder ເປັນ COO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ parcelLab, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ນໍາພາການຂະຫຍາຍຕົວຂອງການດໍາເນີນງານຈາກສາມຜູ້ກໍ່ຕັ້ງໄປສູ່ຍີ່ຫໍ້ເຕັກໂນໂລຢີທີ່ກໍານົດປະເພດທີ່ມີພະນັກງານຫຼາຍກວ່າ 100 ທົ່ວໂລກທີ່ໃຫ້ບໍລິການລູກຄ້າຫຼາຍກວ່າ 500 ຄົນໃນຫຼາຍກວ່າ 153 ປະເທດ. ລາວກໍາລັງສຸມໃສ່ການເຮັດໃຫ້ການຂະຫຍາຍຕົວຂອງໂລກຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງຢ່າງໄວວາຂອງ parcelLab, ຂະຫຍາຍໂຄງສ້າງພື້ນຖານຂອງໂລກຂອງບໍລິສັດແລະການລົງທຶນໃນວັດທະນະທໍາແລະສະຫວັດດີການຂອງທີມງານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alyse Falk
  Alyse Falk ເປັນນັກຂຽນອິດສະລະທີ່ມີປະສົບການໃນການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ເຕັກໂນໂລຢີ, ການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ, ແນວໂນ້ມການຕະຫຼາດ, ແລະຍຸດທະສາດການສ້າງຕາສິນຄ້າ. Alyse ຍັງຂຽນສໍາລັບເວັບໄຊທ໌ທີ່ມີຊື່ສຽງຫຼາຍບ່ອນທີ່ນາງແບ່ງປັນຄໍາແນະນໍາຂອງນາງໃນການສ້າງເນື້ອຫາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາດາມ ຟິສເຄ
  Adam Fiske ເປັນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Cipher Sports Technology Group ແລະມີປະສົບການເກືອບ 15 ປີໃນການພະນັນກິລາແລະພູມສັນຖານສື່ມວນຊົນທີ່ຈະອີງໃສ່. ຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການພະນັນລະດັບໂລກ, Fiske ເປັນຄະນະທີ່ເຄົາລົບ, ຜູ້ນຳສະເໜີ ແລະໂຄສົກຂອງຫົວຂໍ້ຕ່າງໆເຊັ່ນ: ຂໍ້ມູນກິລາ ແລະເທັກໂນໂລຍີ, ພູມສັນຖານການພະນັນກິລາ, ການສ້າງກົດໝາຍການພະນັນກິລາ, ຫຸ້ນສ່ວນສື່, ຕະຫຼາດທຶນ, ຫຸ້ນສ່ວນການຄ້າ, ການລວມຕົວ ແລະການຈັດຊື້ ແລະລະບຽບການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Frolov
  Alexander ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງທີ່ HypeAuditor. Alex ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບຫຼາຍຄັ້ງໃນບັນຊີລາຍຊື່ຜູ້ຫຼິ້ນອຸດສາຫະ ກຳ ສູງສຸດ 50 ອັນດັບໂດຍ Talking Influence ສຳ ລັບວຽກງານຂອງລາວເພື່ອປັບປຸງຄວາມໂປ່ງໃສພາຍໃນອຸດສາຫະ ກຳ ການຕະຫຼາດທີ່ມີອິດທິພົນ. Alex ກຳ ລັງ ນຳ ໜ້າ ໃນການປັບປຸງຄວາມໂປ່ງໃສພາຍໃນອຸດສາຫະ ກຳ ແລະສ້າງລະບົບການກວດສອບການສໍ້ໂກງ AI ທີ່ກ້າວ ໜ້າ ທີ່ສຸດເພື່ອ ກຳ ນົດມາດຕະຖານເພື່ອເຮັດໃຫ້ຜູ້ມີອິດທິພົນຕໍ່ການຕະຫລາດມີຄວາມຍຸດຕິ ທຳ, ໂປ່ງໃສແລະມີປະສິດຕິຜົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander García-Tobar
  ຜູ້ປະກອບການ serial ແລະຜູ້ບໍລິຫານລະດັບໂລກ, Alexander ເຄີຍເປັນ CEO ຂອງສອງບໍລິສັດທີ່ຜ່ານມາແລະໄດ້ດໍາເນີນການທີມງານຂາຍທົ່ວໂລກສໍາລັບສາມບໍລິສັດທີ່ໄດ້ IPO. ລາວໄດ້ຖືຕໍາແຫນ່ງນັກວິເຄາະແລະບໍລິຫານຢູ່ໃນບໍລິສັດຄົ້ນຄ້ວາຊັ້ນນໍາເຊັ່ນ: The Boston Consulting Group ແລະ Forrester Research ພ້ອມກັບການເລີ່ມຕົ້ນ Silicon Valley ເຊັ່ນ ValiCert, Sygate, ແລະ SyncTV. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Gazdecki
  Andrew Gazdecki ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ແອັບ Bizness - ເຮັດໃຫ້ແອັບ mobile ມືຖືລາຄາບໍ່ແພງແລະງ່າຍດາຍ ສຳ ລັບທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍ. ພວກເຮົາເປັນແພັກເກັດທີ່ເຮັດດ້ວຍຕົວເອງ, iPhone, iPad, Android & HTML5 ເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍສາມາດສ້າງ, ແກ້ໄຂແລະຈັດການກັບແອັບ mobile ມືຖືໄດ້ພ້ອມກັນໂດຍບໍ່ຕ້ອງມີຄວາມຮູ້ກ່ຽວກັບການຂຽນໂປຼແກຼມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Gunter
  ຂ້ອຍເຮັດວຽກຢູ່ WP Engine ເປັນ Brand Ambassador ພາຍໃນຊຸມຊົນ WordPress (ນະຄອນຫຼວງ "P"). ຂ້ອຍ blog ແລະສ້າງການເຊື່ອມຕໍ່ໃນຊຸມຊົນ WordPress. WP Engine ໃຫ້ WordPress hosting ໄວ ກັບນັກພັດທະນາເພື່ອສ້າງເວບໄຊທ໌ທີ່ ໜ້າ ຕື່ນຕາຕື່ນໃຈໃຫ້ກັບລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Hamblin
  Andy ໄດ້ຢູ່ໃນອຸດສະຫະ ກຳ ກາງແຈ້ງເປັນເວລາ 10 ປີ, ເຮັດວຽກທັງການວາງແຜນແລະການຊື້ແຄມເປນແລະການຂາຍ. ຊີວະປະຫວັດຂອງລາວກວມເອົາຫລາຍໆຊື່ທີ່ນັບຖືໃນທຸລະກິດລວມທັງ Posterscope, JCDecaux ແລະ ECNlive ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ ລົງທະບຽນ ໃນປີ 2014. ລາວເປັນຜູ້ສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການ ນຳ ສະ ເໜີ ເຕັກໂນໂລຢີທີ່ເຮັດວຽກກັບອຸດສາຫະ ກຳ ໂພດໂດຍມີຈຸດປະສົງໃນການປັບປຸງການປະຕິບັດແລະການສ້າງລາຍໄດ້ທີ່ເພີ່ມຂື້ນ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Anas Hassan
  Anas Hassan ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານການອອກແບບທີ່ອົງການການສ້າງຍີ່ຫໍ້ຊັ້ນ ນຳ ໂລໂກ້ Poppin. ລາວມີຄວາມສົນໃຈຢ່າງເລິກເຊິ່ງໃນການຄົ້ນຫາແນວໂນ້ມຂອງການອອກແບບກຣາຟິກແລະການຕະຫຼາດດິຈິຕອລ. ນອກ ເໜືອ ຈາກນີ້, ລາວເປັນແຟນກິລາບານເຕະທີ່ມັກແລະມັກກິນເຂົ້າ ໜົມ ປັງເປັນບາງຄັ້ງຄາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Hempenstall
  Adam Hempenstall ແມ່ນຊີອີໂອແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງໂປແກຼມໂປແກຼມໂປແກຼມໂປແກຼມໂປຼແກຼມທີ່ດີກວ່າ, ໂປແກຼມສະ ເໜີ ງ່າຍໆ ສຳ ລັບສ້າງຂໍ້ສະ ເໜີ ທີ່ມີຜົນກະທົບສູງແລະງາມໃນນາທີ. ໂດຍໄດ້ຊ່ວຍລູກຄ້າຂອງລາວທີ່ Better Proposals ໄດ້ຮັບລາງວັນ $ 120,000,000 + ໃນເວລາພຽງ ໜຶ່ງ ປີ, ລາວໄດ້ເປີດຕົວມະຫາວິທະຍາໄລຂຽນບົດສະ ເໜີ ຄັ້ງ ທຳ ອິດທີ່ລາວແບ່ງປັນຂໍ້ສະ ເໜີ ທາງທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Abbey Higginbotham
  Abbey Higginbotham ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານ PR ແລະ Influencer ຜູ້ທີ່ຮັບຜິດຊອບໃນການຂັບລົດຍຸດທະສາດສື່ມວນຊົນຢູ່ໃນ Cognito Forms. ດ້ວຍປະສົບການອັນກວ້າງຂວາງຂອງນາງໃນການພົວພັນສື່, ການສ້າງເນື້ອຫາ, ແລະຍຸດທະສາດສື່ມວນຊົນສັງຄົມ, ນາງໄດ້ອຸທິດຕົນເພື່ອເນັ້ນໃສ່ຄວາມສາມາດປະດິດສ້າງຂອງ Cognito Forms. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາເມີ ອິນາມ
  Ahmer Inam ເປັນຫົວຫນ້າເຈົ້າຫນ້າທີ່ AI ສໍາລັບ Pactera EDGE, ບໍລິສັດບໍລິການດ້ານດິຈິຕອລ ແລະເທັກໂນໂລຍີຊັ້ນນໍາຂອງໂລກ. ລາວເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານ Data and Analytics ທີ່ມີປະສົບການ 20+ ປີໃນການປ່ຽນແປງອົງການຈັດຕັ້ງຊັ້ນນໍາໂດຍນໍາໃຊ້ຂໍ້ມູນ, ເຕັກໂນໂລຢີ, ລະບົບຂໍ້ມູນ, ການວິເຄາະ, ແລະຜະລິດຕະພັນຂໍ້ມູນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາເລັກຊານດ້າ Isenegger
  Alexandra ແມ່ນ CEO ຂອງ Linkilaw. ຜູ້ເລີ່ມຕົ້ນຕ້ອງການເອກະສານທາງກົດ ໝາຍ ທີ່ເຂັ້ມແຂງແລະທະນາຍຄວາມຄິດໄລ່ອັດຕາທີ່ບ້າ. Linkilaw ມີຄວາມມຸ້ງ ໝັ້ນ ທີ່ຈະຢຸດເຊົາປະສິດທິພາບ, ປັບປຸງການບໍລິການດ້ານກົດ ໝາຍ ແລະຊ່ວຍໃຫ້ວຽກງານດ້ານກົດ ໝາຍ ສາມາດເຂົ້າເຖິງໄດ້. ຜ່ານເຕັກໂນໂລຢີຂອງພວກເຮົາ, ວິທີແກ້ໄຂພາຍໃນແລະຕະຫລາດທາງກົດ ໝາຍ, ພວກເຮົາສະ ໜອງ ການເລີ່ມຕົ້ນແບບ B ຊຸດ ທຳ ອິດດ້ວຍການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ດ້ານກົດ ໝາຍ ທີ່ຍິ່ງໃຫຍ່ທີ່ສຸດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Alice Jones
  Alice Jones ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນຈາກ San Francisco, California. ນາງ ກຳ ລັງຂຽນຂໍ້ຄວາມ blog ໃຫ້ດີທີ່ສຸດ ບໍລິການຊີວະປະຫວັດ ແລະອົງການສ້າງເນື້ອຫາ. Alice ແມ່ນແມ່ຂອງເດັກນ້ອຍສອງຄົນແລະເປັນຜູ້ຝຶກຫັດໂຍຄະທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Anil Kaul
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອາມິດ ຂັນນາ
  Amit Khanna ເປັນປະທານບໍລິສັດທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍແລະກາງທີ່ ກຸ່ມ Infogroup ບ່ອນທີ່ລາວຮັບຜິດຊອບໃນການຂັບຂີ່ລາຍໄດ້ ສຳ ລັບສ່ວນໃຫຍ່ຂອງບໍລິສັດແລະພັດທະນາຄວາມ ສຳ ພັນດ້ານການອະນຸຍາດຍຸດທະສາດ. ທ່ານຍັງໄດ້ ນຳ ສອງຜະລິດຕະພັນ Software-as-a-Service ທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດຂອງບໍລິສັດ, InfoUSA ແລະ Salesgenie. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Khvoynitskaya
  Val Kelmuts ເປັນຫົວຫນ້າບໍລິຫານແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຢູ່ Staylime, ບໍລິສັດອອກແບບ ແລະພັດທະນາອີຄອມເມີຊ ທີ່ມີສໍານັກງານໃຫຍ່ຢູ່ໃນເມືອງ Redwood, California. ລາວມີປະສົບການ 10 ປີໃນການພັດທະນາຊອບແວທີ່ກໍາຫນົດເອງ, ການຄຸ້ມຄອງການຂາຍ, ແລະການພັດທະນາທຸລະກິດ. Val ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຂາຍທີ່ໄດ້ຮັບການຮັບຮອງຈາກ Adobe Commerce, ຜູ້ຊ່ຽວຊານທີ່ໄດ້ຮັບການຢັ້ງຢືນທຸລະກິດ Shopify, ແລະສະມາຊິກ PMI. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AJ Kieffer
  AJ ເປັນຜູ້ຈັດການຂັ້ນສູງຂອງການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນທີ່ Conductor. ການຖ່າຍທອດຈາກໂລກຂອງອົງການໂຄສະນາ, AJ ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດທີ່ມີປະສົບການທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການປົດລັອກແລະເປີດໃຊ້ຄວາມເຂົ້າໃຈຂອງຜູ້ບໍລິໂພກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew K Kirk
  Andrew K Kirk ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Face The Buzz, ເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ເຈົ້າຂອງທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍສາມາດໃຊ້ ອຳ ນາດໃນການຕະຫຼາດອອນລາຍ. ລູກຄ້າໃນປະຈຸບັນຂອງລາວໄດ້ລະດົມທຶນຫຼາຍກວ່າ 3.5 ລ້ານໂດລາ. ລາວສະ ເໜີ ການປະເມີນຜົນດ້ານການຕະຫຼາດອອນລາຍໂດຍບໍ່ ຈຳ ກັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrey Koptelov
  Andrey Koptelov ແມ່ນນັກວິເຄາະດ້ານນະວັດຕະ ກຳ ທີ່ບໍລິສັດ Itransition, ເຊິ່ງເປັນບໍລິສັດພັດທະນາຊອບແວທີ່ມີລູກຄ້າທີ່ມີ ສຳ ນັກງານໃຫຍ່ຕັ້ງຢູ່ Denver. ດ້ວຍປະສົບການທີ່ເລິກເຊິ່ງໃນດ້ານໄອທີ, ລາວໄດ້ຂຽນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີ ໃໝ່ໆ ແລະການປະດິດສ້າງ ໃໝ່ ໃນ IoT, ປັນຍາປະດິດແລະການຮຽນຮູ້ເຄື່ອງຈັກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksandra Korczynska
  Aleksandra ເປັນ CMO ຢູ່ GetResponse, ນາງກໍາລັງນໍາພາການຕະຫຼາດ SaaS ທົ່ວໂລກແລະການຂະຫຍາຍຕົວ. ຂັບເຄື່ອນໂດຍການວິເຄາະຂໍ້ມູນແລະການ hacking ການຂະຫຍາຍຕົວ, ນາງໄດ້ສ້າງຍຸດທະສາດການໄປຕະຫຼາດພິເສດສໍາລັບຍີ່ຫໍ້ທົ່ວໂລກ (ex-Uber) ແລະເຕັກໂນໂລຊີ startups ຄືກັນ. ນາງໄດ້ຮັບການສຶກສາດ້ານທຸລະກິດແລະຄວາມເປັນຜູ້ນໍາຂອງນາງທີ່ຈົບການສຶກສາຈາກ Harvard Executive Education ແລະທັດສະນະຄະຕິຈາກຂໍ້ມູນໃນການຕະຫຼາດຈາກວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນ MA ໃນ Warsaw. Ola ສະຫນັບສະຫນູນການເລີ່ມຕົ້ນໃນພາກພື້ນ CEE ຢ່າງຈິງຈັງ, ເປັນທີ່ປຶກສາສໍາລັບໂຄງການທີ່ບໍ່ຫວັງຜົນກໍາໄລແລະ Google for Startups ໃຫ້ຄໍາປຶກສາ. ນັກປີນພູນັກສມັກເລ່ນ, ຜູ້ນ piano ຈົວ, ແລະເປັນພັດລົມທີ່ຍິ່ງໃຫຍ່ຂອງວັດທະນະທໍາການເຮັດວຽກໄລຍະໄກຄັ້ງທໍາອິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ajoy Krishnamoorthy
  Ajoy ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນອຸດສະຫະ ກຳ ໃນດ້ານເຕັກນິກ, ການຕະຫຼາດແລະບົດບາດການເປັນຜູ້ ນຳ. ກ່ອນທີ່ຈະ Acumatica, Ajoy ແມ່ນຢູ່ທີ່ Microsoft ຂັບລົດຄວາມ ສຳ ເລັດໃນການ ດຳ ເນີນທຸລະກິດໃນຫລາຍໆດ້ານຂອງການບໍລິຫານຜະລິດຕະພັນແລະພາລະບົດບາດການຕະຫລາດທີ່ເຮັດ ໜ້າ ທີ່ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການ ສຳ ລັບ OEM Segment Marketing ເຊິ່ງລາວແລະທີມງານຂອງລາວຮັບຜິດຊອບຕໍ່ຍຸດທະສາດການຕະຫລາດໃນທົ່ວຜູ້ຊົມການຄ້າແລະຜູ້ບໍລິໂພກ. . 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amar Kukreja
  Amar Kukreja ມີປະສົບການຫລາຍປີໃນການທົດສອບ Salesforce. ລາວໃຊ້ Apex ເຊັ່ນດຽວກັນກັບການທົດສອບອື່ນໆ. ລາວຍັງໃຫ້ບໍລິການອື່ນໆທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບ Salesforce, ລວມທັງການຕັ້ງຄ່າແລະການຈັດການ Salesforce ໃນເບື້ອງຕົ້ນ. ເພື່ອຮຽນຮູ້ເພີ່ມເຕີມ Salesforce Github. 
 	   ເຟສບຸກ  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Kuznetsov
  Alexander ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຄຸ້ມຄອງຊື່ສຽງດິຈິຕອນທີ່ມີປະສົບການ 25+ ປີ. ຫຼັກຊັບລູກຄ້າຂອງອົງການດິຈິຕອນຂອງລາວລວມມີທັງທຸລະກິດຂະຫນາດໃຫຍ່ແລະລະດັບກາງລະດັບຊາດໃນແນວຕັ້ງເຊັ່ນ FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) ແລະການເງິນ (Citibank, Mastercard) . ອະດີດ CDO ຢູ່ SPN Ogilvy, ມື້ນີ້ລາວກໍາລັງພັດທະນາອົງການດິຈິຕອນໃຫມ່ຂອງໂລກ - RCheckUp, ສຸມໃສ່ການພັດທະນາເຕັກໂນໂລຢີການສື່ສານດິຈິຕອນທີ່ມີປະສິດທິພາບທີ່ສຸດ. Alexander ໄດ້ອອກແບບຫຼັກສູດກ່ຽວກັບການຄຸ້ມຄອງຊື່ສຽງດິຈິຕອນ, ເຊິ່ງລາວໄດ້ສອນໃຫ້ 800+ ຜູ້ຊ່ຽວຊານໃນປະຈຸບັນແລະໃນອະນາຄົດໃນພາກສະຫນາມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aditi Laha
  Aditi ເປັນນັກຂຽນດ້ານວິຊາການແລະເກັ່ງໃນການຂຽນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີຫລ້າສຸດຂອງອຸດສາຫະກໍາການໂຄສະນາດິຈິຕອນ. Aditi ມີຄວາມຮູ້ທີ່ສໍາຄັນແລະປະສົບການທີ່ພິສູດໃນ adtech & martech ແນວໂນ້ມແລະ indulges ໃນການຄົ້ນຄວ້າເລິກກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຊີດິຈິຕອນທີ່ທັນສະໄຫມເພື່ອສະຫນອງເນື້ອໃນທີ່ມີສ່ວນຮ່ວມ. ການຂຽນບລັອກທີ່ສ້າງແຮງບັນດານໃຈ ແລະບົດກະວີທີ່ມີຈິດໃຈອ່ອນໂຍນແມ່ນມີຄວາມມັກຂອງ Aditi ສະເໝີ. Aditi ຍັງຝັນຢາກຂຽນຫນັງສືໃນມື້ຫນຶ່ງ. ນອກເໜືອໄປຈາກການຂຽນແລ້ວ, ການມ່ວນຊື່ນກັບສິລະປະ ແລະດົນຕີກໍເປັນຈຸດພົ້ນເດັ່ນຂອງນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Lamot
  Anthony ເປັນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ບໍ່ເລືອກ, ຕົວເປີດໃຊ້ຂໍ້ມູນການຕະຫຼາດສໍາລັບ Salesforce AppExchange. ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນກ່ຽວກັບຊອບແວທີ່ເປັນການບໍລິການ, ການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດ, ແລະເຕັກໂນໂລຢີການຕະຫຼາດຄລາວຂອງ Salesforce. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອະນຸສາວະລີ
  Anushka Lokesh ເປັນຫົວຫນ້າການຂະຫຍາຍຕົວຢູ່ທີ່ Breinify, ເປັນແພລະຕະຟອມການປັບແຕ່ງສ່ວນບຸກຄົນແບບຄາດເດົາທີ່ຂັບເຄື່ອນດ້ວຍ AI ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ວິສາຫະກິດຜູ້ບໍລິໂພກສົ່ງປະສົບການທີ່ກ່ຽວຂ້ອງແລະເປັນສ່ວນບຸກຄົນໃນລະດັບຂະຫນາດ. ນາງເປັນຜູ້ນໍາດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ມີປະສົບການທີ່ໄດ້ເຮັດວຽກກັບບໍລິສັດສິນຄ້າບໍລິໂພກທີ່ມີຊື່ສຽງເຊັ່ນ: Anheuser-Busch InBev, ບ່ອນທີ່ນາງໄດ້ເປີດຕົວແລະເຕີບໂຕຍີ່ຫໍ້ເຊັ່ນ Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden, ແລະ Stella Artois, ແລະ General Mills, ບ່ອນທີ່ນາງໄດ້ເຮັດວຽກຢູ່ໃນກຸ່ມບໍລິສັດ New Ventures. ກ່ຽວກັບການເປີດຕົວຜະລິດຕະພັນໃຫມ່. ນາງມີປະສົບການເຮັດວຽກລະຫວ່າງປະເທດໃນປະເທດອິນເດຍແລະການາດາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Angelina Lugova
  Lina ເປັນຫົວ ໜ້າ Marketing່າຍການຕະຫຼາດທີ່ EPOM. ນາງຍັງມີປະສົບການທີ່ເຂັ້ມຂຸ້ນໃນການສື່ສານຊັ້ນ ນຳ ໃນຫຼາຍລະບົບ, ຈາກສື່ແບບດັ້ງເດີມຈົນເຖິງຜູ້ມີອິດທິພົນ. ຢູ່ທີ່ EPOM, ນາງສ້າງຄວາມຮັບຮູ້ຂອງຜູ້ບໍລິໂພກແລະເຮັດໃຫ້ຄວາມມັກຂອງລູກຄ້າຕໍ່ກັບຍີ່ຫໍ້ຜ່ານທຸກຊ່ອງທາງການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທຸກ every ມື້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amitabh Malhotra
  Amitaabh Malhotra ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍການຕະຫຼາດຂອງ ໂອມນີເວ, ເປັນແພລະຕະຟອມປະສົມປະສານ ສຳ ລັບການຈ່າຍເງິນ, ລາງວັນຄວາມສັດຊື່ແລະຂໍ້ສະ ເໜີ ຕ່າງໆທີ່ກະຕຸ້ນໃຫ້ຜູ້ຊົມໃຊ້ໃຊ້ໂທລະສັບມືຖືຂອງພວກເຂົາໃນທຸກໆດ້ານຂອງການເດີນທາງການຊື້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Ashley Marsh
  Ashley Marsh ແມ່ນຜູ້ອາວຸໂສ - ນັກຂຽນເນື້ອຫາຢູ່ ບໍລິສັດ Maan Softwares Inc. ນາງໄດ້ຢູ່ກັບບໍລິສັດນີ້ເປັນເວລາ XNUMX ປີແລ້ວ. ນາງມີຄວາມຊ່ຽວຊານດ້ານປະເພດການຂຽນດ້ານວິຊາການໂດຍສະເພາະໃນການພັດທະນາມືຖື, ການອອກແບບເວບໄຊທ໌, ແລະເຕັກໂນໂລຢີລ້າສຸດ. ອີງຕາມນາງ, ມັນໄດ້ຮັບຄວາມຮູ້ສຶກທີ່ດີ ສຳ ລັບນາງເພາະວ່າແຕ່ລະມື້ເທັກໂນໂລຢີ ກຳ ລັງປັບປຸງຕົນເອງສົ່ງຜົນໃຫ້ມີແນວຄວາມຄິດ ໃໝ່ໆ ທີ່ເຮັດໃຫ້ນາງມີຄວາມສົດຊື່ນປະ ຈຳ ວັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Membrillo
  Alex Membrillo ເປັນ CEO ຂອງ ວິທີແກ້ໄຂບັນຫາ Cardinal, ອົງການກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນທີ່ຕັ້ງຢູ່ Atlanta, GA. ມີຊື່ວ່າສະມາຄົມເທັກໂນໂລຢີດີຈີຕອນຂອງ 2015 (TAG) ຂອງ Digital Marketer of the Year, ວິທີການ ໃໝ່ໆ ຂອງລາວໃນການຕະຫລາດດິຈິຕອນໄດ້ຫັນປ່ຽນອຸດສາຫະ ກຳ ແລະສົ່ງຜົນໄດ້ຮັບທີ່ໂດດເດັ່ນໃຫ້ແກ່ລູກຄ້າທຸກຂະ ໜາດ ແລະຕະຫຼາດ. Cardinal ໄດ້ຖືກຕັ້ງຊື່ຕິດຕໍ່ກັນເປັນເວລາ 3 ຄັ້ງໃນ Inc 5000 ບັນຊີລາຍຊື່ຂອງບໍລິສັດທີ່ຖືເອກະຊົນທີ່ເຕີບໃຫຍ່ໄວທີ່ສຸດຂອງສະຫະລັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Mickelson
  Andy Mickelson ເປັນຮອງປະທານsupport່າຍຊ່ວຍເຫຼືອລູກຄ້າ ສຳ ລັບ Vertafore, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານເຕັກໂນໂລຍີປະກັນໄພຊັ້ນນໍາ. ພາຍໃນພາລະບົດບາດຂອງລາວ, ລາວເປັນຮອງປະທານາທິບໍດີທີ່ມີລູກຄ້າເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານໃນການສ້າງຄວາມລະອຽດທີ່ສາມາດປັບຂະ ໜາດ ໄດ້, ທີມງານທີ່ມີປະສິດທິພາບສູງ, ແລະການປະຕິບັດທີ່ດີທີ່ສຸດປະເຊີນກັບລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amie Milner
  Amie Milner ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍບໍລິຫານຂອງການຂາຍທີ່ Abstrakt Marketing Group, ບໍລິສັດການຂະຫຍາຍຕົວທາງທຸລະກິດທີ່ສະຫນອງການແກ້ໄຂການຜະລິດນໍາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ພູເຂົາອະແມນດາ
  Amanda ເປັນຮອງປະທານທົ່ວໂລກຂອງ SAP Digital Commerce. Amanda ໄດ້ຢູ່ກັບ SAP ຫຼາຍກວ່າ 15 ປີ, ເລີ່ມຕົ້ນໃນການພົວພັນນັກວິເຄາະອຸດສາຫະກໍາແລະການຂະຫຍາຍຕົວໄປສູ່ຄວາມຫລາກຫລາຍຂອງການສື່ສານແລະບົດບາດການຕະຫຼາດໃນຊຸມປີທີ່ຜ່ານມາ - ສໍາລັບຫົວຂໍ້ທີ່ມີຄວາມຫລາກຫລາຍເຊັ່ນລາຄາແລະໃບອະນຸຍາດແລະຄວາມຍືນຍົງຕໍ່ Netweaver ແລະ Supply Chain Management. ບໍ່ດົນມານີ້, ນາງໄດ້ມຸ່ງຫນ້າໄປສູ່ການຕະຫຼາດສໍາລັບຊ່ອງທາງການຄ້າດິຈິຕອນຂອງພວກເຮົາ - SAP Store ແລະ SAP App Center - ເຮັດວຽກທຸກໆມື້ເພື່ອເຮັດໃຫ້ງ່າຍທີ່ສຸດເທົ່າທີ່ຈະເຮັດທຸລະກິດກັບ SAP. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເຖົ້າ Munshi
  ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Pepperdata, Ash ເປັນປະທານບໍລິຫານບໍລິສັດ Marianas Labs, ເຊິ່ງເປັນການເລີ່ມຕົ້ນຮຽນຮູ້ເລິກເຊິ່ງໄດ້ຂາຍໃນເດືອນທັນວາ 2015. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້, ລາວເປັນ CEO ຂອງ Graphite Systems, ເຊິ່ງເປັນການເລີ່ມຕົ້ນເກັບຂໍ້ມູນໃຫຍ່ເຊິ່ງຂາຍໃຫ້ EMC DSSD ໃນເດືອນສິງຫາ 2015. Ash ຍັງໄດ້ຮັບໃຊ້ ເປັນ CTO ຂອງ Yahoo, ໃນຖານະເປັນ CEO ຂອງບໍລິສັດທັງພາກລັດແລະເອກະຊົນ, ແລະຢູ່ໃນຄະນະທີ່ເລີ່ມຕົ້ນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີຫຼາຍໆຢ່າງ. Ash ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມມະຫາວິທະຍາໄລ Harvard, ມະຫາວິທະຍາໄລ Brown, ແລະມະຫາວິທະຍາໄລ Stanford. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Ashley Murphy
  Ashley Murphy ໄດ້ຈົບການສຶກສາລະດັບ BA (Hons) ໃນວັນນະຄະດີພາສາອັງກິດແລະການຂຽນທີ່ສ້າງສັນຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Manchester. ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນເຮັດວຽກເປັນນັກຂຽນເນື້ອຫາອິດສະຫຼະໃນປີ 2015. ລາວມີຄວາມຊ່ຽວຊານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ, ການສຶກສາຊັ້ນສູງ, ສຳ ເນົາການໂຄສະນາ, ວຽກງານປະຈຸບັນແລະການປະກອບທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Navarro
  Alicia Navarro ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ skimlinks, ແພລະຕະຟອມການສ້າງລາຍໄດ້ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ເວັບໄຊທ໌ໄດ້ຮັບລາງວັນ ສຳ ລັບຄວາມຕັ້ງໃຈຊື້ທີ່ສ້າງຂື້ນໃນເນື້ອຫາຂອງພວກເຂົາ. ກ່ອນທີ່ຈະເປີດ Skimlinks, ນາງໄດ້ເຮັດວຽກເປັນເວລາຫລາຍກວ່າ 10 ປີໃນການອອກແບບແລະເປີດຕົວໂປແກຼມທີ່ໃຊ້ມືຖືແລະອິນເຕີເນັດໃນອົດສະຕາລີແລະອັງກິດ. ຕັ້ງແຕ່ປີ 2007, Alicia ໄດ້ປູກບໍລິສັດໃຫ້ເປັນພະນັກງານຫຼາຍກວ່າ 85 ຄົນໃນທົ່ວຫ້ອງການຕ່າງໆໃນລອນດອນ, ຊານຟານຊິດໂກແລະນະຄອນນິວຢອກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Davis
  Andrew ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດຂອງ CPC Strategy. ໃນທ້າຍເດືອນກັນຍາປີ 2010, Andrew ໄດ້ ສຳ ເລັດການຂຽນປື້ມຄູ່ມືການຊື້ຂາຍສິນຄ້າປຽບທຽບຄັ້ງ ທຳ ອິດເຊິ່ງສະ ເໜີ ພາບລວມທີ່ຄົບຖ້ວນກ່ຽວກັບວິທີການເລີ່ມຕົ້ນແລະຈັດການການໂຄສະນາການປຽບທຽບການຄ້າທີ່ມີປະສິດຕິຜົນ. ມື້ນີ້ Andrew ໃຊ້ເວລາສ່ວນໃຫຍ່ຂອງລາວໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາກ່ຽວກັບຜູ້ຂາຍຍ່ອຍແລະຜູ້ຂາຍເຄື່ອງອອນລາຍຂະ ໜາດ ກາງແລະໃຫຍ່ແລະອົງການກາລະຕະຫຼາດອອນລາຍ, ພ້ອມທັງຂຽນແລະຊີ້ ນຳ Blog ຍຸດທະສາດ CPC. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Albert Nieto
  ແກ່ນພັນ ເປັນບໍລິສັດໂຄສະນາຕາມບໍລິສັດຊັ້ນນໍາທີ່ສ້າງວິທີແກ້ໄຂທີ່ມີຜົນກະທົບແລະມີສ່ວນຮ່ວມສູງສໍາລັບເນື້ອຫາພາບພຣີມຽມທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ, ກໍາລັງເປົ້າandາຍແລະຜົນຕອບແທນສໍາລັບຜູ້ພິມຊັ້ນນໍາແລະຍີ່ຫໍ້ດີທີ່ສຸດ. ບໍລິສັດ AI ຕາມບໍລິສັດອະນຸຍາດໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ມີສ່ວນຮ່ວມກັບຜູ້ບໍລິໂພກພາຍໃນຈັກກະວານຂອງເຂົາເຈົ້າທີ່ມີຄວາມສົນໃຈບົນພື້ນຖານທີ່ບໍ່ມີຄຸກກີ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andre Oentoro
  Andre Oentoro ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ເຂົ້າຈີ່, ບໍລິສັດວິດີໂອອະທິບາຍທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນ. ລາວຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດເພີ່ມອັດຕາການປ່ຽນໃຈເຫລື້ອມໃສ, ປິດການຂາຍຫລາຍຂຶ້ນແລະໄດ້ຮັບ ROI ໃນທາງບວກຈາກວິດີໂອອະທິບາຍ (ໃນ ຄຳ ສັ່ງນັ້ນ). 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AlexAnndra Ontra
  AlexAnndra Ontra ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນປະທານ ຊູດ, ການແກ້ໄຂການຄຸ້ມຄອງເອກະສານຕາມຄວາມຕ້ອງການ ສຳ ລັບການ ນຳ ສະ ເໜີ ແບບເຄື່ອນໄຫວ. Shufflrr ທີ່ຢູ່ນະຄອນນິວຢອກແມ່ນຜູ້ບຸກເບີກການ ນຳ ສະ ເໜີ ການຄຸ້ມຄອງການ ນຳ ສະ ເໜີ. ສ້າງຕັ້ງຂື້ນໃນປີ 2014 ໂດຍ James ແລະ AlexAnndra Ontra, ທີມງານອ້າຍເອື້ອຍທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 30 ປີໃນການພັດທະນາໂປຼແກຼມຄວບຄຸມການ ນຳ ສະ ເໜີ, Shufflrr ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດແລະຜູ້ໃຊ້ສ່ວນບຸກຄົນຈັດການ, ແຈກຢາຍແລະປັບປຸງເນື້ອໃນການ ນຳ ສະ ເໜີ, ປະຫຍັດເວລາແລະເງິນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອາດາມ ອອດແມນ
  Adam Ortman ເປັນຮອງປະທານອາວຸໂສຂອງການຂະຫຍາຍຕົວແລະນະວັດກໍາຢູ່ Generator Media + Analytics, ອົງການສື່ມວນຊົນທີ່ປະສົມປະສານຢ່າງເຕັມສ່ວນ. ປະສົມປະສານປະສົບການທົດສະວັດໃນເວທີອົງການສື່ມວນຊົນທີ່ມີພື້ນຖານທາງວິຊາການໃນຈິດຕະວິທະຍາຜູ້ບໍລິໂພກ, Adam ປະເມີນແພລະຕະຟອມດິຈິຕອນ, ສັງຄົມ, ມືຖື, ແລະ e-commerce ຊັ້ນນໍາແລະແນວໂນ້ມທີ່ຈະກໍານົດວິທີການທີ່ພວກເຂົາສາມາດນໍາເອົາມູນຄ່າໃຫ້ກັບການລົງທຶນສື່ຂອງລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາວິນ ໄພວັນ
  Arvind ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ເປົ້າໝາຍ, ບ່ອນທີ່ນອກ ເໜືອ ຈາກການສ້າງແນວຄິດວິໄສທັດຂອງບໍລິສັດແລະທົດລອງວິທີການປະຕິບັດເພື່ອຕອບສະ ໜອງ ຈຸດປະສົງຂອງພວກເຂົາ, ປະຈຸບັນລາວເປັນຫົວ ໜ້າ ຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ, ການເກັບຮັກສາແລະປະຕິບັດການຂາຍ. ອະດີດພະນັກງານຂອງ Zoho ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ເປັນຫົວ ໜ້າ ດ້ານການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ ສຳ ລັບຊຸດ ITSM ຂອງຜະລິດຕະພັນ ສຳ ຄັນຕ່າງໆ, Arvind ໄດ້ຮັບຄວາມເຂົ້າໃຈທີ່ມີຄຸນຄ່າກ່ຽວກັບອຸດສາຫະ ກຳ SaaS ແລະທຸກສິ່ງທຸກຢ່າງ 'Marketing'. Arvind ແຕ້ມຈາກປະສົບການທີ່ລ້ ຳ ລວຍຂອງລາວເພື່ອເປັນພະລັງໃຫ້ຫົວ ໜ່ວຍ ທຸລະກິດກ້າວ ໜ້າ. ລາວຍັງເປັນແຟນບານຂອງ Chelsea. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Ankit Patel
  Ankit Patel ແມ່ນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫຼາດ / ໂຄງການທີ່ ເຕັກໂນໂລຍີ XongoLab ແລະ PeppyOcean, ເຊິ່ງ ກຳ ລັງສະ ເໜີ ວິທີແກ້ໄຂທາງດ້ານການພັດທະນາເວັບແລະໂປແກຼມມືຖືທົ່ວໂລກ. ໃນຖານະເປັນອະດິເລກ, ລາວຂຽນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີ ໃໝ່ ແລະ ກຳ ລັງຈະມາເຖິງ, ການພັດທະນາມືຖື, ການພັດທະນາເວບໄຊທ໌, ເຄື່ອງມືການຂຽນໂປຼແກຼມ, ແລະການອອກແບບທຸລະກິດແລະເວບໄຊທ໌. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Poulos
  Alex ເປັນຫົວຫນ້າຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດຂອງ Crossbeam, ນໍາພາການຂະຫຍາຍຕົວແລະການວິເຄາະ, ເນື້ອຫາແລະເຫດການ, ແລະການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ. ລາວມີປະສົບການບໍລິຫານຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນການພັດທະນາຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດ ແລະເປັນຜູ້ນໍາລະດັບໂລກ, ການປະຕິບັດແບບປະສົມປະສານສໍາລັບຍີ່ຫໍ້ຊອບແວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ພິທີ Augustin
  Augustin ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ weglot, ການແກ້ໄຂຫຼາຍພາສາ ສຳ ລັບເວັບໄຊທ໌້ຕ່າງໆ. ສ້າງຂື້ນໃນປີ 2016 - Weglot ໄດ້ຖືກສ້າງຂຶ້ນເພື່ອເຮັດໃຫ້ການແປເວັບໄຊທ໌ໄດ້ໄວ, ງ່າຍດາຍ, ແລະວ່ອງໄວ. ດ້ວຍພື້ນຖານດ້ານການເງິນ, Augustin ໄດ້ຍ້າຍເຂົ້າສູ່ໂລກຂອງ SaaS ເພື່ອຮ່ວມກັນຊອກຫາວິທີແກ້ໄຂທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດສ້າງການເຕີບໂຕຂອງສາກົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman ເປັນ CEO ຂອງ ເມລໂມໂດ, ການແກ້ໄຂການຕະຫຼາດອີເມລ໌ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ໃຊ້ສາມາດສົ່ງອີເມວແບບໂຕ້ຕອບທີ່ຄ້າຍຄືກັບແອັບຯ. ລາວມີປະສົບການດ້ານການຕະຫຼາດໃນຍຸດທະສາດຂາເຂົ້າແລະຂາອອກ, SEO, ການຂະຫຍາຍຕົວ, CRO, ແລະການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດ. ລາວໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ B2C ແລະ B2B ຈໍານວນຫຼາຍ, ລວມທັງການເລີ່ມຕົ້ນເຕັກໂນໂລຢີໃນຂັ້ນຕອນຕົ້ນເພື່ອການຂະຫຍາຍຕົວຢ່າງໄວວາໂດຍໃຊ້ຂະບວນການຕະຫຼາດທີ່ວ່ອງໄວແລະຂໍ້ມູນ. ເມື່ອ Google ປ່ອຍອີເມວ AMP, Aquib ໄດ້ເຫັນທ່າແຮງອັນໃຫຍ່ຫຼວງໃນມັນສໍາລັບການສ້າງການຕະຫຼາດອີເມວຄືນໃຫມ່. ນີ້ເຮັດໃຫ້ລາວເລີ່ມຕົ້ນ Mailmodo ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດໄດ້ຮັບ ROI ທີ່ດີຂຶ້ນຈາກການຕະຫຼາດອີເມວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ມ້ວນລິກ
  Austin Rolling ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ສະ ໜາມ ນອກ. ຜູ້ປະກອບການລຸ້ນທີສາມ. ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນບໍລິສັດ ທຳ ອິດຂອງລາວ, ເປັນເວບໄຊທ໌ແຟຊັ່ນ, ຕອນລາວອາຍຸໄດ້ 20 ປີ. ລາວໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີດ້ານການສື່ສານຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Eastern Michigan ແລະ MBA ຈາກ Texas A&M University. ລາວໄດ້ໃຊ້ເວລາສ່ວນໃຫຍ່ໃນການເຮັດວຽກຂອງລາວໃນການບໍລິໂພກສິນຄ້າແລະພື້ນທີ່ໄອທີໃນການຂາຍແລະການຕະຫລາດ, ການຄຸ້ມຄອງແລະການພັດທະນາທຸລະກິດ.  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອາລິເຊຍ ຣອດ
  Alicia Rother ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດເນື້ອຫາທີ່ເປັນອິດສະຫຼະທີ່ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍແລະຜູ້ເລີ່ມຕົ້ນເພື່ອເສີມຂະຫຍາຍຍີ່ຫໍ້ຂອງພວກເຂົາຜ່ານການອອກແບບເນື້ອຫາທີ່ສ້າງສັນແລະຂຽນ. ພື້ນທີ່ຂອງຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງນາງລວມມີການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, infographics, ການສ້າງຕາສິນຄ້າແລະການອອກແບບກາຟິກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sanchez
  Andrea Sanchez ເປັນນັກຍຸດທະສາດການອອກແບບ ແລະນັກຄົ້ນຄວ້າຢູ່ NY ທີ່ປະຈຸບັນເປັນຜູ້ນໍາພາໂຄງການຍຸດທະສາດການຫັນປ່ຽນດິຈິຕອນຢູ່ Globant. ນາງໄດ້ແບ່ງປັນປະສົບການຂອງນາງກ່ຽວກັບວິທີການ AI ສາມາດປັບປຸງຄວາມສໍາພັນຂອງລູກຄ້າກັບຍີ່ຫໍ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາດາມ Shigem
  Adam Shigem ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດຢູ່ ຫຼຸດລົງ Swoop - ບໍລິສັດອອກແບບດີຈີຕອນໃນ Seattle. ອາດາມມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 4 ປີທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ຕ່າງໆເຊັ່ນ Windows, Office 365, T-Mobile, ແລະ Brooks Running ເຊື່ອມຕໍ່ກັບຜູ້ຊົມຂອງພວກເຂົາໃນທາງທີ່ມີຄວາມ ໝາຍ ໃນຫຼາຍຊ່ອງທາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອາຮິມສິງ
  Abhay ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CRO ຂອງ InMobi. Abhay ເວົ້າທົ່ວໂລກກ່ຽວກັບຜູ້ປະກອບການ, ຄົນ, ແລະວັດທະນະ ທຳ ແລະໄດ້ເປັນເຄື່ອງມືໃນການຮັບຮູ້ InMobi ເຊັ່ນ 50 ບໍລິສັດທີ່ມີຄວາມວຸ້ນວາຍທີ່ສຸດໃນໂລກໂດຍ MIT Technology Review, ການເລີ່ມຕົ້ນທີ່ໂດດເດັ່ນໃນປີທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນໂດຍ Forbes ແລະອີກຫລາຍໆຢ່າງ. ຄວາມຮັກຂອງລາວຕໍ່ນະວັດຕະ ກຳ ໄດ້ພາລາວໄປທີ່ສະຖາບັນເຕັກໂນໂລຢີຂອງອິນເດຍ, Kanpur (IIT) ສຳ ລັບປະລິນຍາຕີຂອງລາວເຊິ່ງໃນປີ 2013 ລາວຍັງໄດ້ຮັບກຽດຕິຍົດ 'Distinguished Alumnus Award' ທີ່ໄດ້ຮັບກຽດ ສຳ ລັບຄວາມເປັນເລີດຂອງລາວໃນການເປັນຜູ້ປະກອບການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອາລຸນສີສຸພັນ ຄຳ
  Arun ເປັນຜູ້ປະກອບການດ້ານເຕັກໂນໂລຍີທີ່ໄດ້ສ້າງ, ວັດແທກແລະຂາຍເວັບໄຊທຂອງຜູ້ບໍລິໂພກແລະວິສາຫະກິດມາເປັນເວລາຫຼາຍປີ. ຕະຫຼອດອາຊີບຂອງລາວ, ລາວໄດ້ຊ່ວຍບໍລິສັດຂະ ໜາດ ໃຫຍ່ແລະນ້ອຍເພີ່ມລາຍຮັບແລະມີສ່ວນຮ່ວມກັບລູກຄ້າເປັນຜູ້ຈັດການ, ທີ່ປຶກສາ, ແລະທີ່ປຶກສາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອາດາມຂະ ໜາດ ນ້ອຍ
  Adam Small ເປັນ CEO ຂອງ ຕົວແທນຕົວແທນ Sauce, ແພລະຕະຟອມດ້ານການຕະຫລາດອະສັງຫາລິມະສັບແບບເຕັມຮູບແບບແບບອັດຕະໂນມັດທີ່ປະສົມປະສານກັບອີເມວໂດຍກົງ, ອີເມວ, SMS, ແອັບ mobile ມືຖື, ສື່ສັງຄົມ, CRM, ແລະ MLS. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  Ann Smarty
  Ann Smarty ເປັນຍີ່ຫໍ້ແລະຜູ້ຈັດການຊຸມຊົນຂອງ Internet Marketing Ninjas ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Viral Content Bee. ອາຊີບການເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງເຄື່ອງຈັກຊອກຫາຂອງ Ann ໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນໃນປີ 2010. ນາງເປັນອະດີດຫົວຫນ້າບັນນາທິການຂອງ Search Engine Journal ແລະປະກອບສ່ວນເຂົ້າໃນການຄົ້ນຫາແລະ blogs ສັງຄົມທີ່ມີຊື່ສຽງ, ລວມທັງແນວໂນ້ມທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍແລະ Mashable. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Anastasia Sviridenko
  Anastasia Sviridenko ເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫຼາດເນື້ອຫາຢູ່ TextMagic, ການແກ້ໄຂ SMS ທັງ ໝົດ ໃນ ໜຶ່ງ ດຽວ ສຳ ລັບທຸລະກິດ. TextMagic ແມ່ນບໍລິການ ໜຶ່ງ ທີ່ເປີດໂອກາດໃຫ້ທັງທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍແລະໃຫຍ່ ດຳ ເນີນການໂຄສະນາທາງດ້ານການຕະຫຼາດ SMS, ສົ່ງການແຈ້ງເຕືອນ, ການແຈ້ງເຕືອນແລະການຢືນຢັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Taylor
  Andrew ຮັກເຮັດວຽກໃຫ້ Pantheon ຊ່ວຍເຫຼືອບັນດາອົງການແລະມອບໃຫ້ຊຸມຊົນ WordPress. ໃນຖານະເປັນນັກພັດທະນາເວບໄຊທ໌ເກົ່າ, Andrew ໄດ້ໃຊ້ເວລາໃນໂຄງການຂະ ໜາດ ໃຫຍ່ ສຳ ລັບລູກຄ້າເຊັ່ນ: AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines, ແລະອື່ນໆ. ດ້ວຍປະສົບການໃນການພັດທະນາເວບໄຊທ໌ຫຼາຍກວ່າ 8 ປີ, ຊ່ຽວຊານດ້ານ WordPress, ລາວເປັນນັກຮົບເກົ່າທີ່ມີລະດູການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  elangela de la Vieja
  elangela ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການວິເຄາະທຸລະກິດ, ການ ກຳ ນົດລາຄາແລະການຄຸ້ມຄອງສື່, ນຳ ເນື້ອຫາ ນຳ ໜ້າ ໃນທຸກຊ່ອງທາງພ້ອມທັງຈັດການການມີ ໜ້າ ໃນທຸກແພລະຕະຟອມສັງຄົມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Ashley Walsh
  Ashley ແມ່ນ VP of Marketing ທີ່ ສູດ, ການສ້າງແບບຟອມແລະສ້າງໂປແກຼມເກັບ ກຳ ຂໍ້ມູນແບບພື້ນເມືອງຂອງ Indianapolis. ກ່ອນທີ່ຈະ Formstack, Ashley ໄດ້ໃຊ້ເວລາ 8 ປີຢູ່ທີ່ Angie's List ທີ່ມີ ຕຳ ແໜ່ງ ດ້ານການຕະຫຼາດ, ຜະລິດຕະພັນແລະການ ດຳ ເນີນງານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Amanda West-Bookwalter
  Amanda West-Bookwalter ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານກາລະຕະຫຼາດສື່ດິຈິຕອນທີ່ Formstack, ຮັບຜິດຊອບໃນການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດແລະຂະຫຍາຍຍຸດທະສາດການໂຄສະນາດິຈິຕອນໃຫ້ກັບບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມທີມງານ Formstack, Amanda ໄດ້ເຮັດ ໜ້າ ທີ່ໃນການບໍລິຫານບັນຊີຜູ້ອາວຸໂສ ສຳ ລັບບໍລິສັດຄຸ້ມຄອງການຈ່າຍເງິນໂດຍກົດແລະໄດ້ເວົ້າໃນກອງປະຊຸມການຕະຫລາດ online ຫລາຍໆຄັ້ງ, ລວມທັງ HeroConf, SMX East, ແລະ SES Denver. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Ashley Welch
  Ashley Welch ແລະ Justin Jones ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ ນະວັດຕະ ກຳ Somersault, ບໍລິສັດທີ່ປຶກສາດ້ານການອອກແບບຄວາມຄິດທີ່ສະຫນອງວິທີການທີ່ເປັນເອກະລັກໃນການພັດທະນາການຂາຍ. ພວກເຂົາເປັນຜູ້ຂຽນຂອງການຂາຍ Naked: ວິທີການຄິດການອອກແບບເປີດເຜີຍແຮງຈູງໃຈຂອງລູກຄ້າແລະເພີ່ມລາຍໄດ້. ສໍາລັບຂໍ້ມູນເພີ່ມເຕີມ, ກະລຸນາຢ້ຽມຊົມ, www.somersaultinnovation.com. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Amalie Widerberg
  Amalie Widerberg ກຳ ລັງເຮັດວຽກເປັນ Digital Marketer ທີ່ FotoWare, ຜູ້ຂາຍເຄື່ອງ Digital Asset Management (DAM) ຊັ້ນ ນຳ ຂອງໂລກ. ນາງມີລະດັບ ESST (ສັງຄົມ, ວິທະຍາສາດແລະເຕັກໂນໂລຢີໃນເອີຣົບ) ລະດັບປະລິນຍາໂທ, ແລະຄາດຄະເນວ່າປີ 2021 ມີພື້ນທີ່ຫຼາຍ ສຳ ລັບພື້ນທີ່ພູມສັນຖານ DAM. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ໃບບິນ Ach Acha
  Bill Acholla ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນຊັ້ນ ນຳ ທີ່ ນຳ ເອົາເນື້ອຫາທີ່ມີຄຸນຄ່າຢ່າງບໍ່ເປັນປະໂຫຍດເຊິ່ງຄົນມັກທ່ານສາມາດໃຊ້ເພື່ອເຮັດທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາ, ຄືກັບບົດຂຽນນີ້. ກວດເບິ່ງ blog ທຸລະກິດຂອງລາວທີ່ Billacholla.com 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Bowman
  Brian Bowman ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ຫ້ອງທົດລອງສະໝອງ, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການຕະຫຼາດພິສູດເຕັກໂນໂລຢີແລະການບໍລິການໃຫ້ແກ່ຜູ້ໂຄສະນາເຟສບຸກແລະ Instagram. ລາວໄດ້ຄຸ້ມຄອງ ກຳ ໄລຫຼາຍກວ່າ $ 1B ໃນການໃຊ້ຈ່າຍໃນການໂຄສະນາຜ່ານອິນເຕີເນັດແລະການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນ ສຳ ລັບຍີ່ຫໍ້ຊັ້ນ ນຳ ໃນໂລກລວມທັງ Disney, ABC, Match.com ແລະ Yahoo! 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Bruno
  Bill Bruno, ຊີອີໂອຂອງ Celebrus ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມເປັນ VP ຂອງອາເມລິກາເຫນືອ ແລະກາຍເປັນ CEO ໃນເດືອນຕຸລາ 2021. ລາວມີປະສົບການຫຼາຍສິບປີໃນຂະແໜງສື່, ຂໍ້ມູນ, ແລະການວິເຄາະ ແລະມີຄວາມມັກໃນການສົ່ງເສີມວັດທະນະທໍາຂອງນະວັດຕະກໍາເພື່ອຂັບເຄື່ອນການປ່ຽນແປງທີ່ມີການປ່ຽນແປງ. ກ່ອນທີ່ຈະ Celebrus, Bill ໄດ້ຮັບຜິດຊອບເປັນ CEO ຂອງບໍລິສັດ AIM ທີ່ມີລາຍຊື່ທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດໃນທຸລະກິດທີ່ປຶກສາຂອງລາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bonnie Crater
  Bonnie Crater ແມ່ນປະທານແລະ CEO ຂອງ ຄວາມເຂົ້າໃຈວົງເຕັມ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Full Circle Insights, Bonnie Crater ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດ ສຳ ລັບ VoiceObjects ແລະ Realization. Bonnie ຍັງໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ຮອງປະທານແລະຮອງປະທານ ຕຳ ແໜ່ງ ອາວຸໂສທີ່ Genesys, Netscape, Network Computer Inc, salesforce.com, ແລະ Stratify. ນັກຮົບເກົ່າ XNUMX ປີຂອງບໍລິສັດ Oracle Corporation ແລະບໍລິສັດສາຂາຕ່າງໆ, Bonnie ເປັນຮອງປະທານ, ພະແນກຜະລິດຕະພັນ Compaq ແລະເປັນຮອງປະທານ, ພະແນກຜະລິດຕະພັນ Workgroup. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bob Croft
  Bob Croft ແມ່ນຜູ້ ນຳ ທີ່ມີປະສົບການໃນພາກພື້ນ APAC, ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບລູກຄ້າຫຼາຍກວ່າ 15 ຄົນໃນເວລາ 8 ປີທີ່ຜ່ານມາໃນຫລາຍໆອຸດສາຫະ ກຳ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ບາຣ Diego ດີເອໂກ
  Barrack Diego ແມ່ນນັກຂຽນບລັອກທີ່ມີປະສົບການເຊິ່ງໄດ້ຂຽນບົດຄວາມ ສຳ ລັບຫລາຍໆບລັອກແລະເວບໄຊທ໌ທີ່ມີຊື່ສຽງກ່ຽວກັບການ ນຳ ໃຊ້ສື່ສັງຄົມຕ່າງໆເພື່ອວິສະວະ ກຳ ການຈະລາຈອນທາງທຸລະກິດຫລາຍຂຶ້ນໃນເວັບໄຊທ໌ທຸລະກິດຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ໃບບິນ Donabedian
  Brandemonium LLC ແມ່ນບໍລິສັດເຫດການ ໜຶ່ງ ທີ່ຕັ້ງຢູ່ Cincinnati, OH. ບໍລິສັດໄດ້ສ້າງຕັ້ງຂຶ້ນໃນປີ 2017 ໂດຍ Bill Donabedian ແລະ Kevin Canafax. Bill ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 16 ປີຂອງການເປີດຕົວກິດຈະ ກຳ ຕ່າງໆເຊັ່ນ: MidPoint Music Festival ແລະ Bunbury Music Festival. Kevin ມີປະສົບການດ້ານການສື່ສານແລະກິດຈະການສາທາລະນະຫຼາຍກວ່າ 30 ປີ, ພ້ອມທັງມີຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງກິດຈະ ກຳ ການກຸສົນຕ່າງໆ, Suits That Rock ແລະ Play On. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Breena Fain
  Breena Fain ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານ PR & Marketing ທີ່ Formstack, ຜູ້ສ້າງແບບຟອມອອນໄລນ໌ທີ່ໄດ້ກາຍເປັນຜູ້ ນຳ ໃນການສ້າງ, ຈັດການ, ແລະເປັນເຈົ້າພາບໃນແບບຟອມ online. Formstack ໃຫ້ທຸລະກິດທຸກປະເພດແລະທຸກຂະ ໜາດ ເຄື່ອງມືການກໍ່ສ້າງແບບຟອມທີ່ໃຊ້ງ່າຍໃນການເກັບ ກຳ ແລະຈັດການຂໍ້ມູນ. ຜູ້ໃຊ້ສາມາດຝັງແບບຟອມໂດຍກົງເຂົ້າໃນເວບໄຊທ໌ຂອງພວກເຂົາ ສຳ ລັບການຈັບຕົວໄວ. ປະເພດທີ່ຄ່ອງແຄ້ວນີ້ຊ່ວຍໃຫ້ອົງກອນ, ໂດຍສະເພາະແມ່ນທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍ, ເພື່ອເຮັດໃຫ້ວົງຈອນການຕະຫລາດຂອງມັນງ່າຍຂື້ນໃນຂະນະທີ່ຂະຫຍາຍຊັບພະຍາກອນຂອງມັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Fowler
  Bryan Fowler ເປັນປະທານຂອງພະແນກ Intero Digital Amazon. Intero Digital ແມ່ນອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອລ 400 ຄົນ ທີ່ສະເໜີໃຫ້ມີການແກ້ໄຂບັນຫາການຕະຫຼາດທີ່ເຕັມໄປດ້ວຍຜົນໄດ້ຮັບ. ພະແນກ Amazon ຂອງຕົນມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການຊ່ວຍເຫຼືອບໍລິສັດທີ່ນໍາໃຊ້ Amazon ເພື່ອບັນລຸການເຕີບໂຕທີ່ບໍ່ເຄີຍມີມາກ່ອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Freeman
  Brian Freeman ເປັນຜູ້ປະກອບການ serial ສຸມໃສ່ເສດຖະກິດຜູ້ສ້າງ. ລາວໄດ້ສ້າງຫນຶ່ງໃນຕະຫຼາດທີ່ມີອິດທິພົນທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນອາເມລິກາເຫນືອ, ເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ຜູ້ສ້າງເນື້ອຫາຫຼາຍກວ່າເຄິ່ງຫນຶ່ງລ້ານຄົນແລະ 100 ຍີ່ຫໍ້ເຊັ່ນ Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel, & TikTok. ລາວແລະທີມງານຂອງລາວຢູ່ Heartbeat ເປັນຜູ້ທໍາອິດທີ່ຈັດການກັບການຕະຫຼາດ nano-creator ໃນລະດັບຂະຫນາດໃນ Instagram ແລະເປັນຜູ້ທໍາອິດທີ່ເປີດຕົວການເຊື່ອມໂຍງກັບ TikTok ໃນປີ 2020. ລາວຍັງເປັນ Techstars Grad (ຊັ້ນຮຽນຂອງ 2017) ແລະເປັນນັກລົງທຶນທີ່ຫ້າວຫັນແລະ. ທີ່ປຶກສາສໍາລັບການເລີ່ມຕົ້ນເສດຖະກິດຜູ້ສ້າງອື່ນໆ. ໃນປັດຈຸບັນລາວກໍາລັງສ້າງເຄືອຂ່າຍມືອາຊີບໃຫມ່ສໍາລັບເສດຖະກິດຜູ້ສ້າງ, creatorland.com - ສຸມໃສ່ການສ້າງສັນ, ຜູ້ສ້າງເນື້ອຫາ, ຜູ້ມີອິດທິພົນ, ແລະຜູ້ທີ່ຈ້າງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bobby Gill
  ກ່ອນທີ່ຈະສ້າງ Label Labs Lab ໃນປີ 2009, Bobby ເປັນຜູ້ຈັດການໂຄງການທີ່ Microsoft ຢູ່ໃນພະແນກ Servers & Tools. ຮ່ວມກັບຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Jordan Gurrieri, Bobby ຮ່ວມເປັນຜູ້ຂຽນ Appsters: ຄູ່ມືເລີ່ມຕົ້ນຂອງການເປັນຜູ້ປະກອບການ. ທີ່ Label Labs Labs, ບົດບາດຂອງ Bobby ໃນຖານະເປັນ CEO ຮຽກຮ້ອງໃຫ້ມີການກວດສອບດ້ານຍຸດທະສາດແລະເຕັກນິກ ສຳ ລັບທຸກໆແອັບທີ່ພວກເຮົາຜະລິດ. Bobby ຈົບຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Waterloo ດ້ວຍປະລິນຍາຕີຄະນິດສາດແລະວິທະຍາສາດຄອມພິວເຕີ້ແລະໄດ້ຈົບ MBA ຢູ່ໂຮງຮຽນທຸລະກິດ Columbia. ລາວຮັກ crepes. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Hoffman
  Brian ເປັນຜູ້ປະສານງານດ້ານການຕະຫລາດຢູ່ Infographics Killer, ການເລີ່ມຕົ້ນທີ່ຕັ້ງຢູ່ Seattle ທີ່ຊ່ຽວຊານໃນການອອກແບບ infographic, ຮູບພາບເຄື່ອນໄຫວແລະກາຟິກແບບໂຕ້ຕອບ. Killer Infographics ມີຄວາມພູມໃຈໃນຕົວເອງໃນການດຶງດູດຄວາມສາມາດອັນດັບ ໜຶ່ງ ທີ່ມີຄວາມສາມາດໃນການແຈກຢາຍ ສຳ ເນົາທີ່ສົມບູນແບບ, ຮູບແບບຂໍ້ມູນປະເພດ ໜຶ່ງ ປະເພດ, ຕົວຢ່າງທີ່ ກຳ ຫນົດເອງແລະການສົ່ງເສີມຍຸດທະສາດ. Brian ເຕີບໃຫຍ່ຢູ່ໃນພູເຂົາໃນ Pennsylvania ແລະ Vermont, ແລະດຽວນີ້ໃຊ້ຈ່າຍທຸກໆມື້ທີ່ລາວສາມາດຂີ່ເຮືອຫິມະແລະຍ່າງປ່າຢູ່ເທິງພູໃນເຂດປາຊີຟິກ Northwest. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເບຄກີ່ Holton
  Becky Holton ແມ່ນນັກຂ່າວແລະນັກຂຽນຂ່າວ. ນາງສົນໃຈກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການສຶກສາແລະພ້ອມທີ່ຈະສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ການປາກເວົ້າທີ່ບໍ່ເປັນທາງການ. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ໃບບິນພາສາອັງກິດ
  ຂ້ອຍເປັນຜູ້ອອກແບບຜະລິດຕະພັນດິຈິຕອນຢູ່ໃນ Austin, Texas. ຂ້ອຍມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 12 ປີທັງສ້າງປະສົບການໃຫມ່ຂອງຜະລິດຕະພັນ 0 ຫາ 1 ແລະການເຕີບໂຕຂອງການຂັບລົດສໍາລັບຈຸດຫມາຍປາຍທາງອອນໄລນ໌ທີ່ເບິ່ງເຫັນໄດ້ສູງ. ປະຈຸບັນຂ້ອຍຢູ່ທີ່ Hotel Engine, ຊ່ວຍສ້າງອະນາຄົດຂອງທຸລະກິດ ແລະການເດີນທາງເປັນກຸ່ມ. ຂ້າພະເຈົ້າພັດທະນາກັບການຮຽນຮູ້ຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງ, ການຫັນຄວາມເຂົ້າໃຈຂອງຜູ້ໃຊ້ເປັນການປະຕິບັດ, ແລະການດົນໃຈທີມງານທີ່ຈະຄິດນອກປ່ອງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ໃບບິນ Dawson
  Bill Dawson ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫລາດທາງອີເມວແລະການ ນຳ ໃຊ້ອີເມວ, ໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາກັບທັງບໍລິສັດໃຫຍ່ແລະຊອບແວເປັນຜູ້ໃຫ້ບໍລິການກ່ຽວກັບການເຊື່ອມໂຍງອີເມວ, ການ ນຳ ໃຊ້ແລະການຈັດສົ່ງຂອງພວກເຂົາ. Bill ໄດ້ເຮັດວຽກກັບບາງອົງການຈັດຕັ້ງທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນ online, ລວມທັງ Zappos ແລະ Walmart. ລາວແລະພັນລະຍາຂອງລາວ, Carla, ເປັນເຈົ້າຂອງແລະປະຕິບັດອົງການຂອງຕົນເອງ, ການອອກແບບ ໝາ 4 ໂຕ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Barry Kelly
  Barry Kelly ເປັນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ອຸດສາຫະ ກຳ ຄິດ. ລາວເປັນຜູ້ຊະນະການຮຽນຮູ້ຜູ້ບໍລິໂພກ, ນັກກາລະຕະຫຼາດແລະຜູ້ປະດິດສ້າງການຮຽນຮູ້ດິຈິຕອນ. ອາຊີບຂອງລາວໄດ້ສຸມໃສ່ການຊ່ວຍເຫຼືອຍີ່ຫໍ້ແລະອົງການຈັດຕັ້ງເນື້ອຫາໃຫ້ພະລັງໃນການຮຽນຮູ້ອີເລັກໂທຣນິກໃນການສົ່ງເສີມແລະຂະຫຍາຍທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ບຣຸກ ໂກວັນດາ
  Brooke Kovanda ແມ່ນ Orr Fellow & ຜູ້ປະສານງານດ້ານການຕະຫລາດທີ່ PERQ, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີສ່ວນພົວພັນໃນ Indianapolis. ຢູ່ທີ່ນັ້ນນາງໄດ້ສ້າງເນື້ອຫາແລະການອອກແບບ ສຳ ລັບຜະລິດຕະພັນໂຄສະນາ, ແລະສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ການຄົ້ນຄວ້າແລະ ສຳ ຫຼວດຕະຫຼາດ ໃໝ່. ຢູ່ນອກບ່ອນເຮັດວຽກ, Brooke ມັກອ່ານ, ທ່ອງທ່ຽວ, ຟັງເພງ Rock 'n' Roll. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Mixon
  Bryan Mixon ແມ່ນເຈົ້າຂອງ AmazeLaw, ອາຄານເວບໄຊທ໌ ສຳ ລັບທະນາຍຄວາມບໍລິສັດດ່ຽວແລະນ້ອຍ. Byran ໄດ້ສ້າງເວບໄຊທ໌ຕັ້ງແຕ່ປີ 1999 ແລະໄດ້ໃຊ້ເວລາ 33 ປີສຸດທ້າຍຂອງລາວໃນການຊ່ວຍເຫຼືອບໍລິສັດເຊັ່ນ HubSpot, MillXNUMX ແລະ LivingSocial. Bryan ຮູ້ດ້ວຍຕົນເອງວ່າມັນຍາກສໍ່າໃດ ສຳ ລັບເຈົ້າຂອງທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍທີ່ຈະໄດ້ຮັບການຕະຫລາດດິຈິຕອນຂອງພວກເຂົາ, ສະນັ້ນລາວກໍ່ສ້າງ AmazeLaw ເປັນສະຖານທີ່ທີ່ງ່າຍດາຍທີ່ສຸດ ສຳ ລັບທະນາຍຄວາມດ່ຽວໃນການກໍ່ສ້າງສະຖານທີ່ຂອງພວກເຂົາ, ລວບລວມຜູ້ ນຳ ແລະເຂົ້າກັບວັນເວລາ ເຮັດສິ່ງທີ່ທະນາຍຄວາມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Ben Plomion
  Ben Plomion ເປັນຫົວຫນ້າຝ່າຍການຕະຫຼາດຂອງ Dibbs. ລາວມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການສ້າງມູນຄ່າສໍາລັບຄູ່ຮ່ວມງານ, ການພັດທະນາຍຸດທະສາດການໄປຕະຫຼາດ, ເຊັ່ນດຽວກັນກັບການຂະຫຍາຍຕົວຂອງຕະຫຼາດຜູ້ບໍລິໂພກຂອງ Dibbs. Ben ເປັນຊາວຝຣັ່ງພື້ນເມືອງແລະຈົບການສຶກສາຂອງ GE's Experienced Commercial Leadership program and McGill University's MBA program. ລາວເປັນຜູ້ປະກອບສ່ວນດ້ານການຕະຫຼາດປົກກະຕິສໍາລັບ Forbes ແລະນັ່ງຢູ່ໃນຄະນະກໍາມະການ MMA. Ben ອາໄສຢູ່ໃນ Venice Beach, CA ກັບພັນລະຍາແລະລູກຊາຍຂອງລາວ, ແລະເປັນນັກ surfer ແລະ skateboarder ທີ່ມັກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Roebuck
  Blair Roebuck ເປັນຮອງປະທານຂອງວິທະຍາສາດການຕະຫຼາດສໍາລັບອາເມລິກາເຫນືອທີ່ Valtech. ຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງນາງແມ່ນຢູ່ໃນການປັບແຕ່ງສ່ວນບຸກຄົນ, ການເພີ່ມປະສິດທິພາບ, ການວິເຄາະ, ແລະຍຸດທະສາດຂໍ້ມູນເພື່ອເປີດເຜີຍທ່າແຮງຂອງຂໍ້ມູນສໍາລັບລູກຄ້າ. ວິທະຍາສາດການຕະຫຼາດແມ່ນພະແນກອາເມລິກາເຫນືອຂອງ Valtech ອຸທິດຕົນເພື່ອວັດແທກ, ຍຸດທະສາດ, ຂໍ້ມູນ, ການວິເຄາະ, dashboards ແລະການເພີ່ມປະສິດທິພາບອັດຕາການປ່ຽນແປງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Swift
  Bill Swift ໄດ້ນໍາພາອົງການເຕັກໂນໂລຢີຂອງ Brierley ຕັ້ງແຕ່ເດືອນມັງກອນປີ 2001 ແລະໄດ້ຮັບບົດບາດເປັນ CEO ໃນເດືອນເມສາ 2022. ໃນອາຍຸການເປັນ CEO, ລາວໄດ້ສໍາເລັດການຫັນປ່ຽນຂອງບໍລິສັດຢ່າງໄວວາຈາກອົງການໄປສູ່ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການເຕັກໂນໂລຢີທີ່ເຂັ້ມແຂງ. ໃນຖານະເປັນ CTO, ຄວາມຮັບຜິດຊອບຂອງລາວສືບຕໍ່ຂະຫຍາຍອອກໄປຈາກສະຖາປັດຕະຍະກໍາເຕັກໂນໂລຢີແລະຍຸດທະສາດຜະລິດຕະພັນໄປສູ່ການປະຕິບັດຂອງລູກຄ້າແລະການສະຫນັບສະຫນູນການດໍາເນີນງານ. ໂດຍໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມໃນການຮັບຮອງເອົາມາດຕະຖານເຕັກໂນໂລຢີສາກົນຢ່າງປະສົບຜົນສໍາເລັດ, Bill ເປັນຜູ້ປະກອບສ່ວນຂອງສິ່ງພິມທີ່ສຸມໃສ່ສະຖາປັດຕະຍະກໍາຄອມພິວເຕີ້ແຈກຢາຍແລະຖືສິດທິບັດການອອກແບບຊອບແວຈໍານວນຫນຶ່ງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Symes
  Blair Symes ແມ່ນຜູ້ຈັດການການຜະລິດຄວາມຕ້ອງການທີ່ DialogTech, ເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານການວິເຄາະການໂທແລະຊອບແວອັດຕະໂນມັດ. ໃນໄລຍະ 17 ປີທີ່ຜ່ານມາ, ລາວໄດ້ເຜີຍແຜ່ບົດຂຽນ, ເອກະສານສີຂາວ, ປື້ມອີເລັກໂທຣນິກແລະຫົວຂໍ້ blog ຫຼາຍຫົວຂໍ້, ລວມທັງການຕະຫຼາດ B2B, ການອັດຕະໂນມັດການຕະຫຼາດແລະການຕະຫຼາດຄົ້ນຫາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Trautschold
  Brian Trautschold ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ COO ຢູ່ ຄວາມທະເຍີທະຍານ, ແພລະຕະຟອມການຄຸ້ມຄອງການປະຕິບັດການຂາຍທີ່ມີຊື່ສຽງທີ່ສ້າງຂື້ນ ສຳ ລັບອົງກອນການຂາຍທີ່ຂັບເຄື່ອນດ້ວຍຂໍ້ມູນແລະຫລາຍພັນປີ. ເຊື່ອມຕໍ່ກັບ Brian ໃນ Twitter ແລະ LinkedIn ແລະເລີ່ມຕົ້ນການສົນທະນາກ່ຽວກັບບາງຫົວຂໍ້ທີ່ລາວມັກ: ການຂາຍ, ການເລີ່ມຕົ້ນ, ການຕະຫລາດແລະຂ່າວລືກ່ຽວກັບການຄ້າຂອງ NBA. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian wallace
  Brian Wallace ເປັນປະທານຂອງ ດຽວນີ້ການຈັດຫາ, ເປັນອົງການອອກແບບ infographic ຊັ້ນ ນຳ ໃນອຸດສາຫະ ກຳ ທີ່ຕັ້ງຢູ່ Louisville, Ky. ແລະເຮັດວຽກກັບບໍລິສັດທີ່ຕັ້ງແຕ່ທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍຈົນເຖິງ Fortune 500. Brian ຍັງ ດຳ ເນີນກິດຈະ ກຳ ໃນທ້ອງຖິ່ນເພື່ອເຮັດໃຫ້ Louisville ກາຍເປັນເມືອງທີ່ມີການແຂ່ງຂັນກັນຫຼາຍຂຶ້ນ (#ຄິດວ່າໃຫຍ່) ແລະໄດ້ຖືກແຕ່ງຕັ້ງໃຫ້ເປັນທີ່ປຶກສາທຸລະກິດ Google ຂະ ໜາດ ນ້ອຍປີ 2017. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ບົວສະຫວັນ
  Beau Wysong ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍການຕະຫລາດທີ່ RFP360. ລາວໃຊ້ປະຫວັດຄວາມເປັນມາຂອງຕົນຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນການຕະຫຼາດເຕັກໂນໂລຢີແລະການຂາຍເພື່ອຊຸກຍູ້ການເຕີບໂຕຂອງທຸລະກິດໃຫ້ກັບບໍລິສັດຊອບແວ. Beau ຮັບຜິດຊອບໃນການສ້າງຍີ່ຫໍ້ຊັ້ນ ນຳ ດ້ານການຕະຫລາດ, ມີສ່ວນຮ່ວມຂອງລູກຄ້າແລະສຶກສາລູກຄ້າໃນອະນາຄົດດ້ວຍຄວາມຮູ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hall
  Chris Hall, ຊີອີໂອຂອງ ຜູ້ປົກຄອງ ໄດ້ເພີ່ມບໍລິສັດຂອງລາວໃຫ້ເປັນພະນັກງານຫຼາຍກວ່າ 200 ຄົນໂດຍມີ 3 ຫ້ອງການສາກົນໃນເວລາພຽງ XNUMX ປີ. Chris ແມ່ນຜູ້ປະກອບການຢູ່ໃນຫົວໃຈ, ໄດ້ສ້າງຕັ້ງແລະປັບຂະຫຍາຍບໍລິສັດ SaaS ຢ່າງຫຼວງຫຼາຍ, Bynder ເປັນທີ່ສັງເກດທີ່ສຸດຈົນເຖິງປະຈຸບັນ. Chris ໄດ້ສ້າງບໍລິສັດເຫລົ່ານີ້ດ້ວຍຄວາມເຊື່ອທີ່ວ່າຊາວ ໜຸ່ມ, ດ້ວຍທັດສະນະຄະຕິທີ່ຖືກຕ້ອງແລະການເປັນຄູຝຶກສາມາດບັນລຸຜົນໄດ້ຮັບທີ່ດີ. ປະຈຸບັນ Chris ແມ່ນຄູຝຶກແລະເປັນຜູ້ໃຫ້ ຄຳ ແນະ ນຳ ສຳ ລັບນັກທຸລະກິດ ໜຸ່ມ, ສົນໃຈດ້ານເຕັກໂນໂລຢີແລະການເລີ່ມຕົ້ນ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  Cassie Grey ແມ່ນ Searcher Networker ທີ່ Digitalຄວາມກ່ຽວຂ້ອງ ແລະ ໄດ້ເຮັດວຽກດ້ານການຕະຫຼາດທາງອິນເຕີເນັດເປັນເວລາ XNUMX ປີ. ໃນເວລາທີ່ນາງບໍ່ໄດ້ຂຽນບລັອກຫລືຢູ່ໃນປະຈຸບັນກັບແນວໂນ້ມການຕະຫລາດແລະສື່ສັງຄົມ, ນາງມັກໃຊ້ເວລາໄປຍ່າງຫຼິ້ນ, ຂີ່ລົດຖີບແລະຂີ່ເຮືອນອກ. ຢູ່ໃນ Twitter @cassaleenie. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຄຣິ Benham
  Chris ຮູ້ວ່າການຕະຫຼາດອັນຍິ່ງໃຫຍ່ແມ່ນຖືກສ້າງຂຶ້ນໂດຍການຟັງລູກຄ້າຂອງເຈົ້າ - ບໍ່ເວົ້າກັບເຂົາເຈົ້າ. ລາວໄດ້ ນຳ ໃຊ້ແນວຄິດນີ້ເພື່ອຊ່ວຍຍົກສູງບໍລິສັດຕ່າງ to ຂຶ້ນສູ່ ຕຳ ແໜ່ງ ນຳ ໜ້າ ໃນການຕະຫຼາດ. ດໍາເນີນການຕະຫຼາດສໍາລັບ ນັກຜັນແປ ໃຫ້ຄຣິສໂອກາດທີ່ບໍ່ມີໃຜທຽບໄດ້ເພື່ອສ້າງການຕະຫຼາດທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບລູກຄ້າອີງຕາມ ຄຳ ຕິຊົມຂອງເຂົາເຈົ້າ. Chris ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມກັບ Alchemer ຫຼັງຈາກມີບົດບາດການບໍລິຫານດ້ານການຕະຫຼາດຢູ່ທີ່ Symantec, Avast, Webroot, ແລະ Yellowfin BI. ລາວຮຽນຈົບມະຫາວິທະຍາໄລ Kansas. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield ແມ່ນສະຖາປະນິກການແກ້ໄຂຫຼັກຂອງ Amperity. ດ້ວຍປະສົບການຫຼາຍກວ່າເຈັດປີຢູ່ Amperity, ເວທີຂໍ້ມູນລູກຄ້າຊັ້ນນໍາ (CDP), Caleb ໄດ້ປະຕິບັດພາລະບົດບາດຕ່າງໆ, ລວມທັງສະຖາປະນິກການແກ້ໄຂຕົ້ນຕໍແລະ Forward Deployed Engineer. ໃນຖານະເປັນຫນຶ່ງໃນພະນັກງານທໍາອິດ, ລາວເປັນຈຸດສໍາຄັນໃນການສ້າງຕັ້ງທີມງານສົບຜົນສໍາເລັດຂອງລູກຄ້າແລະມີສ່ວນຮ່ວມໃນໂຄງການລູກຄ້າສົບຜົນສໍາເລັດຄັ້ງທໍາອິດຂອງບໍລິສັດກັບ Alaska Airlines. Caleb ມີຄວາມສາມາດເປັນເອກະລັກເພື່ອຂົວຊ່ອງຫວ່າງລະຫວ່າງດ້ານວິຊາການແລະທັດສະນະຂອງຕະຫຼາດ. ກ່ອນທີ່ຈະ Amperity, Caleb ໄດ້ຮັບໃຊ້ເປັນຫົວຫນ້າວິສະວະກອນຊອບແວຢູ່ IMS Health, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ເຮັດວຽກກ່ຽວກັບການຂະຫຍາຍວິສາຫະກິດ CRM ແລະເວທີການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດ. ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນການເຮັດວຽກຂອງລາວເປັນນັກພັດທະນາຊອບແວຢູ່ Appature ກ່ອນທີ່ຈະໄດ້ມາໂດຍ IMS Health. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline ສີດໍາ
  Caroline ແມ່ນນັກຂຽນແລະນັກກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາ ສຳ ລັບ Secure Thoughts. ຊ່ຽວຊານດ້ານຄວາມປອດໄພທາງອິນເຕີເນັດ, ນາງຮູ້ກ່ຽວກັບຄວາມເສຍຫາຍທີ່ມັນແວສາມາດເຮັດໄດ້ໃນການໂຄສະນາ online ຂອງທ່ານ. ນາງຮູ້ດີກ່ຽວກັບການຂົ່ມຂູ່ທາງອິນເຕີເນັດແລະຄວາມເປັນໄປໄດ້ທີ່ພວກແຮັກເກີສາມາດລັກລອບເວບໄຊທ໌ແລະຍຸດທະສາດການສົ່ງເສີມ. ໃນຖານະນັກກາລະຕະຫຼາດນັກຮົບເກົ່າ, ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ຈະແບ່ງປັນປະສົບການຂອງນາງກັບບຸກຄົນທີ່ມີຄວາມຄິດຢາກເຮັດເພື່ອເຮັດໃຫ້ອິນເຕີເນັດກາຍເປັນບ່ອນທີ່ປອດໄພກວ່າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ດອກໄມ້ Curt
  Curt Bloom ແມ່ນປະທານຂອງ BlueVenn ສະຫະລັດ, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານຊອບແວດ້ານການຕະຫຼາດຫຼາຍຊ່ອງທາງທົ່ວໂລກ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ Curt ໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ ສຳ ຄັນກັບ smartFOCUS ແລະເປັນເຄື່ອງມືໃນການຂະຫຍາຍຕົວຂອງທຸລະກິດທົ່ວໂລກ. ນັບຕັ້ງແຕ່ນັ້ນມາ, Curt ໄດ້ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບການເລີ່ມຕົ້ນຫຼາຍໆສະຫະລັດ, ໃນຂົງເຂດສື່ສັງຄົມ, ການມີສ່ວນຮ່ວມຂອງລູກຄ້າແລະການວິເຄາະໃນເວລາຈິງ. ໃນຖານະທີ່ເປັນປະທານບໍລິສັດ BlueVenn ປະຕິບັດງານຂອງສະຫະລັດ, Curt ກຳ ລັງກວດກາການຂະຫຍາຍຕົວຂອງ BlueVenn ທົ່ວສະຫະລັດແລະເປັນຫົວ ໜ້າ ທີມໃນການຄຸ້ມຄອງລູກຄ້າອາເມລິກາຂອງ BlueVenn. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Conor Cawley
  Conor ແມ່ນນັກຂຽນອາວຸໂສ ສຳ ລັບ Tech.co. ສໍາລັບສີ່ປີທີ່ຜ່ານມາ, ລາວໄດ້ຂຽນກ່ຽວກັບທຸກສິ່ງທຸກຢ່າງຈາກແຄມເປນ Kickstarter ແລະການເລີ່ມຕົ້ນເລີ່ມຕົ້ນເຖິງເຕັກໂນໂລຢີ titans ແລະເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີນະວັດຕະກໍາ. ປະຫວັດຄວາມເປັນມາຂອງລາວໃນເລື່ອງຕະຫລົກທີ່ຢືນຂື້ນເຮັດໃຫ້ລາວເປັນຄົນທີ່ສົມບູນແບບທີ່ຈະເປັນເຈົ້າພາບຈັດກິດຈະ ກຳ ທີ່ເປັນໃຈກາງດ້ານເຕັກໂນໂລຢີເຊັ່ນ: Startup Night ທີ່ SXSW ແລະລາງວັນ Timmy for Tech in Motion. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Carson Conant
  Carson Conant ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການໃຫຍ່ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຜູ້ໃຫ້ບໍລິການແກ້ໄຂບັນຫາການຂາຍທີ່ອີງໃສ່ຊິຄາໂກ ແມງກະເບື້ອ. ໂດຍໄດ້ເຕີບໃຫຍ່ຢູ່ໃນຄອບຄົວທີ່ເປັນຜູ້ປະກອບການ, Carson ບໍ່ແມ່ນຄົນແປກ ໜ້າ ຕໍ່ກັບສິ່ງທ້າທາຍແລະລາງວັນໃນການສ້າງບໍລິສັດຈາກພື້ນຖານແລະປະກອບທີມທີ່ສະຫຼາດເພື່ອປະຕິບັດວິໄສທັດຂອງລາວ. ພາຍໃຕ້ການ ນຳ ພາຂອງ Carson, Mediafly ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບວ່າເປັນບໍລິສັດທີ່ເຕີບໂຕໄວທີ່ສຸດຂອງບໍລິສັດ Inc ເປັນເວລາ 5000 ປີຕິດຕໍ່ກັນ, ເຊິ່ງເປັນ ໜຶ່ງ ໃນບ່ອນເຮັດວຽກທີ່ດີທີ່ສຸດຂອງປີ 2018, ແລະເປັນສະຖານທີ່ທີ່ດີທີ່ສຸດທີ່ເຮັດວຽກໂດຍທຸລະກິດ Chicago ຂອງ Crain. ຊອບແວຂອງ Mediafly ປະຈຸບັນຖືກ ນຳ ໃຊ້ໂດຍບໍລິສັດຊັ້ນ ນຳ ຂອງ Fortune 500 ລວມທັງ PepsiCo, MillerCoors, Disney, ແລະ Goldman Sachs. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chad Crowe
  Chad Crowe ເຂົ້າຮ່ວມ ທີ່ປຶກສາດ້ານ Techwood ໃນປີ 2016 ເປັນສ່ວນຫນຶ່ງຂອງການລວມຕົວ. ໃນປັດຈຸບັນ, ລາວຄຸ້ມຄອງການປະຕິບັດແລະການຄຸ້ມຄອງບັນຊີຂອງ Techwood. ລາວໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Reinhardt ແລະປະລິນຍາໂທຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Troy ໃນການສື່ສານ. ໃນໄລຍະປີທີ່ຜ່ານມາ, Chad ໄດ້ຄຸ້ມຄອງຫຼາຍກວ່າ 25 ລ້ານໂດລາໃນການໂຄສະນາການຊອກຫາທີ່ຈ່າຍ. Techwood Consulting ກໍ່ຕັ້ງຂຶ້ນໃນປີ 2008 ແລະເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານດິຈິຕອລຊັ້ນສູງທີ່ມີຄວາມສາມາດຫຼັກໃນການຄົ້ນຫາທາງອິນຊີ ແລະຄ່າຈ້າງ. ສະມາຊິກ Inc5000 ສໍາລັບປີ 2017, ມີສໍານັກງານໃຫຍ່ຢູ່ໃນ Atlanta, GA, ມີທີມງານຂອງ 17 ສະຫນັບສະຫນູນລູກຄ້າ 60, Techwood ມີຊື່ສຽງສໍາລັບການປະຕິບັດຄຸນນະພາບພາຍໃນຫົວຂໍ້ SEO ແລະ PPC. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຄຣິ Donald
  Chris Donald ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການບໍລິສັດ InboxGroup, ເປັນອົງການກາລະຕະຫຼາດອີເມວທີ່ເປັນມືອາຊີບທີ່ຊ່ຽວຊານໃນການສະ ໜອງ ການບໍລິການດ້ານການຕະຫລາດອີເມວທີ່ສົ່ງຜົນໄດ້ຮັບ. ລາວໄດ້ເຮັດວຽກໂດຍກົງກັບບໍລິສັດ Fortune 500, ບໍລິສັດຍັກໃຫຍ່ຂາຍຍ່ອຍ, ບໍ່ຫວັງຜົນ ກຳ ໄລ, SMBs ແລະອົງການຈັດຕັ້ງຂອງລັດຖະບານໃນທຸກດ້ານຂອງການບໍລິການດ້ານການຕະຫລາດທາງອີເມວຂອງພວກເຂົາທີ່ມີການກວດສອບອີເມວແລະໂຄງການອັດຕະໂນມັດການຕະຫລາດເກືອບ 2 ທົດສະວັດ. ລາວມັກແບ່ງປັນຄວາມຄິດແລະຄວາມເຂົ້າໃຈທີ່ໂດດເດັ່ນຂອງລາວກ່ຽວກັບການປະຕິບັດທີ່ດີທີ່ສຸດໃນການຕະຫລາດທາງອີເມວໃນ blog ລາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຄຣິສຕຽນ Facey
  ຂ້ອຍກໍ່ຕັ້ງ AudioMob ເພາະຂ້ອຍເຂົ້າໃຈຄວາມຮູ້ສຶກທີ່ອຸກໃຈໃນເວລາທີ່ການຫຼີ້ນຂອງເຂົາຖືກລົບກວນຈາກການໂຄສະນາທີ່ລຶກລັບ. ການ ນຳ ສະ ໝອງ ທີ່ດີທີ່ສຸດມາປະກອບເຂົ້າໃນອຸດສະຫະ ກຳ, ໂຊລູຊັ່ນຂອງ AudioMob ໃຫ້ວິທີການ ສຳ ລັບນັກພັດທະນາເກມມືຖືຫາເງິນຈາກເກມຂອງພວກເຂົາຜ່ານການໂຄສະນາສຽງໃນຂະນະທີ່ເຮັດໃຫ້ຜູ້ຫຼິ້ນຂອງພວກເຂົາມີສ່ວນຮ່ວມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Colleen Fahey
  Colleen Fahey ເປັນຜູ້ບໍລິຫານທີ່ສ້າງສັນທີ່ມີປະສົບການຢ່າງເລິກເຊິ່ງໃນການສ້າງຕາສິນຄ້າ ແລະການຕະຫຼາດຢູ່ໃນຈຸດສໍາພັດຫຼາຍຈຸດ. ຕະຫຼອດການເຮັດວຽກຂອງນາງ, Colleen ໄດ້ຮັບຜິດຊອບເປັນຜູ້ອໍານວຍການສ້າງສັນສໍາລັບຍີ່ຫໍ້ຊັ້ນນໍາໃນສະຫະລັດ, ເອີຣົບ, ອາເມລິກາລາຕິນແລະອາຊີ. ນາງໄດ້ເຂົ້າຫາ Sixième Son, ອົງການຍີ່ຫໍ້ sonic ທີ່ຕັ້ງຢູ່ໃນປາຣີເຊິ່ງໄດ້ສ້າງຕົວຕົນ sonic ຫຼາຍກວ່າ 450, ກ່ຽວກັບການຂະຫຍາຍໄປສູ່ອາເມລິກາເຫນືອ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christopher Faust
  Christopher ຮັບຜິດຊອບຕໍ່ການຕະຫລາດທົ່ວໂລກ, ການພັດທະນາທຸລະກິດ, ແລະຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດທີ່ Qvidian. ໃນຖານະເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານກາລະຕະຫຼາດທົ່ວໂລກທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດພ້ອມດ້ວຍຄວາມ ຊຳ ນານດ້ານໂດເມນຢ່າງເລິກເຊິ່ງໃນຂະ ແໜງ ເຕັກໂນໂລຢີ, Christopher ນຳ ສະ ເໜີ ບັນດາບໍລິສັດທີ່ມີການຂະຫຍາຍຕົວສູງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Gomersall
  Chris Gomersall ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ປະທັບໃຈ, ບໍລິສັດຊອບແວດ້ານການຕະຫຼາດໃນ Atlanta, GA. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້, Chris ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານການສ້າງສັນທີ່ Facebook ແລະ Instagram ເຊິ່ງລາວໄດ້ຮ່ວມມືກັບບັນດາຍີ່ຫໍ້ແລະອົງການທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນໂລກ, ໄດ້ຍື່ນສິດທິບັດ, ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບນັກວິທະຍາສາດສັງຄົມແລະນັກວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນ, ສ້າງແບບ ຈຳ ລອງກັບວິສະວະກອນ, ນຳ ໃຊ້ໂປແກຼມເຜີຍແຜ່ bootcamps, ແລະອື່ນໆ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ຜູ້ ນຳ ທີ່ສ້າງສັນຢູ່ Moxie, ໜ່ວຍ ງານອື່ນໆປະກອບມີ Euro RSCG (DSW), Exile on Seventh (Agency.com), ແລະການເລີ່ມຕົ້ນຂອງລາວເອງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  chad pollitt
  Chad Pollitt, ນັກຮົບເກົ່າທີ່ປະດັບປະດາຂອງ Operation Iraqi Freedom ແລະອະດີດຜູ້ບັນຊາການກອງທັບສະຫະລັດ, ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງຄວາມກ່ຽວຂ້ອງ, ເປັນເວບໄຊທ໌ ທຳ ອິດແລະດຽວຂອງໂລກທີ່ອຸທິດໃຫ້ແກ່ການໂຄສະນາເນື້ອຫາ, ຂ່າວສານແລະຄວາມເຂົ້າໃຈ. ລາວຍັງເປັນອາຈານ Adjunct ອາຈານສອນການຕະຫລາດອິນເຕີເນັດຢູ່ໂຮງຮຽນທຸລະກິດຂອງມະຫາວິທະຍາໄລ Indiana Kelley ແລະເປັນຄູສອນ Adjunct ຂອງ Content Marketing ທີ່ໂຮງຮຽນ Rutgers University Business School. Chad ແມ່ນສະມາຊິກຂອງຄະນະທີ່ປຶກສາ ສຳ ລັບລະບົບການຄຸ້ມຄອງສິ່ງເສດເຫຼືອທີ່ໃຊ້ blockchain ທີ່ໃຊ້ໃນໂລກ ທຳ ອິດ, Swachhcoin, ແລະເວທີໂຄສະນາພື້ນເມືອງ, inPowered ແລະ AdHive. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Carter Hallett
  Carter Hallett ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນກັບອົງການດິຈິຕອນແຫ່ງຊາດ R2 ປະສົມປະສານ. Carter ນຳ ເອົາປະສົບການ 14+ ປີແລະມີພື້ນຖານທີ່ດີໃນການເບິ່ງແຍງທັງຍຸດທະສາດການຕະຫລາດດິຈິຕອນແລະແບບດັ້ງເດີມ. ນາງເຮັດວຽກຮ່ວມກັບລູກຄ້າ B2B ແລະ B2C ເພື່ອພັດທະນາພື້ນຖານຍຸດທະສາດຢ່າງເລິກເຊິ່ງ, ແກ້ໄຂສິ່ງທ້າທາຍທາງທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາ, ແລະສ້າງການພົວພັນທີ່ເລິກເຊິ່ງແລະມີຄວາມ ໝາຍ, ໂດຍສຸມໃສ່ການເລົ່າເລື່ອງສ້າງສັນ, ປະສົບການລູກຄ້າ 360 ອົງສາ, ການຜະລິດຄວາມຕ້ອງການແລະຜົນທີ່ສາມາດວັດແທກໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Chandler
  ຂ້ອຍເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຂາຍເພື່ອ Givelify, ແອັບການບໍລິຈາກເພື່ອການກຸສົນທີ່ຕັ້ງ- ແລະຕາມຄວາມມັກ. ຫົວຂໍ້ຂອງຂ້ອຍແມ່ນຕົວຈິງແລ້ວເລັກນ້ອຍ; ຂ້ອຍຮູ້ຈັກທົ່ວໄປວ່າ The Fixer ແລະ/ຫຼື ມີດກອງທັບສະວິດ. ຂ້ອຍເອີ້ນຕົວເອງວ່າ The Janitor. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chuck Hengel
  ການຕະຫຼາດການປະຕິບັດແມ່ນເຕັມໄປດ້ວຍຜູ້ປະກອບການດ້ານນິເວດວິທະຍາ. ສະນັ້ນເມື່ອຮອດເວລາທີ່ຈະເລືອກໃຊ້ຊີວິດ, ໜຸ່ມ Chuck Hengel ໄດ້ກາຍເປັນຄົນທີ່ ໜ້າ ສົນໃຈຈາກອຸດສະຫະ ກຳ ແລະນັກບ້າທີ່ຫຼົງໄຫຼນີ້. ລາວມີສະ ໝອງ ສຳ ລັບຕົວເລກແລະເປັນ ໜຶ່ງ ໃນນັກກາລະຕະຫຼາດການສະແດງທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດຂອງປະເທດໃນສວນຫລັງບ້ານຂອງລາວເອງ, ສະນັ້ນລາວໄດ້ຕັດແຂ້ວຂອງລາວຢູ່ຂໍ້ມູນທີ່ Fingerhut. ໃນປີ 1997, Chuck ກໍ່ຕັ້ງສະຖາປະນິກ Marketing 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເຮືອນຊິບ
  Chip House ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດທີ່ ສີ່51. OrderCloud ໂດຍ Four51 ແມ່ນແພລະຕະຟອມອີຄອມເມີຊ B2B ທີ່ມີຄວາມຍືດຫຍຸ່ນແລະສາມາດປັບແຕ່ງໄດ້ຫຼາຍທີ່ສຸດ, ໃຫ້ຜູ້ໃຊ້ທຸລະກິດແລະເຕັກນິກສາມາດສ້າງສະຖານທີ່ການຄ້າອີຄອມເມີຊທີ່ມີລະດັບໂລກໄດ້ໄວ, ງ່າຍແລະມີລາຄາຖືກ. ເຮືອນມີປະສົບການດ້ານການຕະຫລາດໂດຍກົງແລະດິຈິຕອນຫຼາຍກວ່າ 25 ປີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hoyt
  Chris ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍການຕະຫຼາດຂອງ ເປີເຊຍ, ຄູ່ຮ່ວມທຸລະກິດໄດ້ສຸມໃສ່ການສ້າງໂອກາດ Big Data ສຳ ລັບລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ, ບ່ອນທີ່ລາວໄດ້ພັດທະນາການສ້າງຍີ່ຫໍ້ແລະການສົ່ງຂໍ້ຄວາມຈາກ ໜ້າ ດິນ, ຈາກໂລໂກ້ໄປຈົນເຖິງຊ່ອງທາງການຂາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຄຣິ Lucas
  Chris ແມ່ນຮອງປະທານຝ່າຍພັດທະນາທຸລະກິດໃຫ້ ສູດ. ລາວຄຸ້ມຄອງຄວາມພະຍາຍາມດ້ານການຕະຫຼາດຂອງ Formstack ຫຼາຍໆຢ່າງທີ່ມີຄວາມສົນໃຈພິເສດໃນການຄົ້ນພົບວ່າການຕະຫຼາດສັງຄົມແລະອອນໄລນ໌ສາມາດຊ່ວຍໃຫ້ Formstack ເຕີບໂຕໄດ້ແນວໃດ. Formstack ເປັນເຄື່ອງມືສ້າງແບບຟອມອອນໄລນ໌ທີ່ໃຊ້ເວລາຫຼາຍຂອງການເຈັບຫົວອອກຈາກການເກັບກໍາແລະການຄຸ້ມຄອງຂໍ້ມູນອອນໄລນ໌. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຄຣິ Bross
  Chris ເປັນຄູ່ຮ່ວມງານຂອງ EverEffect, ຊ່ຽວຊານໃນການຄຸ້ມຄອງບັນຊີ Pay Per Click, SEO Consulting, ແລະການວິເຄາະເວັບ. Chris ມີປະສົບການທາງອິນເຕີເນັດຫຼາຍກວ່າ 16 ປີກັບບໍລິສັດ Fortune 500 ແລະຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການຊີ້ນໍາແລະປະຕິບັດປະສົບການອອນໄລນ໌ເພື່ອສົ່ງເສີມທຸລະກິດ, ຜະລິດຕະພັນແລະການບໍລິການ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Damron
  Chris ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຫົວ ໜ້າ ນະວັດຕະ ກຳ ຂອງ BeaconStream, ຄໍາຮ້ອງສະຫມັກການຕະຫຼາດໂທລະສັບມືຖືທີ່ຕັ້ງຢູ່ໃກ້ຄຽງ. BeaconStream ເຮັດໃຫ້ທຸລະກິດທຸກປະເພດແລະທຸກຂະ ໜາດ ມີວິທີທີ່ງ່າຍແລະມີປະສິດທິພາບໃນການເຊື່ອມຕໍ່ກັບລູກຄ້າທີ່ຢູ່ໃກ້ຄຽງ, ສົ່ງຄູປອງ, ປ້າຍໂຄສະນາສິນຄ້າ, ໂປໂມຊັ່ນ, ວີດີໂອຫລືຂໍ້ມູນ, ໂດຍກົງໃສ່ອຸປະກອນມືຖືຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຊິນຕັງ ຈຽນ
  Chintan Jain ເປັນຮອງຜູ້ອໍານວຍການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນຢູ່ Kissflow Workflow, ເປັນແພລະຕະຟອມລວມທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ອົງການຈັດຕັ້ງສາມາດຈັດການທຸກປະເພດຂອງການເຮັດວຽກຢູ່ໃນສະຖານທີ່ດຽວ. Chintan ເປັນຜູ້ປະຕິບັດການຕະຫຼາດທີ່ມີຄວາມຊໍານິຊໍານານທີ່ຂຽນຢ່າງກວ້າງຂວາງກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ຕ່າງໆເຊັ່ນ: ເຕັກໂນໂລຢີບ່ອນເຮັດວຽກ, ການຄຸ້ມຄອງການເຮັດວຽກ, ແລະບ່ອນເຮັດວຽກດິຈິຕອນ. ລາວຍັງໄດ້ປະກອບສ່ວນຢ່າງຈິງຈັງກັບເວທີທຸລະກິດແລະເຕັກໂນໂລຢີຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christina Lyon
  Christina Lyon ແມ່ນນັກຂຽນ, blogger ແລະນັກດົນຕີຈາກ SoCal ທີ່ມີແດດ. ນາງໄດ້ຖືກດັບສູນ ສຳ ລັບການຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດ online ເຕີບໂຕດ້ວຍ ສຳ ເນົາການຕະຫຼາດທີ່ມີສ່ວນຮ່ວມ. ໃນເວລາທີ່ນາງຍ່າງອອກຈາກໂຕະຂອງນາງ, Christina ມັກການອ່ານນິຍາຍ, ຂີ່ລົດຈັກຫາດຊາຍແລະຫຼີ້ນດົນຕີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Carlos Meza
  Carlos Meza ເຮັດໜ້າທີ່ເປັນປະທານ & ຊີອີໂອຂອງ Crowd Content, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການສ້າງເນື້ອຫາຊັ້ນນໍາທີ່ເຊື່ອມຕໍ່ນັກຂຽນ ແລະບັນນາທິການທີ່ມີພອນສະຫວັນກັບທຸລະກິດທີ່ຕ້ອງການຄຸນນະພາບສູງ, ບຸກຄົນທໍາອິດ, ເຜີຍແຜ່ເນື້ອໃນທີ່ກຽມພ້ອມໃນຂະຫນາດໃນປະສົບການເວທີທີ່ມີເຕັກໂນໂລຢີ. ແມ່ບົດຂອງຂະຫນາດຂອງຕົນເອງ, Meza ໄດ້ນໍາພາບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີການຂະຫຍາຍຕົວສູງໃນໄລຍະຫ້າປີທີ່ຜ່ານມາ. ກ່ອນທີ່ຈະໄດ້ຮັບການແຕ່ງຕັ້ງເປັນ CEO ຂອງ Crowd Content ໃນປີ 2021, ລາວເຄີຍເປັນ CEO ຂອງ Kivuto Solutions, ບໍລິສັດ SaaS Edtech. ນັກຮົບເກົ່າໃນອຸດສາຫະກໍາ, Meza ເອົາພື້ນຖານດ້ານວິສະວະກໍາແລະການເງິນຂອງບໍລິສັດເພື່ອຂະຫຍາຍການຂະຫຍາຍເນື້ອຫາຂອງ Crowd Content ຂອງຍີ່ຫໍ້ທົ່ວໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຄຣິ Neumann
  Chris Neumann ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ແລະຫົວຫນ້າຜະລິດຕະພັນຂອງ DataHero, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຊັ້ນນໍາຂອງ Cloud BI. ຫຼັງຈາກຊ່ວຍສ້າງພື້ນທີ່ຂໍ້ມູນໃຫຍ່ຢູ່ Aster Data Systems, ລາວໄດ້ໃຊ້ເວລາສີ່ປີທີ່ຜ່ານມາເພື່ອປະກາດການປ່ຽນແປງອຸດສາຫະກໍາໄປສູ່ເມຄ. ລາວໄດ້ຊ່ວຍຕັ້ງ DataHero ເປັນແພລະຕະຟອມ BI ການບໍລິການຕົນເອງຢ່າງແທ້ຈິງຄັ້ງທໍາອິດໃນພື້ນທີ່ຟັງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ດອກໄມ້ Corey
  Corey Bloom ແມ່ນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫຼາດເນື້ອຫາທີ່ ຢອດໂປ. ໃນເວລາທີ່ລາວບໍ່ໄດ້ເວົ້າກ່ຽວກັບເນື້ອຫາທີ່ສ້າງໂດຍຜູ້ໃຊ້, ທ່ານສາມາດຊອກຫາລາວຊອກຫາບ່ອນກິນທີ່ດີທີ່ສຸດຕໍ່ໄປ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Orlob
  Chris Orlob ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການອາວຸໂສຂອງການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນທີ່ Gong.io. - ເວທີການສົນທະນາອັນດັບ 1 ສຳ ລັບທີມຂາຍ B2B. Gong ຊ່ວຍໃຫ້ທ່ານປ່ຽນທໍ່ຂອງທ່ານໃຫ້ເປັນລາຍໄດ້ໂດຍການສ່ອງແສງສະຫວ່າງໃນການສົນທະນາການຂາຍຂອງທ່ານ. ມັນບັນທຶກ, ຖ່າຍທອດ, ແລະ ວິເຄາະທຸກໆການໂທທີ່ຂາຍ ສະນັ້ນທ່ານສາມາດຂັບເຄື່ອນປະສິດທິຜົນໃນການຂາຍ, ຄິດອອກວ່າມີຫຍັງເຮັດວຽກແລະສິ່ງທີ່ບໍ່ໄດ້ເຮັດ, ແລະເລື່ອນການຈ້າງ ໃໝ່ ໄດ້ໄວຂື້ນ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Christopher Parsons
  Chris Parsons ຮຽນຈົບຈາກ UCLA ດ້ວຍລະດັບບໍລິຫານທຸລະກິດ. ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການເຮັດທຸລະກິດແລະໄດ້ເຮັດວຽກເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານທຸລະກິດໃນທົດສະວັດທີ່ຜ່ານມາ. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງລາວ, ລາວຄົ້ນຄວ້າແນວໂນ້ມທຸລະກິດ ໃໝ່ ແລະແບ່ງປັນການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດທີ່ກ່ຽວຂ້ອງໂດຍຜ່ານການຂຽນບລັອກແລະໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ພະລັງງານCáit
  Cáit Power ແມ່ນ Mobile CRM Team Lead ສຳ ລັບ ອົງປະກອບຄື່ນ, ບ່ອນທີ່ພວກເຂົາເຮັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ບໍ່ ໜ້າ ເຊື່ອເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ອັດຕະໂນມັດການຕະຫຼາດມືຖື. ພື້ນຫລັງຂອງ Cait ແມ່ນຢູ່ໃນການຕະຫຼາດມືຖື, ວາລະສານ, ແລະການທ່ອງທ່ຽວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ລາຄາ Cynthia
  Cynthia Price ແມ່ນ SVP ຂອງການຕະຫຼາດຢູ່ Litmus. ທີມງານຂອງນາງເຕີບໂຕແລະສະຫນັບສະຫນູນຊຸມຊົນ Litmus ແລະອີເມລ໌ໂດຍຜ່ານການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ, ການສ້າງຄວາມຕ້ອງການ, ແລະເຫດການ. ນາງໄດ້ຢູ່ໃນອຸດສາຫະກໍາການຕະຫຼາດອີເມລ໌ສໍາລັບຫຼາຍກວ່າ 10 ປີແລະກ່ອນຫນ້ານີ້ VP ຂອງການຕະຫຼາດຢູ່ Emma, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການອີເມວ. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສ້າງການສື່ສານທີ່ແທ້ຈິງແລະໃຊ້ອໍານາດຂອງອີເມລ໌ - ຫົວໃຈຂອງການຜະສົມການຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈັນດາຣາ
  Chandru ຂຽນກ່ຽວກັບທຸກສິ່ງທີ່ e-commerce ແລະສື່ມວນຊົນສັງຄົມສໍາລັບຜູ້ຂາຍອອນໄລນ໌ຢູ່ ອ້ອມຂ້າງ, ເຄື່ອງມືການຜະລິດສື່ສັງຄົມທີ່ຖືກສ້າງຂື້ນເພື່ອຂາຍໃຫ້ຜູ້ຂາຍອອນລາຍແລະຜູ້ປະກອບການອີຄອມເມີຊ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Richardson
  Chris ແມ່ນນັກຂ່າວ, ບັນນາທິການ, ແລະ blogger. ລາວມັກຂຽນແລະເດີນທາງ, ຊອກຫາແຮງບັນດານໃຈຂອງລາວໃນການເຮັດສິ່ງ ໃໝ່ໆ ທີ່ມີຫົວຄິດປະດິດສ້າງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Rothstein
  Chris Rothstein ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Groove.co, ແພລະຕະຟອມການມີສ່ວນຮ່ວມໃນການຂາຍ. ກ່ອນທີ່ Groove.co, Chris ສ້າງ, ປັບຂະ ໜາດ ແລະຈັດການທີມຂາຍວິສາຫະກິດທີ່ Google. ດຽວນີ້ລາວຊ່ວຍ ນຳ ເອົາເທັກໂນໂລຢີທີ່ທັນສະ ໄໝ ສູ່ໂລກແຫ່ງການຂາຍເພື່ອໃຫ້ທຸກຄົນນັບແຕ່ຜູ້ຂາຍຕໍ່ຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍຂາຍສາມາດໃຊ້ເວລາຫຼາຍກວ່າເພື່ອໃຫ້ຄຸນຄ່າແກ່ລູກຄ້າແລະບໍລິສັດຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Cody Sharp
  ຄົນຮັກເຕັກໂນໂລຢີທີ່ໄດ້ສ້າງເວບໄຊທ໌ມາເປັນເວລາ 15 ປີ, ເຮັດວຽກກັບການສະ ເໜີ ຂອງບໍລິສັດ SaaS ເປັນເວລາ 6 ປີ, ແລະຮາກຖານ ສຳ ລັບການແຂ່ງຂັນບານບ້ວງມະຫາວິທະຍາໄລ Indiana ຕັ້ງແຕ່ຂ້ອຍອາຍຸ 2 ປີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chloe Smith
  Chloe Smith ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານທຸລະກິດແລະເປັນນັກຂຽນທີ່ເຮັດວຽກບໍ່ເຕັມເວລາສະ ເໝີ ຍິນດີທີ່ຈະແບ່ງປັນ ຄຳ ແນະ ນຳ. ນາງເຊື່ອວ່າຄວາມກະຕືລືລົ້ນ, ຄວາມກ້າຫານແລະ ເໜືອ ສິ່ງອື່ນໃດ, ຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງຄວາມຮູ້ຄວາມ ສຳ ເລັດ. ໃນເວລາທີ່ນາງບໍ່ໄດ້ເຮັດວຽກ, ນາງອາດຈະຢູ່ບ່ອນໃດບ່ອນ ໜຶ່ງ ໄດ້ປົນກັບປື້ມທີ່ດີ, ແລະຈອກຊາ ໝາກ ນາວ (ຫຼືເບິ່ງດ້ວຍຄວາມຊື່ສັດເບິ່ງການສະແດງ Netflix ທີ່ ໃໝ່ ທີ່ສຸດ). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cristian Stanciu
  Cristian Stanciu ແມ່ນບັນນາທິການວິດີໂອອິດສະຫຼະ, ເຈົ້າຂອງແລະຜູ້ປະສານງານການຜະລິດຫລັງຂອງ ສື່ມວນຊົນ Veedyou - ບໍລິສັດທີ່ໃຫ້ບໍລິການແກ້ໄຂວິດີໂອໃຫ້ກັບນັກຖ່າຍພາບ, ອົງການກາລະຕະຫຼາດ, ສະຕູດິໂອການຜະລິດວີດີໂອຫລືຍີ່ຫໍ້ທົ່ວໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cydni Tetro
  Cydni ແມ່ນຜູ້ປະກອບການຜະລິດຕະພັນຊັ້ນ ນຳ ໂດຍສຸມໃສ່ການສ້າງຜະລິດຕະພັນແລະຂັບລົດການຊື້ລູກຄ້າ. ປະຈຸບັນນາງເປັນປະທານບໍລິສັດຂາຍຍ່ອຍແລະຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍຜະລິດຕະພັນທີ່ ຂາວ, ຜູ້ທີ່ໄດ້ຊື້ 3DplusMe ບ່ອນທີ່ນາງເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ. ນາງໄດ້ເຮັດວຽກກ່ຽວກັບການຄ້າດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ ສຳ ລັບ Disney ແລະໄດ້ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບບັນດາຍີ່ຫໍ້ແລະຮ້ານຂາຍຍ່ອຍທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນໂລກເພື່ອສົ່ງສິນຄ້າປະກອບມີ Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart ແລະ Toys R Us. ນາງເປັນຄູ່ຮ່ວມງານຝ່າຍປະຕິບັດງານຢູ່ Mercato, ບໍລິສັດຖືຫຸ້ນການຂະຫຍາຍຕົວ, ຄະນະວິຊາການ ສຳ ລັບການລິເລີ່ມທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍຂອງ Goldman Sachs ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະປະທານສະພາບໍລິສັດ Women Tech Council. Cydni ມີປະລິນຍາໂທສາຂາບໍລິຫານທຸລະກິດແລະປະລິນຍາຕີສາຂາວິທະຍາສາດຄອມພິວເຕີຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Brigham Young. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ວັດ Caroline
  Caroline Watts ເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫລາດທີ່ Retargeter, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການການສະແດງແບບເຕັມຮູບແບບມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການຫວນຄືນແລະການຕັ້ງເປົ້າ ໝາຍ ຂອງຜູ້ຊົມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Christian Wettre
  Christian Wettre ເປັນຮອງປະທານອາວຸໂສ ແລະຜູ້ຈັດການທົ່ວໄປຂອງ Sugar Platform ຢູ່ SugarCRM. Christian ຊ່ວຍໃຫ້ລູກຄ້າ Sugar ສົ່ງປະສົບການລູກຄ້າທີ່ມີຄວາມຄົມຊັດສູງໂດຍຜ່ານການລວມຕົວຂອງທີມຂາຍ, ການຕະຫຼາດ, ແລະການບໍລິການລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Charlotte Ziems
  As Sitecore ຂອງ VP ຂອງການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ, ຫົວ ໜ້າ ບັນນາທິການ, Charlotte ເບິ່ງແຍງຍຸດທະສາດແລະການວາງແຜນຊັບສິນເນື້ອຫາລວມທັງ ebooks, ວິດີໂອແລະເອກະສານສີຂາວທີ່ສະທ້ອນກັບແລະສົ່ງມູນຄ່າໃຫ້ແກ່ລູກຄ້າແລະຄວາມສົດໃສດ້ານຂອງ Sitecore. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການເຂົ້າໃຈຄວາມຕ້ອງການແລະຄວາມທ້າທາຍຂອງຜູ້ຊົມຍ້ອນວ່ານາງກ່ຽວກັບ Sitecore ແລະພູມສັນຖານເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Alvarado
  Daniel Alvarado ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນແລະ VP of Technology at White Shark Media. ລາວມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການເປັນຫົວຫນ້າທີມຂອງນັກພັດທະນາລະດັບໂລກທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງ White Shark Media's Compass, ເປັນແພລະຕະຟອມການຂາຍທັງຫມົດໃນຫນຶ່ງສໍາລັບອົງການທີ່ຊອກຫາການຂະຫຍາຍຫຼັກຊັບ Pay-per-Click ຂອງພວກເຂົາ. Daniel ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 8 ປີທີ່ເຮັດວຽກໃນອຸດສາຫະກໍາເຕັກໂນໂລຢີການຕະຫຼາດ. ລາວໄດ້ສະຫນອງການສະຫນັບສະຫນູນທັງຈາກຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດແລະຈຸດຢືນການພັດທະນາຊອບແວໃນທົ່ວພາລະບົດບາດຕ່າງໆ, ລວມທັງຜູ້ຈັດການການໂຄສະນາດິຈິຕອນ, ສະຖາປະນິກຊອບແວ, ແລະ VP of Tech. ດ້ວຍພື້ນຖານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີທີ່ກວ້າງຂວາງ, Daniel ຊ່ວຍໃຫ້ອົງການຈັດຕັ້ງນໍາໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີເພື່ອສ້າງປະສົບການທີ່ມີຄວາມຫມາຍ, ເຮັດໃຫ້ວຽກງານທີ່ສັບສົນງ່າຍແລະສ້າງມູນຄ່າໃຫ້ກັບລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ashwini Dave
  Ashwini ມີຄວາມມັກໃນການເຮັດທຸລະກິດ, ການປະກອບການ, ການຄ້າທາງອີເລັກໂທຣນິກ, ແລະການຕະຫຼາດດິຈິຕອລ. ນາງ ກຳ ລັງເຮັດວຽກກັບ ໄດ້ມາ ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ນາງແມ່ນຈິດວິນຍານທີ່ບໍ່ເສຍຄ່າແລະນັກວິຊາການທີ່ສ່ຽງໄຟທີ່ໃຊ້ເວລາຫວ່າງກັບຕົວເອງ, ຮັກຄັ້ງ ໜຶ່ງ, ດົນຕີ, ພ້ອມທັງເບິ່ງແລະຫຼີ້ນກິລາ. ນາງເປັນຄົນຕິດຝັ່ງທະເລແລະຢູ່ໃນຖະ ໜົນ ເປັນນັກທ່ອງທ່ຽວທີ່ຕື່ນເຕັ້ນທີ່ຈະໄດ້ຮັບປະສົບການ ໃໝ່ໆ ໃນຂະນະທີ່ນາງເບິ່ງຊີວິດເປັນຜົນງານສິລະປະຂອງພວກເຮົາເອງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Dane Atkinson
  Dane Atkinson ໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນບໍລິສັດ ທຳ ອິດຂອງລາວ, SenseNet Inc, ໃນເວລາອາຍຸ 18 ປີ. ບໍລິສັດໄດ້ເຕີບໃຫຍ່ຂະຫຍາຍຕົວໂດຍຜ່ານການບໍລິການຂອງບໍລິສັດ Fortune 500 (WPP, Pfizer, Lucent) ໃຫ້ແກ່ພະນັກງານຫຼາຍຮ້ອຍຄົນໃນສາມທະວີບ. ຕັ້ງແຕ່ນັ້ນມາ, ລາວມີອາຊີບທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດທີ່ສຸດໃນຖານະເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີແລະໄດ້ສ້າງຕັ້ງ, ຊື້ແລະຂາຍຫລາຍສິບບໍລິສັດ. ຄວາມ ຊຳ ນານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີແລະການຕະຫລາດທີ່ກວ້າງຂວາງຂອງລາວຊ່ວຍພວກເຮົາໃຫ້ການບໍລິການທີ່ອຸດົມສົມບູນນັບມື້ນັບຫຼາຍຂື້ນ ສຳ ລັບລູກຄ້າຂອງພວກເຮົາ ນອກ ເໜືອ ຈາກ ຕຳ ແໜ່ງ ເປັນ CEO, Dane ຍັງເຮັດ ໜ້າ ທີ່ເປັນທີ່ປຶກສາແລະສະມາຊິກໃນຄະນະບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີຊັ້ນ ນຳ ຫລາຍໆບໍລິສັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Hodgson
  Dave Hodgson ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍຂາຍແລະ ຈຳ ໜ່າຍ ອາເມລິກາ ເໜືອ ອຸປະກອນສື່ມວນຊົນ Zeiss, ກຸ່ມພາຍໃນພະແນກຜະລິດຕະພັນຜູ້ບໍລິໂພກຂອງ Zeiss, ຜູ້ຜະລິດເລນກ້ອງ, ກ້ອງສ່ອງທາງໄກແລະຂອບເຂດ. ອຸປະກອນມັນຕິມີເດຍປະກອບມີຫູຟັງ Zeiss VR One ແລະອຸປະກອນສວມໃສ່ໃນອະນາຄົດທີ່ມີເລນພິເສດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  David Bell
  Dave Bell ແມ່ນຜູ້ປະກອບການແລະຜູ້ບຸກເບີກທີ່ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບໃນດ້ານການບັນເທີງມືຖືແລະການແຈກຢາຍເນື້ອຫາດີຈິຕອນ. Dave ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ & CEO ຂອງ Gummicube - ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານຂໍ້ມູນ, ເຕັກໂນໂລຢີແລະການບໍລິການຊັ້ນ ນຳ ຂອງໂລກ ສຳ ລັບ App Store Optimization. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Doug Bewsher
  Doug ແມ່ນ CEO ຂອງ Leadspace. Doug ມີປະສົບການ 20 ປີໃນການສ້າງຍີ່ຫໍ້ລະດັບໂລກໃນອຸດສະຫະ ກຳ ເຕັກໂນໂລຢີ. ລາວໄດ້ສ້າງແລະ ນຳ ພາການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ B2C ແລະ B2B, ການສ້າງຄວາມຕ້ອງການແລະໂຄງການສ້າງຍີ່ຫໍ້ ສຳ ລັບຜະລິດຕະພັນແລະການບໍລິການດ້ານເຕັກໂນໂລຢີທີ່ລົບກວນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  David Blume
  David ແມ່ນຮອງປະທານຝ່າຍພັນທະມິດຍຸດທະສາດ ສຳ ລັບ Qvidian, ຮັບຜິດຊອບໃນການຈັດການການບັນຈຸແລະການເຕີບໃຫຍ່ຂອງຄູ່ຮ່ວມຍຸດທະສາດຂອງບໍລິສັດ. David ໄດ້ຊ່ຽວຊານດ້ານປະສິດທິຜົນດ້ານການຂາຍໃນຂົງເຂດຕ່າງໆເຊັ່ນການຄຸ້ມຄອງການຊົດເຊີຍແລະການສະ ເໜີ ອັດຕະໂນມັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Darren Bridger
  Darren Bridger ເຮັດວຽກເປັນທີ່ປຶກສາໃຫ້ແກ່ນັກອອກແບບແລະນັກກາລະຕະຫຼາດ, ແນະ ນຳ ໃຫ້ໃຊ້ແລະວິເຄາະຂໍ້ມູນທີ່ເຂົ້າໄປໃນແນວຄິດແລະແຮງຈູງໃຈຂອງຜູ້ບໍລິໂພກ. ລາວເປັນ ໜຶ່ງ ໃນຜູ້ບຸກເບີກຕົ້ນສະບັບຂອງອຸດສາຫະ ກຳ Consumer Neuroscience, ຊ່ວຍບຸກເບີກສອງບໍລິສັດ ທຳ ອິດໃນພາກສະ ໜາມ, ຈາກນັ້ນເຂົ້າຮ່ວມອົງການທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນໂລກ, Neurofocus (ປະຈຸບັນເປັນສ່ວນ ໜຶ່ງ ຂອງບໍລິສັດ Nielsen), ເປັນພະນັກງານຄົນທີ XNUMX ຢູ່ນອກສະຫະລັດ. . ປະຈຸບັນລາວເຮັດວຽກເປັນຫົວ ໜ້າ ວິຊາການ NeuroStrata. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Danielle Ciappara
  Danielle Ciappara ເປັນຜູ້ປະສານງານດ້ານສື່ດິຈິຕອນທີ່ Hawthorne ໂດຍກົງ, ເປັນອົງການໂຄສະນາທີ່ອີງໃສ່ເຕັກໂນໂລຢີຊັ້ນ ນຳ ທີ່ຊ່ຽວຊານດ້ານການວິເຄາະແລະການໂຄສະນາແບທີ່ມີຄວາມຮັບຜິດຊອບເປັນເວລາຫລາຍກວ່າ 30 ປີ. ໄດ້ຮັບຄວາມນິຍົມຈາກ San Francisco, Danielle ແມ່ນນັກຮຽນ Cal ແລະ USC ທີ່ມີຄວາມພູມໃຈ. ນາງຂຽນບົດທິດສະດີຂອງນາງກ່ຽວກັບການປ່ຽນແປງພາຍໃນແລະພາຍນອກໃນວັດທະນະ ທຳ ທຸລະກິດຍ້ອນການເພີ່ມຂື້ນຂອງດິຈິຕອນແລະຕົວກາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Dustin Clark
  Dustin ເຮັດ ໜ້າ ທີ່ເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານຍຸດທະສາດ ສຳ ລັບດິຈິຕອນ ອົງປະກອບສາມ, ນຳ ໃຊ້ປະສົບການຂອງລາວທີ່ ດຳ ເນີນການໂຄສະນາການຕະຫຼາດ online ສຳ ລັບ Fortune 500 ແລະທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍໃນທ້ອງຖິ່ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Dennis DeGregor
  Dennis DeGregor ເປັນຮອງປະທານ, Global Experience Data Practice, at Verticurl, a WPP ບໍລິສັດແລະສ່ວນຫນຶ່ງຂອງກຸ່ມ Ogilvy. Dennis ມີບັນທຶກດ້ານລູກຄ້າຢ່າງກວ້າງຂວາງກັບ Fortune 500 ຍີ່ຫໍ້ໃນການຫັນເປັນວິສາຫະກິດ CX, ຍຸດທະສາດຂໍ້ມູນ, ການວິເຄາະ, ແລະ leveraging ເຕັກໂນໂລຊີເພື່ອປະໂຫຍດທາງທຸລະກິດການແຂ່ງຂັນ. Dennis ເປັນທີ່ຮູ້ຈັກສໍາລັບການກໍ່ສ້າງທີມງານທີ່ມີປະສິດທິພາບສູງທີ່ເລັ່ງການລິເລີ່ມການຫັນປ່ຽນປະສົບການຈາກຈຸດຈົບຂອງລູກຄ້າໂດຍຜ່ານນະວັດກໍາໃນຍຸດທະສາດຂໍ້ມູນ. ລາວໄດ້ຂຽນປຶ້ມສອງຫົວກ່ຽວກັບຂໍ້ມູນວິສາຫະກິດ, AI ຍຸດທະສາດ, ແລະການນຳໃຊ້ອິນເຕີເນັດທົ່ວໂລກເພື່ອຜົນປະໂຫຍດດ້ານການແຂ່ງຂັນໂດຍຜ່ານການຫັນປ່ຽນ CX ທີ່ຂັບເຄື່ອນຂໍ້ມູນ: HAILOs: ການແຂ່ງຂັນກ່ຽວກັບ AI ໃນຍຸກຫຼັງ Google ແລະ ວິສາຫະກິດຄວາມໂປ່ງໃສຂອງລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Drissel
  Dana Drissel ແມ່ນນັກປະດິດສ້າງດ້ານຍຸດທະສາດດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ຊ່ຽວຊານໃນບັນດາໂຄງການທີ່ ກຳ ລັງ ດຳ ເນີນການໂຄສະນາທີ່ດຶງດູດ, ຮັກສາແລະ ບຳ ລຸງຄວາມສົດໃສດ້ານໂດຍຜ່ານທໍ່ຂາຍ. ປະຈຸບັນຜູ້ ອຳ ນວຍການອາວຸໂສດ້ານການຕະຫຼາດ ສຳ ລັບ Kaon Interactive, ນາງໄດ້ ກຳ ນົດຍີ່ຫໍ້ຂອງບໍລິສັດ, ສົ່ງມາດຕະການເປົ້າ ໝາຍ ທີ່ອີງໃສ່ ROI, ແລະໄດ້ ນຳ ສະ ເໜີ ວິທີແກ້ໄຂ Kaon ທີ່ກວ້າງຂວາງ, ສ້າງຖານທີ່ເຕີບໃຫຍ່ໄວຂອງລູກຄ້າຊັ້ນ ນຳ ໃນອຸດສະຫະ ກຳ ໃນຫຼາຍຂະ ແໜງ ທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Denyse Drummond-Dunn
  Denyse ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 30 ປີໃນບົດບາດຜູ້ບໍລິຫານລະດັບສູງກັບ Nestle, Gillette ແລະ Philip Morris International. ນາງໄດ້ສ້າງຕັ້ງແລະເປັນປະທານບໍລິສັດC³Centricity, ທີ່ປຶກສາທົ່ວໂລກທີ່ໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາດ້ານຍຸດທະສາດແກ່ທີມງານບໍລິຫານຂອງຍີ່ຫໍ້ທີ່ມີມູນຄ່າຫຼາຍຕື້ໂດລາ. ປື້ມປື້ມສະບັບສຸດທ້າຍຂອງນາງຊະນະໃຈກາງລູກຄ້າແມ່ນມີຢູ່ແລ້ວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເດວິດ Finkelstein
  David Finkelstein ແມ່ນຜູ້ບຸກເບີກຜູ້ ນຳ ໃຊ້ອິນເຕີເນັດ, ຜູ້ປະກອບການເຕັກໂນໂລຢີແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງບໍລິສັດອິນເຕີເນັດ ຈຳ ນວນຫລາຍຕັ້ງແຕ່ມື້ ທຳ ອິດຂອງອິນເຕີເນັດໃນປີ 1994. BDEX, ແພລະຕະຟອມແລກປ່ຽນຂໍ້ມູນຜູ້ບໍລິໂພກຄັ້ງ ທຳ ອິດແລະໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນສະຫະລັດ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Danny Flamberg
  Danny Flamberg ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການໃຫຍ່ທີ່ Opera Solutions ນຳ ທີມງານ Omnichannel Marketing. Danny Flamberg ໄດ້ສ້າງຍີ່ຫໍ້ແລະສ້າງທຸລະກິດມາເປັນເວລາຫຼາຍກວ່າ 25 ປີແລ້ວ. ໃນປະເທດສະຫະລັດ, ເອີຣົບແລະອາເມລິກາໃຕ້, ລາວໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ເລີ່ມຕົ້ນກາຍເປັນຜູ້ຫຼິ້ນທີ່ ສຳ ຄັນໃນຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາແລະຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ທົ່ວໂລກຂະຫຍາຍການເຂົ້າເຖິງ, ສ່ວນແບ່ງຕະຫຼາດແລະຄວາມ ສຳ ພັນກັບລູກຄ້າ. ເອົາປື້ມຫົວ ໃໝ່ ຂອງລາວທີ່ມີຊື່ວ່າ ການເຕັ້ນຜ່ານ Digital Revolution 
 
 
 
 
 
	    
  
  Deb Gabor
  Deb Gabor ແມ່ນຜູ້ຂຽນຂອງ ຍີ່ຫໍ້ແມ່ນເພດ: ໃຫ້ລູກຄ້າຂອງທ່ານວາງຂາຍແລະຂາຍນະລົກ. ນາງເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Sol Marketing ເຊິ່ງໄດ້ ນຳ ພາກົນລະຍຸດຍີ່ຫໍ້ໃຫ້ແກ່ອົງກອນຕ່າງໆຕັ້ງແຕ່ຊື່ຄົວເຮືອນສາກົນເຊັ່ນ Dell, Microsoft ແລະ NBC Universal, ຈົນເຖິງຜູ້ຊະນະດີຈິຕອລເຊັ່ນ: Allrecipes, Cheezburger, HomeAway ແລະ RetailMeNot, ແລະເຕັກໂນໂລຍີແລະດິຈິຕອນຊັ້ນຕົ້ນຫລາຍສິບຢ່າງ titans ສື່ມວນຊົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຫໍ Dillon
  Dillon ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ COO ຂອງ Simporter, ເຊິ່ງເປັນນັກວິເຄາະ web-app ທີ່ໃຊ້ AI ເພື່ອຊ່ວຍໃນການສ້າງນະວັດຕະ ກຳ ໃນ Consumer Goods. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Dale Renner
  Dale Renner ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນຂະ ແໜງ ຊອບແວການວິເຄາະ. ໃນຖານະເປັນຫົວ ໜ້າ ບໍລິຫານງານຂອງ ບໍລິສັດ RedPoint Global Inc., Dale ໄດ້ຂັບເຄື່ອນທິດທາງຍຸດທະສາດຂອງບໍລິສັດນັບຕັ້ງແຕ່ການກໍ່ຕັ້ງໃນປີ 2006. ກ່ອນທີ່ຈະກໍ່ຕັ້ງ RedPoint, Dale ແມ່ນຄູ່ຮ່ວມງານບໍລິຫານທົ່ວໂລກທີ່ Accenture ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ສ້າງຕັ້ງການປະຕິບັດ CRM ຂອງບໍລິສັດ. ພາຍໃຕ້ການຄອບຄອງຂອງຕົນ, Dale ໄດ້ເຕີບໂຕທຸລະກິດໃຫ້ເປັນລາຍໄດ້ 1.5 ຕື້ໂດລາ. ພາລະບົດບາດກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ຍັງປະກອບມີ CEO ຂອງ Seisint, Inc, ບໍລິສັດວິເຄາະດ້ານການຄຸ້ມຄອງຄວາມສ່ຽງແລະເຕັກໂນໂລຢີແລະ CEO ຂອງ ClarityBlue Inc, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການແກ້ໄຂບັນຫາຄວາມສະຫຼາດຂອງລູກຄ້າຕໍ່ບັນດາຫົວ ໜ່ວຍ ການຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dkarr@highbridgeທີ່ປຶກສາ.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Diane Keng
  Diane Keng ເປັນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Breinify, AI ແລະເຄື່ອງຈັກການປັບແຕ່ງສ່ວນບຸກຄົນທີ່ຄາດເດົາທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ສາມາດຮັກສາປະສົບການທີ່ມີຊີວິດຊີວາ, ມີຄວາມຫມາຍສໍາລັບຜູ້ບໍລິໂພກຂອງພວກເຂົາໃນລະດັບ. Diane ຢູ່ໃນ Forbes '30 Under 30 ສໍາລັບເຕັກໂນໂລຢີວິສາຫະກິດແລະໄດ້ສະແດງຢູ່ໃນ Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY, ແລະ Inc. Magazine. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dimitris Maniatis
  Dimitris Maniatis ເຂົ້າຮ່ວມ ກຽ່ວ ໃນປີ 2017 ເພື່ອເປັນຫົວຫນ້າ Secure-D. ພາຍໃຕ້ການນໍາພາຂອງລາວ Secure-D ໄດ້ເຕີບໃຫຍ່ຂຶ້ນເປັນເວທີຄວາມປອດໄພລະດັບຜູ້ໃຫ້ບໍລິການທີ່ໄດ້ຮັບຮາງວັນ, ໄດ້ຮັບຄວາມໄວ້ວາງໃຈຈາກຜູ້ໃຫ້ບໍລິການເຄືອຂ່າຍມືຖືທົ່ວໂລກ. ລາວໄດ້ກາຍເປັນ CEO ຂອງ Upstream ໃນເດືອນມັງກອນ 2020 ແລະປະສົບຜົນສໍາເລັດໃນການຫັນປ່ຽນຂອງບໍລິສັດໄປສູ່ເວທີການຕະຫຼາດມືຖື. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Upstream, Dimitris ຢູ່ໃນການໂຄສະນາຜ່ານ 'ທຸກສິ່ງທີ່ເວັບ', ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ລາວກໍ່ຕັ້ງຂຶ້ນໃນປີ 2009. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David McIninch
  David ຮັບຜິດຊອບຕໍ່ທຸກໆດ້ານຂອງວົງຈອນລາຍຮັບ ສຳ ລັບ ຂອງທີ່ໄດ້ມາ; ການຕະຫຼາດ, ການຂາຍ, ການພັດທະນາທຸລະກິດ, ການຄຸ້ມຄອງບັນຊີແລະຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າ. Acquisio ແມ່ນຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານການຕະຫລາດດິຈິຕອນຊັ້ນ ນຳ ຂອງໂລກທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ອົງການແລະຜູ້ໂຄສະນາສາມາດປະຕິບັດການໂຄສະນາໄດ້ຢ່າງຫລວງຫລາຍໃນລະດັບຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Drew McLellan
  ສໍາລັບໃນໄລຍະ 30 ປີ, Drew McLellan ໄດ້ຢູ່ໃນອຸດສາຫະກໍາການໂຄສະນາ. ສໍາລັບ 26 ປີເຫຼົ່ານັ້ນ, ລາວໄດ້ເປັນເຈົ້າຂອງແລະດໍາເນີນການອົງການ. ນອກຈາກນັ້ນ, Drew ນໍາພາສະຖາບັນການຄຸ້ມຄອງອົງການ, ເຊິ່ງໃຫ້ຄໍາແນະນໍາຫຼາຍຮ້ອຍອົງການການໂຄສະນາຂະຫນາດນ້ອຍແລະຂະຫນາດກາງກ່ຽວກັບວິທີການເຕີບໂຕແລະສ້າງກໍາໄລຂອງພວກເຂົາໂດຍຜ່ານເຄືອຂ່າຍເພື່ອນມິດຂອງອົງການ, ການໃຫ້ຄໍາປຶກສາ, ກອງປະຊຸມ, ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Daniela McVicker
  Daniela McVicker ແມ່ນ blogger ແລະນັກຂຽນອິດສະຫຼະທີ່ເຮັດວຽກຢ່າງໃກ້ຊິດກັບທຸລະກິດ B2B ແລະ B2C ໃຫ້ບໍລິການຂຽນບລັອກ, ສຳ ເນົາແລະຂຽນ ໜັງ ສືຜີ. ປະຈຸບັນ, ນາງໄດ້ປະກອບສ່ວນໃຫ້ ຫົວຂໍ້ Topwritersreview. ໃນເວລາທີ່ Daniela ບໍ່ໄດ້ຂຽນ, ນາງມັກການເດີນທາງ, ອ່ານຄວາມຮັກແລະການແຕ່ງເລື່ອງວິທະຍາສາດ, ແລະລອງເຫລົ້າ ໃໝ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Dhruv Mehta
  Dhruv Mehta ແມ່ນນັກທຸລະກິດ Digital Marketing Professional ແລະສະ ໜອງ ການແກ້ໄຂໃນຍຸກດິຈິຕອນ. ໃນເວລາຫວ່າງລາວມັກຂຽນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີແລະການຕະຫຼາດ. ລາວເປັນຜູ້ປະກອບສ່ວນເລື້ອຍໆໃຫ້ແກ່ Tweak Your Biz. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Morrow
  Dan Morrow ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍຂາຍຕະຫລາດກາງ Odyssey, ແພລະຕະຟອມເນື້ອຫາສັງຄົມ ສຳ ລັບຫລາຍພັນປີມາຮອດ 30 ລ້ານພັນລ້ານລາຍເດືອນ. Odyssey ກໍາລັງຜະລິດເນື້ອຫາໂຄສະນາທີ່ມີສ່ວນຮ່ວມແລະທີ່ກ່ຽວຂ້ອງໃນຊຸມຊົນທ້ອງຖິ່ນ, ແລະນັ້ນແມ່ນສິ່ງທີ່ຍີ່ຫໍ້ຕ້ອງການ; ເພື່ອໃຫ້ມີຄວາມກ່ຽວຂ້ອງແລະມີຄົນມາພົວພັນກັບພວກເຂົາ. ໂດຍການສຽບໃສ່ຍີ່ຫໍ້ຕ່າງໆໃນການສົນທະນາກັບເນື້ອຫາແລະວິດີໂອພື້ນເມືອງ, ພວກເຮົາ ກຳ ລັງຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາເຮັດສິ່ງນັ້ນກັບຜູ້ອ່ານເຫລົ່ານີ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Diaz Nesamoney
  Diaz Nesamoney ແມ່ນຜູ້ປະກອບການເຕັກໂນໂລຢີທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດເຊິ່ງໄດ້ສ້າງຕັ້ງ XNUMX ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດ, ທັງ ໝົດ ກຳ ລັງ ນຳ ໃຊ້ພະລັງງານຂອງຂໍ້ມູນໃຫ້ແກ່ວິສາຫະກິດໄຟຟ້າແລະການ ນຳ ໃຊ້ຜູ້ບໍລິໂພກ. ປະຈຸບັນ, Diaz ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ, ປະທານແລະຊີອີໂອຂອງ Jivox, ບໍລິສັດທີ່ສະ ໜອງ ເວທີເຕັກໂນໂລຢີ ສຳ ລັບການໂຄສະນາແລະການຕະຫຼາດທີ່ເປັນສ່ວນຕົວ. Diaz ຍັງເປັນຜູ້ຂຽນປື້ມ ທຳ ອິດກ່ຽວກັບການ ນຳ ໃຊ້ຂໍ້ມູນແລະເຕັກໂນໂລຢີ ການໂຄສະນາດິຈິຕອນສ່ວນບຸກຄົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Craig Lile
  Craig "Dodge" Lile ແມ່ນຜູ້ອໍານວຍການອາວຸໂສດ້ານການຕະຫຼາດຂອງ ຂົ່ມເຫັງ, ອົງການສື່ມວນຊົນທີ່ເປັນເຈົ້າຂອງແລະຫ້ອງຂ່າວທີ່ໃຊ້ເວລາຈິງ ສຳ ລັບຍີ່ຫໍ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Donna Moores
  Donna Moores ແມ່ນ blogger ທີ່ມີປະສົບການແລະເປັນນັກຂຽນເນື້ອຫາ. ນາງໄດ້ຮັບປະສົບການດ້ານການຕະຫລາດທີ່ໂດດເດັ່ນພາຍໃນອຸດສາຫະ ກຳ ແລະທຸລະກິດທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດ, ເຊິ່ງນາງໄດ້ແບ່ງປັນຢ່າງມ່ວນຊື່ນກັບຜູ້ອ່ານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr ແມ່ນ CMO ຂອງ OpenINSIGHTS ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Martech Zone. Douglas ໄດ້ຊ່ວຍເຫຼືອຜູ້ເລີ່ມຕົ້ນ MarTech ຫຼາຍໆຄົນທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດ, ໄດ້ຊ່ວຍເຫຼືອໃນຄວາມພາກພຽນອັນເນື່ອງມາຈາກຫຼາຍກວ່າ $ 5 ຕື້ໃນການຊື້ແລະການລົງທຶນ Martech, ແລະສືບຕໍ່ຊ່ວຍເຫຼືອບໍລິສັດໃນການປະຕິບັດແລະອັດຕະໂນມັດຍຸດທະສາດການຂາຍແລະການຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາ. Douglas ແມ່ນການຫັນເປັນດິຈິຕອນທີ່ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບໃນລະດັບສາກົນແລະຜູ້ຊ່ຽວຊານ MarTech ແລະລໍາໂພງ. Douglas ຍັງເປັນຜູ້ຂຽນທີ່ພິມເຜີຍແຜ່ຂອງຄູ່ມືຂອງ Dummie ແລະຫນັງສືຜູ້ນໍາທາງທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Pantelo
  Dan ເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານເຕັກໂນໂລຊີການຕະຫຼາດ ແລະເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ/CEO ຂອງ Marpipe. ກ່ອນທີ່ຈະກໍ່ຕັ້ງ Marpipe, Dan ໄດ້ເປີດຕົວທີ່ປຶກສາດ້ານການຕະຫຼາດຈາກຫ້ອງພັກຂອງລາວໃນວິທະຍາໄລ, ເຊິ່ງໄດ້ກາຍເປັນອົງການທີ່ເຕີບໂຕໄວໃນ Soho, Manhattan ທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການຜະລິດສ້າງສັນແລະການຜະລິດຄວາມຕ້ອງການສໍາລັບທຸລະກິດ DTC. Marpipe ໄດ້ຖືກພັດທະນາໃນເບື້ອງຕົ້ນເມື່ອອົງການດັ່ງກ່າວມີບັນຫາກັບການທົດສອບການສ້າງສັນ, ແລະໃນມື້ນີ້, Marpipe ໄດ້ລະດົມທຶນຫຼາຍກວ່າ $ 10m ຈາກ Adobe, Samsung, ແລະຜູ້ບໍລິຫານທີ່ Buzzfeed, Hubspot, MediaMath ແລະ Criteo. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Devin Partida
  Devin Partida ເປັນບັນນາທິການໃຫຍ່ຂອງ ReHack.com ເຊັ່ນດຽວກັນກັບນັກຂຽນເຕັກໂນໂລຢີທຸລະກິດເອກະລາດ. ວຽກງານຂອງນາງໄດ້ຖືກສະແດງຢູ່ໃນ Entrepreneur, Yahoo Finance ແລະ TechRepublic. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Purvis
  ຖືກຈັດອັນດັບໂດຍ Brand Republic ເປັນ ໜຶ່ງ ໃນຜູ້ມີອິດທິພົນດ້ານກາລະຕະຫຼາດແລະສື່ສັງຄົມ Top 50 UK, Dan Purvis ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການ ນຳ ເອົາເນື້ອຫາ, ການຕະຫຼາດແລະການຂາຍຮ່ວມກັນເຊື່ອມໂຍງທຸລະກິດກັບຜູ້ຊົມຂອງພວກເຂົາ, ເພື່ອໃຫ້ມູນຄ່າທຸລະກິດທີ່ເຫັນໄດ້ຊັດແລະ ROI. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Regenstein
  Danny Regenstein ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດສູງໃນປັດຈຸບັນທີ່ເຮັດຫນ້າທີ່ເປັນຫົວຫນ້າຝ່າຍການຕະຫຼາດຂອງ What If Media Group, ເປັນອົງການກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີປະສິດທິພາບທີ່ກ້າວຫນ້າທີ່ຮູ້ຈັກສໍາລັບວິທີການໃຫມ່ໆແລະກົນລະຍຸດລູກຄ້າເປັນສູນກາງ. ໃນພາລະບົດບາດນີ້, Danny ມີບົດບາດສໍາຄັນໃນການຂັບລົດການລິເລີ່ມການຕະຫຼາດຂອງບໍລິສັດ, ເປັນຫົວຫນ້າການຂະຫຍາຍຕົວຂອງຕົນ, ແລະສະຫນອງຜົນໄດ້ຮັບພິເສດສໍາລັບລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ດານາລັດ
  Dana ແມ່ນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ ສຳ ລັບ FORTVISION. ຄວາມຮັບຜິດຊອບຂອງນາງປະກອບມີການພັດທະນາຍຸດທະສາດການຂາຍແລະການຮັກສາຊັບພະຍາກອນດິຈິຕອນທັງ ໝົດ ສຳ ລັບເວທີແລະສ້າງຄວາມ ສຳ ພັນກັບຜູ້ມີອິດທິພົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Salikov
  Daniel Salikov ເປັນຜູ້ອໍານວຍການຝ່າຍການຕະຫຼາດຂອງ Rocket motion, ອົງການອອກແບບການເຄື່ອນໄຫວທີ່ສຸມໃສ່ການສ້າງວິດີໂອອະທິບາຍແລະການຄ້າສໍາລັບການເລີ່ມຕົ້ນ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Shepherd
  Danny Shepherd ເປັນ CEO ຂອງ ອິນເຕີດິຈິຕອລ, ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອລ 350 ຄົນ ທີ່ສະຫນອງການແກ້ໄຂການຕະຫຼາດທີ່ເຕັມໄປດ້ວຍຜົນໄດ້ຮັບ. Danny ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນການຊີ້ນໍາຍຸດທະສາດສື່ມວນຊົນທີ່ຈ່າຍ, ການເພີ່ມປະສິດທິພາບ SEO, ແລະການສ້າງເນື້ອຫາການແກ້ໄຂແລະ PR. ລາວນໍາພາທີມງານຜູ້ຊ່ຽວຊານໃນການອອກແບບແລະການພັດທະນາເວັບ, ການຕະຫຼາດ Amazon, ສື່ສັງຄົມ, ວິດີໂອ, ແລະການອອກແບບກາຟິກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dmytro Spilka
  Dmytro ແມ່ນ CEO ຂອງ Solvid ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Pridicto. ຜົນງານຂອງລາວໄດ້ຖືກເຜີຍແຜ່ໃນ Shopify, IBM, Entrepreneur, BuzzSumo, Campaign Monitor, ແລະ Tech Radar. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David Trice
  David Trice ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ENGAGE.cx, CRM ຂັບເຄື່ອນທີ່ມີປະສົບການ ນຳ ໜ້າ ສຳ ລັບວິສາຫະກິດ. ກ່ອນທີ່ຈະເປີດຕົວ ENGAGE.cx Trice ແມ່ນ VP of CRM ທີ່ Oracle, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ເປັນຜູ້ ນຳ ໃນການເປີດຕົວ Oracle's Fusion CRM. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Diogo Voz
  Diogo ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນອິດສະຫຼະທີ່ມັກການຄ້າຂາຍຄວາມຮູ້ກັບຜູ້ຄົນໃນອຸດສະຫະ ກຳ. ຖ້າທ່ານບໍ່ເຫັນລາວອ່ານກ່ຽວກັບແນວໂນ້ມການຕະຫລາດລ້າສຸດ, ທ່ານອາດຈະເຫັນລາວຟັງ podc asts ຫຼືເຮັດວຽກໃນໂຄງການອອກແບບຂອງລາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  

 
 
 
 
	    
  
  David Wachs
  David Wachs ແມ່ນຜູ້ປະກອບການດ້ານທຸລະກິດ, ການລົງທືນຫຼ້າສຸດຂອງ David, ເຮັດດ້ວຍມື, ແມ່ນການ ນຳ ເອົາສິລະປະການສູນເສຍຂອງການຂຽນຈົດ ໝາຍ ຜ່ານການແກ້ໄຂບັນຫາທີ່ສາມາດປັບຂະຫຍາຍໄດ້ໂດຍໃຊ້ຫຸ່ນຍົນທີ່ຂຽນບັນທຶກຂອງທ່ານໃສ່ປາກກາ. ພັດທະນາເປັນເວທີ, Handwrytten ຊ່ວຍໃຫ້ທ່ານສາມາດສົ່ງບັນທຶກຈາກລະບົບ CRM ຂອງທ່ານ, ເຊັ່ນ: Salesforce, ເວບໄຊທ໌, ແອັບ apps, ຫຼືຜ່ານການເຊື່ອມໂຍງເຂົ້າກັບລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  David Zapletal
  ນັກຮົບເກົ່າທີ່ມີການແກ້ໄຂບັນຫາດິຈິຕອລມາເປັນເວລາ 15 ປີ, ບໍ່ດົນມານີ້ Zapletal ໄດ້ຮັບ ໜ້າ ທີ່ເປັນຫົວ ໜ້າ ation່າຍນະວັດຕະກໍາແລະສື່ມວນຊົນເປັນເວລາຫຼາຍກວ່າ ໜຶ່ງ ປີຫຼັງຈາກເຂົ້າຮ່ວມບໍລິສັດໃນເບື້ອງຕົ້ນເປັນ EVP ຂອງການຊື້ແລະການເພີ່ມປະສິດທິພາບສື່. ໃນບົດບາດຫຼ້າສຸດຂອງລາວ, ຄວາມຊ່ຽວຊານແລະອິດທິພົນຂອງ Zapletal ມີຄວາມສໍາຄັນຕໍ່ກັບການພັດທະນາການສ້າງພື້ນຖານ ການແກ້ໄຂດິຈິຕອລ ວິທີແກ້ໄຂ AdReady+ ແລະ Flip, ບໍ່ພຽງແຕ່ນໍາພາທີມງານທີ່ມີການທໍາງານແລະແຈກຢາຍເທົ່ານັ້ນແຕ່ຍັງນໍາເອົາປະສົບການສ່ວນຕົວຂອງລາວໃນການດໍາເນີນງານສື່ໄປສູ່ໂຕະ, ພ້ອມກັບຄວາມເຂົ້າໃຈອັນເລິກເຊິ່ງຂອງລາວກ່ຽວກັບຄວາມຕ້ອງການຂອງລູກຄ້າແລະຈຸດເຈັບປວດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Denis Zhinko
  Denis ເປັນຫົວ ໜ້າ CRM ແລະການຮ່ວມມື ສຳ ລັບ ScienceSoft. ລາວມີປະສົບການໃນການເຮັດວຽກດ້ານໄອທີຫຼາຍກວ່າ 14 ປີ, ເຮັດການພັດທະນາໂປແກຼມມືອາຊີບ, ການອອກແບບລະບົບວິສາຫະກິດແລະການຄຸ້ມຄອງໂຄງການໃນ CRM, ERP ແລະ Enterprise Portals. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Elma Beganovich
  ທ່ານນາງ Beganovich ນຳ A&Eຄວາມພະຍາຍາມໃນການສ້າງລາຍຊື່ຄູ່ຮ່ວມງານແລະລູກຄ້າທີ່ມີຊື່ສຽງໃນໂລກ. ພື້ນທີ່ຂອງຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງນາງລວມມີການລະບຸພາລະບົດບາດທີ່ A&E ສາມາດຫລິ້ນ ສຳ ລັບຫລາຍຍີ່ຫໍ້ໃນຫລາຍໆອຸດສາຫະ ກຳ ຕ່າງໆ, ພ້ອມທັງພັດທະນາເງື່ອນໄຂແລະຂອບເຂດຂອງການຮ່ວມມືເຫລົ່ານັ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed Breault
  ໃນຖານະເປັນຫົວຫນ້າການຕະຫຼາດ, Ed Breault ຮັບຜິດຊອບ Aprimo ຂອງ ຍີ່ຫໍ້ແລະການຂະຫຍາຍຕົວ. ລາວຂັບລົດຍຸດທະສາດ B2B SaaS ຂອງອົງການໄປຂ້າງຫນ້າດ້ວຍການຄຸ້ມຄອງຊັບສິນດິຈິຕອນແລະການຄຸ້ມຄອງຊັບພະຍາກອນການຕະຫຼາດ. ລາວປະສົມປະສານຄວາມຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ມີການຂະຫຍາຍຕົວທີ່ມີພື້ນຖານອັນກວ້າງຂວາງໃນການພັດທະນາຍີ່ຫໍ້ແລະຄວາມມັກໃນການພັດທະນາໂຄງການການຕະຫຼາດບັນຊີທີ່ສ້າງຄວາມຮັບຮູ້, ຄວາມແຕກຕ່າງ, ຄວາມຕ້ອງການ, ແລະໃນທີ່ສຸດລາຍໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Emir Dukic
  Emir Dukic ແມ່ນ CEO ຂອງ ລາດ, ເວທີການຄຸ້ມຄອງຊັບສິນໃຫ້ເຊົ່າທີ່ປ່ຽນແປງໄດ້. ດ້ວຍເທັກໂນໂລຢີທີ່ເປັນເຈົ້າຂອງ, Rabbu ອັດຕະໂນມັດທຸກດ້ານໃນການຄຸ້ມຄອງຊັບສິນ - ຈາກການຈັດຊື້ຫາການຕະຫຼາດຈົນເຖິງການ ດຳ ເນີນງານຈົນເຖິງສຸຂະພາບແລະຄວາມປອດໄພຂອງຜູ້ເຊົ່າ. Rabbu ຊ່ວຍໃຫ້ນັກລົງທືນແລະຜູ້ຈັດການດ້ານຊັບສິນຊ່ວຍເພີ່ມການ ດຳ ເນີນງານ, ວິເຄາະຂໍ້ມູນ, ລົບລ້າງການຕິດຕໍ່ແລະຈັດການຊັບສິນຂອງພວກເຂົາໃນທົ່ວເວທີການເຊົ່າທີ່ ສຳ ຄັນ: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia, ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Eran Feinstein
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Grindley
  Eric Grindley ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫລາດແລະການສ້າງຍີ່ຫໍ້, ທະນາຍຄວາມ, ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Esquire Advertising, ເປັນບໍລິສັດໂຄສະນາເຕັກໂນໂລຢີຊັ້ນ ນຳ ແລະເປັນ ໜຶ່ງ ໃນ 10 ບໍລິສັດໂຄສະນາ / ການຕະຫຼາດທີ່ດີທີ່ສຸດໃນປີ 2020 Inc. 5000. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເອກລາວິຢາ ຮັນຊາ
  ໃນເວລາອາຍຸ 33 ປີ, ຊີວິດຂອງຂ້ອຍໄດ້ປ່ຽນແປງໄປຢ່າງ ໜ້າ ປະທັບໃຈ. ຂ້ອຍໄດ້ປະສົບກັບອຸປະສັກທີ່ຮ້າຍແຮງໃນການເດີນທາງຂອງຜູ້ປະກອບການຂອງຂ້ອຍ. ຂ້ອຍໄດ້ມີການທົດລອງທີ່ບໍ່ເສຍຄ່າຢູ່ໃນມືຂອງສື່ແລະຂ້ອຍໄດ້ຮັບໂອກາດ ໜ້ອຍ ກວ່າ 10% ໃນການສືບຕໍ່ການເດີນທາງຂອງຜູ້ປະກອບການຂອງຂ້ອຍ. ຫຼັງຈາກຄວາມພະຍາຍາມຫຼາຍຄັ້ງແລະ 114 ວັນໃນນະລົກ; ຂ້າພະເຈົ້າ bounced ກັບຄືນໄປບ່ອນ. ບໍ່ພຽງແຕ່ຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ປະຢັດບໍລິສັດຂອງຂ້າພະເຈົ້າເຊິ່ງໄດ້ຖືກເລືອກເປັນບໍລິສັດຜູ້ປະກອບການທີ່ດີທີ່ສຸດ 332nd ໃນອາເມລິກາໃນປີ 2015 ໂດຍວາລະສານ Entrepreneur Magazine, ຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ກັບຄືນມາເຂັ້ມແຂງກວ່າເກົ່າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  ອີມາດ ຮາຊານ
  Emad ເປັນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Retina AI. ນັບຕັ້ງແຕ່ 2017 Retina ໄດ້ເຮັດວຽກກັບລູກຄ້າເຊັ່ນ: Nestle, Dollar Shave Club, Madison Reed, ແລະອື່ນໆ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມກັບ Retina, Emad ໄດ້ສ້າງແລະດໍາເນີນການທີມງານວິເຄາະຢູ່ Facebook ແລະ PayPal. ຄວາມກະຕືລືລົ້ນແລະປະສົບການຂອງລາວຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງໃນອຸດສາຫະກໍາເຕັກໂນໂລຢີເຮັດໃຫ້ລາວສ້າງຜະລິດຕະພັນທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ອົງການຈັດຕັ້ງໃນການຕັດສິນໃຈທາງທຸລະກິດທີ່ດີກວ່າໂດຍຜ່ານການນໍາໃຊ້ຂໍ້ມູນຂອງຕົນເອງ. Emad ໄດ້ຮັບ BS ໃນວິສະວະກໍາໄຟຟ້າຈາກ Penn State, ປະລິນຍາໂທວິສະວະກໍາໄຟຟ້າຈາກ Rensselaer Polytechnic Institute, ແລະ MBA ຈາກ UCLA Anderson School of Management. ຢູ່ນອກການເຮັດວຽກກັບ Retina AI, ລາວເປັນ blogger, speaker, startup advisor, and outdoor adventurist. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Hollebone
  Eric Hollebone, ຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍບໍລິການ, ນຳ DemandLabລາຍໄດ້ຈາກລະບົບນິເວດວິທະຍາເພື່ອຊີວິດ ສຳ ລັບລູກຄ້າ B2B ຂອງພວກເຂົາໂດຍການລວມກົນລະຍຸດ, ເຕັກໂນໂລຢີ, ແລະຂໍ້ມູນທົ່ວຕະຫຼາດ, ການຂາຍແລະການບໍລິການຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງ. ພື້ນຖານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີແລະວິສະວະ ກຳ ສາດຊ່ວຍໃຫ້ Eric ສາມາດເຂົ້າຫາການຕະຫຼາດຈາກມຸມມອງດ້ານວິທະຍາສາດ, ເຕັກນິກແລະການກະຕຸ້ນຂໍ້ມູນທີ່ເປັນເອກະລັກ. ໃນມື້ນີ້, ລາວ ກຳ ລັງສຸມໃສ່ຄວາມເປັນໄປໄດ້ຂອງຂໍ້ມູນໃຫຍ່, AI, ເຕັກໂນໂລຢີ beacon, ແລະ IoT ໃນການປ່ຽນແປງພູມສັນຖານການຕະຫຼາດແລະເລັ່ງການປ່ຽນແປງດິຈິຕອນໃນທົ່ວອົງກອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Holtzclaw
  Eric V. Holtzclaw ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຍຸດທະສາດຂອງ ເປັນໄປໄດ້. ລາວເປັນນັກຄົ້ນຄວ້າ, ນັກຂຽນ, ຜູ້ປະກອບການທຸລະກິດແລະຄວາມທ້າທາຍຂອງສະຕິປັນຍາ. ກວດເບິ່ງປື້ມຂອງລາວກັບ Wiley Publishing ກ່ຽວກັບພຶດຕິ ກຳ ຂອງຜູ້ບໍລິໂພກ - ຂັ້ນໄດ: ການປົດລັອກທ່າແຮງຂອງພຶດຕິ ກຳ ຂອງຜູ້ບໍລິໂພກ. Eric ຊ່ວຍຍຸດທະສາດໃນການ ນຳ ພາບໍລິສັດຕ່າງໆໃນການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດວິທີແກ້ໄຂຄວາມເຫັນດີເຫັນພ້ອມໃນການຄຸ້ມຄອງທຸລະກິດແລະຄວາມມັກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເອມິລີ Johnson
  Emily Johnson ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານການຕະຫລາດທີ່ມີປະສົບການ 10 ປີໃນການປະຕິບັດຍຸດທະສາດການຕະຫລາດ. ປະຈຸບັນ, ນາງເປັນຫົວ ໜ້າ ພະແນກການຕະຫລາດທີ່ ສື່ມວນຊົນ Blue Mail, ບໍລິສັດແກ້ໄຂຂໍ້ມູນ B2B ທີ່ມີຊື່ສຽງໂດຍອີງໃສ່ເມືອງ Irving, Texas. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Kozlova
  Elena ເປັນຜູ້ຈັດການການຕະຫຼາດເນື້ອຫາຢູ່ Pushwosh, ແພລະຕະຟອມການມີສ່ວນພົວພັນຂອງລູກຄ້າສູງສຸດສໍາລັບທຸລະກິດທີ່ຂັບເຄື່ອນດ້ວຍມືຖື. ໂຊລູຊັ່ນເທັກໂນໂລຢີທີ່ງ່າຍຂອງ Pushwoosh ຊ່ວຍໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດເພີ່ມການມີສ່ວນຮ່ວມຂອງນັກຫຼິ້ນເກມ ແລະການຕິດຕົວດ້ວຍການເຕືອນການຊຸກຍູ້, ຂໍ້ຄວາມໃນແອັບ ແລະ ການສື່ສານແບບ omnichannel ທີ່ອີງໃສ່ພຶດຕິກໍາ. ດັ່ງນັ້ນ, ຜູ້ເຜີຍແຜ່ເກມມືຖືສາມາດສ້າງລາຍໄດ້ຈາກແອັບຯຂອງພວກເຂົາຢ່າງປະສົບຜົນສໍາເລັດ ແລະບັນລຸການເຕີບໂຕ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ellen Dunnigan
  ສຳ ນຽງທຸລະກິດ ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO Ellen Dunnigan ເປັນຄູຝຶກທີ່ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບໃນທົ່ວປະເທດແລະໄດ້ຮັບການພິສູດດ້ວຍການຝຶກອົບຮົມດ້ານວິຊາສະເພາະດ້ານການເວົ້າ, ການປາກເວົ້າແລະການປັບປຸງພາສາອັງກິດ. ນາງໄດ້ຮັບປະລິນຍາໂທດ້ານການເວົ້າພາສາສາດແລະໄດ້ຮັບການຮັບຮອງຈາກສະມາຄົມການໄດ້ຍິນພາສາເວົ້າ - ເວົ້າຂອງອາເມລິກາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Eva McKnight
  Eva McKnight ແມ່ນນັກຝຶກຫັດດ້ານການພົວພັນສາທາລະນະທີ່ Formstack. ນາງເປັນຜູ້ອາວຸໂສຢູ່ມະຫາວິທະຍາໄລ Anderson, ຮຽນດ້ານສິລະປະການສື່ສານໂດຍມີຈຸດສຸມໃນການພົວພັນສາທາລະນະ. ໃນເວລາທີ່ Eva ບໍ່ໄດ້ເຮັດວຽກໃຫ້ບໍລິສັດ Formstack ຫຼື Fifth Street Communications, ບໍລິສັດ PR ຂອງພະນັກງານນັກສຶກສາຂອງ AU, ທ່ານສາມາດພົບເຫັນນາງຍ່າງກັບ ໝູ່ ເພື່ອນຂອງນາງຫຼືຖ່າຍຮູບແມວຂອງນາງຫຼາຍເກີນໄປ. ອາດຈະເປັນຄົນສຸດທ້າຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed McQuiston
  Ed McQuiston ເປັນ EVP ແລະຫົວຫນ້າການຄ້າຂອງ ໄຮ່, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຄຸ້ມຄອງເນື້ອຫາ. ລາວໄດ້ເຮັດວຽກຢູ່ໃນບໍລິສັດຫຼາຍກວ່າ 11 ປີແລະມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການສະຫນັບສະຫນູນແລະຮັກສາການລິເລີ່ມທົ່ວໂລກຂອງ Hyland ເປັນຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຊັ້ນນໍາຂອງການຄຸ້ມຄອງເນື້ອຫາວິສາຫະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Olson
  Eric Olson ເປັນຜູ້ຈັດການທົ່ວໄປຂອງ SMB Events ທີ່ ເຄືອຂ່າຍທີ່ໃຊ້ວຽກຢູ່, ວິທີແກ້ໄຂທຸລະກິດ. ລາວຮັບຜິດຊອບໃນການຂັບເຄື່ອນຍຸດທະສາດທົ່ວໂລກແລະ P&L ສຳ ລັບວິທີແກ້ໄຂເຫດການທຸລະກິດ - ທຸລະກິດຂອງບໍລິສັດທີ່ຮັບໃຊ້ທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍ - ກາງ, ສະມາຄົມແລະບໍລິສັດ tradeshow ແລະ expo. ລາວເປັນນັກສຶກສາທີ່ຈົບຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Colorado State ແລະມີຄວາມຫ້າວຫັນໂດຍການຂີ່ສະກີແລະເຂົ້າຮ່ວມໃນການແຂ່ງຂັນກິລາ triathlons. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Elena poodhuveit
  Elena Podshuveit ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຜະລິດຕະພັນຫົວ ໜ້າ ບໍລິສັດ Admixer. ນາງມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນການຄຸ້ມຄອງໂຄງການດິຈິຕອນ. ນັບຕັ້ງແຕ່ປີ 2016 ນາງໄດ້ຮັບຜິດຊອບຕໍ່ສາຍຜະລິດຕະພັນ Admixer SaaS. ການລົງທືນຂອງ Elena ປະກອບມີການເລີ່ມຕົ້ນທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດ, ໂຄງການ ສຳ ລັບຜູ້ໂຄສະນາຊັ້ນ ນຳ (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi), ໂຊລູຊັ່ນ SaaS, ການເປີດປະຕູ online ແລະໂປແກຼມມືຖື. Elena ໄດ້ປຶກສາບັນດາ ສຳ ນັກພິມ ຈຳ ໜ່າຍ ໃຫຍ່ກ່ຽວກັບການຫັນເປັນດິຈິຕອນແລະການຫາເງິນຂອງຊັບສິນຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Quanstrom
  Eric ແມ່ນຜູ້ບໍລິຫານທຸລະກິດເລີ່ມຕົ້ນທີ່ມີແນວຄິດຂອງຜູ້ປະກອບການ. ຜູ້ຊ່ຽວຊານໃນການສ້າງຍີ່ຫໍ້, ສຽງຂອງລູກຄ້າ (ການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ດ້ານການຕະຫຼາດ), ຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດ, ການຂາຍ, ການພັດທະນາທຸລະກິດ, ການຜະລິດຊັ້ນ ນຳ, ສື່ສັງຄົມ, ການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ (incl. SEO), ການວາງແຜນທຸລະກິດ ສຳ ລັບໂປແກຼມ Cloud, SaaS ແລະຊອບແວ B2B. ໃນຖານະທີ່ CMO ຂອງ CIENCE, Eric ໄດ້ສຸມໃສ່ຄວາມພະຍາຍາມດ້ານການຕະຫຼາດຂອງບໍລິສັດກ່ຽວກັບຍຸດທະສາດຂາເຂົ້າແລະຂາອອກລວມເອົາການເດີນທາງຂອງຜູ້ຊື້ ໃໝ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ Erik Deckers
  Erik ແມ່ນ VP of Operations & Creative Services ສຳ ລັບ ບໍລິການ Blog ແບບມືອາຊີບ. ລາວໄດ້ຂຽນ blog ເປັນເວລາຫຼາຍກວ່າເກົ້າປີ (ເຖິງແມ່ນວ່າກ່ອນຈະຖືກເອີ້ນວ່າ blogging), ແລະເປັນນັກຂຽນທີ່ໄດ້ຮັບການຕີພິມຫລາຍກວ່າ 20 ປີແລ້ວ. ລາວເປັນນັກຂຽນ ໜັງ ສືພິມຕະຫລົກ, ແລະໄດ້ຂຽນຫລາຍບົດຂຽນກ່ຽວກັບທຸລະກິດ, ລະຄອນເວທີ, ລະຄອນວິທະຍຸ, ແລະປະຈຸບັນ ກຳ ລັງເຮັດວຽກກ່ຽວກັບນະວະນິຍາຍ. ລາວໄດ້ຊ່ວຍຂຽນ Twitter Marketing for Dummies, ແລະເວົ້າເລື້ອຍໆກ່ຽວກັບ blogging ແລະສື່ສັງຄົມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Severinghaus
  Erik ກຳ ລັງພັດທະນາຜະລິດຕະພັນ ໃໝ່ ແລະ ນຳ ພວກເຂົາອອກສູ່ຕະຫຼາດເປັນເວລາ 20 ປີ, ເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ການທ່ອງທ່ຽວແລະລາຍໄດ້ສ້າງລາຍໄດ້ຫຼາຍຮ້ອຍລ້ານໂດລາ. ກ່ອນຍຸດທະສາດການ ນຳ ທີ່ ພາກຮຽນ spring, Erik ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ SimpleRelevance, ເປັນເວທີການຮຽນຮູ້ເຄື່ອງຈັກທີ່ມີຊື່ສຽງສູງເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິພາບການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ໃນປີ 2015, SimpleRelevance ໄດ້ຂາຍໃຫ້ Rise Interactive, ເຊິ່ງ Erik ເປັນຜູ້ ນຳ ຫົວ ໜ່ວຍ ທຸລະກິດບັນຊີແລະຫົວ ໜ່ວຍ ທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງເອລີຊາເບັດ Shydlovich
  Elizabeth Shydlovich ເປັນຫົວ ໜ້າ Marketing່າຍການຕະຫຼາດຂາເຂົ້າທີ່ Awario, ເປັນເຄື່ອງມື SaaS. ນາງເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດຜູ້ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດຊອບແວໃຊ້ກົນລະຍຸດການຕະຫຼາດເພື່ອຊອກຫາລູກຄ້າ, ຂັບລົດການສັນຈອນ, ສ້າງຄວາມຮັບຮູ້ແລະເພີ່ມຍອດຂາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Tejeda
  Eric Tejeda ເປັນຜູ້ອໍານວຍການຕະຫຼາດສໍາລັບ ເປັນໄປໄດ້. Eric ຂັບເຄື່ອນຈຸດປະສົງການຂະຫຍາຍຕົວຂອງອົງການໂດຍການເປີດຕົວຜະລິດຕະພັນແລະການບໍລິການໃຫມ່, ສົ່ງເສີມການເປັນຜູ້ນໍາທາງດ້ານຄວາມຄິດ, ການສ້າງການຮັບຮູ້ຂອງຍີ່ຫໍ້, ແລະການຂັບລົດການຜະລິດນໍາ. Eric ໄດ້ນໍາໃຊ້ stack ເຕັກໂນໂລຢີການຕະຫຼາດທີ່ໃຫ້ກຽດແກ່ຄວາມປາດຖະຫນາຂອງລູກຄ້າ, ສະຫນອງຂໍ້ມູນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ, ແລະສ້າງຄວາມໄວ້ວາງໃຈ. ສໍາລັບຂໍ້ມູນເພີ່ມເຕີມໄປຢ້ຽມຢາມ www.possiblenow.com. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Teselko
  Elena Teselko ເປັນຜູ້ຈັດການເນື້ອຫາທີ່ YouScan. ນາງມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ XNUMX ປີໃນການຕະຫລາດແລະການສື່ສານ, ລວມທັງເຮັດວຽກຢູ່ອົງການໂຄສະນາ, ບໍລິສັດໄອທີແລະສື່ຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ແຟຣນ Bria
  Frank Bria ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການບໍລິການປີ້ສູງ. ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນການເຮັດວຽກທີ່ເປັນຜູ້ປະກອບການຂອງລາວໃນຂະແຫນງເຕັກໂນໂລຢີການບໍລິການທາງດ້ານການເງິນ. ລາວໄດ້ເຮັດວຽກກັບບໍລິສັດ startups ຫຼາຍແຫ່ງ, ບາງບ່ອນຂາຍໄດ້ຫຼາຍຮ້ອຍລ້ານໂດລາ, ແລະບາງບ່ອນກໍ່ໄຟໄຫມ້. ປະສົບການຂອງລາວລວມມີການຊ່ວຍໃຫ້ບາງບໍລິສັດໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນ 5 ທະວີບຂະຫຍາຍທຸລະກິດຂອງເຂົາເຈົ້າໂດຍການສົ່ງຜົນກະທົບທີ່ແທ້ຈິງຕໍ່ລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ – ແລະປ່ຽນເປັນການສະເຫນີທີ່ຂະຫຍາຍໄດ້. ດຽວນີ້ລາວຫັນປະສົບການນັ້ນໄປສູ່ຂະແຫນງທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍ. ລາວເຮັດວຽກກັບທີ່ປຶກສາ, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານທຸລະກິດ, ແລະຜູ້ຊ່ຽວຊານອື່ນໆເພື່ອ pivot ຫ່າງຈາກ "ໂຄງການ" ແລະລາຍໄດ້ຊົ່ວໂມງ - ໂດຍພື້ນຖານແລ້ວການຊື້ຂາຍເວລາສໍາລັບເງິນ. ລູກຄ້າຂອງ Frank ສ້າງທຸລະກິດຂອງເຂົາເຈົ້າອ້ອມຮອບການບໍລິການຜະລິດຕະພັນທີ່ທ່ານໃຊ້ເວລາຂອງທ່ານໃນທົ່ວລູກຄ້າຫຼາຍ - ແລະບໍ່ພຽງແຕ່ຫນຶ່ງ. ລາວເປັນຜູ້ຂຽນຂອງປຶ້ມທີ່ຂາຍດີທີ່ສຸດໃນລະດັບສາກົນ Scale: How to Grow Your Business by Working Less. ລາວອາໄສຢູ່ Gilbert, Arizona ໃນເຂດ Phoenix ກັບພັນລະຍາແລະລູກສາວ 3 ຄົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຜູ້ຮ່ວມມື Frida
  Frida Cooper ແມ່ນນັກຄົ້ນຄວ້າວິເຄາະຂາຍຍ່ອຍທີ່ມີປະສົບການປະມານ XNUMX ປີ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Fahad Fareed
  Fahad Fareed ເປັນຜູ້ຈັດການການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນຢູ່ Ladder ຂໍ້ມູນ – ບໍລິສັດດ້ານການແກ້ໄຂບັນຫາ ແລະ ຊອບແວຄຸນນະພາບຂໍ້ມູນຊັ້ນນໍາ. ແຕ້ມຈາກປະສົບການຂອງລາວທີ່ເຮັດວຽກຢູ່ໃນ ETL ແລະອຸດສາຫະກໍາຄຸນນະພາບຂໍ້ມູນ, Fahad pens ຄວາມເຂົ້າໃຈລ້າສຸດແລະຄໍາແນະນໍາສໍາລັບນັກພັດທະນາແລະຜູ້ບໍລິຫານ C-suite ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາຕັດສິນໃຈທີ່ດີກວ່າໃນການເຂົ້າຫາການລິເລີ່ມການຄຸ້ມຄອງຂໍ້ມູນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຟາຣາ ຄິມ
  Farah Kim ເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນທີ່ເນັ້ນໃສ່ມະນຸດທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການເຮັດໃຫ້ຂໍ້ມູນຊັບຊ້ອນເຮັດໃຫ້ເຂົ້າໃຈໄດ້ງ່າຍຂຶ້ນສໍາລັບຜູ້ຊົມທຸລະກິດ. ນາງມີຄວາມປະທັບໃຈກັບການຄຸ້ມຄອງຂໍ້ມູນແລະມີຈຸດປະສົງເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດເອົາຊະນະຄວາມບໍ່ມີປະສິດທິພາບໃນການດໍາເນີນງານທີ່ເກີດຈາກການປະຕິບັດການຈັດການຂໍ້ມູນທີ່ບໍ່ມີປະສິດຕິຜົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Fayez Mohamood
  Fayez Mohamood ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມງານແລະຜູ້ ອຳ ນວຍການໃຫຍ່ຂອງ ສີຟ້າ, ເຮັດໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດອີຄອມເມີຊສາມາດສ້າງແລະແຈກຢາຍອີເມວທີ່ຖືກກະຕຸ້ນໂດຍສ່ວນບຸກຄົນດ້ວຍຄວາມໄວແລະຄວາມແມ່ນຍໍາໃນເມື່ອກ່ອນບໍ່ໄດ້, ປ່ຽນແປງແບບເຄື່ອນໄຫວກັບພຶດຕິ ກຳ ຂອງລູກຄ້າແລະການປ່ຽນແປງລາຍການໃນວິນາທີ. ໂດຍມີຫລາຍກວ່າ 70 ຄູ່ຮ່ວມງານທີ່ຕາງ ໜ້າ ຫລາຍກວ່າ 100 ຍີ່ຫໍ້ຜູ້ບໍລິໂພກ. Bluecore ແມ່ນ ໜຶ່ງ ໃນບັນດານັກທຸລະກິດເລີ່ມຕົ້ນທີ່ເຕີບໃຫຍ່ໄວທີ່ສຸດໃນນະຄອນນິວຢອກ, ເມື່ອບໍ່ດົນມານີ້ກໍ່ໄດ້ປິດຊຸດ A ຮອບ ນຳ ໂດຍ FirstMark Capital. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Gregg Ames
  Gregg Ames ເປັນຫົວໜ້າຝ່າຍການຄ້າຢູ່ Software-Act-On, ເປັນເວທີການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດການຂະຫຍາຍຕົວໃນ Portland, Oregon. ໃນບົດບາດຂອງລາວ, ລາວມີຄວາມຮັບຜິດຊອບຕໍ່ກົນລະຍຸດການຂາຍຂອງ Act-On ແລະການຂາຍແບບລວມ. Gregg ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຮັກສາແລະການສະຫນອງປະສົບການຂອງລູກຄ້າທີ່ເຫນືອກວ່າທີ່ມີຄວາມສຸກແລະສະທ້ອນກັບຜູ້ໃຊ້ສຸດທ້າຍ. ລາວນໍາເອົາປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 25 ປີໃນອົງການຈັດຕັ້ງ SaaS ແລະ MarTech, ໂດຍໄດ້ຖືບົດບາດອາວຸໂສຢູ່ Oracle, Kibo Commerce, Conversica, ແລະ Turning. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Galvin
  Gary Galvin ເປັນປະທານແລະເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ເຕັກໂນໂລຍີ Galvin - ບໍລິສັດເວັບ ແລະຊອບແວໃນ Indianapolis, IN. ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນບໍລິສັດດ້ວຍວິໄສທັດຂອງການມີບໍລິສັດທີ່ກໍານົດມາດຕະຖານສໍາລັບວິທີການດໍາເນີນໂຄງການຢ່າງຖືກຕ້ອງ. ໂດຍການສຸມໃສ່ຫຼາຍໃນການສ້າງຂະບວນການໂຄງການຊອບແວທີ່ເຂັ້ມແຂງແລະຮັບປະກັນການຈັດສົ່ງຕາມເວລາແລະງົບປະມານ, Galvin Technologies ສາມາດກາຍເປັນຜູ້ນໍາໃນອຸດສາຫະກໍາ. Gary ມາຈາກເມືອງ Detroit, MI ແຕ່ມີຄວາມພູມໃຈທີ່ຈະໂທຫາບ້ານ Indiana ກັບພັນລະຍາແລະລູກສີ່ຄົນຂອງລາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ Grace Carter
  Grace Carter ແມ່ນນັກຂຽນເຕັກໂນໂລຢີຢູ່ Academised ແລະ ຊ່ວຍເຫຼືອອົດສະຕາລີ ການບໍລິການ. ນາງເຮັດວຽກກ່ຽວກັບການປັບປຸງການປ່ຽນໃຈເຫລື້ອມໃສແລະພັດທະນາກົນລະຍຸດການຕະຫລາດ. ນອກຈາກນີ້, Grace ແມ່ນນັກການສຶກສາທີ່ ຊ່ວຍເຫຼືອໃນການມອບ ໝາຍ ດ້ານຈິດຕະສາດ ເວັບໄຊທ໌ທາງວິຊາການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  George Fakorellis
  George ແມ່ນກ ສະມາຄົມນັກກາລະຕະຫຼາດເຕີບໂຕ ເຮັດວຽກໃຫ້ ອີເມວໂປແກຼມອັດຕະໂນມັດ Moosend! ລາວຮັກການຂຽນກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດໃນຍຸກຍຸກ Digital ແລະການເຕີບໃຫຍ່ຂະຫຍາຍຕົວທີ່ລາວ ກຳ ລັງຄົ້ນພົບໃນການ ສຳ ຫຼວດປະ ຈຳ ວັນຂອງລາວ. ລາວມີຄວາມສົນໃຈໃນການເວົ້າກ່ຽວກັບປະສົບການແລະຄວາມຄິດຕ່າງໆສະນັ້ນທ່ານຮູ້ສຶກບໍ່ເສຍຄ່າທີ່ຈະສົ່ງຂໍ້ຄວາມໃຫ້ລາວເພື່ອແບ່ງປັນຄວາມຮູ້ທີ່ ໜ້າ ສົນໃຈຂອງທ່ານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gal Glikman
  Gal Glikman ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ພາຍຫລັງ, ການແກ້ໄຂບັນຫາການໂຄສະນາຄືນ ໃໝ່ ສຳ ລັບຜູ້ເຜີຍແຜ່ທີ່ນິຍົມ. ກ່ອນທີ່ຈະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Uponit, Gal ໄດ້ຮັບຜິດຊອບໃນ ໜ່ວຍ ງານສືບລັບຊັ້ນສູງໃນກອງປ້ອງກັນປະເທດອິດສະລາເອນໃນຖານະເປັນເຈົ້າ ໜ້າ ທີ່, ນັກຄົ້ນຄວ້າແລະນັກຄົ້ນຄວ້າດ້ານຄວາມປອດໄພເປັນເວລາ 4.5 ປີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Guy Goldstein
  Guy ແມ່ນທີ່ປຶກສາດ້ານການຕະຫລາດແລະການປະຕິບັດງານດ້ານການຕະຫລາດ. G8 ເທັກໂນໂລຢີ ໃຊ້ວິທີການແບບປະສົມທີ່ສົມບູນແບບເຂົ້າໃນການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດ, ແຕ້ມທັງຈາກປະສົບການດ້ານການຕະຫຼາດແລະການຕະຫຼາດຂໍ້ມູນເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ລູກຄ້າປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດ ອີງໃສ່ປະສົບການແລະການວິເຄາະ G8 ເຮັດວຽກຢ່າງໃກ້ຊິດກັບລູກຄ້າເພື່ອສະ ໜອງ ການຕະຫຼາດແບບປະສົມປະສານທີ່ ເໝາະ ສົມກັບທຸລະກິດລູກຄ້າແຕ່ລະຄົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Garin Hobbs
  Garin ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍ Deal Strategy ທີ່ ສັບສົນ, ເຊິ່ງເປັນເວທີທີ່ສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດ B2C ສາມາດຄວບຄຸມຍຸດທະສາດການສົ່ງຂໍ້ຄວາມຂ້າມຊ່ອງທາງຂອງພວກເຂົາໂດຍໃຊ້ຮູບແບບຂໍ້ມູນທີ່ມີຄວາມຍືດຫຍຸ່ນສູງແລະສາມາດປັບຂະ ໜາດ ໄດ້ເພື່ອແຈ້ງໃຫ້ຊ່ອງທາງການສົນທະນາຂ້າມຊ່ອງ 1: 1 ຜ່ານທາງອີເມວ, ມືຖື, ເວັບແລະຊ່ອງທາງສັງຄົມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Kimball
  Greg ເປັນຫົວຫນ້າທົ່ວໂລກຂອງການແກ້ໄຂອີເມລ໌ຢູ່ທີ່ຄວາມຖືກຕ້ອງ. ລາວເປັນຜູ້ສ້າງ ແລະເປັນຜູ້ສ້າງ. ບໍ່ວ່າລາວຈະອອກແບບເວັບໄຊທ໌, ສ້າງເຄືອຂ່າຍສັງຄົມ, ຫຼືການກໍ່ສ້າງຕຶກອາຄານ, ຂະບວນການແມ່ນຄືກັນ; ລາຍລະອຽດແມ່ນເກມ. ແລະລາວມັກຫຼີ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Leon
  George Leon ເບິ່ງແຍງ ເມືອງ Hawthorneຍຸດທະສາດສື່ມວນຊົນ, ການປະຕິບັດ, ວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນແລະການວິເຄາະໃນນາມຂອງລູກຄ້າຍີ່ຫໍ້ໃຫຍ່ລວມທັງ 3M, Brother International, Equifax, ຫາດ Hamilton, HomeAdvisor.com, Transamerica ແລະ zulily. Hawthorne ແມ່ນອົງການໂຄສະນາທີ່ອີງໃສ່ເຕັກໂນໂລຢີທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນທີ່ຊ່ຽວຊານໃນການວິເຄາະແລະການໂຄສະນາແບທີ່ມີຄວາມຮັບຜິດຊອບເປັນເວລາຫລາຍກວ່າ 30 ປີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gellena Lukats
  ໃນຖານະເປັນຜູ້ອໍານວຍການ, Paid Social for Acronym, Gellena ເອົາປະສົບການສິບປີໃນການພັດທະນາແລະນໍາພາຍຸດທະສາດສື່ມວນຊົນສັງຄົມທີ່ມີປະສິດທິພາບເປັນສ່ວນຫນຶ່ງຂອງຍຸດທະສາດສື່ມວນຊົນທີ່ສອດຄ່ອງ. ຜູ້ຊ່ຽວຊານໃນການເພີ່ມປະສິດທິພາບການໃຊ້ຈ່າຍໃນສື່ມວນຊົນສັງຄົມເພື່ອສົ່ງ ROI ທີ່ສາມາດວັດແທກໄດ້ແລະບັນລຸເປົ້າຫມາຍຂອງຍີ່ຫໍ້, Gellena ຮັບປະກັນການສົ່ງຂໍ້ຄວາມຂອງລູກຄ້າທັງຫມົດໂດຍຜ່ານການຕະຫຼາດປະສົມປະສານແລະຍຸດທະສາດສັງຄົມລະດັບສູງແລະຮັບປະກັນການໂທຫາການປະຕິບັດໃນທົ່ວທຸກເວທີສັງຄົມ. Gellena ເປັນຜູ້ວາງແຜນສື່ທີ່ໄດ້ຮັບການຮັບຮອງຈາກ Facebook/Meta ທີ່ມີການຢັ້ງຢືນ SnapChat ແລະໄດ້ຮັບການຮັບຮອງຈາກ Twitter-video. ນາງຈົບການສຶກສາຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Boston. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick ເປັນນັກຂຽນເນື້ອຫາທີ່ສ້າງສັນສໍາລັບ Aumcore, ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນ SEO ແລະການບໍລິການການຕະຫຼາດເນື້ອຫາສ້າງສັນ. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຄົ້ນຫາວິທີການໃຫມ່ຂອງການແລກປ່ຽນຂໍ້ມູນກັບໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Georgette Moe
  Georgette Moe ເປັນຜູ້ອໍານວຍການອາວຸໂສຂອງຍຸດທະສາດລູກຄ້າຢູ່ Emplicit. ນາງເປັນຜູ້ນໍາດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນຍຸດທະສາດທີ່ມີປະສົບການຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນການພັດທະນາຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດ omnichannel. ປະສົບການຂອງນາງໃນການຊີ້ນໍາອົງການຈັດຕັ້ງຂາຍຍ່ອຍຍ້ອນວ່າພວກເຂົາຂະຫນາດແມ່ນເຫມາະສົມກັບພາລະກິດຂອງ Emplicit ໃນການຂະຫຍາຍຫຼັກຊັບລູກຄ້າແລະການສະເຫນີບໍລິການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gabe Nelson
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  George Corugedo
  George Corugedo ເປັນນັກຄະນິດສາດ ແລະຜູ້ບໍລິຫານດ້ານເທກໂນໂລຍີທີ່ມີລະດູການ, ມີຫຼາຍກວ່າ 20 ປີຂອງທຸລະກິດແລະຄວາມຊໍານານດ້ານວິຊາການ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CTO ຂອງ RedPoint Global, George ຮັບຜິດຊອບໃນການ ນຳ ພາການພັດທະນາການບໍລິຫານຂໍ້ມູນແລະການແກ້ໄຂການພົວພັນກັບລູກຄ້າຂອງ RedPoint. ລາວໄດ້ຮຽນ BS ແລະປະລິນຍາຕີສາຂາວິຊາຄະນິດສາດແລະຄະນິດສາດຕາມ ລຳ ດັບຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Miami, ແລະ MS ໃນຄະນິດສາດທີ່ໃຊ້ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Arizona. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ມອບ Polachek
  Grant Polachek ເປັນຫົວຫນ້າຂອງຍີ່ຫໍ້ສໍາລັບ Squadhelp.com, 3X Inc 5000 ການເລີ່ມຕົ້ນແລະການຕັ້ງຊື່ທີ່ລົບກວນ. Squadhelp ໄດ້ທົບທວນຄືນຫຼາຍກວ່າ 1 ລ້ານຊື່ ແລະຈັດລຽງຊຸດຂອງຊື່ທີ່ດີທີ່ສຸດທີ່ມີຢູ່ໃນເວັບໃນມື້ນີ້. ພວກເຮົາຍັງເປັນເວທີການຕັ້ງຊື່ crowdsource ຊັ້ນນໍາຂອງໂລກ, ສະຫນັບສະຫນູນລູກຄ້າຈາກການເລີ່ມຕົ້ນຂັ້ນຕອນຕົ້ນໄປສູ່ບໍລິສັດ Fortune 500. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gurpreet Purewal
  Gurpreet Purewal ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍພັດທະນາທຸລະກິດທີ່ບໍລິສັດ iResearch, ຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານຄວາມຄິດຄວາມເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານແນວຄິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Graham Rand
  Graham Rand ບໍ່ພຽງແຕ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີ, ແຕ່ຍັງເປັນນັກຂຽນທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນ. ລາວຕິດຕາມການປ່ຽນແປງຢູ່ໃນເວັບສະເໝີ ແລະພະຍາຍາມຕິດຕາມທຸກສິ່ງໃໝ່. ຕົວຢ່າງທີ່ດີແມ່ນຂອງລາວ ຄູ່ມືເຂົ້າສູ່ລະບົບ ເວັບໄຊທ໌ທີ່ລາວ ນຳ ສະ ເໜີ ການສອນ ສຳ ລັບພະນັກງານ ໃໝ່ ໃນບໍລິສັດທີ່ແຕກຕ່າງກັນ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ການຊ່ວຍເຫຼືອລ້າມີເຫດມີຜົນ
  Grant Lange ແມ່ນ ໜຶ່ງ ໃນສະມາຊິກຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ ການໂຕ້ຕອບຫຼັກຖານ, ການລວບລວມຍີ່ຫໍ້ແລະການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນ. ລາວເຮັດວຽກຮ່ວມກັບບໍລິສັດທັງຂະ ໜາດ ນ້ອຍແລະນ້ອຍເພື່ອສ້າງແຜນການພັດທະນາແບແລະຜະລິດຕະພັນທີ່ມີປະສິດຕິຜົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Rowlands
  George ແມ່ນ Content Strategy Lead ທີ່ NetHunt CRM. ການຂຽນແມ່ນສິ່ງຂອງລາວ. ລາວສ່ອງແສງໃຫ້ເຫັນເຖິງເຕັກໂນໂລຢີແລະອຸດສາຫະ ກຳ B2B, ເຊິ່ງກວມເອົາຫົວຂໍ້ຕ່າງໆຈາກຜະລິດຕະພັນໄປສູ່ກົນລະຍຸດການຂາຍແລະການພົວພັນກັບລູກຄ້າ. ລາວເຊື່ອມຕໍ່ຊ່ອງຫວ່າງລະຫວ່າງຂໍ້ມູນແລະເນື້ອຫາທີ່ສ້າງສັນດ້ວຍດອກໄຟ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເກດສະໜາ
  Gaurav Saran ເປັນ CEO ຂອງ ReverseLogix, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດຽວຂອງ end-to-end, ສູນກາງ, ແລະປະສົມປະສານຢ່າງເຕັມສ່ວນລະບົບການຄຸ້ມຄອງການຕອບແທນທີ່ສ້າງຂຶ້ນສໍາລັບການຂາຍຍ່ອຍ, ອີຄອມເມີຊ, ການຜະລິດແລະອົງການຈັດຕັ້ງ 3PL. ກ່ອນທີ່ຈະກໍ່ຕັ້ງ ReverseLogix, Saran ໄດ້ນໍາພາການຂາຍວິສາຫະກິດສໍາລັບບໍລິສັດ Fortune 500 ຢູ່ Microsoft. ລາວໄດ້ຖືຕໍາແຫນ່ງຜູ້ນໍາຢູ່ໃນອົງການຈັດຕັ້ງທີ່ເລີ່ມຕົ້ນຈໍານວນຫລາຍ, ປະສົບຜົນສໍາເລັດໃນການຫັນປ່ຽນພວກເຂົາຈາກຂັ້ນຕອນທໍາອິດໄປສູ່ບໍລິສັດທີ່ເຕີບໃຫຍ່ຂະຫຍາຍຕົວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Stevens
  Gary Stevens ແມ່ນນັກພັດທະນາດ້ານ ໜ້າ. ລາວເປັນຜູ້ເຮັດວຽກເຕັມເວລາ blockchain geek ແລະອາສາສະ ໝັກ ເຮັດວຽກໃຫ້ມູນນິທິ Ethereum ພ້ອມທັງເປັນຜູ້ປະກອບສ່ວນ Github. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Walthour
  Greg Walthour ເປັນ CEO ຮ່ວມຂອງ Intero Digital, ເປັນອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ 350 ຄົນ ທີ່ສະຫນອງການແກ້ໄຂການຕະຫຼາດທີ່ມີຜົນໄດ້ຮັບທີ່ສົມບູນແບບ. Greg ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນການຊີ້ນໍາຍຸດທະສາດສື່ມວນຊົນທີ່ຈ່າຍ, ການເພີ່ມປະສິດທິພາບ SEO, ແລະການສ້າງເນື້ອຫາການແກ້ໄຂແລະ PR. ລາວນໍາພາທີມງານຜູ້ຊ່ຽວຊານໃນການອອກແບບແລະການພັດທະນາເວັບ, ການຕະຫຼາດ Amazon, ສື່ສັງຄົມ, ວິດີໂອ, ແລະການອອກແບບກາຟິກ, ແລະ Greg ໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດທຸກຂະຫນາດປະສົບຜົນສໍາເລັດໃນຍຸກດິຈິຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hamzah Adil
  Hamzah Adil ເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ SwiftChat, ແອັບ chat ສົນທະນາສົດທີ່ຖືກອອກແບບມາເພື່ອຊ່ວຍລູກຄ້າແລະທີມຂາຍຂອງທ່ານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຮັນນາ ຈອນສັນ
  Hanna ແມ່ນເຄື່ອງ ໝາຍ ສື່ສັງຄົມ ສຳ ລັບ SurveyMonkey. ຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງນາງ ສຳ ລັບທຸກສິ່ງໃນສັງຄົມໄດ້ຂະຫຍາຍອອກໄປເປັນຢ່າງດີຜ່ານກະແສ Tweet ຂອງນາງ. ນາງຮັກຄົນ, ຊົ່ວໂມງທີ່ມີຄວາມສຸກ, ແລະເກມກິລາທີ່ດີ. ນາງໄດ້ເດີນທາງໄປທຸກທະວີບຍົກເວັ້ນປະເທດ Antarctica, ແຕ່ວ່ານາງ ກຳ ລັງເຮັດວຽກຢູ່ນັ້ນ ... 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ແຮຣີເຮີ
  Harry Howe ມີຄວາມມັກໃນການເປັນຜູ້ ນຳ ແລະສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ຜູ້ປະກອບການຂອງຊຸມຊົນຂອງພວກເຮົາ. ໃນຖານະເປັນປະທານຂອງ Howe ຄວາມເປັນຜູ້ ນຳ, ລາວໃຫ້ການປຶກສາດ້ານການປຶກສາຫາລືກັບເຈົ້າຂອງທຸລະກິດທີ່ໄດ້ຕົກເປັນເຫຍື່ອຂອງຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງຕົນເອງ, ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບພວກເຂົາເພື່ອພັດທະນາຂະບວນການ ດຳ ເນີນທຸລະກິດ, ສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ເຕັກໂນໂລຢີ, ແລະຜູ້ທີ່ຈະສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາໃນໄລຍະຍາວນານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເຮັນຣີ Bell
  Henry Bell ເປັນຫົວຫນ້າຜະລິດຕະພັນຢູ່ ຜູ້ຂາຍ. ລາວເປັນນັກເທກໂນໂລຍີທຸລະກິດທີ່ຂັບລົດການຂະຫຍາຍຕົວທີ່ມີການປ່ຽນແປງໂດຍຜ່ານຍຸດທະສາດເຕັກໂນໂລຢີດິຈິຕອນ. Henry ເປັນນັກແກ້ໄຂບັນຫາທີ່ມີການວິເຄາະ ແລະຮ່ວມມືກັນສູງ ທີ່ມີທັກສະໃນການເຮັດວຽກທີ່ໂດດເດັ່ນໃນການນໍາພາຜະລິດຕະພັນ, ການຈັດການແອັບພລິເຄຊັນ ແລະການວິເຄາະຂໍ້ມູນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harleen Dorka
  Harleen Dorka ແມ່ນນັກຂຽນເນື້ອຫາທີ່ມີປະສົບການເຊິ່ງສຸມໃສ່ຫົວຂໍ້ທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບວິທີການສື່ສານແລະການຊົມໃຊ້ດິຈິຕອນ. ນາງມີຈຸດພິເສດສະເພາະ ສຳ ລັບການ ນຳ ເອົາແນວຄວາມຄິດການ ນຳ ແລະແນວຄິດມາສູ່ຊີວິດໃນ ຄຳ ສັບທີ່ຂຽນໂດຍການສ້າງຄຸນລັກສະນະທີ່ມີໂຄງສ້າງແລະຄົ້ນຄ້ວາໃນທົ່ວອຸດສາຫະ ກຳ ລວມມີ: ການຕະຫຼາດແລະສື່ສັງຄົມ, ແນວໂນ້ມຂອງຜູ້ບໍລິໂພກ, ນະວັດຕະ ກຳ ເຕັກໂນໂລຢີ, ການຂາຍຍ່ອຍແລະການສ້າງຍີ່ຫໍ້ບວກກັບອີກຫຼາຍໆຢ່າງ ຂະ ແໜງ ການຕ່າງໆ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຄວາມຫວັງ Horner
  Hope Horner ເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ ໝາກນາວ, ບໍລິສັດຜະລິດວິດີໂອທີ່ຜະລິດເນື້ອຫາວິດີໂອຍີ່ຫໍ້ໃນລະດັບຂະຫນາດ. Hope ເປັນຜູ້ປະກອບການສາມຄັ້ງທີ່ໄດ້ຮັບການສະແດງຢູ່ໃນ Inc., ຜູ້ປະກອບການ, Forbes, ແລະສິ່ງພິມອື່ນໆທີ່ຊີ້ໃຫ້ເຫັນຜົນສໍາເລັດຂອງນາງໃນຊຸມຊົນ Silicon Beach ໃນທົດສະວັດທີ່ຜ່ານມາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Halley Johnson
  Halley Johnson ແມ່ນນັກຂຽນແລະບັນນາທິການອິດສະຫຼະດ້ານຊອບແວ. ຜູ້ທີ່ຖືກຈ້າງງານໃນປະຈຸບັນ Earlylightmedia.com. ນາງມີຊິ້ນສ່ວນທີ່ຖືກເຜີຍແຜ່ ຈຳ ນວນ ໜຶ່ງ ພາຍໃຕ້ ຄຳ ນາມສົມມຸດ. ພວກເຂົາສ່ວນຫຼາຍແມ່ນປະກອບດ້ວຍບົດກະວີທີ່ມີລະດັບສະເລ່ຍ. ປະຈຸບັນນາງ Halley ກຳ ລັງຢູ່ໃນຂັ້ນຕອນການຂຽນນະວະນິຍາຍເຕັມຮູບແບບ ທຳ ອິດຂອງນາງ (ມັນຈະຢູ່ພາຍໃຕ້ຊື່ແທ້ຂອງນາງ). ຜົນ ສຳ ເລັດທີ່ຍິ່ງໃຫຍ່ທີ່ສຸດຂອງນາງແມ່ນການເປັນແມ່ທີ່ດີຕໍ່ ໝູ ແລະລູກສາວສະເລ່ຍຕໍ່ພໍ່ແມ່ຂອງນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Himani Kankaria
  Himani Kankaria ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Missive Digital, ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນອິນຊີທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດເພີ່ມການເບິ່ງເຫັນ ແລະ ການປ່ຽນແປງທາງອິນຊີ. ນາງມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນຍຸດທະສາດ, ການສ້າງ, ແລະການເພີ່ມປະສິດທິພາບເນື້ອຫາສໍາລັບຜູ້ໃຊ້ແລະຄຸນສົມບັດ SERP ເຊັ່ນ: Featured Snippets. ນາງເປັນຜູ້ເວົ້າໃນກອງປະຊຸມທົ່ວໂລກແລະເປັນຜູ້ຂຽນທີ່ແບ່ງປັນຄວາມຮູ້ແລະປະສົບການຂອງນາງກ່ຽວກັບ SEO ແລະເນື້ອຫາຢູ່ໃນສະຖານທີ່ເຜີຍແຜ່ຕ່າງໆ, webinars, podcasts ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harsha Kiran
  Harsha Kiran ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນຫົວ ໜ້າ ຄົ້ນຫາທີ່ Seotribunal, ຄູ່ມືແນະ ນຳ ກ່ຽວກັບຂໍ້ມູນ ສຳ ລັບການຈ້າງອົງການ SEO. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເຮີດີນມິງ
  Heidi ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດ ສຳ ລັບ ໜ້າ ວຽກ. Heidi ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍບໍລິຫານຂັ້ນສູງແລະເປັນທີ່ປຶກສາທີ່ມີພະລັງງານສູງ, ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າຊາວປີໃນການພັດທະນາແລະປະຕິບັດຍຸດທະສາດດ້ານການຕະຫລາດແລະການຕະຫລາດທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ການເຕີບໂຕ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຫວັງ Morley
  ຫວັງວ່າ Morley ແມ່ນ COO ຂອງ Umault, ອົງການກາລະຕະຫຼາດວິດີໂອ B2B ທີ່ຕັ້ງຢູ່ Chicago. ນາງຮ່ວມກັບ podc ast ການເສຍຊີວິດກັບວິດີໂອຂອງບໍລິສັດ, ການສະແດງທີ່ມີເຄື່ອງມືແລະ ຄຳ ແນະ ນຳ ເພື່ອເຮັດໃຫ້ວິດີໂອ B2B ທີ່ຄົນເຮົາຕ້ອງການເບິ່ງແທ້ໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hannah O'Brien
  Hannah O'Brien ຂຽນ ສຳ ລັບອົງການກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນ Aumcoreເຊິ່ງມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການສ້າງປະສົບການດີຈີຕອນ ທຳ ອິດທີ່ຖືກຈັບຄູ່ກັບແຜນການຕະຫລາດເນື້ອຫາອັນດັບ ໜຶ່ງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຮາດິກ ໂອຊາ
  ຮາດິກ ໂອຊາ ເປັນທີ່ປຶກສາ SEO ທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 9 ປີ. ລາວຊ່ວຍບໍລິສັດຕ່າງໆເພື່ອຂະຫຍາຍທຸລະກິດຂອງເຂົາເຈົ້າ. ລາວແບ່ງປັນຄວາມຄິດຂອງລາວກ່ຽວກັບສິ່ງພິມເພີ່ມເຕີມເຊັ່ນ SEMrush, Search Engine People, ແລະສື່ສັງຄົມໃນມື້ນີ້. ຕິດຕາມລາວໃນ Twitter @Ozaemotion. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ນັກແຕ້ມ Harrison
  Harrison VP ຂອງການພັດທະນາທຸລະກິດເພື່ອ DK New Media. ລາວເປັນຜູ້ປະກອບການທຸລະກິດແລະນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີຄວາມຄິດສ້າງສັນເຊິ່ງໄດ້ມີສອງບໍລິສັດການຕະຫຼາດຂອງລາວທີ່ໄດ້ຮັບ, ໜຶ່ງ ໃນເອກະຊົນແລະອີກຄົນ ໜຶ່ງ. Harrison ຍັງເປັນນັກສະແດງແລະຜູ້ ກຳ ກັບວີດີໂອທີ່ມີປະສົບການ, ນຳ ເອົາຄວາມຊ່ຽວຊານດັ່ງກ່າວມາພ້ອມກັບບໍລິການເນື້ອຫາທີ່ ໜ້າ ສົນໃຈອື່ນໆຂອງພວກເຮົາ. ຄວາມຕັ້ງໃຈຂອງລາວແມ່ນກ່ຽວກັບການສ້າງຄວາມ ສຳ ພັນແລະການຊອກຫາຄູ່ຮ່ວມງານທີ່ມີຄວາມຄິດສ້າງສັນເຊິ່ງສຸມໃສ່ພະລັງຂອງການຮ່ວມມື, ການປະດິດສ້າງແລະການຂັດຂວາງຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Hemant Parmar
  Hemant Parmar ແມ່ນຜູ້ ໜຶ່ງ ທີ່ເປັນນັກພັດທະນາທີ່ດີ, ລວບລວມຄວາມຮູ້ຢ່າງຫຼວງຫຼາຍກ່ຽວກັບຄວາມກ້າວ ໜ້າ ທາງດ້ານເຕັກໂນໂລຢີທັງ ໝົດ ຂອງມື້ນີ້ພ້ອມກັບພື້ນຖານທາງດ້ານທຸລະກິດທີ່ເຂັ້ມແຂງເຊິ່ງມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 9 ປີເຮັດໃຫ້ລາວເປັນທີ່ປຶກສາທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນດ້ານນີ້. Hemant ແມ່ນຜູ້ທີ່ຊອກຫາ ຄຳ ຕອບ ສຳ ລັບລູກຄ້າຂອງລາວທີ່ຈະຊ່ວຍພວກເຂົາໃນການສ້າງແລະຮັກສາຄວາມ ສຳ ພັນທີ່ ແໜ້ນ ແຟ້ນໃນຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Hazel Raoult
  Hazel Raoult ເປັນນັກຂຽນການຕະຫຼາດອິດສະຫຼະ ແລະເຮັດວຽກກັບ PRmention. ນາງມີປະສົບການ 6+ ປີໃນການຂຽນກ່ຽວກັບທຸລະກິດ, ຜູ້ປະກອບການ, ການຕະຫຼາດ, ແລະທຸກສິ່ງ SaaS. Hazel ຮັກທີ່ຈະແບ່ງປັນເວລາຂອງນາງລະຫວ່າງການຂຽນ, ການແກ້ໄຂ, ແລະຢູ່ກັບຄອບຄົວຂອງນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hritusharma
  Hritusharma ແມ່ນນັກຂຽນບລັອກອິດສະຫລະ, ຊ່ຽວຊານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການອອກແບບແລະການອອກແບບ. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ຈະຊ່ວຍທຸກຄົນໃຫ້ເປັນຜູ້ອອກແບບຄືກັບຜູ້ທີ່ສົ່ງເສີມ. ນອກເຫນືອຈາກການເປັນ junkie ເຕັກໂນໂລຢີ, Hritusharma ມັກເຮັດວີດີໂອແລະຖ່າຍຮູບ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey ເປັນທີ່ປຶກສາອາວຸໂສໃນຍຸດທະສາດນະວັດຕະກໍາທີ່ Lippincott, ທີ່ປຶກສາດ້ານຄວາມຄິດສ້າງສັນທົ່ວໂລກ. ນາງຮັກການໄດ້ຮັບຄວາມເຂົ້າໃຈທີ່ປະຕິບັດໄດ້ສໍາລັບຍີ່ຫໍ້ຈາກຈຸດຕັດກັນຂອງລະບຽບວິໄນ, ແລະນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ສຸດທີ່ຈະຊອກຫາວິທີທີ່ພວກເຮົາສາມາດອອກແບບແລະອະທິບາຍເຕັກໂນໂລຢີເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ມະນຸດຈະເລີນເຕີບໂຕ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian Cleary
  Ian ເປັນ CEO ຂອງ Razor ສັງຄົມ ແລະໄດ້ອຸທິດຊີວິດການເຮັດວຽກຂອງລາວເພື່ອຊ່ວຍທ່ານຄົ້ນຫາເຄື່ອງມືແລະເຕັກໂນໂລຢີທີ່ດີທີ່ສຸດ ສຳ ລັບສື່ສັງຄົມ. Ian ເວົ້າເປັນປະ ຈຳ ໃນເຫດການຕ່າງໆ (ສ່ວນຫຼາຍແມ່ນຢູ່ສະຫະລັດ), ແລະຂຽນ ສຳ ລັບຫລາຍໆບລັອກສື່ສັງຄົມຊັ້ນ ນຳ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Baidin
  Ivan Baidin ເປັນຜູ້ນໍາພາ ການຈ່າຍເງິນການເດີນທາງ ແລະມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 10 ປີໃນອຸດສາຫະກໍາການທ່ອງທ່ຽວ. ນອກເຫນືອຈາກການວາງແຜນຍຸດທະສາດແລະການກໍານົດເປົ້າຫມາຍຂອງນັກພັດທະນາ, Ivan ຍັງດຶງດູດຄູ່ຮ່ວມງານແລະຜູ້ໂຄສະນາໃຫມ່ໃນເຄືອຂ່າຍ. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານກ່ຽວກັບການເພີ່ມອັດຕາການປ່ຽນແປງແລະການເຂົ້າສູ່ຕະຫຼາດຕ່າງປະເທດ. Ivan ໄດ້ຖືກກ່າວເຖິງໃນຫຼາຍໆສື່ທີ່ມີຊື່ສຽງ, ເຊັ່ນວ່າຜູ້ປະກອບການ, Forbes, ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian David
  Ian David ໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນການເຮັດວຽກຂອງລາວໃນການຄຸ້ມຄອງການຂາຍຍ່ອຍ brick-and-mortar, ເຊິ່ງລວມທັງອີຄອມເມີຊແລະການຕະຫຼາດດິຈິຕອນຢ່າງໄວວາ. ລາວເປັນຜູ້ອ່ານທີ່ມັກແລະເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານທີ່ສອນຕົນເອງໃນ SEO ແລະການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ. ລາວຂຽນສໍາລັບສິ່ງພິມຈໍານວນຫນຶ່ງກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ຫລາກຫລາຍ. ບໍ່ດົນມານີ້, ຈຸດສຸມຂອງລາວໄດ້ໃຊ້ອິດທິພົນແລະການຕະຫຼາດພັນທະມິດເພື່ອຊຸກຍູ້ການແປງຫຼາຍຂຶ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ishmael El-Qudsi
  Ismael ແມ່ນ CEO ຢູ່ SocialPubli.com ນັບຕັ້ງແຕ່ການເລີ່ມຕົ້ນໄດ້ຖືກເປີດຕົວໃນເດືອນກໍລະກົດ 2015. ລາວຍັງເປັນ CEO ຂອງອົງການການຕະຫຼາດອອນໄລນ໌, Internet República, ບໍລິສັດແມ່ຂອງ SocialPubli.com. Ismael ສອນຢູ່ໃນໂຄງການ Master Internet Business (MIB), ESIC ແລະ Instituto de Empresa. ບໍ່ດົນມານີ້, ລາວໄດ້ຖືກຮັບຮູ້ວ່າເປັນ ໜຶ່ງ ໃນ 50 ດ້ານການຕະຫຼາດອອນໄລນ໌ຂອງສະເປນແລະຜູ້ມີອິດທິພົນຕໍ່ຜູ້ປະກອບການໃນ Twitter. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Garcia
  Isaac Garcia ເປັນ Salesforce Sales Cloud Administrator. Isaac ຄຸ້ມຄອງລູກຄ້າຫຼາຍໆຕົວຢ່າງ Salesforce ແລະຊອກຫາໂອກາດໃຫ້ພວກເຂົາເພີ່ມຜົນຕອບແທນຂອງພວກເຂົາໃນການລົງທຶນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Itisha Govil
  Itisha ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ຊ່ຽວຊານໃນ SEO ເຊັ່ນດຽວກັນກັບນັກກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາ. Itisha ໄດ້ເຮັດວຽກຢູ່ໃນອຸດສາຫະກໍານີ້ຫຼາຍກວ່າສອງສາມປີແລ້ວແລະມີຄວາມສຸກກັບ blogging ແລະຂຸດຄົ້ນ blogs ຂໍ້ມູນຂ່າວສານທີ່ຊ່ວຍເພີ່ມຄວາມຮູ້ຂອງນາງກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Izabelle Hundrev
  Izabelle Hundrev ເປັນນັກຂຽນເນື້ອຫາທີ່ມີຫົວຂໍ້ຢູ່ Chicago ຢູ່ທີ່ Directive. ເປັນຄົນຮັກຕະຫຼອດຊີວິດໃນການອ່ານແລະຂຽນ, ນາງໄດ້ຈົບການສຶກສາລະດັບປະລິນຍາຕີດ້ານວາລະສານຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Missouri ໃນປີ 2017. ຫລັງຈາກຮຽນຈົບ, Izabelle ໄດ້ກ້າວເຂົ້າສູ່ອາຊີບດ້ານການຂາຍ B2B ເຊິ່ງນາງຊ່ຽວຊານໃນການພັດທະນາທຸລະກິດ. ຫລັງຈາກຂາຍໄດ້ 1.5 ປີ, ນາງໄດ້ກັບມາເຮັດວຽກດ້ານການຕະຫລາດດ້ານວາລະສານຂອງນາງແລະເຮັດໃຫ້ອາຊີບຫັນປ່ຽນໄປສູ່ການຕະຫລາດເນື້ອຫາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Isaja Karadovska
  Isaja Karadakovska ເປັນຜູ້ຮຽນຈົບ Pol-Sci, ອະດີດນັກຄົ້ນຄວ້າໄວ ໜຸ່ມ, ແລະປະຈຸບັນ ຂອງ TakeATumble ຜູ້ປະສານງານເນື້ອຫາ. ນາງໄດ້ຖືກຂັບເຄື່ອນເພື່ອຊອກຫາແລະສ້າງເນື້ອຫາທີ່ດີ. ເວລາຫວ່າງຂອງນາງແມ່ນອຸທິດໃຫ້ກັບຄວາມຫຼົງໄຫຼໃນພືດຂອງນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ifty Kerzner
  Ifty Kerzner ເປັນປະທານປະເທດແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Kissterra, ລະບົບປະຕິບັດການດ້ານການຕະຫຼາດປະກັນໄພທໍາອິດຂອງໂລກ. ຜູ້ປະກອບການດ້ານເທກໂນໂລຍີທີ່ມີຄວາມຊໍານິຊໍານານໃນຂະແຫນງການບໍລິການທາງດ້ານການເງິນແລະການຄຸ້ມຄອງຂໍ້ມູນ, ຄວາມມັກຂອງ Ifty ສໍາລັບທຸລະກິດ, ນະວັດກໍາ, ແລະປະຊາຊົນໄດ້ນໍາພາລາວໄປຫາບໍລິສັດຈໍານວນຫນຶ່ງ. ກ່ອນທີ່ຈະເຮັດວຽກດ້ານເຕັກໂນໂລຢີແລະທຸລະກິດ, Ifty ເປັນສ່ວນຫນຶ່ງຂອງອຸດສາຫະກໍາການບັນເທີງຂອງ Israeli, ເປັນທັງນັກຮ້ອງ / ນັກແຕ່ງເພງທີ່ມີຊື່ສຽງແລະເປັນເຈົ້າພາບໃນລາຍການໂທລະພາບ. ລາວຖື LLB ທີ່ມີຄວາມແຕກຕ່າງກັນ, ເປັນ MA ໃນວິທະຍາສາດການເມືອງ, ແລະຍັງຈົບຈາກໂຄງການຄວາມເປັນຜູ້ນໍາຂອງໂຮງຮຽນ Lyndon B. Johnson. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Irfan Rehman
  Irfan Rehman ເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງບໍລິສັດທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດ, ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນອຸດສາຫະກໍາ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ປະກອບການທີ່ມີລະດູການ, Irfan ໄດ້ສ້າງຊື່ສຽງສໍາລັບຄວາມຄິດສ້າງສັນຂອງລາວແລະທັກສະການເປັນຜູ້ນໍາທີ່ບໍ່ມີຕົວຕົນ. ຕະຫຼອດການເຮັດວຽກຂອງລາວ, Irfan ໄດ້ສະແດງໃຫ້ເຫັນຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສ້າງວິທີແກ້ໄຂທີ່ທັນສະ ໄໝ ທີ່ຊຸກຍູ້ການເຕີບໂຕແລະຄວາມສໍາເລັດໃຫ້ແກ່ລູກຄ້າຂອງລາວ. ປະສົບການອັນກວ້າງຂວາງຂອງລາວໃນຍຸດທະສາດແລະການພັດທະນາທຸລະກິດ, ບວກກັບຈິດໃຈຂອງຜູ້ປະກອບການຂອງລາວ, ໄດ້ເຮັດໃຫ້ Irfan ເປັນຊັບສິນທີ່ມີຄຸນຄ່າສໍາລັບອົງການຈັດຕັ້ງໃດກໍ່ຕາມ. ຄວາມມຸ່ງໝັ້ນຂອງ Irfan ຕໍ່ກັບຄວາມເປັນເລີດ ແລະ ຂັບດັນໃຫ້ສະເໝີຕົ້ນສະເໝີປາຍ ເຮັດໃຫ້ລາວກາຍເປັນຜູ້ນຳທີ່ໜ້ານັບຖືທີ່ສຸດໃນຂະແໜງການຂອງລາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Roubstov
  Ivan Roubtsov ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດທີ່ບໍລິສັດ Client Spectrum - ບໍລິສັດທີ່ປຶກສາດ້ານຮ້ານຂາຍເຄື່ອງທີ່ຊ່ຽວຊານໃນການແກ້ໄຂບັນຫາການຄຸ້ມຄອງການຕະຫລາດວິສາຫະກິດ. ໃນຖານະເປັນ CMO, Ivan ຮັບຜິດຊອບ Spectrum ລູກຄ້າຍີ່ຫໍ້ຂອງພ້ອມທັງສ້າງລະບົບນິເວດເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການຕະຫຼາດອ້ອມຂ້າງມັນ. ລາວເຄີຍເຮັດວຽກໃນອຸດສາຫະ ກຳ AdTech ສຳ ລັບບໍລິສັດຕ່າງໆເຊັ່ນ AdGear ແລະ Acquisio. Ivan ແມ່ນຜູ້ທີ່ຢາກຮຽນຮູ້ທຸກສິ່ງທີ່ AdTech ກ່ຽວຂ້ອງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ Isaac Pellerin
  Isaac Pellerin ແມ່ນເຄື່ອງ ໝາຍ ລາຍໄດ້ທີ່ TinderBox, ຊອບແວເປັນບໍລິການທີ່ເຮັດໃຫ້ງ່າຍຕໍ່ການສ້າງ, ຈັດການແລະຕິດຕາມການສະ ເໜີ ແບບໂຕ້ຕອບ. ລາວຮັກເລື່ອງທີ່ດີແລະມັກເຮັດວຽກເພື່ອເສີມຂະຫຍາຍວິທີທີ່ບໍລິສັດພົວພັນກັບຄວາມສົດໃສດ້ານແລະລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ. ລາວເຊື່ອວ່າການຕະຫຼາດແລະການຂາຍແມ່ນດີທີ່ສຸດເມື່ອພວກເຂົາມີເປົ້າ ໝາຍ ແລະການວັດແທກຮ່ວມກັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Juliette Anderson
  Juliette Anderson ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການເຜີຍແຜ່ຊຸມຊົນ ສຳ ລັບບໍລິສັດທີ່ປະຕິບັດການຄ້າຂາຍທາງອີເລັກໂທຣນິກເຊິ່ງມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການເປັນຄູ່ຮ່ວມກັບຜູ້ຂາຍອອນລາຍທີ່ມີນ້ ຳ ໜັກ parcel ໂດຍສະເລ່ຍແມ່ນ 5+ ປອນຫຼືຫຼາຍກວ່ານັ້ນ. ນາງເຮັດວຽກຮ່ວມກັບຮ້ານຄ້າ e-commerce ເພື່ອໃຫ້ໄດ້ຍອດຂາຍທີ່ດີທີ່ສຸດເປັນເວລາ XNUMX ປີແລ້ວ. ຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງນາງແມ່ນຢູ່ໃນການຕະຫຼາດສື່ສັງຄົມແລະການໂຄສະນາທີ່ຈ່າຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ໂຈ Andrews
  Joe Andrews ແມ່ນ VP of Product ແລະ Solution Marketing ທີ່ ພາຍໃນ ແລະໄດ້ເປັນຜູ້ຂັບຂີ່ລາຍໄດ້ເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ມີການເຕີບໂຕສູງ, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ຫຍຸ້ງຍາກໃນຕະຫຼອດ 20 ປີ. ທີ່ InsideView, Joe ນຳ ພາຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດທົ່ວໂລກ, ການຈັດຕໍາ ແໜ່ງ ແລະການເປີດຕົວຜະລິດຕະພັນ ໃໝ່ ແລະສ່ວນຂອງຕະຫຼາດ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ Joe ໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ Zuora, VMware, Intuit ແລະ iMarket Inc (ບໍລິສັດ D&B). ທ່ານສາມາດຕິດຕາມ Joe ໄດ້ Twitter ແລະ LinkedIn. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Janneane Blevins
  Janneane ແມ່ນຜູ້ຈັດການໂຄງການແລະຊຸມຊົນທີ່ມີທີມງານທີ່ບໍ່ ໜ້າ ເຊື່ອທີ່ KA + A, ເຊິ່ງພວກເຂົາອອກແບບຍີ່ຫໍ້ແລະປະສົບການໃຫ້ກັບບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີການເຕີບໂຕສູງ. ນາງຍັງເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ IndySpectator, ຄູ່ມືອີເມວຂ່າວສານກ່ຽວກັບວິທີການ ໃໝ່ ທີ່ຈະຮັກ Indy, ແລະ blog ຂອງນ້ອງສາວ, Startup Spectator, ທີ່ອຸທິດຕົນເພື່ອສະຖານທີ່ເລີ່ມຕົ້ນຂອງທ້ອງຖິ່ນ. ເມື່ອບໍ່ດົນມານີ້ Janneane ໄດ້ເຮັດວຽກເພື່ອພັດທະນາຊຸມຊົນແຟຊັ່ນທ້ອງຖິ່ນຂອງ Indy ຜ່ານ Pattern ເຊິ່ງເປັນການພົບປະປະ ຈຳ ເດືອນຟຣີ ສຳ ລັບຄົນທີ່ສົນໃຈແຟຊັ່ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jay Atcheson
  Jay Atcheson ແມ່ນ SVP ຂອງ Marketing ທີ່ R2i. Jay ມີຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນແລະການບໍລິການທົ່ວປະເທດສະຫະລັດ, ການາດາ, ອາຊີແລະເອີຣົບ. ດ້ວຍການສຸມໃສ່ນະວັດຕະ ກຳ ແລະຜົນການຕະຫຼາດທີ່ຜັກດັນ, Jay ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ສຸມໃສ່ການເຕີບໂຕ, ນັກກາລະຕະຫຼາດເປັນໃຈກາງຂອງລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jayson DeMers
  Jayson DeMers ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ການວິເຄາະອີເມລ, ເຄື່ອງມືເຄື່ອງມືການຜະລິດທີ່ເຊື່ອມຕໍ່ກັບບັນຊີ Gmail ຫຼື G Suite ຂອງທ່ານແລະເບິ່ງເຫັນກິດຈະ ກຳ ອີເມວຂອງທ່ານ - ຫຼືພະນັກງານຂອງທ່ານ. ຕິດຕາມລາວຕໍ່ໄປ Twitter or LinkedIn. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  jeff beck
  Jeff ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ບໍລິຫານແລະເປັນປະທານ ວິທີແກ້ໄຂເຮືອນໃບ, ເປັນຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຊັ້ນ ນຳ ຂອງຜະລິດຕະພັນພາຍໃນບ້ານ - ເຊັ່ນ: ປ່ອງຢ້ຽມ, ຮ່ອງນໍ້າ, ຄວາມປອດໄພໃນເຮືອນແລະອື່ນໆ ດ້ວຍປະສົບການອຸດສາຫະ ກຳ ຫຼາຍກວ່າ 16 ປີທີ່ມີຮາກຖານໃນເຕັກໂນໂລຢີຂໍ້ມູນຂ່າວສານ, ການ ດຳ ເນີນງານ, ການບໍລິຫານໂຄງການ, ແລະຄວາມເປັນຜູ້ ນຳ, Beck ໄດ້ຫັນປ່ຽນການ ດຳ ເນີນທຸລະກິດພາຍໃນ, ປະຕິບັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີຫົວຄິດປະດິດສ້າງທີ່ໄດ້ສົ່ງເສີມຂະ ໜາດ ທີ່ບໍ່ມີການປ່ຽນແປງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈິມເບີຣີ
  Jim Berryhill ໄດ້ໃຊ້ເວລາຫຼາຍກວ່າ 30 ປີໃນການຄຸ້ມຄອງແລະການຂາຍໂປແກຼມໂປຼແກຼມວິສາຫະກິດ, ນຳ ທີມງານທີ່ມີປະສິດຕິພາບສູງທີ່ ADR, CA, Siebel Systems, ແລະ HP Software ດ້ວຍການສຸມໃສ່ການຂາຍມູນຄ່າ. ລາວໄດ້ສ້າງຕັ້ງບໍລິສັດ DecisionLink ດ້ວຍວິໄສທັດທີ່ຈະເຮັດໃຫ້ລູກຄ້າມີຄຸນຄ່າທາງດ້ານຍຸດທະສາດໂດຍການ ນຳ ໃຊ້ເວທີວິສາຫະກິດຊັ້ນ ໜຶ່ງ ສຳ ລັບການຄຸ້ມຄອງມູນຄ່າຂອງລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jui Bhatia
  Jui Bhatia ເປັນນັກວິເຄາະຊອບແວທີ່ ເທັກນິກງ່າຍ, ອິນເດຍ. ດ້ວຍປະສົບການໃນຂົງເຂດທີ່ຂັບເຄື່ອນໂດຍເຕັກໂນໂລຍີ, ນາງໄດ້ຊໍານານຄວາມຮູ້ຂອງນາງກ່ຽວກັບວິທີການແລະສິ່ງທີ່ຈະເຮັດສໍາລັບທຸລະກິດ. ນອກຈາກນັ້ນ, ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ຈະແບ່ງປັນຄວາມຮູ້ຂອງນາງກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບເຕັກໂນໂລຍີບາງອັນກັບຜູ້ອ່ານທີ່ສາມາດຊ່ວຍທຸລະກິດປະເພດໃດ ໜຶ່ງ ໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Bruce
  ຂ້ອຍເປັນ blogger ມືອາຊີບ, ນັກຂຽນແຂກ, Influencer & ຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານອີຄອມເມີຊ. ປະຈຸບັນກ່ຽວຂ້ອງກັບ ShopyGen ເປັນນັກຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ. ຂ້ອຍຍັງລາຍງານກ່ຽວກັບເຫດການທີ່ເກີດຂື້ນແລະແນວໂນ້ມ ໃໝ່ໆ ທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບອຸດສາຫະ ກຳ ການຄ້າອີຄອມເມີຊ. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Cook
  Jake Cook ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ ແລະ CEO ຢູ່ ທາດດຶງ, ເຮັດວຽກໃນທົ່ວອີຄອມເມີຊ, ການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ແລະການວິເຄາະການຄາດຄະເນ. ໃນຂະນະທີ່ລາວເຮັດວຽກໃຫ້ບໍລິສັດເຊັ່ນ Google ແລະ Microsoft, ມື້ນີ້ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນຢ່າງເລິກເຊິ່ງກ່ຽວກັບການຊ່ວຍບໍລິສັດຕະຫຼາດກາງແຂ່ງຂັນທີ່ສະຫຼາດກວ່າໂດຍການໃຊ້ຊຸດຂໍ້ມູນທີ່ແຕກຕ່າງກັນຂອງຕົນເອງເພື່ອເຮັດໃຫ້ຂໍ້ມູນກາຍເປັນກໍາໄລດ້ວຍພະລັງງານຂອງ AI. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Corwin
  Jon Corwin ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍການຕະຫຼາດເຕີບໂຕທີ່ ຜູ້ອ່ານ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານຄວາມເຕີບໂຕຄວາມຮັບຜິດຊອບຂອງລາວລວມມີການຄົ້ນຄວ້າແລະທົດລອງຊ່ອງທາງ ໃໝ່, ການພັດທະນາການຊື້ລູກຄ້າແລະການຮ່ວມມືຍຸດທະສາດ. ຈຸດສຸມຫຼັກຂອງທີມງານການຈະເລີນເຕີບໂຕແມ່ນການ ກຳ ນົດ, ການກວດສອບ, ການປັບປຸງ, ແລະຂະຫຍາຍຊ່ອງທາງ ໃໝ່ ເພື່ອເລັ່ງການເຕີບໂຕຂອງລາຍໄດ້ຂອງ Readers.com. ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສ້າງແນວຄິດການຕະຫຼາດທີ່ສາມາດທົດລອງໄດ້ເພື່ອສົ່ງຜົນໄດ້ຮັບຈາກການເລີ່ມຕົ້ນຈົນເຖິງຂະ ໜາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Cottrell
  Jason Cottrell ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Myplanet, ສະຕູດິໂອອອກແບບຊອບແວທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການສ້າງເວທີປະສົບການດິຈິຕອນສໍາລັບຮ້ານຂາຍຍ່ອຍ omnichannel, ບໍລິສັດອີຄອມເມີຊ, ໂທລະຄົມ, ຮ້ານຂາຍເຄື່ອງແຫ້ງ, ແລະຍີ່ຫໍ້ທົ່ວໂລກອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ໂກໂກ
  John ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດ ສຳ ລັບ ຈຸດພາຍໃນ. Point Inside ໄດ້ສ້າງເວທີການສ້າງແຜນທີ່ພາຍໃນທີ່ມີຂະ ໜາດ ໃຫຍ່ທີ່ສຸດ, ມີຄຸນນະສົມບັດແລະມີລາຄາຖືກທີ່ສຸດໃນໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James ປະຈໍາວັນ
  James Daily ແມ່ນນັກຂຽນມືອາຊີບແລະຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາ. ໃນເວລາທີ່ລາວບໍ່ມີສ່ວນຮ່ວມໃນວຽກງານທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບອາຊີບ, ລາວໄດ້ຕິດຕາມຜົນປະໂຫຍດອື່ນໆຂອງລາວ, ລວມທັງດາລາສາດ, ຈິດຕະສາດ, ແລະໂຮງຮູບເງົາ. ຮູ້ສຶກວ່າບໍ່ເສຍຄ່າເພື່ອຕິດຕໍ່ຫາລາວຜ່ານ blog ສ່ວນຕົວຂອງລາວ ສະຫມອງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jodi Daniels
  Jodi Daniels ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານຄວາມເປັນສ່ວນຕົວພາກປະຕິບັດ (GDPR, CCPA, US Privacy Laws), ເຈົ້າຫນ້າທີ່ຄວາມເປັນສ່ວນຕົວຂອງ Fractional ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Red Clover ທີ່ປຶກສາ. Jodi ຍັງເປັນເຈົ້າພາບ Podcast ແລະ Keynote Speaker. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Durant
  Jeremy Durant ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍທຸລະກິດທີ່ Bop Design, a ການອອກແບບເວັບໄຊຕ໌ B2B ແລະບໍລິສັດການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. Jeremy ເຮັດວຽກຢ່າງໃກ້ຊິດກັບທຸລະກິດທີ່ຕ້ອງການເວບໄຊທ໌, ຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດແລະການສ້າງຕາສິນຄ້າ, ຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາພັດທະນາຂໍ້ສະ ເໜີ ທີ່ມີຄຸນຄ່າທີ່ເປັນເອກະລັກແລະໂປແກຼມລູກຄ້າທີ່ ເໝາະ ສົມ. Jeremy ໄດ້ຮັບ BA ຈາກ Merrimack College ແລະ MBA ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ State California, San Marcos. ການຂຽນຂອງລາວໄດ້ຖືກ ນຳ ສະ ເໜີ ໃນ CMS ລວດລາຍ, ສະຖາບັນການຕະຫຼາດ Online, ວາລະສານ EContent Magazine, B2B Marketing, Marketing Agency Insider, ວາລະສານການເບິ່ງເຫັນ, ແລະ Spin Spin. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  James Ellaby
  James ແມ່ນນັກຂ່າວທີ່ມີການຝຶກອົບຮົມທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນການຂຽນກ່ຽວກັບທຸລະກິດ, ການບັນເທີງ, ແລະເຕັກໂນໂລຢີ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Jeff Epstein
  ການຊ່ວຍເຫຼືອອົງການກາລະຕະຫຼາດທີ່ກ້າວ ໜ້າ ທີ່ສຸດຂອງໂລກເພີ່ມລາຍໄດ້ແລະສົ່ງມູນຄ່າຫຼາຍກວ່າເກົ່າໃຫ້ກັບລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາດ້ວຍ Allocadia ແພລະຕະຟອມການຄຸ້ມຄອງການປະຕິບັດການຕະຫລາດ, ການວາງແຜນ, ການວາງແຜນງົບປະມານແລະການແກ້ໄຂບັນຫາການຈັດການທີ່ມີປະສິດທິພາບສູງສຸດຂອງໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeroen van Van Glabbeek
  ກ່ອນທີ່ຈະພົບ cm.com ໃນຖານະເປັນ ClubMessage ໃນປີ 1999 ຮ່ວມກັບ Gilbert Gooijers, Jeroen ໄດ້ສຶກສາດ້ານການຄຸ້ມຄອງເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມະຫາວິທະຍາໄລເຕັກໂນໂລຢີໃນ Eindhoven ລະຫວ່າງປີ 1997 ແລະ 2002. ໃນປີ 1998, ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນອາຊີບເປັນຜູ້ຈັດການໂຄງການທີ່ Getronics PinkRoccade Civility. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Thomas
  ຂ້ອຍເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ JESS3, ອົງການທີ່ມີຄວາມຄິດສ້າງສັນທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານດ້ານ UX ແລະການເບິ່ງເຫັນຂໍ້ມູນ. ທີມງານຂອງຂ້າພະເຈົ້າແລະຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ສະຖາປັດຕະຍະ ກຳ ສາຍຕາແລະວິທີແກ້ໄຂແບບໂຕ້ຕອບ ສຳ ລັບ Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo !, MySpace, foursquare, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, Classmates com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, ສະມາຄົມເຄື່ອງໃຊ້ໄຟຟ້າ / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post ແລະອີກຫຼາຍໆ ໜ້າ ຫວາດສຽວ ຍີ່ຫໍ້. ອີເມວ: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Falls
  Jason Falls ແມ່ນ SVP ສຳ ລັບ Digital Strategy ທີ່ elasticity, ບໍລິສັດດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ມີ ສຳ ນັກງານຢູ່ St. Louis, Chicago ແລະ Louisville. ຜູ້ຂຽນຂອງລາວສອງປື້ມກ່ຽວກັບການຕະຫລາດດິຈິຕອນ, ຜູ້ເວົ້າ ສຳ ຄັນເລື້ອຍໆກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ແລະນັກວິເຄາະດ້ານເຕັກໂນໂລຢີສັງຄົມ. ເຊື່ອມຕໍ່ກັບລາວຢູ່ jasonfalls ໃນເຄືອຂ່າຍສັງຄົມສ່ວນໃຫຍ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  ຈໍແດນ Feise
  Jordan Feise ເປັນຜູ້ຈັດການຝ່າຍຕະຫຼາດຂອງ Influencer ທີ່ Traackr, ເວທີການຄຸ້ມຄອງອິດທິພົນ. ຈໍແດນມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສ້າງຄວາມ ສຳ ພັນກັບນັກຄິດທີ່ມີນະວັດຕະ ກຳ ແລະຕົວແທນປ່ຽນແປງໃນພື້ນທີ່ການຕະຫຼາດ. ຮູ້ສຶກບໍ່ເສຍຄ່າກັບ tweet @jfeiseee ທຸກ ຄຳ ຖາມກ່ຽວກັບການພົວພັນອິດທິພົນຂອງທ່ານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff ອຸປະຖໍາ
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  jeff galea
  Jeff Galea ກໍ່ຕັ້ງບໍລິສັດ Room4 Media ດ້ວຍພາລະກິດເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດທົ່ວໂລກເຊື່ອມຕໍ່ແລະສື່ສານກັບຜູ້ຊົມຂອງພວກເຂົາໄດ້ດີຂື້ນໂດຍຜ່ານການຕະຫລາດວິດີໂອ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Javeria Gauhar Khan
  Javeria Gauhar Khan, ຜູ້ບໍລິຫານດ້ານການຕະຫຼາດຢູ່ Folio3, ເປັນນັກຂຽນ B2B/SaaS ທີ່ມີປະສົບການທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການຂຽນສໍາລັບອຸດສາຫະກໍາການຄຸ້ມຄອງຂໍ້ມູນ. ນາງຍັງເປັນນັກຂຽນໂປລແກລມໃນການພັດທະນາ, ການທົດສອບ, ແລະຮັກສາຄໍາຮ້ອງສະຫມັກຊອບແວວິສາຫະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacky Goh
  Jacky ຜູ້ປະກອບການແລະນັກຫຼິ້ນເກມທີ່ມັກຮັກ, Jacky ໄດ້ໃຊ້ເວລາຕະຫຼອດຊີວິດຂອງລາວຢູ່ໃນສະຫນາມດິຈິຕອນ. ກຽມພ້ອມສະເໝີສຳລັບການຜະຈົນໄພອັນໃໝ່, ຄວາມສົນໃຈຂອງ Jacky ໃນການພັດທະນາປະສົບການໃໝ່ໆສຳລັບນັກຫຼິ້ນເກມແມ່ນເປັນປັດໃຈກະຕຸ້ນຫຼັກໃນການເລີ່ມຕົ້ນ DinoMao, ແອັບເກມເຄື່ອງຕົບມືທາງອອນລາຍອັນທຳອິດສຳລັບພາກພື້ນອາຊີຕາເວັນອອກສຽງໃຕ້. ດ້ວຍຄວາມສໍາເລັດນັ້ນຢູ່ໃນມືແລະເຂົ້າໃຈວ່າປະຊາຊົນມີສ່ວນຮ່ວມໃນເວລາທີ່ເຊື່ອມຕໍ່ກັບຈຸດປະສົງ, Jacky ກໍ່ຕັ້ງ ລາງວັນ Bunny, ເປັນເວທີການຄືນເງິນທີ່ໃຫ້ລາງວັນຜູ້ໃຊ້ສໍາລັບການຊື້ອອນໄລນ໌ຂອງເຂົາເຈົ້າໃນ crypto ຫຼື USD. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເຈນທອງ
  Jen Gold ນໍາພາການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນສໍາລັບສາຍຜະລິດຕະພັນ Marketing Solutions ຂອງ Arity, ບ່ອນທີ່ນາງເບິ່ງແຍງກິດຈະກໍາການໄປຕະຫຼາດສໍາລັບການສະເຫນີທີ່ອີງໃສ່ telematics ສໍາລັບນັກກາລະຕະຫຼາດ. ກ່ອນທີ່ຈະ Arity, Jen ດໍາເນີນການອົງການຈັດຕັ້ງການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນຢູ່ MediaMath ບ່ອນທີ່ນາງໄດ້ສຸມໃສ່ການເປີດຕົວແລະຂະຫຍາຍການແກ້ໄຂໃຫມ່ໃນພື້ນທີ່ການຕະຫຼາດໂຄງການ. ປະສົບການຂອງ Jen ປະກອບມີຜະລິດຕະພັນ, ການຕະຫຼາດ, ເນື້ອຫາແລະບົດບາດການພັດທະນາທຸລະກິດສໍາລັບບໍລິສັດທຸກຂະຫນາດແລະແນວຕັ້ງ. ໃນລະຫວ່າງເວລາຂອງນາງຢູ່ TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times ແລະການເລີ່ມຕົ້ນຈໍານວນຫລາຍ, ນາງໄດ້ຊ່ວຍແນະນໍາການຂະຫຍາຍດິຈິຕອນ, ສ້າງແລະປະຕິບັດແຜນທີ່ຖະຫນົນຜະລິດຕະພັນ, ແລະປະຕິບັດຍຸດທະສາດເພື່ອສ້າງສ່ວນແບ່ງຕະຫຼາດແລະການຮັບຮູ້ຍີ່ຫໍ້. Jen ຈົບການສຶກສາຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Pennsylvania ແລະອາໄສຢູ່ກັບຄອບຄົວຂອງນາງໃນລັດ Massachusetts. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jennifer Golden
  Jennifer Golden ເປັນຜູ້ອໍານວຍການການຕະຫຼາດຂອງບໍລິສັດທີ່ມີຄວາມຮັບຜິດຊອບທົ່ວໂລກສໍາລັບຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດແລະການປະຕິບັດຢູ່ທີ່ MRP. Jennifer ເອົາປະສົບການທີ່ເລິກເຊິ່ງໃນການເຊື່ອມຕໍ່ຂໍ້ມູນ, ຄວາມເຂົ້າໃຈແລະການດໍາເນີນການເພື່ອເຮັດໃຫ້ຄວາມປະທັບໃຈຂອງຜູ້ຊື້ທີ່ຍືນຍົງ. ກ່ອນທີ່ຈະ MRP, ນາງໄດ້ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານການຕະຫຼາດແລະຍີ່ຫໍ້ແລະຖືບົດບາດຜູ້ນໍາດ້ານກາລະຕະຫຼາດທີ່ Acxiom, Rigzone ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Grey
  Justin Gray ແມ່ນຜູ້ປະກອບການດ້ານຊີວະປະຫວັດແລະເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ LeadMDເຊິ່ງເປັນອົງການປະຕິບັດການສ້າງລາຍໄດ້ທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນໂລກ, ໄດ້ປະຕິບັດຫຼາຍກວ່າເຄິ່ງ ໜຶ່ງ ຂອງຖານຜູ້ໃຊ້ Marketo. Justin ໄດ້ປະກອບອາຊີບໃນການເປີດຕົວບໍລິສັດທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດແລະປັບຂະ ໜາດ ໃຫ້ເຂົາເຈົ້າ, ດ້ວຍການອອກຈາກທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດເກີນ 200MM + ໃນທົດສະວັດທີ່ຜ່ານມາ. ຄວາມພະຍາຍາມສຸດທ້າຍຂອງ Justin ໄດ້ເປີດຕົວໃນປີ 2016 ເມື່ອລາວຮ່ວມມືກັນ ດິນຈີ່ຫົກ ໜ່ວຍ, ການເລີ່ມຕົ້ນການຮຽນຮູ້ທາງອິນເຕີເນັດທີ່ຖືກອອກແບບມາເພື່ອຕ້ານກັບພະນັກງານແລະລູກຄ້າໂດຍຜ່ານການສຶກສາທີ່ມີປະສົບການ. ໃນໄລຍະ 10 ປີທີ່ຜ່ານມາ, Justin ໄດ້ອອກມາເປັນສຽງທີ່ເຂັ້ມແຂງ ສຳ ລັບຄວາມເປັນຜູ້ປະກອບການ, ການຕະຫຼາດແລະວັດທະນະ ທຳ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ເວົ້າທີ່ຖືກຮັບຮູ້, Justin ໄດ້ຖືກເຜີຍແຜ່ຫຼາຍກວ່າ 350 ຄັ້ງໃນສິ່ງພິມອຸດສາຫະ ກຳ ແລະຖືຄໍ ລຳ ຂອງຕົນເອງ, Tribal Knowledge, in Inc. , ໃນຂະນະທີ່ຍັງຂຽນ ສຳ ລັບ Entrepreneur, Tech Crunch ແລະອື່ນໆ. Justin ແລະພັນລະຍາຂອງນາງ Jennifer ໄດ້ພົບປະກັນດ້ານການຕະຫລາດແລະອີກສາມປີຕໍ່ມາໄດ້ຕ້ອນຮັບລູກຊາຍຂອງພວກເຂົາ, Grayson, ເຂົ້າມາໃນໂລກໃນເດືອນເມສາປີ 2017. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈູລີກຣີນວູດ
  ດ້ວຍປະສົບການ 20 ປີໃນການຕະຫຼາດ, Juli ເປັນຫົວ ໜ້າ ໂຄງການສື່ສານແລະການຕະຫລາດລູກຄ້າທົ່ວໂລກຂອງ Cloudinary. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Cloudinary, Juli ໄດ້ ດຳ ເນີນການໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາດ້ານການຕະຫລາດແບບປະສົມປະສານຂອງຕົນເອງເຊິ່ງເປັນບ່ອນທີ່ນາງໄດ້ພັດທະນາແລະປະຕິບັດໂຄງການການຕະຫຼາດທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດ ສຳ ລັບບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີແລະສຸຂະພາບແລະບໍ່ຫວັງຜົນ ກຳ ໄລ, ຈັດການທຸກຢ່າງຈາກການສ້າງຕາສິນຄ້າແລະ PR ເຖິງການຕະຫຼາດເນື້ອຫາແລະເຫດການຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jason ປີ້ງໄຟ
  Jason ແມ່ນນັກຂຽນດ້ານວິຊາການຂອງ Sr. ProProfs ສົນທະນາ. ລາວມັກການຂຽນກ່ຽວກັບຜະລິດຕະພັນຊ່ວຍເຫຼືອລູກຄ້າທີ່ ກຳ ລັງເກີດຂື້ນ, ແນວໂນ້ມໃນອຸດສະຫະ ກຳ ສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ລູກຄ້າແລະຜົນກະທົບດ້ານການເງິນຂອງການ ນຳ ໃຊ້ເຄື່ອງມືດັ່ງກ່າວ. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງລາວ, Jason ມັກການເດີນທາງຢ່າງຫຼວງຫຼາຍເພື່ອຮຽນຮູ້ກ່ຽວກັບວັດທະນະ ທຳ ແລະປະເພນີ ໃໝ່ໆ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Hawthorne-Castro
  Jessica Hawthorne-Castro, ຊີອີໂອຂອງ ເມືອງ Hawthorne, ໄດ້ຈັດວາງຍຸດທະສາດໃຫ້ອົງການດັ່ງກ່າວຢູ່ໃນແຖວ ໜ້າ ຂອງການປະຕິວັດດ້ານການຕະຫຼາດ ໃໝ່ ຂອງການໂຄສະນາທີ່ສິນລະປະພົບກັບວິທະຍາສາດ. ຈາກຄວາມຄິດສ້າງສັນແລະການຜະລິດໄປສູ່ສື່ແລະການວິເຄາະ, Jessica ມີຄວາມຕັ້ງໃຈຕໍ່ຄຸນນະພາບແລະນະວັດຕະ ກຳ ທີ່ດີທີ່ສຸດຕະຫຼອດລະບຽບວິໄນຂອງອົງການ. ບົດບາດຂອງນາງແມ່ນກ່ຽວຂ້ອງກັບການສົ່ງເສີມຄວາມ ສຳ ພັນຂອງລູກຄ້າທີ່ມີມາດົນນານເພື່ອພັດທະນາການໂຄສະນາທີ່ມີຍຸດທະສາດແລະສາມາດວັດແທກໄດ້, ທີ່ຖືກອອກແບບເພື່ອເຮັດໃຫ້ເກີດການຕອບສະ ໜອງ ຂອງຜູ້ບໍລິໂພກໂດຍທັນທີ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett
  Jeffrey Hayzlett ແມ່ນໂທລະທັດແລະເຈົ້າ ໜ້າ ທີ່ວິທະຍຸແຫ່ງ ໜຶ່ງ C-Suite ກັບ Jeffrey Hayzlett ແລະ ທັດສະນະຄະຕິບໍລິຫານ ໃນໂທລະພາບ C-Suite ແລະ ທຸລະກິດທັງ ໝົດ ກັບ Jeffrey Hayzlett ຢູ່ວິທະຍຸ C-Suite. Hayzlett ແມ່ນນັກສະເຫຼີມສະຫຼອງທຸລະກິດທົ່ວໂລກ, ຜູ້ເວົ້າ, ນັກຂຽນທີ່ຂາຍດີທີ່ສຸດ, ແລະປະທານ C-Suite Network, ເຮືອນຂອງເຄືອຂ່າຍຜູ້ ນຳ ທີ່ມີປະສິດທິພາບສູງສຸດໃນໂລກ. ເຊື່ອມຕໍ່ກັບ Hayzlett ສຸດ Twitter, ເຟສບຸກ, LinkedIn, ຫຼື ກູໂກພລາສ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ແຈັກກີ້ Hermes
  Jackie Hermes ແມ່ນ CEO ຂອງ ຄວາມວ່ອງໄວ, ອົງການທີ່ຕັ້ງຢູ່ Milwaukee ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ການເລີ່ມຕົ້ນດ້ານການບໍລິການຊອບແວ (SaaS) ສາມາດສ້າງລາຍໄດ້ແລະເຕີບໃຫຍ່ໄວຂຶ້ນ, ແລະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ ອາທິດນັກທຸລະກິດຍິງ. ມີການເຄື່ອນໄຫວຫຼາຍຢູ່ LinkedIn, Jackie ເຮັດໃຫ້ເກີດການສົນທະນາກ່ຽວກັບຊີວິດປະ ຈຳ ວັນແລະສິ່ງທ້າທາຍຕ່າງໆຂອງການຂະຫຍາຍຕົວຂອງບໍລິສັດທີ່ຫຍໍ້ທໍ້. Jackie ແນະ ນຳ ການເລີ່ມຕົ້ນຂອງນັກຮຽນຜ່ານ The Commons, ແມ່ນຜູ້ຈັດການຮ່ວມມືຂອງ ການເລີ່ມຕົ້ນ Milwaukee EMERGE, ແລະທີ່ປຶກສາກັບ ນັກລົງທືນ Golden Angels. ນອກ ເໜືອ ໄປຈາກການມີສ່ວນຮ່ວມໃນດ້ານວິຊາຊີບຂອງນາງ, Jackie ແມ່ນແມ່ລ້ຽງທີ່ເປັນລູກລ້ຽງແລະເປັນນັກບິນໃນອະນາຄົດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  John-Henry Scherck
  John-Henry ແມ່ນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫຼາດເພື່ອການເຕີບໂຕຂອງ DocSend. ລາວເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດ B2B SaaS ທີ່ຊ່ຽວຊານດ້ານການເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງເຄື່ອງຈັກຊອກຫາ, ຄວາມສາມາດແຂ່ງຂັນ, WordPress, ການວິເຄາະ, ເນື້ອຫາ, ການຜະລິດ ນຳ ແລະການປ່ຽນໃຈເຫລື້ອມໃສ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຈອນຮີລີ
  John ມີປະສົບການໃນການ ນຳ ໃຊ້ໂປແກຼມອິນເຕີເນັດຫຼາຍກວ່າ 14 ປີ. ກ່ອນທີ່ຈະເລີ່ມຕົ້ນ SmartFile, John ແມ່ນປະທານແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Webexcellence, ເຊິ່ງເປັນ ໜຶ່ງ ໃນບໍລິສັດພັດທະນາເວັບທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນ Indianapolis. John ໄດ້ເຮັດວຽກກັບບໍລິສັດຕ່າງໆເຊັ່ນ Delco Remy, Angie's List ແລະ NCAA ເພື່ອພັດທະນາໂປແກຼມເວັບທີ່ອຸດົມສົມບູນ. ເຊັ່ນດຽວກັນໃນຂະນະທີ່ເຮັດວຽກຢູ່ Webexcellence, John ມີບົດບາດ ສຳ ຄັນໃນໄລຍະເລີ່ມຕົ້ນຂອງ ExactTarget. ໃນຖານະເປັນປະທານແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ SmartFile, John ເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານການຂາຍ, ການຕະຫຼາດແລະການພັດທະນາທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Intile
  Joseph Intile ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການສ້າງສັນທີ່ InMarket ແລະມີປະສົບການ 10+ ປີໃນການເຮັດວຽກເປັນທັງຜູ້ອອກແບບພາຍໃນແລະເປັນຜູ້ອອກແບບອິດສະຫຼະ, ຊ່ຽວຊານໃນການອອກແບບຍີ່ຫໍ້, ການພິມແລະການອອກແບບມືຖື. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kerr
  Jeff ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ CaseFleet. CaseFleet ແມ່ນໂປແກຼມຄຸ້ມຄອງຄະດີທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ຟ້ອງຮ້ອງເພື່ອໃຫ້ໄດ້ຮັບໄຊຊະນະຫລາຍຂື້ນ, ມີເຄື່ອງມືໃນການ ກຳ ນົດເວລາໃນການຫັດຖະ ກຳ, ການປະຕິບັດກົດ ໝາຍ, ການຮຽກເກັບເງິນແລະອື່ນໆ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ John Koetsier
  ທ່ານ John Koetsier ແມ່ນນັກຂ່າວ, ນັກວິເຄາະ, ແລະອະນາຄົດ. ໃນຖານະນັກເສດຖະສາດມືຖືທີ່ ໂທນ, ຂ້າພະເຈົ້າຄາດຄະເນແລະວິເຄາະແນວໂນ້ມທີ່ສົ່ງຜົນກະທົບຕໍ່ລະບົບນິເວດມືຖື. ຂ້າພະເຈົ້າເຄີຍເປັນນັກຂ່າວ, ນັກວິເຄາະ, ແລະຜູ້ບໍລິຫານບໍລິສັດ, ແລະໄດ້ເຮັດໃຫ້ເສດຖະກິດມືຖືມີການເຕີບໂຕຂື້ນເລື້ອຍໆ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ TUNE, ຂ້ອຍໄດ້ສ້າງທີມງານຄົ້ນຄ້ວາ VB Insight ທີ່ VentureBeat ແລະຈັດການທີມສ້າງຊອບແວ ສຳ ລັບຄູ່ຮ່ວມງານເຊັ່ນ Intel ແລະ Disney. ນອກຈາກນັ້ນ, ຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ ນຳ ທີມງານດ້ານວິຊາການ, ສ້າງເວັບໄຊທ໌ສັງຄົມແລະແອັບ mobile ມືຖື, ແລະໄດ້ປຶກສາທາງດ້ານມືຖື, ສັງຄົມແລະ IoT. ໃນປີ 2014, ຂ້ອຍໄດ້ຖືກແຕ່ງຕັ້ງໃຫ້ເປັນ Folio ຂອງອັນດັບ 100 ຂອງອຸດສາຫະ ກຳ ສື່ມວນຊົນ "ຜູ້ປະກອບການທີ່ມີຫົວຄິດປະດິດສ້າງແລະຜູ້ຂີ້ເຫຍື່ອໃນຕະຫຼາດ." ຂ້ອຍອາໄສຢູ່ British Columbia, ປະເທດການາດາກັບຄອບຄົວຂອງຂ້ອຍ, ບ່ອນທີ່ຂ້ອຍເປັນຄູຝຶກສອນບານບ້ວງແລະສະກີ, ເຖິງວ່າຈະບໍ່ຢູ່ໃນເວລາດຽວກັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Flickr  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Julia Krzak
  ຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການພັດທະນາເນື້ອຫາທີ່ມີປະສົບການໃນການຕະຫລາດດິຈິຕອນ. ນັກສຶກສາຈົບການສຶກສາອາເມລິກາແລະວັດທະນະ ທຳ ອັງກິດເມື່ອບໍ່ດົນມານີ້. ມີປະສົບການໃນການເຮັດວຽກໃນສະພາບແວດລ້ອມ SaaS ທີ່ມີການແຂ່ງຂັນ. ສັງເກດຈາກທຸກສິ່ງທຸກຢ່າງໃນການຕະຫຼາດ, ການວິເຄາະແລະການ ນຳ ໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີລະຫັດຕໍ່າເຂົ້າໃນຂະບວນການ ດຳ ເນີນທຸລະກິດ. ນັກຂຽນ ສຳ ເນົາ B2B ທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນ ສຳ ລັບຜູ້ຊົມຕ່າງໆ, ລວມທັງນັກພັດທະນາ, ນັກກາລະຕະຫຼາດ, ແລະຜູ້ບໍລິຫານ, ແລະຊັບສິນທີ່ກ້ວາງຂວາງ - ເວບໄຊທ໌, ບົດຂຽນ, ການສຶກສາກໍລະນີ, ສະຄິບວິດີໂອແລະອື່ນໆ. ປະຈຸບັນເຮັດວຽກໃຫ້ Voucherify.io, ຈັດການກັບຍຸດທະສາດການສ້າງເນື້ອຫາ, ການຕະຫລາດວິດີໂອແລະ SEO. ໃນສ່ວນຕົວ, ພັດລົມຂອງເກມວີດີໂອ, ການເລົ່າເລື່ອງວັນນະຄະດີ, ແລະການສຶກສາດ້ານ veganism. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kupietzky
  Jeff ເປັນ CEO ຂອງ ຈຽງ, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີນະວັດຕະກໍາທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດສ້າງລາຍໄດ້ຈົດຫມາຍຂ່າວທາງອີເມວຂອງພວກເຂົາຜ່ານເນື້ອຫາແບບເຄື່ອນໄຫວ. ຜູ້ເວົ້າເລື້ອຍໆຢູ່ໃນກອງປະຊຸມສື່ມວນຊົນດິຈິຕອນ, ລາວຍັງໄດ້ສະແດງຢູ່ໃນ CNN, CNBC, ແລະໃນວາລະສານຂ່າວແລະທຸລະກິດຫຼາຍ. Jeff ໄດ້ຮັບ MBA ທີ່ມີຄວາມແຕກຕ່າງສູງຈາກໂຮງຮຽນທຸລະກິດ Harvard ແລະຈົບການສຶກສາ Summa Cum Laude ກັບ BA ໃນເສດຖະສາດຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Columbia. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈອນສີຟ້າ
  John ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍສ້າງຊຸມຊົນທີ່ ສື່ Truffle. Truffle Media Networks ໃຫ້ Ag Media ທີ່ທ່ານສາມາດນໍາໃຊ້ໄດ້, ໂດຍຜ່ານການຜະລິດແບບ turnkey ທີ່ມີຄຸນນະພາບສູງ, ແລະການແຈກຢາຍຊຸດສື່ທີ່ສຸມໃສ່ທຸລະກິດກະສິກໍາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Levy
  Jeremy Levy ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ ຕົວຊີ້ວັດ ກັບເພື່ອນແລະຜູ້ບຸກເບີກສື່ສັງຄົມ Andrew Weinrich ຫຼັງຈາກພົບຄວາມຕ້ອງການຂໍ້ມູນຂອງລູກຄ້າທີ່ມີຄຸນນະພາບໃນຂະນະທີ່ແລ່ນ MeetMoi, ແອັບ dating ວັນທີທີ່ອີງໃສ່ສະຖານທີ່ທີ່ພວກເຂົາຂາຍໃຫ້ Match.com. The duo ກໍ່ໄດ້ສ້າງຕັ້ງ Xtify, ເຄື່ອງມືແຈ້ງເຕືອນທາງໂທລະສັບມືຖືທີ່ພວກເຂົາຂາຍໃຫ້ IBM. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jenn Lisak ຄຳ
  Jenn Lisak Golding ເປັນປະທານແລະຊີອີໂອຂອງ Sapphire Strategy, ເຊິ່ງເປັນອົງການດິຈິຕອນທີ່ຜະສົມຂໍ້ມູນທີ່ອຸດົມສົມບູນດ້ວຍຄວາມຕັ້ງໃຈທີ່ມີປະສົບການສູງເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ B2B ຊະນະລູກຄ້າຫຼາຍຂື້ນແລະຄູນ ROI ການຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາ. ນັກຍຸດທະສາດທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນ, Jenn ໄດ້ພັດທະນາຮູບແບບ Sapphire Lifecycle: ເຄື່ອງມືການກວດສອບທີ່ອີງໃສ່ຫຼັກຖານແລະແຜນຜັງ ສຳ ລັບການລົງທືນດ້ານການຕະຫລາດທີ່ມີປະສິດຕິພາບສູງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຢາໂຄບ ບໍ່ມີຄວາມຮັກ
  Jake Loveless ໄດ້ມີອາຊີບເປັນເວລາ XNUMX ປີຂອງການເຮັດໃຫ້ເຕັກໂນໂລຢີໄວຂຶ້ນ. ຈາກລະບົບການຊື້ຂາຍທີ່ມີເວລາຊ້າລົງຕໍ່າໃນ Wall Street ໄປສູ່ເວທີເວັບໄຊຕ໌ຂະຫນາດໃຫຍ່ສໍາລັບກົມປ້ອງກັນປະເທດໄປສູ່ເຄືອຂ່າຍໄມໂຄເວຟສໍາລັບບໍລິສັດໂທລະຄົມ - Jake ໄດ້ຊ່ວຍຊຸກຍູ້ຊອບແວໄປສູ່ການຈໍາກັດຄວາມໄວໃຫມ່. ມື້ນີ້, Jake ແລ່ນ Edgemesh, ບໍລິສັດການເລັ່ງເວັບທົ່ວໂລກທີ່ລາວຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງກັບສອງຄູ່ຮ່ວມງານໃນປີ 2016. Edgemesh ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດອີຄອມເມີຊໃນທົ່ວອຸດສາຫະກໍາແລະເວທີການສົ່ງຂໍ້ມູນໄວຂຶ້ນ 20-50% ໃຫ້ກັບຜູ້ໃຊ້ທົ່ວໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Low
  Jonathan Low ແມ່ນໜຶ່ງໃນຜູ້ປະກອບການ ແລະນັກຂຽນທຸລະກິດທີ່ຮູ້ຈັກດີທີ່ສຸດຂອງເດນມາກ. Løw ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ JumpStory, ເປັນແພລະຕະຟອມຮູບພາບຫຼັກຊັບທີ່ອີງໃສ່ AI ທີ່ຖືກເອີ້ນວ່າ "Netflix ຂອງຮູບພາບ." ປະຈຸບັນ JumpStory ມີລູກຄ້າຢູ່ໃນຫຼາຍກວ່າ 150 ປະເທດແລະເຕີບໂຕຢ່າງໄວວາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈອນ ມັງກາໂຣ
  John Manganaro ແມ່ນ VP of Product & Analytics ສຳ ລັບ ຂັບລົດ, ບ່ອນທີ່ລາວຮັບຜິດຊອບການປະດິດສ້າງຜະລິດຕະພັນແລະການວິເຄາະຂໍ້ມູນ, ໄດ້ສຸມໃສ່ການຊ່ວຍຜູ້ຄ້າຂາຍຄຸ້ມຄອງສາງລົດທີ່ໃຊ້ແລ້ວຂອງພວກເຂົາຢ່າງມີປະສິດຕິພາບ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້, Manganaro ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານການບໍລິຫານ ສຳ ລັບ PwC ແລະເປັນເຈົ້າຂອງຜະລິດຕະພັນ ສຳ ລັບອົງກອນເຕັກໂນໂລຢີ, ລວມທັງ Cars.com.  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jason McCoy
  ໃນຖານະເປັນສຽງເວົ້າກ່ຽວກັບພອນສະຫວັນ, Jason McCoy ໃຊ້ເວລາສ່ວນໃຫຍ່ຂອງລາວຢູ່ໃນຫ້ອງນ້ອຍໆຫລັງ mic. ສຽງຂອງລາວໄດ້ຖືກ ນຳ ສະ ເໜີ ໃນໂຄງການ ສຳ ລັບ Dell, Walmart, Honda ແລະອີກຫຼາຍໆຢ່າງ. ລາວຊ່ຽວຊານດ້ານການອອກສຽງອະທິບາຍແລະວິດີໂອການຕະຫຼາດອອນລາຍ. ຟັງ ຕົວຢ່າງຂອງ Jason or ອ່ານ blog ລາວ ສຳ ລັບ ຄຳ ແນະ ນຳ ແລະແຫຼ່ງຂໍ້ມູນກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ຕ່າງໆທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບສຽງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ໂຈ McLean
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McNeill
  Joe McNeill ເປັນຫົວຫນ້າພະນັກງານລາຍຮັບຢູ່ ອິດທິພົນ 2 ແລະຜູ້ນໍາດ້ານການຂາຍເທກໂນໂລຍີ B2B ທີ່ປະສົມປະສານຄວາມກະຕືລືລົ້ນສໍາລັບການໃຫ້ບໍລິການລູກຄ້າ, ການສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງຂອງພະນັກງານ, ແລະການດໍາເນີນການລາຍຮັບທີ່ເຂັ້ມແຂງກັບການຈັດຕໍາແຫນ່ງອົງການຈັດຕັ້ງເພື່ອຂະຫນາດແລະການຂະຫຍາຍຕົວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason miller
  Jason Miller ເປັນຫົວ ໜ້າ ຍຸດທະສາດການຄ້າທີ່ Akamai Technologies, ຜູ້ທີ່ເປັນ Akamai Intelligent Platform ໃຫ້ຜູ້ຊົມໃຊ້ຂອງຕົນມີປະສິດຕິພາບທາງເວັບ, ການເຮັດວຽກຂອງມືຖື, ຄວາມປອດໄພຂອງເມຄແລະໂຊລູຊັ່ນການແຈກຈ່າຍສື່ເພື່ອໃຫ້ສາມາດຄຸ້ມຄອງສະລັບສັບຊ້ອນຂອງທຸລະກິດ online, ໂດຍສາມາດເຂົ້າເຖິງເຄືອຂ່າຍຂອງຫລາຍກວ່າ 170,000 ເຊີເວີທົ່ວໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Oakley
  Jason Oakley ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນທີ່ Chili Piper. Jason ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນທີ່ມີປະສົບການທີ່ມີຄວາມມັກໃນຜະລິດຕະພັນ, SaaS, ຜູ້ປະກອບການແລະຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າ. ໃນ 10 ປີທີ່ເຮັດວຽກໃນການເລີ່ມຕົ້ນຂະ ໜາດ ນ້ອຍແລະກາງ, Jason ໄດ້ມີໂອກາດສະແດງຄວາມ ສຳ ເລັດໃນ ໜ້າ ທີ່ການຂາຍແລະການຕະຫຼາດທີ່ ສຳ ຄັນຫຼາຍ, ເຮັດໃຫ້ລາວກາຍເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນທີ່ມີຄວາມ ຊຳ ນິ ຊຳ ນານທີ່ສະແຫວງຫາຄວາມເຂົ້າໃຈການເດີນທາງຂອງລູກຄ້າທັງ ໝົດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Arnold
  Jon Arnold ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານການອອກແບບສ່ວນຕິດຕໍ່ຜູ້ໃຊ້ທີ່ເຮັດໃຫ້ເວັບ ແລະແອັບຯມືຖືເປັນມິດກັບຜູ້ໃຊ້ຫຼາຍຂຶ້ນ (ແລະເບິ່ງງາມຄືກັນ!) 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jack Poyntz
  ສະຕູດິໂອ Jack Poyntz ແມ່ນບໍລິສັດອອກແບບເວບໄຊທ໌ແລະຊ່ຽວຊານດ້ານ Shopify ທີ່ໄດ້ຮັບການຢັ້ງຢືນ. ພວກເຂົາສຸມໃສ່ການສະ ໜອງ ການແກ້ໄຂບັນດາເວັບໄຊທ໌ທີ່ສ້າງສັນເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດທີ່ມີຄວາມທະເຍີທະຍານເຕີບໃຫຍ່ທາງອິນເຕີເນັດ. ພວກເຂົາຮັບເອົາສິ່ງທ້າທາຍ ໃໝ່ ດ້ວຍຄວາມປາດຖະ ໜາ ທີ່ຈະຊ່ວຍລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາໃຫ້ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Quist
  Jesse ແມ່ນ ກະແຈການຂະຫຍາຍຕົວແລະການ ນຳ ດ້ານການຕະຫລາດ. ລາວສ້າງຍີ່ຫໍ້ຂອງ Keyhole ໂດຍສ້າງຄວາມ ສຳ ພັນທີ່ເຂັ້ມແຂງກັບນັກກາລະຕະຫຼາດສັງຄົມອື່ນໆແລະມັກເວົ້າກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Rheude
  Jake Rheude ເປັນຜູ້ອໍານວຍການຝ່າຍການຕະຫຼາດສໍາລັບ Red Stag Fulfillment, ຄັງສິນຄ້າ e-commerce ສໍາເລັດຜົນທີ່ເກີດມາຈາກອີຄອມເມີຊ. ລາວມີປະສົບການຫຼາຍປີໃນ e-commerce ແລະການພັດທະນາທຸລະກິດ. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງລາວ, Jake ມັກອ່ານກ່ຽວກັບທຸລະກິດແລະແບ່ງປັນປະສົບການຂອງຕົນເອງກັບຄົນອື່ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Rushforth
  Jason Rushforth ເປັນນັກຮົບໃນອຸດສາຫະກໍາເຕັກໂນໂລຢີທີ່ເຄົາລົບ, ນໍາເອົາຫຼາຍກວ່າ 20 ປີຂອງຜະລິດຕະພັນແລະປະສົບການ SaaS ກັບ້ໍາຕານ - ທັງຫມົດໃນ CRM ແລະ CX. Jason ເປັນຮອງປະທານອາວຸໂສແລະຜູ້ຈັດການທົ່ວໄປ, ອາເມລິກາ, ຢູ່ SugarCRM. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jafar Sadhik
  ນັກກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ມີຄວາມຮູ້ສຽງໃນຂົງເຂດຕ່າງໆເຊັ່ນ: ເຄື່ອງມື SaaS, CX, ສະຖິຕິ churn, ແລະອື່ນໆ. ແລະເປັນທີ່ເຄົາລົບນັບຖືຂອງຜົນງານຂອງ Agatha Christie. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Scherer
  James Scherer ເປັນຜູ້ຈັດການເນື້ອຫາຂອງບໍລິສັດ ບລັອກ Wishpond. ດ້ວຍ ໜ້າ ດິນ, ປupsອບອັບ, ໂປໂມຊັ່ນສັງຄົມ, ການຕະຫລາດທາງອີເມວແລະການຄຸ້ມຄອງການຕິດຕໍ່, Wishpondໂປແກຼມໂປຼແກຼມເຮັດໃຫ້ການສ້າງແຄມເປນກາລະຕະຫຼາດຄົບຖ້ວນງ່າຍ. ເຊື່ອມຕໍ່ກັບລາວໃນ Twitter ແລະ LinkedIn. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Josie Scotchmer
  Josie Scotchmer ເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫລາດທີ່ Mailjet, ການຕະຫລາດທາງອີເມວແລະເວທີອີເມວການເຮັດທຸລະ ກຳ. Josie ແມ່ນຜູ້ຈັດການດ້ານກາລະຕະຫຼາດ B2B2C ທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ມີວິທີການທາງການຄ້າໃນການສື່ສານດ້ານການຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jayraj Shetty
  Jayraj ແມ່ນນັກຂຽນເນື້ອຫາທີ່ມີເປົ້າ ໝາຍ ໃນຊີວິດຄືການເປັນ Polymath. ລາວບໍ່ໄດ້ຢູ່ທີ່ນັ້ນແຕ່ການສະແຫວງຫາຂອງລາວໄດ້ໃຫ້ຄວາມຮູ້ແກ່ລາວກ່ຽວກັບຫຼາຍຢ່າງ. ລາວພະຍາຍາມແບ່ງປັນຄວາມຮູ້ຂອງຕົນໂດຍການຂຽນ. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງລາວ, ລາວໄດ້ໃຊ້ອິນເຕີເນັດ, ໃຊ້ເວລາຍ່າງດົນນານ, ແລະພະຍາຍາມຟຸມເຟືອຍ. ລາວຮັກຄວາມຮັກຄື Terry ຮັກຄວາມຮັກ! 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Shuman
  Jason ເປັນຫົວ ໜ້າ ພະນັກງານທີ່ Julius, ເຊິ່ງເປັນແພລະຕະຟອມການຕະຫລາດຂອງ Influencer. Jason ແມ່ນຜູ້ປະກອບການແລະ VC ທີ່ມີປະສົບການໃນການຜະລິດຕະພັນການຄ້າອີຄອມເມີຊໂດຍກົງ, ການເລີ່ມຕົ້ນການຕະຫລາດສອງຝ່າຍແລະ SaaS. Jason ມັກການຮ່ວມມືກັບຜູ້ຄົນທີ່ຊອກຫາວິທີແກ້ໄຂບັນຫາແລະໃຫ້ການແກ້ໄຂທີ່ມີຄ່າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  John Smith
  John ມີປະສົບການ 4+ ປີເປັນ Video In Demand (VOD) ຜູ້ຊ່ຽວຊານ. ລາວມັກຈະຮຽນຮູ້ແລະແລກປ່ຽນເຕັກໂນໂລຢີ ໃໝ່ໆ ໃນ Video On Demand Industry. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Spier
  Jonathan Spier ເປັນ CEO ຂອງ ປ. ລາວມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນການກໍ່ສ້າງບໍລິສັດຊັ້ນນໍາໃນປະເພດ, ລວມທັງສອງຫນ້າທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດກ່ອນຫນ້ານີ້ເປັນ CEO ທີ່ສະຫນັບສະຫນູນບໍລິສັດຂອງບໍລິສັດ NetBase ແລະ PLAE. Spier ໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີວິທະຍາສາດຄອມພິວເຕີດ້ວຍກຽດນິຍົມຈາກ UC Berkeley ແລະ MBA ທີ່ໄດ້ຮັບກຽດຕິຍົດຈາກໂຮງຮຽນທຸລະກິດ Harvard. ຄົນພື້ນເມືອງ San Diegan, Spier ຮູ້ສຶກຕື່ນເຕັ້ນທີ່ໄດ້ເປັນສ່ວນຫນຶ່ງຂອງຊຸມຊົນເຕັກໂນໂລຢີໃນບ້ານເກີດຂອງລາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈິມ ສະເຕີນ
  ຈິມ ສະເຕີນ ເປັນທີ່ປຶກສາສາກົນທີ່ສຸມໃສ່ການວັດແທກມູນຄ່າການສ້າງແລະການເສີມສ້າງສາຍພົວພັນຂອງລູກຄ້າ. Sterne ໄດ້ຂຽນປື້ມ XNUMX ຫົວກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດແບບໂຕ້ຕອບ, ແມ່ນປະທານຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະປະທານບໍລິສັດ The ສະມາຄົມນັກວິເຄາະດິຈິຕອລ ແລະຜະລິດ ກອງປະຊຸມສຸດຍອດ eMetrics ແລະ ກອງປະຊຸມວິເຄາະສື່ມວນຊົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  JánosSzabó
  JánosSzabóແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານຍຸດທະສາດແລະສື່ສານດ້ານດິຈິຕອນ. ຫຼັງຈາກຫຼາຍກວ່າ 10 ປີຂອງປະສົບການຂອງອົງການໂຄສະນາ, ລາວໄດ້ສ້າງແອັບ communication ສື່ສານສາຍຕາໂດຍມີການດາວໂຫລດຫຼາຍກວ່າ 2 ລ້ານ. ມື້ນີ້, János ກຳ ລັງ ນຳ ພາທີມງານຂອງ Chatler, ເຊິ່ງເປັນການຊ້ອນແອກ AI ຂອງການດູແລລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Theifels
  Jessica Thiefels ໄດ້ຂຽນມາເປັນເວລາ 10 ກວ່າປີແລ້ວແລະປະຈຸບັນເປັນນັກຂຽນເຕັມເວລາ, ທີ່ປຶກສາດ້ານກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາແລະເຈົ້າຂອງທຸລະກິດ. ນາງໄດ້ຮັບການສະແດງໃນ Forbes ແລະ Business Insider ແລະໄດ້ຂຽນ ສຳ ລັບ Virgin, Manta, BPlans ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈອນເທິ
  John Thies ເປັນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ອີເມວກ່ຽວກັບອາຊິດ, ບໍລິການທີ່ໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດອີເມວເບິ່ງຕົວຢ່າງກ່ຽວກັບອີເມວຂອງພວກເຂົາຖືກສະແດງຢູ່ໃນລູກຄ້າອີເມວແລະອຸປະກອນມືຖືທີ່ນິຍົມທີ່ສຸດ. ລາວອາໄສຢູ່ເມືອງ Denver, Colorado ກັບພັນລະຍາແລະລູກຊາຍຂອງລາວ. ໃນເວລາທີ່ລາວບໍ່ໄດ້ເຮັດວຽກລາວກໍ່ຢູ່ໃນສະ ໜາມ ກgolfອບຫລືສະເກັດຫິມະໃນຜົງ Colorado ສົດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Tomek
  Jonathan Tomek ເຮັດຫນ້າທີ່ເປັນຮອງປະທານ, ການຄົ້ນຄວ້າແລະການພັດທະນາຢູ່ ອົງປະກອບດິຈິຕອນ. Jonathan ເປັນນັກວິໄຈຂ່າວລັບດ້ານໄພຂົ່ມຂູ່ທີ່ມີລະດູການທີ່ມີພື້ນຖານຂອງເຄືອຂ່າຍ forensics, ການຈັດການເຫດການ, ການວິເຄາະ malware ແລະທັກສະດ້ານເຕັກໂນໂລຢີອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Tsang
  Justin Tsang ເປັນຜູ້ຈັດການຜະລິດຕະພັນການຂະຫຍາຍຕົວຢູ່ທີ່ ບໍລິສັດ Clearbit, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ສຸມໃສ່ການສ້າງຜະລິດຕະພັນທີ່ບໍ່ເສຍຄ່າທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີລາຍໄດ້ມີປະສົບການປະສົບການພະລັງງານຂອງເຕັກໂນໂລຢີຂອງ Clearbit. Justin ມີ 15 ປີຂອງການຕະຫຼາດ, ການຂະຫຍາຍຕົວ, ແລະປະສົບການຄວາມສໍາເລັດຂອງລູກຄ້າໃນ B2B SaaS, ມີຄວາມຊໍານານໃນການຊື້, ການຮັກສາໄວ້, ແລະການສ້າງລາຍໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຜູ້ພິພາກສາ Graham
  ມັນ ເໝາະ ສົມທີ່ຜູ້ພິພາກສາໄດ້ກາຍເປັນປະທານາທິບໍດີ ຕາແມັດ1, ຄືກັບວ່າລາວໄດ້ເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານດິຈິຕອລໃນການເຮັດວຽກທັງ ໝົດ ຂອງລາວ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Sq1, ລາວເຄີຍເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນຜູ້ບໍລິຫານຂອງ ໜຶ່ງ ໃນບັນດາອົງການດີຈີຕອນທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດທີ່ສຸດໃນລັດ Texas. ຜູ້ພິພາກສາໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ອົງການດິຈິຕອນຂອງລາວເຕີບໂຕລູກຄ້າລູກຄ້າເພື່ອປະກອບມີບໍລິສັດທີ່ມີຊື່ສຽງເຊັ່ນ: ສາຍການບິນອາເມລິກາ, Mountain Dew, ການ ນຳ ເຂົ້າ Pier 1, Dillard's ແລະ Radio Shack. ຜູ້ທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນທີ່ ໜຸ່ມ ທີ່ສຸດຂອງລາງວັນ“ ທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍຂອງປີ” ຂອງ Comdex, (ໜຶ່ງ ໃນງານວາງສະແດງການຄ້າແລະຄອມພີວເຕີ້ທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດໃນໂລກ), ຜູ້ພິພາກສາເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານການຕະຫລາດ / ສື່ການຕະຫລາດດິຈິຕອນ, ປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ແລະການອອກແບບແລະພັດທະນາເວບໄຊທ໌. ໃນໄລຍະທົດສະວັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jamil Velji
  Jamil ແມ່ນ CEO ຂອງ ຂາຍແບບອັດຕະໂນມັດງ່າຍ, ເປັນອົງການ Funnel ສຳ ລັບການຂາຍ. ຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງລາວໃນດ້ານການຕະຫຼາດ, ການຂະຫຍາຍຕົວການລັກລອບ, ການຜະລິດການ ນຳ ແລະການຂາຍແລະການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດ ໝາຍ ເຖິງວິທີການທີ່ມີຄວາມເຂົ້າໃຈແລະມີປະສິດຕິພາບໃນການເອົາການຂາຍຜ່ານມຸງ! Jamil ມີປະສົບການ 9+ ປີໃນຖານະເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານການຕະຫລາດການເຕີບໂຕລະດັບສູງໃນລະດັບສາກົນ. ລູກຄ້າແລະເລື່ອງຄວາມ ສຳ ເລັດໃນການເຕີບໂຕຂອງພວກເຂົາໄດ້ຖືກ ນຳ ສະ ເໜີ ໃນ Forbes, BBC, Tech Crunch ແລະ Venture Beat. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຈອນ ວູງ
  John Vuong ແມ່ນເຈົ້າຂອງດຽວຂອງ Local SEO Search Inc,. ພາລະກິດຂອງ John ແມ່ນເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ເຈົ້າຂອງທຸລະກິດທ້ອງຖິ່ນປັບປຸງອິດທິພົນທາງອິນເຕີເນັດຂອງພວກເຂົາເພື່ອໃຫ້ພວກເຂົາສາມາດຄອບງໍາອຸດສາຫະກໍາຂອງພວກເຂົາ. ດ້ວຍຄວາມຄ່ອງແຄ້ວທາງທຸລະກິດຂອງລາວແລະຄວາມເຂົ້າໃຈທີ່ບໍ່ດີກ່ຽວກັບພູມສັນຖານທຸລະກິດໃນທ້ອງຖິ່ນ, John ຂຽນ blog ທີ່ຫຼອກລວງກ່ຽວກັບວິທີການປັບແຕ່ງແຄມເປນ SEO ໂດຍອີງໃສ່ຄວາມຕ້ອງການຂອງລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wardini
  Josh Wardini ເປັນຜູ້ປະກອບສ່ວນບັນນາທິການແລະຜູ້ຈັດການຊຸມຊົນທີ່ Hostingtribunal. ດ້ວຍພື້ນຖານເບື້ອງຕົ້ນໃນການສື່ສານແລະຄວາມ ຊຳ ນານໃນການພັດທະນາຊຸມຊົນ, Josh ເຮັດວຽກປະ ຈຳ ວັນເພື່ອປ່ຽນແປງການຄຸ້ມຄອງຊັບພະຍາກອນມະນຸດຂອງບໍລິສັດທີ່ອີງໃສ່ດີຈີຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wetzel
  Josh Wetzel ເປັນຫົວ ໜ້າ ເຈົ້າ ໜ້າ ທີ່ດ້ານການເກັບລາຍຮັບຂອງບໍລິສັດ OneSignal, ເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານການຕະຫລາດໃນການມີສ່ວນຮ່ວມຂອງລູກຄ້າ, ການຊຸກຍູ້ພະລັງງານຜ່ານມືຖື, ການຊຸກຍູ້ເວັບ, ອີເມວແລະຂໍ້ຄວາມໃນແອັບ ສຳ ລັບຫລາຍກວ່າ 800,000 ບໍລິສັດ. ລາວມີອາຊີບເປັນເວລາສອງທົດສະວັດເພື່ອສ້າງທຸລະກິດດ້ານການຄ້າແລະຊອບແວດິຈິຕອນ, ໂດຍມີຄວາມເປັນຜູ້ ນຳ ຢູ່ eBay, PubMatic ແລະ Bazaarvoice. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Williams
  Jeremy ແມ່ນ VP VP ແລະການສື່ສານທີ່ ສື່ 12 ດາວ ແລະ Candidio. ພວກເຂົາສະ ໜອງ ທັງການບໍລິການວິດີໂອແລະເວທີການແກ້ໄຂດ້ວຍຕົນເອງ ສຳ ລັບວິດີໂອ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Jilian Woods
  Jilian Woods ແມ່ນນັກຂ່າວອິດສະຫຼະແລະເປັນນັກຂຽນປະກອບສ່ວນທີ່ມີປະສົບການໃນການຂຽນຫລາຍກວ່າສອງປີ. ໃນຖານະນັກຂຽນ, ນາງເຫັນຈຸດປະສົງຂອງນາງໃນການຜະລິດແລະແບ່ງປັນເນື້ອໃນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບຄົນທີ່ເຕັມໃຈທີ່ຈະຮຽນຮູ້ສິ່ງ ໃໝ່ໆ. ນອກເຫນືອຈາກການເຮັດວຽກໃນມື້ຂອງນາງ, ທ່ານອາດຈະພົບວ່າ Jilian ມີອາສາສະ ໝັກ ຫຼືເຮັດໂຍຄະ. 
 	   ເຟສບຸກ  

 
 
 
 
	    
  
  Jascha Kaykas-Wolff
  Jascha Kaykas-Wolff ເຊື່ອໃນສອງຫຼັກການຫຼັກຄື: ຊອກຫາໂອກາດທີ່ບໍ່ມີໃຜຊອກຫາ; ແລະ, ບໍ່ເຄີຍລົ້ມເຫລວໃນທາງດຽວກັນສອງຄັ້ງ. ມັນແມ່ນວິທີການທີ່ເປັນຈຸດໃຈກາງໃນການປະຕິບັດການຕະຫລາດ Agile. ສົມທົບກັບ BA ໃນຈິດຕະວິທະຍາຈາກວິທະຍາໄລ Whittier, ມັນແມ່ນ ໜຶ່ງ ທີ່ໄດ້ຮັບໃຊ້ລາວເປັນມືອາຊີບແລະເປັນສ່ວນຕົວ. ເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດແລະທີ່ປຶກສາທີ່ມີປະສົບການໃນການບໍລິຫານງານທີ່ Yahoo !, Microsoft, Webtrends, Involver (ຊື້ໂດຍ Oracle) ແລະ Mindjet, ປະຈຸບັນລາວ ນຳ ໜ້າ ດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ BitTorrent. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Katarzyna Banasik
  ຜູ້ຈັດການການຕະຫຼາດທີ່ Emporix, ແພລະຕະຟອມການຄ້າທີ່ປະສົມປະສານ B2B ທີ່ເຮັດໃຫ້ຄວາມເຂົ້າໃຈທາງທຸລະກິດສາມາດປະຕິບັດໄດ້. ມີຄວາມສົນໃຈໃນແນວໂນ້ມເຕັກໂນໂລຊີຊອບແວໃຫມ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  KC Karnes
  KC Karnes ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດແລະຜູ້ປະກອບການທີ່ມີຊື່ສຽງທີ່ຮັບຜິດຊອບໃນການຂະຫຍາຍຕົວຂອງບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ຮ້ອນທີ່ສຸດໃນ Silicon Valley, ລວມທັງ CleverTap, the Intelligent ແພລະຕະຟອມການຕະຫລາດມືຖື. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle christensen
  Kyle Christensen ແມ່ນ VP of Marketing Marketing ທີ່ ຄວາມຮັບຜິດຊອບ ບ່ອນທີ່ທ່ານຮັບຜິດຊອບໃນການຂັບລົດຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນແລະການຕັ້ງ ຕຳ ແໜ່ງ ສຳ ລັບ Responsys Interact Marketing Cloud. ສ່ວນຫຼາຍບໍ່ດົນມານີ້, Christensen ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການອາວຸໂສດ້ານການຕະຫຼາດແລະການຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນທີ່ Zuora, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ເປັນຜູ້ ນຳ ໜ້າ ທີ່ຮັບຜິດຊອບດ້ານການຕະຫຼາດແລະການບໍລິຫານຜະລິດຕະພັນທັງ ໝົດ ສຳ ລັບ ຄຳ ຮ້ອງສະ ໝັກ Z-Billing ແລະ Z-Payments. ກ່ອນ Zuora, Christensen ໄດ້ເປີດຕົວແລະ ດຳ ເນີນການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ ສຳ ລັບຫລາຍໆສາຍຜະລິດຕະພັນຂອງ Salesforce.com, ລວມທັງ Service Cloud ແລະ Data.com. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Cox
  Kelsey Cox ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍສື່ສານທີ່ ຖັນຫ້າ, ອົງການທີ່ສ້າງສັນທີ່ຊ່ຽວຊານດ້ານການເບິ່ງເຫັນຂໍ້ມູນ, infographics, ແຄມເປນສາຍຕາ, ແລະ PR ດິຈິຕອນໃນ Newport Beach, Calif, ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນອະນາຄົດຂອງເນື້ອຫາດິຈິຕອນ, ການໂຄສະນາ, ການສ້າງຍີ່ຫໍ້ແລະການອອກແບບທີ່ດີ. ນາງກໍ່ມັກຫາດຊາຍ, ປຸງແຕ່ງອາຫານ, ແລະເບຍຫັດຖະ ກຳ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Dulay
  Kyle ເປັນຜູ້ພັດທະນາຊອບແວ ແລະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ການຮ່ວມມື, ເປັນເວທີສໍາລັບການເຊື່ອມຕໍ່ຍີ່ຫໍ້ແລະຜູ້ສ້າງເນື້ອຫາ, ຕະຫຼາດທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດຂອງໂລກເພື່ອຊອກຫາແລະຈ້າງຜູ້ມີອິດທິພົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kenneth Evans
  Kenneth Evans ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາ ສຳ ລັບ ບໍລິສັດພັດທະນາໂປແກຼມຍອດນິຍົມ, ເວທີຄົ້ນຄ້ວາ ສຳ ລັບບໍລິສັດພັດທະນາແອັບ in ໃນອາເມລິກາ, ອັງກິດ, ອິນເດຍ, UAE, ອົດສະຕາລີແລະທົ່ວໂລກ. ລາວໄດ້ປະກອບສ່ວນເຂົ້າໃນເວບໄຊທ໌ບລັອກແລະເວບໄຊທ໌ຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Kirk Enright
  Kirk Enright ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ & CEO ຂອງ ບຸກຄົນພະລັງງານ, ເວທີ persona ຜູ້ຊື້ອັດຕະໂນມັດສໍາລັບຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດແລະການຂາຍ. ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນການເຮັດວຽກການໂຄສະນາແລະການຕະຫຼາດຂອງລາວເປັນ copywriter ແຕ່ໃນທີ່ສຸດໄດ້ແບ່ງອອກໄປສູ່ບົດບາດຕົ້ນຕໍໃນການຕະຫຼາດ, ການພັດທະນາເນື້ອຫາ, ການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນ, ການສ້າງຕາສິນຄ້າແລະການໃຫ້ຄໍາປຶກສາດ້ານການຄຸ້ມຄອງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelly Ground
  Kelly Ground ເປັນຜູ້ອໍານວຍການອາວຸໂສຂອງຍຸດທະສາດ & Insights ຢູ່ Acceleration Partners, ອົງການການຕະຫຼາດຄູ່ຮ່ວມງານລະດັບໂລກຊັ້ນນໍາທີ່ກໍານົດມາດຕະຖານສໍາລັບວິທີການທີ່ຍີ່ຫໍ້ຂະຫຍາຍຕົວຢ່າງມີປະສິດທິພາບແລະປັບປຸງຄູ່ຮ່ວມງານການຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາຢູ່ທຸກບ່ອນໃນໂລກ. ປະສົບການການຕະຫຼາດເປັນພີ່ນ້ອງກັນ 15+ ປີຂອງນາງເຮັດໃຫ້ລາວມີທັດສະນະທີ່ເປັນເອກະລັກກ່ຽວກັບວິທີການໃຫ້ຄໍາແນະນໍາຍຸດທະສາດ ແລະສະຫນັບສະຫນູນທີມງານຄຸ້ມຄອງໂຄງການພັນທະມິດທົ່ວໂລກຂອງ AP. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ AP ໃນປີ 2016, Kelly ເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນອາວຸໂສຢູ່ HSN ຫຼາຍກວ່າເຈັດປີ, ຂັບລົດລາຍໄດ້ທີ່ມີກໍາໄລແລະການເຕີບໂຕຢ່າງຫຼວງຫຼາຍໂດຍຜ່ານໂຄງການພັນທະມິດແລະການສະແດງຂອງພວກເຂົາ. ກ່ອນ HSN, Kelly ໄດ້ສົ່ງເສີມການຕະຫຼາດສໍາລັບຜູ້ເຜີຍແຜ່ເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາແລະມີປະສົບການເພີ່ມເຕີມໃນອຸດສາຫະກໍາການຜະລິດແລະໂທລະຄົມນາຄົມ. Kelly ໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີວິທະຍາສາດທາງດ້ານການເມືອງກັບນັກຫນັງສືພິມຫນ້ອຍຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Clemson. ນາງອາໃສຢູ່ໃນ Tampa, Florida, ກັບຜົວຂອງນາງ, ລູກສອງຄົນ, ແລະຫມາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ໂຄຣີ ກຣຸສກາ
  Kory Grushka ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງບໍລິສັດ Stories Company, ອົງການສ້າງສັນທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ ນຳ ດ້ານທຸລະກິດເລົ່າເລື່ອງທີ່ ສຳ ຄັນຜ່ານການ ນຳ ສະ ເໜີ, ວິດີໂອ / ພາບເຄື່ອນໄຫວ, infographics ແລະ dashboards, ໃນບັນດາເຄື່ອງມືອື່ນໆ. Kory ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການສ້າງສັນ, ນັກຍຸດທະສາດ, ຜູ້ບໍລິຫານພັດທະນາທຸລະກິດແລະອະດີດທະນາຍຄວາມຂອງບໍລິສັດ. ລາວມີປະສົບການຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນຫຼາຍໆອຸດສາຫະ ກຳ, ມີການຈັດການກົນລະຍຸດຍີ່ຫໍ້, ນະວັດຕະ ກຳ ແລະໂຄງການອອກແບບ ສຳ ລັບບໍລິສັດ Fortune 500 ຕັ້ງແຕ່ CPG ເຖິງເຕັກໂນໂລຢີ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ken Harlan
  Ken Harlan ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ແລະຊີອີໂອຂອງ MobileFuse, ຫນຶ່ງໃນທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດຂອງສະຫະລັດໃນເວທີການໂຄສະນາ app ກັບລູກຄ້າຫຼາຍຮ້ອຍຄົນໃນທົ່ວຮ້ານຂາຍຍ່ອຍ, ອາຫານແລະເຄື່ອງດື່ມ, ຮ້ານອາຫານ, ການທ່ອງທ່ຽວ, ລັດຖະບານ, ແລະອຸດສາຫະກໍາການດູແລສຸຂະພາບ. ການຕັ້ງເປົ້າໝາຍທີ່ອີງໃສ່ປັດຈຸບັນ, ສິດທິບັດການຢືນຢັນສະຖານທີ່ທີ່ຍັງຄ້າງ, ການສ້າງສັນທີ່ກໍານົດເອງແລະຜົນກະທົບ, ແລະຄວາມເຂົ້າໃຈຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນການແກ້ໄຂການແຕ່ງຫນ້າ MobileFuse. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຄາຣິນກາຮອນ
  Katie Horne ແມ່ນນັກວິສະວະກອນຊອບແວແລະນັກຂຽນເຕັກນິກ. ນາງມີລະດັບວິຊາຄະນິດສາດແລະເສດຖະສາດຈາກວິທະຍາໄລ Smith. ຜົນງານຂອງນາງມີຫຼາຍຫົວຂໍ້ທີ່ມາຈາກການເປັນຕົວຕົນແລະການຄຸ້ມຄອງການເຂົ້າເຖິງການເປັນເຈົ້າພາບເວັບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kieran Wilson
  Kieran Wilson ເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອລ ຄວາມເຂົ້າໃຈແບບອັດຕະໂນມັດ, ເຊິ່ງບໍ່ດົນມານີ້ໄດ້ເປີດຕົວ Wordsmith ສຳ ລັບການຕະຫຼາດ, ເປັນແອັບ that ທີ່ອັດຕະໂນມັດການລາຍງານຂອງລູກຄ້າ ສຳ ລັບອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ຊ່ຽວຊານດ້ານຍຸດທະສາດການຕະຫລາດດິຈິຕອນ, ການຕະຫລາດຂາເຂົ້າ, ແລະການວັດແທກແລະການວິເຄາະ; Kieran ເວົ້າແລະຂຽນກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ເຫຼົ່ານີ້ເລື້ອຍໆ. ນາງໄດ້ສ້າງແລະຂະຫຍາຍສາມພະແນກການຕະຫລາດທີ່ແຕກຕ່າງກັນຕັ້ງແຕ່ເລີ່ມຕົ້ນ, ລວມທັງ ໜຶ່ງ ສຳ ລັບບໍລິສັດຍ່ອຍ Omnicom ແລະ ສຳ ລັບອົງການກາລະຕະຫຼາດສື່ສັງຄົມຊັ້ນ ນຳ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Katie Karr
  ຂ້ອຍເປັນນັກຂ່າວວາລະສານທີ່ IUPUI ໂດຍມີຈຸດສຸມໃນການພົວພັນສາທາລະນະແລະເດັກນ້ອຍໃນການບໍລິຫານເຫດການ. ປະຈຸບັນຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ຮັບລົດນິຍົມຂອງໂລກການຕະຫຼາດເປັນນັກຮຽນເຮັດວຽກເຕັມເວລາຢູ່ DK New Media. ນັກຮຽນພູມໃຈ, ລູກສາວ, ເອື້ອຍ, ໝູ່, ແລະ ໝາ ແມ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Kenny Katzgrau
  Kenny Katzgrau ແມ່ນ CEO ຂອງ ໂຄສະນາ Broadstreet ແລະຜູ້ຂຽນຂອງ ຂໍ້ດີ XNUMX ຢ່າງ: ຜູ້ເຜີຍແຜ່ຂ່າວວາລະສານແລະ hyperlocal ຈະຊະນະແນວໃດໃນຍຸກຂອງ Google ແລະ Facebook. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksenia Kurganova
  Ksenia Kurganova ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າເຈັດປີໃນການນໍາທາງແລະການວິເຄາະໂລກຂອງເຕັກໂນໂລຢີຢູ່ໃນບໍລິສັດ. ກ່ອນຫນ້ານີ້ນາງໄດ້ເຮັດວຽກຢູ່ YouTube ແລະ Yandex, ບ່ອນທີ່ນາງໄດ້ຈັດການການສໍາຫຼວດຜູ້ໃຊ້ຫຼາຍໆຄັ້ງເພື່ອສ້າງຄວາມເຂົ້າໃຈທີ່ເລິກເຊິ່ງແລະພັດທະນາຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດທີ່ມີປະສິດທິພາບ, ສຸມໃສ່ກຸ່ມຜູ້ຊົມທີ່ແຕກຕ່າງກັນລວມທັງ Gen Z ແລະ millennials. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksana Liapkova
  ຫົວຫນ້າ ConvertSocial. Ksana ໄດ້ເປັນຜູ້ເວົ້າໃນກອງປະຊຸມລະດັບໂລກກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດພັນທະມິດແລະຕິດຕໍ່ກັບລູກຄ້າຫຼາຍກວ່າ 35,000 ຄົນຂອງ Admitad ConvertSocial, ມີສ່ວນຮ່ວມໃນອຸດສາຫະກໍາການຂຽນບລັອກ, ເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ນາງສາມາດຮູ້ເຖິງແນວໂນ້ມຫລ້າສຸດໃນໂລກຂອງຜູ້ມີອິດທິພົນ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມທີມງານ Admitad, Ksana ໄດ້ເຮັດວຽກໃນການຕະຫຼາດພັນທະມິດແລະການສ້າງລາຍໄດ້ຂອງເນື້ອຫາເປັນເວລາຫຼາຍກວ່າ 7 ປີ, ຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ໃຫຍ່ເປີດຕົວການແກ້ໄຂຂອງຕົນເອງກ່ຽວກັບການບໍລິການການເດີນທາງຂອງ metasearch. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kylie Ora Lobell
  Kylie Ora Lobell ແມ່ນນັກຂຽນອິດສະຫຼະທີ່ຕັ້ງຢູ່ Los Angeles. ນາງຂຽນກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດ ສຳ ລັບ NewsCred, Convince ແລະ Convert, CMO.com, Social Media Examiner, ແລະ Vertical Response. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Kyle Mitnick
  Kyle Mitnick ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ແລະເປັນປະທານຂອງ Mosaic Digital Systems, ເຊິ່ງເປັນເວທີການຕະຫຼາດຫຸ້ນສ່ວນຂອງ SaaS ທຳອິດຂອງອຸດສາຫະກຳທີ່ຊ່ວຍ 800 ບໍລິສັດອີຄອມເມີຊສ້າງຍອດຂາຍໄດ້ 150 ລ້ານໂດລາ. Kyle Mitnick ມີປະຫວັດຄວາມສໍາເລັດໃນການໂຄສະນາເຕັກໂນໂລຢີ. ກ່ອນຫນ້ານີ້, Kyle ໄດ້ນໍາພາອົງການໂຄສະນາພັນທະມິດ Advertise Purple ກາຍເປັນຜູ້ນໍາໃນພາກສະຫນາມ, ມີຫຼາຍກວ່າ 4,000 ຍີ່ຫໍ້ໃນ 23 ແນວຕັ້ງທຸລະກິດສ້າງລາຍຮັບເປັນພີ່ນ້ອງກັນ 4 ຕື້ໂດລາ. ຜູ້ປະກອບສ່ວນຂອງ Forbes, Kyle ເປັນຜູ້ນໍາທາງດ້ານຄວາມຄິດໃນການເຕີບໂຕຂອງ SMB e-comm, ການຊື້ລູກຄ້າ, ແລະເຕັກໂນໂລຢີໂຄສະນາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Mullett
  Kevin ແມ່ນນັກພັດທະນາເວັບທີ່ໄດ້ຮັບການພິສູດ, ນັກກາລະຕະຫຼາດທາງອິນເຕີເນັດ, ຜູ້ເວົ້າ, blogger ແຂກ, ແລະເປັນຜູ້ອອກແບບທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນທີ່ມີປະສົບການທາງເວບໄຊທ໌ຫຼາຍກວ່າ 13 ປີແລະ 300 ເວັບໄຊທ໌ທີ່ ກຳ ນົດເອງໃຫ້ແກ່ສິນເຊື່ອຂອງລາວ. Kevin ໃຊ້ປະສົບການດ້ານການຂາຍແລະການຕະຫລາດ 15 ປີຂອງລາວພ້ອມດ້ວຍຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນສື່ສັງຄົມ, ການເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງເຄື່ອງຈັກຊອກຫາ, ການອອກແບບທີ່ດີແລະການໃຊ້ງານທີ່ດີເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ລູກຄ້າ Cirrus ABS ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດທາງອິນເຕີເນັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເຄວິນ ເໜືອ
  Kevin North ເປັນປະທານແລະ CEO ຂອງ ບຳບັດ, ບ່ອນທີ່ທ່ານຮັບຜິດຊອບວິໄສທັດ, ຍຸດທະສາດ, ການເຕີບໂຕຂອງລາຍໄດ້ແລະການ ດຳ ເນີນທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Krystal Putman-Garcia
  Krystal Putman-Garcia ແມ່ນ VP ຂອງ Marketing for ນັກທ້ອງຖິ່ນ, ບ່ອນທີ່ນາງຊ່ວຍໃຫ້ອົງກອນມີຄຸນຄ່າສູງສຸດຂອງເຫດການຂອງພວກເຂົາເພື່ອເພີ່ມຍອດຂາຍແລະຄວາມພະຍາຍາມໃນການມີສ່ວນຮ່ວມ. ນາງໄດ້ໃຊ້ເວລາ 15 ປີທີ່ເຮັດວຽກໃນຄວາມສາມາດດ້ານການຕະຫຼາດແລະການຮ່ວມມືທີ່ແຕກຕ່າງກັນ, ຈາກການຄຸ້ມຄອງແລະການຂະຫຍາຍການອຸປະຖໍາທີ່ມີມູນຄ່າຫຼາຍລ້ານໂດລາທີ່ Discovery Channel ຈົນເຖິງຍຸດທະສາດການເຂົ້າສູ່ຕະຫຼາດ ສຳ ລັບອຸປະກອນການແພດຂອງອິດສະຣາເອນເລີ່ມຕົ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Raymond
  Kelsey Raymond ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Influence & Co., ບໍລິສັດການຕະຫຼາດເນື້ອຫາເຕັມຮູບແບບທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການຊ່ວຍເຫຼືອບໍລິສັດຍຸດທະສາດ, ສ້າງ, ເຜີຍແຜ່, ແລະແຈກຢາຍເນື້ອຫາທີ່ບັນລຸເປົ້າຫມາຍຂອງພວກເຂົາ. ລູກຄ້າຂອງ Influence & Co. ມີຕັ້ງແຕ່ການເລີ່ມຕົ້ນທີ່ສະໜັບສະໜູນທຸລະກິດໄປຈົນເຖິງຍີ່ຫໍ້ Fortune 500. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Seber
  Kelsey ເປັນມືອາຊີບດ້ານການຕະຫຼາດຊຸມຊົນທີ່ມີຄວາມເປັນມາໃນກິລາແລະເຕັກໂນໂລຢີ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ນາງໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ CEO ຢູ່ທີ່ Gator Gaming ແລະໄດ້ມີສ່ວນ ສຳ ຄັນໃນການຈັດຕັ້ງແລະການໂຄສະນາການແຂ່ງຂັນເກມຟຣີທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດຢູ່ໃນພາກຕາເວັນອອກສຽງໃຕ້ຂອງສະຫະລັດ. ນາງປະຈຸບັນເປັນຜູ້ຈັດການການຕະຫຼາດຊຸມຊົນຢູ່ ເສັ້ນລວດ, ສົ່ງເສີມການເຕີບໂຕຜ່ານຊ່ອງທາງສື່ສັງຄົມແລະໂຄງການເອກອັກຄະລັດຖະທູດ Maverick. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Keith ໄສ້
  Keith Shields ແມ່ນຜູ້ປະກອບການທີ່ປະກອບເຂົ້າໃນອຸດສາຫະ ກຳ ແອັບ app ມືຖື. ເລີ່ມຕົ້ນຈາກການສ້າງການແຂ່ງຂັນຄວາມຄິດຂອງແອັບits Applits ເມື່ອນັກສຶກສາຢູ່ມະຫາວິທະຍາໄລລັດ Ohio, ເຊິ່ງມີຊື່ວ່າ Inccom'ການເລີ່ມຕົ້ນຂອງມະຫາວິທະຍາໄລທີ່ ໜ້າ ສົນໃຈທີ່ສຸດໃນປີ 2014, ຕອນນີ້ລາວສຸມໃສ່ການສ້າງໂປແກຼມ ສຳ ລັບຜູ້ເລີ່ມຕົ້ນແລະຜູ້ປະກອບການກັບບໍລິສັດພັດທະນາແອັບ app ມືຖື ອອກແບບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Tate
  Kevin Tate ຊ່ວຍ ບໍລິສັດ Clearbit ເຂົ້າເຖິງບໍລິສັດ B2B ທີ່ພະຍາຍາມເຂົ້າໃຈລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາດີຂຶ້ນແລະເພີ່ມປະສິດທິພາບຊ່ອງທາງດິຈິຕອນຂອງພວກເຂົາ. ລາວມີປະສົບການເປັນຜູ້ນໍາຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນການຂາຍ, ການຕະຫຼາດ & ຜະລິດຕະພັນ, ແລະຄວາມຊໍານານເລິກໃນວິສາຫະກິດ SaaS, ອີຄອມເມີຊ, ການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ສື່ສັງຄົມ, ແລະ IoT. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Clearbit, Kevin ໄດ້ປະຕິບັດຫນ້າທີ່ບໍລິຫານຢູ່ SurveyMonkey, Chirpify, ແລະ ShopIgniter. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kati Taylor
  Kati ໄດ້ຢູ່ໃນການຕະຫຼາດດິຈິຕອນເປັນເວລາ 12 ປີ. ວຽກທີ່ເປັນມືອາຊີບ ທຳ ອິດຂອງນາງອອກຈາກວິທະຍາໄລແມ່ນການຈັດການການໂຄສະນາການຕະຫລາດທາງອີເມວແລະເວບໄຊທ໌ຕົວແທນ ຈຳ ໜ່າຍ / ຜູ້ ຈຳ ໜ່າຍ ພາຍໃນ ສຳ ລັບສາມຍີ່ຫໍ້ໃຫຍ່ຂອງສາກົນ. ຕັ້ງແຕ່ນັ້ນມານາງໄດ້ປະຕິບັດ ໜ້າ ທີ່ກ່ຽວຂ້ອງແລະກ້າວ ໜ້າ. ທີ່ ໂຊລູຊັ່ນການຕະຫລາດສູງ, Kati ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນແລະເປັນຜູ້ອອກແບບກາຟິກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເຄວິນ Urrutia
  Kevin Urrutia ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Voy Media, a ບໍລິສັດໂຄສະນາເຟສບຸກໃນນິວຢອກ. ລາວຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດໄດ້ຮັບປະໂຫຍດສູງສຸດຈາກການໂຄສະນາເຟສບຸກ, ເຮັດໃຫ້ການຂາຍດີຂື້ນຢ່າງຫຼວງຫຼາຍໃນຂະນະທີ່ ກຳ ລັງຫຼຸດຕົ້ນທຶນ. Voy Media ສຶກສາລູກຄ້າແຕ່ລະຄົນຢ່າງລະອຽດແລະມີວິທີແກ້ໄຂທີ່ ເໝາະ ສົມເພື່ອໃຫ້ເກີດຜົນດີທີ່ສຸດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Kate Zeid
  Kate Zeid, Hey DAN Growth & Operations SVP: ຈ້າງໂດຍບໍລິສັດແມ່ຂອງ Hey DAN Civicom ເພື່ອນໍາເອົາຜະລິດຕະພັນໃຫມ່ອອກສູ່ຕະຫຼາດໃນທົ່ວກຸ່ມໃນປີ 2005, Kate Zeid ເປັນຫົວຫນ້າທີມງານການຂະຫຍາຍຕົວແລະການດໍາເນີນງານ Hey DAN. Kate ເຮັດວຽກໃນທົ່ວການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນ, ການຕະຫຼາດ, ການບໍລິການລູກຄ້າແລະພອນສະຫວັນແລະສືບຕໍ່ຂັບລົດການຂະຫຍາຍຕົວຂອງລາຍໄດ້ໂດຍຜ່ານການລົງທຶນໃນ gen ຕໍ່ໄປ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lara Albert
  Lara ເປັນຮອງປະທານບໍລິສັດ Global Marketing ທີ່ ໂກລ ບ່ອນທີ່ນາງຮັບຜິດຊອບການຕະຫຼາດຂອງບໍລິສັດແລະນໍາພາການຕະຫຼາດທີ່ໄດ້ມາສໍາລັບຜະລິດຕະພັນການຕະຫຼາດບໍລິບົດຂອງບໍລິສັດ. ອະດີດນາງຖືບົດບາດການຄຸ້ມຄອງຍີ່ຫໍ້ຊັ້ນສູງ ແລະການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນຢູ່ Kraft Foods, America Online ແລະ VeriSign. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Alton
  Larry ແມ່ນທີ່ປຶກສາດ້ານທຸລະກິດທີ່ເປັນເອກະລາດທີ່ຊ່ຽວຊານດ້ານແນວໂນ້ມສື່ສັງຄົມ, ທຸລະກິດແລະຜູ້ປະກອບການ. ຕິດຕາມລາວໃນ Twitter ແລະ LinkedIn. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Boyajian Hagan
  Lindsay Boyajian Hagan ເປັນ VP ຂອງການຕະຫຼາດທີ່ Conductor, ປຶກສາຫາລືກ່ຽວກັບວິທີທີ່ທຸລະກິດສາມາດສ້າງຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດດິຈິຕອນແບບປະສົມປະສານ, omnichannel, ແລະບໍ່ສຸມໃສ່ຊ່ອງທາງໃດນຶ່ງໃນຄວາມໂດດດ່ຽວ. ນາງຍັງໄດ້ເຂົ້າໄປໃນຄວາມເລິກວ່າເປັນຫຍັງການລົງທຶນດ້ານການຕະຫຼາດອິນຊີເພີ່ມຂຶ້ນແລະຄວາມສໍາຄັນຂອງມັນຕໍ່ອຸດສາຫະກໍາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Buckler
  Laura Buckler ແມ່ນຜູ້ປະກອບສ່ວນຢູ່ ບົດຂຽນ ແລະນັກຂຽນອິດສະຫຼະ. ນາງມີຄວາມຕັ້ງໃຈແລະອຸທິດຕົນຕໍ່ວຽກງານຂອງນາງ, ຫັນປ່ຽນປະສົບການໃນຊີວິດຂອງນາງເຂົ້າໃນນິທານທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ. ເຮັດວຽກເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານກາລະຕະຫຼາດ, ນາງໄດ້ ບຳ ລຸງຄວາມຮູ້ສຶກທີ XNUMX ຂອງນາງກ່ຽວກັບສິ່ງທີ່ຄົນ ກຳ ລັງຊອກຫາ. ທ່ານສາມາດຕິດຕາມນາງໃນ Twitter. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ລູກາ Budka
  Luke Budka ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການບໍລິສັດ TopLine Comms, ບໍລິສັດດີຈີຕອນ PR ແລະອົງການ SEO. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Larizza de Vera
  Larizza ແມ່ນນັກຂຽນອິດສະຫຼະທີ່ອາໄສຢູ່ປະເທດຟີລິບປິນ. ນາງໄດ້ຂຽນຫລາຍບົດຂຽນ ສຳ ລັບ ໜັງ ສືພິມ Asian Journal, ແລະນາງຫາກໍ່ເຮັດວຽກກັບບໍລິສັດກົດ ໝາຍ ວ່າດ້ວຍຊັບສິນທາງປັນຍາທີ່ມີ ສຳ ນັກງານໃຫຍ່ຢູ່ປະເທດສິງກະໂປແລະວາງແຜນກ່ຽວກັບການສືບທອດອາຊີບໃນອະນາຄົດໃນກົດ ໝາຍ IP. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Duran
  Lindsay Duran ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດທີ່ Zilliant, ເຊິ່ງນາງຮັບຜິດຊອບເລັ່ງຍຸດທະສາດການເຕີບໂຕ, ການຜະລິດຄວາມຕ້ອງການ, ການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ, ການສື່ສານຂອງບໍລິສັດ, ຄວາມສາມາດໃນການຂາຍແລະການ ກຳ ນົດ ຕຳ ແໜ່ງ ຕະຫຼາດ. ນັກຮົບເກົ່າໃນການຂາຍແລະການຕະຫຼາດ, Duran ໄດ້ເຮັດວຽກໂດຍກົງກັບບໍລິສັດ B2B ເພື່ອ ກຳ ນົດແລະແກ້ໄຂບັນຫາກ່ຽວກັບລາຄາ, ການຂາຍແລະການທ້າທາຍດ້ານລາຍໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Nuccio
  Leslie Nuccio ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາທີ່ Meltwater ທີ່ເຄີຍຢູ່ໃນການຕະຫລາດດິຈິຕອນຕັ້ງແຕ່ຄັ້ງ ທຳ ອິດໃນອິນເຕີເນັດ, ແລະໃນການຕະຫລາດສື່ສັງຄົມຕັ້ງແຕ່ປີ 2008. ນາງໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ດ້ານກາລະຕະຫຼາດທີ່ຫລາກຫລາຍຕະຫລອດປີ, ເຊິ່ງທັງ ໝົດ ນີ້ແມ່ນມີສ່ວນຮ່ວມໃນການເລົ່າເລື່ອງຕ່າງໆໃຫ້ຄົນຟັງ. ໃນເວລາທີ່ນາງບໍ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຕະຫຼາດ, ທ່ານມັກຈະຊອກຫານາງຢູ່ໃນເສັ້ນທາງກັບ ໝາ (ພະຍາຍາມບໍ່ຄິດກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດ). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Liz Greene
  Liz Greene ແມ່ນ ໝາ ທີ່ ໜ້າ ຮັກ, ສຶກສາປະຫວັດສາດ, ຄວາມງາມຂອງວັດທະນະ ທຳ ປpopອບຈາກເມືອງຕົ້ນໄມ້ທີ່ສວຍງາມ, ເມືອງ Boise, ລັດໄອດາໂຮ. ທ່ານສາມາດຈັບຕົວຂໍ້ມູນທີ່ບໍ່ຖືກຕ້ອງຫຼ້າສຸດຂອງນາງໃນ blog ຂອງນາງ, ທັນທີ Lo. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Harris
  Larry Harris ແມ່ນ CEO ຂອງ Sightly, ເປັນເວທີໂຄສະນາວິດີໂອທີ່ມີປະສິດຕິພາບທີ່ໃຊ້ຈຸດສຸມໃສ່ຜູ້ຄົນເພື່ອໃຫ້ກົງກັບຜູ້ຊົມກັບໂຄສະນາວິດີໂອທີ່ມີຄວາມເປັນສ່ວນຕົວທີ່ສຸດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Haught
  Leslie ເປັນນັກພັດທະນາເວັບ, ນັກຂຽນແລະ CEO ຂອງ WebBuildersGuide. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Himmer
  Laura Himmer ເປັນບັນນາທິການໃຫຍ່. ພື້ນທີ່ທີ່ດີງາມຂອງນາງແມ່ນຄູ່ມືການຕະຫຼາດ, ການຂຽນບລັອກແຟຊັ່ນ, ວິຖີຊີວິດແລະການຂຽນທີ່ເປັນແຮງບັນດານໃຈ. ນາງແມ່ນ freak ອອກກໍາລັງກາຍແລະຮັກໂຍຜະລິດ. Laura ແມ່ນແມ່ຍິງທີ່ບໍ່ມີຄວາມຢ້ານກົວແລະມ່ວນຊື່ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Liza Knotko
  Liza Knotko ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍການຕະຫຼາດທີ່ SplitMetrics, ເຄື່ອງມືທົດສອບ A / B app ທີ່ເຊື່ອຖືໄດ້ໂດຍ Rovio, MSQRD, Prisma ແລະ Zeptolab. SplitMetrics ຊ່ວຍໃຫ້ນັກພັດທະນາແອັບ mobile ມືຖືສາມາດ hack ການເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງຮ້ານໂດຍການທົດລອງ A / B ແລະການວິເຄາະຜົນໄດ້ຮັບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ລີເວີນ
  ປະຈຸບັນ, Lee ແມ່ນອາໄສຢູ່ໃນສິງກະໂປ ແລະເຮັດວຽກເປັນ copywriter B2B. ນາງມີປະສົບການຫຼາຍທົດສະວັດໃນພື້ນທີ່ເລີ່ມທຸລະກິດ Fintech ຂອງຈີນໃນຖານະເປັນ PM ສໍາລັບ TaoBao, MeiTuan ແລະ DouYin (ປະຈຸບັນ TikTok). 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lauren Littlefield
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Lexie Lu
  Lexie Lu ແມ່ນນັກອອກແບບແລະ blogger ທີ່ບໍ່ມັກອິດສະຫຼະ. ນາງຮັກສາແນວໂນ້ມການອອກແບບເວັບແລະລ້າສຸດລ້າສຸດແລະມີຈອກຢູ່ສະ ເໝີ. ນາງຂຽນກ່ຽວກັບ ການອອກແບບ Roast ແລະສາມາດຕິດຕາມໄດ້ໃນ Twitter @lexieludesigner. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Mories
  Lisa Mories ແມ່ນ CEO ຂອງ ອົງການກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນນິວຢອກ 
 
 


	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 	    
  
  Liza Nebel
  Liza ແມ່ນປະທານ, COO, ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງບໍລິສັດ BlueOcean, ເຊິ່ງເປັນເວທີຍຸດທະສາດຍີ່ຫໍ້ AI ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ບັນດາບໍລິສັດສາມາດແຂ່ງຂັນໄດ້. Liza ໄດ້ໃຊ້ເວລາ 20 ປີທີ່ຜ່ານມາໃນການຂັບຂີ່ຍີ່ຫໍ້ແລະກົນລະຍຸດການຕະຫລາດໃຫ້ແກ່ AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM, ແລະອື່ນໆ. ທີ່ BlueOcean, Liza ແມ່ນຜູ້ ນຳ ທີ່ຮັບຜິດຊອບໃນການສ້າງລະບົບການຮຽນຮູ້ເຄື່ອງຈັກເຊິ່ງແກ້ໄຂບັນຫາແລະໃຫ້ຄວາມເຂົ້າໃຈໃນລະດັບແລະຄວາມໄວສູງ. ສຳ ລັບຜົນງານຂອງນາງ, ນາງ Liza ໄດ້ຖືກຮັບຮູ້ໃນ SF Business Times 'Top 100 Women’s owner. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ບານ Lorraine
  Lorraine Ball ຊາວປີຢູ່ໃນບໍລິສັດອາເມລິກາ, ກ່ອນທີ່ນາງຈະມາສູ່ຄວາມຮູ້ສຶກຂອງນາງ. ໃນມື້ນີ້, ທ່ານສາມາດຊອກຫານາງຢູ່ ມົນກົມ, ບໍລິສັດການຕະຫຼາດຂະຫນາດນ້ອຍ, ຕັ້ງຢູ່ Carmel, Indiana. ຄຽງຄູ່ກັບທີມງານທີ່ມີພອນສະຫວັນພິເສດ (ເຊິ່ງປະກອບມີແມວ Benny & Clyde) ນາງໄດ້ແບ່ງປັນສິ່ງທີ່ນາງຮູ້ກ່ຽວກັບການອອກແບບເວັບ, ຂາເຂົ້າ, ສື່ສັງຄົມແລະການຕະຫຼາດອີເມວ. ມຸ່ງຫມັ້ນທີ່ຈະປະກອບສ່ວນເຂົ້າໃນເສດຖະກິດຜູ້ປະກອບການທີ່ມີຊີວິດຊີວາໃນ Central Indiana, Lorraine ແມ່ນສຸມໃສ່ການຊ່ວຍໃຫ້ເຈົ້າຂອງທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍໄດ້ຮັບການຄວບຄຸມການຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Speck
  Lisa Speck ເປັນນັກແປພາສາວິເຄາະອາວຸໂສທີ່ Gongos, ອົງການທີ່ປຶກສາໄດ້ສຸມໃສ່ການຂັບລົດຄວາມສົນໃຈຂອງລູກຄ້າໃຫ້ແກ່ບໍລິສັດ Fortune 500. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Swanson
  Laura Swanson ເປັນທີ່ປຶກສາອາວຸໂສຢູ່ທີ່ FitForCommerce, ມີຜູ້ ນຳ ຫລາຍກວ່າ 20 ປີໃນການຂາຍຍ່ອຍຫລາຍຊ່ອງທາງ, ມີຫລາຍໆດ້ານທີ່ຊ່ຽວຊານ - ຈາກການຊື້, ການວາງແຜນແລະການຈັດສັນ, ພະນັກງານ, ການ ດຳ ເນີນງານດ້ານການຕະຫລາດ, IT / Telecom ແລະ Clienteling to Omnichannel Strategy. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ວັດ Lavon
  ວັດ Lavon ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານ Digital Media ທີ່ BLASTmedia, ການພັດທະນາແຜນການສື່ສານ ສຳ ລັບລູກຄ້າທຸລະກິດກັບທຸລະກິດໂດຍ ກຳ ນົດເປົ້າ ໝາຍ, ຍຸດທະສາດແລະຍຸດທະວິທີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Tjepkema
  Lindsay Tjepkema ແມ່ນຊີອີໂອແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Casted, ເປັນເວທີການຕະຫລາດ ທຳ ອິດແລະດຽວທີ່ສ້າງຂື້ນຮອບ podcasts ທີ່ມີຍີ່ຫໍ້. ດ້ວຍປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນການຕະຫຼາດ B2B, ລວມທັງການເຮັດວຽກທີ່ປຶກສາຂອງຕົນເອງ, ນາງເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ມີຄວາມຄ່ອງແຄ້ວທີ່ມີຄວາມ ສຳ ເລັດໃນການສ້າງແລະຂະຫຍາຍຕົວທີມງານການຕະຫຼາດໃນລະດັບທ້ອງຖິ່ນແລະທົ່ວໂລກ. ຫຼັງຈາກທີ່ເປີດໂຕ podcast ທີ່ມີຄວາມ ໝາຍ ສຳ ລັບບໍລິສັດການຕະຫຼາດທົ່ວໂລກ, Lindsay ຮູ້ຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງນາງ ສຳ ລັບການສົນທະນາທີ່ແທ້ຈິງ. ນີ້ໄດ້ເຮັດໃຫ້ນາງກໍ່ຕັ້ງ Casted ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດສາມາດປົດລັອກຄວາມສາມາດເຕັມທີ່ຂອງເນື້ອຫາຂອງພວກເຂົາໂດຍການໃຊ້ ອຳ ນາດຂອງ podcasting. ນັບຕັ້ງແຕ່ບໍລິສັດໄດ້ຮັບການດຶງດູດຢ່າງໄວວາໃນບັນດາຍີ່ຫໍ້ທີ່ຕ້ອງການສ້າງການເຊື່ອມຕໍ່ກັບຜູ້ຊົມຂອງພວກເຂົາຫລາຍຂື້ນໂດຍຜ່ານການສົນທະນາທີ່ແທ້ຈິງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Lance Weatherby
  Lance Weatherby ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍຂາຍແລະການຕະຫລາດທີ່ ລາງລົດໄຟ. ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສ້າງບໍລິສັດອິນເຕີເນັດທີ່ສຸມໃສ່ລູກຄ້າແລະມີຜົນງານທີ່ບັນລຸໄດ້. ລາວໄດ້ເຮັດວຽກເປັນ Startup Catalyst ກັບສູນພັດທະນາເຕັກໂນໂລຢີຂັ້ນສູງທີ່ Georgia Tech ແລະໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ຜູ້ບໍລິຫານດ້ານການພັດທະນາທຸລະກິດ, ການຕະຫຼາດແລະການບໍລິຫານທົ່ວໄປທີ່ nCrowd, CipherTrust, EarthLink, ແລະ MindSpring. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Weller
  Leslie ເປັນຜູ້ອໍານວຍການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນຢູ່ ZineOne, ເປັນແພລະຕະຟອມທີ່ຂັບເຄື່ອນດ້ວຍ AI ທີ່ປັບແຕ່ງປະສົບການຂອງຜູ້ເຂົ້າຊົມທີ່ບໍ່ຮູ້ຈັກຂອງເຈົ້າເພື່ອໃຫ້ເຈົ້າສາມາດສ້າງລາຍໄດ້ໃນຂະນະທີ່ປົກປ້ອງຂອບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mahendra Alladi
  Mahendra ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ accelQ, ເປັນເວທີການທົດສອບຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງກັບເມຄທີ່ໃຊ້ອັດຕະໂນມັດ API ແລະການທົດສອບເວັບໂດຍບໍ່ຕ້ອງຂຽນລະຫັດເສັ້ນດຽວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Marty Thompson
  ຂ້ອຍເປັນນັກຍຸດທະສາດດ້ານທຸລະກິດສັງຄົມທີ່ Two Banana Marketing. ຕໍານິຕິຕຽນມັນຕໍ່ພໍ່ແມ່ຂອງຂ້ອຍ, ການລ້ຽງດູຫົວໃຈຂອງຂ້ອຍ, ຫຼືການເບິ່ງແຍງຄວາມຄິດຂອງຂ້ອຍກັບອະດີດ, ແຕ່ຄົນອື່ນໆບອກຂ້ອຍວ່າຂ້ອຍເປັນຄົນທີ່ດີແທ້ໆໃນການສ້າງຄວາມສໍາພັນແລະການເຈລະຈາ, ເຮັດໃຫ້ຊ່ອງຫວ່າງລະຫວ່າງສິ່ງທີ່ລູກຄ້າຄາດຫວັງ, ແລະບໍລິສັດທີ່ດີຄວນເປັນແນວໃດ (ແຕ່ປົກກະຕິ ບໍ່ແມ່ນ) 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Nettleton
  ໃນຖານະເປັນຄູ່ຮ່ວມງານຜູ້ຈັດການຂອງ Sandler DTB, ຂ້າພະເຈົ້າຊ່ວຍລູກຄ້າປັບປຸງປະສິດທິພາບຂອງເຄື່ອງຈັກລາຍໄດ້ຂອງພວກເຂົາຢ່າງຫຼວງຫຼາຍໂດຍການນໍາໃຊ້ວິທີການຂາຍ Sandler, ລະບົບການພິສູດທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ຜົນໄດ້ຮັບການຂາຍທີ່ສອດຄ່ອງແລະຍືນຍົງ. ຂ້າພະເຈົ້າມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 25 ປີໃນການຂາຍແລະການຄຸ້ມຄອງການຂາຍ, ກວມເອົາອຸດສາຫະກໍາຕ່າງໆເຊັ່ນ: ຊອບແວ, SaaS, ພະນັກງານ, ແລະການເຊື່ອມໂຍງລະບົບ. podcast ຂອງຂ້ອຍແມ່ນ Podcast ທີ່ໄດ້ກຳໄລເລີ່ມຕົ້ນ. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maulik Patel
  Maulik Patel ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະຜູ້ ອຳ ນວຍການຂອງ www.clickmatix.com.au. ຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງລາວໃນການຊ່ວຍເຫຼືອຜູ້ຄົນໃນທຸກດ້ານຂອງການຕະຫຼາດທາງອິນເຕີເນັດໄຫຼຜ່ານໃນການຄຸ້ມຄອງອຸດສາຫະ ກຳ ທີ່ຊ່ຽວຊານທີ່ລາວໃຫ້. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດເວັບ, Search Engine Optimization, Social Media, Affiliate Marketing, B2B Marketing, Online Advertisement of Google, Yahoo ແລະ MSN. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Azevedo
  Mike ແມ່ນປະທານແລະຫົວ ໜ້າ ບໍລິຫານງານຂອງ ຄລູທຣິກ. Mike ມີປະສົບການດ້ານການຂາຍແລະບໍລິຫານຫລາຍກວ່າ 25 ປີໃນການ ນຳ ໃຊ້ການວິເຄາະແບບຂະ ໜາດ, ຄອມພິວເຕີ້ຕາຂ່າຍໄຟຟ້າ, ໂຄງລ່າງພື້ນຖານການເກັບຮັກສາ, ຄວາມປອດໄພແລະຂາຍຍ່ອຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Meghan Bazaman
  Meghan Bazaman ເປັນນັກວິເຄາະອາວຸໂສຂອງ GetApp, ແບ່ງປັນຄວາມເຂົ້າໃຈກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີການຕະຫຼາດແລະຊອບແວທີ່ພົ້ນເດັ່ນຂື້ນ. ນາງໄດ້ສຶກສາດ້ານການໂຄສະນາທີ່ມະຫາວິທະຍາໄລ Texas at Austin ແລະມີປະສົບການກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີ, ສື່ມວນຊົນ, ການດູແລສຸຂະພາບແລະອີຄອມເມີຊຕັ້ງແຕ່ປີ 2011. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ GetApp, Meghan ຈັດການການສຶກສາຄົ້ນຄວ້າການຕະຫຼາດທີ່ປະສົມປະສານແລະນໍາພາການລິເລີ່ມການຕະຫຼາດເນື້ອຫາສໍາລັບບໍລິສັດຂໍ້ມູນ, ຄວາມເຂົ້າໃຈແລະທີ່ປຶກສາຊັ້ນນໍາ. ນາງມີຄວາມຊໍານິຊໍານານພິເສດໃນການຄົ້ນຄວ້າການສໍາຫຼວດ, ການສ້າງຮູບພາບຂໍ້ມູນ, ແລະນໍາສະເຫນີຄວາມເຂົ້າໃຈທີ່ສໍາຄັນຕໍ່ຜູ້ມີສ່ວນຮ່ວມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ມາເຣຍ ໂບຊວາ
  Mariia ແມ່ນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານການພັດທະນາທຸລະກິດທີ່ມີປະສົບການ 6+ ປີລວມທັງພື້ນຖານການຕະຫຼາດແລະການຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນ. OWOX BI ປະຕິບັດການວິເຄາະໃນຕອນທ້າຍແລະສິ້ນສຸດໂດຍອັດຕະໂນມັດບົດລາຍງານກ່ຽວກັບການໂຄສະນາການໂຄສະນາ, ການວິເຄາະການຮ່ວມມື, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, ການໃຫ້ເຫດຜົນແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ມະນີ ບໍລິບູນ
  Meen ແມ່ນນັກສຶກສາຕະຫລາດ Butler Marketing ກຳ ລັງລົງແຊກແຊງກັບທີມງານທີ່ DK New Media. ຄວາມຮັບຜິດຊອບຂອງ Meen ປະກອບມີການຄົ້ນຄ້ວາແລະການຜະລິດເນື້ອຫາ ສຳ ລັບລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ, ພາຍໃຕ້ການຊີ້ ນຳ ຂອງ ເຈນ ລີສັກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Caldwell
  ຜູ້ບຸກເບີກການອອກແບບອີເມວຕັ້ງແຕ່ປີ 1999, ລາວເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Yesmailກຸ່ມບໍລິການ Creative Services ທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນ (ລູກຄ້າປະກອບມີ HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros ແລະອີກຫຼາຍໆຢ່າງ). Matthew ໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີດ້ານການຕະຫລາດຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Indiana ແລະສຶກສາກ່ຽວກັບ Art / Graphic Design ທີ່ The Pacific Northwest College of Art ແລະມະຫາວິທະຍາໄລ Art & Craft Oregon. Matthew ເຄີຍເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການສ້າງສັນ ສຳ ລັບ ThrustMaster, Labtech, Logitech ແລະ @Once. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Mandeep Chahal
  Mandeep Singh, ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງບໍລິສັດ SEO Discovery, ບໍລິສັດດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນຊັ້ນ ນຳ ແມ່ນນັກໂຄສະນາທີ່ມີປະສົບການໃນດ້ານການຕະຫຼາດ SEO ແລະເວທີການຂາຍດິຈິຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ໂມລີ ຄລາກ
  Molly Clark ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍການຕະຫລາດທີ່ inMotionNow. ນາງມີປະສົບການ 10+ ປີໃນການຕະຫລາດດິຈິຕອນ, ການ ດຳ ເນີນງານດ້ານການຕະຫລາດ, ການເຮັດວຽກທີ່ມີຄວາມຄິດສ້າງສັນ, ຍຸດທະສາດແລະການພັດທະນາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Cunsolo
  Mike Cunsolo ແມ່ນ CMO ຂອງ CDNify, ເຄືອຂ່າຍການຈັດສົ່ງເນື້ອຫາເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ງ່າຍຂື້ນໃນການເຮັດວຽກແລະການ ນຳ ໃຊ້ CDN. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Darrow
  ວິສະວະກອນໂດຍພື້ນຖານ, Matt Darrow ໄດ້ໃຊ້ເວລາເຮັດວຽກ 15+ ປີຂອງລາວໃນຊອບແວວິສາຫະກິດ. ໃນເບື້ອງຕົ້ນເຮັດວຽກຢູ່ທີ່ Deloitte ການກໍ່ສ້າງແລະນໍາໃຊ້ການແກ້ໄຂຊອບແວທີ່ກໍາຫນົດເອງສໍາລັບບໍລິສັດທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດຂອງໂລກ, Matt ຫຼັງຈາກນັ້ນໄດ້ຄົ້ນພົບອາຊີບໃນວິສະວະກໍາການຂາຍ (PreSales) ເພື່ອໃຊ້ຄວາມຮູ້ເລິກເຊິ່ງຂອງລາວກ່ຽວກັບລະບົບ Enterprise ແລະນໍາໃຊ້ມັນໄປສູ່ຍຸດທະສາດທຸລະກິດ. ທໍາອິດຢູ່ທີ່ BigMachines (ໄດ້ມາໂດຍ Oracle) ແລະຫຼັງຈາກນັ້ນຢູ່ທີ່ Zuora (IPO), ປະສົບການຂອງ Matt ໃນການກໍ່ສ້າງແລະດໍາເນີນການອົງການຈັດຕັ້ງ PreSales ທົ່ວໂລກໄດ້ໃຫ້ຄວາມເຂົ້າໃຈໃນຕະຫຼາດທີ່ເປັນເອກະລັກຂອງລາວເພື່ອສ້າງ Vivun. ນັບຕັ້ງແຕ່ການຫຼຸດລົງຂອງ 2019, Matt ແລະທີມງານ Vivun ໄດ້ລະດົມທຶນຫຼາຍກວ່າ $ 130 ລ້ານເພື່ອສ້າງເວທີ AI ທໍາອິດສໍາລັບ PreSales ເພື່ອປ່ຽນວິທີການທຸລະກິດກັບທຸລະກິດ (B2B) ບໍລິສັດໄປຕະຫຼາດ. ດ້ວຍຜະລິດຕະພັນສໍາລັບການປະຕິບັດງານ PreSales, ການຈັດລຽງຜະລິດຕະພັນ - ການຂາຍ, Demo Automation ແລະ Xpert Analytics, Vivun ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດເຊັ່ນ Snowflake, ADP, Coupa ແລະ Docusign ຮັບຮູ້ລະດັບໃຫມ່ຂອງການເຕີບໂຕທີ່ມີປະສິດທິພາບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Doane
  Michael Doane ແມ່ນນັກຂຽນ, ນັກກາລະຕະຫຼາດແລະນັກພັດທະນາເວບໄຊທ໌ທີ່ໄດ້ຮັກກັບອຸດສາຫະ ກຳ ເຫດການ. ທີ່ CadmiumCD ລາວສຶກສາຜູ້ວາງແຜນເຫດການກ່ຽວກັບຜົນປະໂຫຍດຂອງ Event Tech. ຂໍເອົາ ສຳ ເນົາຂອງລາວຟຣີ ຄວາມກ້າວ ໜ້າ ໃນເຫດການເທັກໂນໂລຢີ, ເພື່ອຮຽນຮູ້ວິທີການທີ່ Event Tech ສາມາດປັບປຸງເຫດການ B2B ຂອງທ່ານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Downs
  ເປັນຜູ້ຈັດການສື່ສັງຄົມ ສຳ ລັບ ສື່ 12 ດາວ, Michelle ບໍ່ພຽງແຕ່ຄຸ້ມຄອງສື່ສັງຄົມເທົ່ານັ້ນ, ແຕ່ນາງຍັງສາມາດປະດິດເນື້ອຫາທີ່ສ້າງສັນເຂົ້າໃນຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດທາງອິນເຕີເນັດທີ່ສ້າງຕັ້ງຂຶ້ນຢ່າງເຕັມທີ່. ໃນເວລາທີ່ນາງບໍ່ໄດ້ຫລໍ່ຫລອມສື່ສັງຄົມໃຫ້ເປັນຮູບຊົງ, ຫລືຖ່າຍພາບແລະແກ້ໄຂທາງຫລັງຂອງວີດີໂອສາກ 12 ດາວ, ນາງມັກຈະສືບຕໍ່ການຕໍ່ອາວະກາດ. ການຄົ້ນຄວ້າກ່ຽວກັບການເດີນທາງເວລາຂອງນາງຕົ້ນຕໍແມ່ນການວິເຄາະ Doctor Who episodes ແລະສຶກສາວິທີການທີ່ ເໝາະ ສົມທີ່ຈະເຮັດໃຫ້ຢ້ານກົວກັບ Daleks. ໃນເວລາທີ່ນາງບໍ່ໄດ້ພະຍາຍາມເຮັດໃຫ້ເຈັບປວດຕະຫຼອດເວລາ, ນາງມັກການຖ່າຍທອດເວລາໂດຍການເບິ່ງຮູບເງົາຫຼືໂດຍການຖ່າຍຮູບກັບກ້ອງຖ່າຍຮູບຂອງນາງ. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Della Penna
  Michael Della Penna ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍຍຸດທະສາດທີ່ InMarket. Michael ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 25 ປີໃນການເຮັດວຽກດ້ານຂໍ້ມູນ, ການໂຄສະນາດິຈິຕອນແລະອຸດສາຫະ ກຳ ການຕະຫຼາດ. Michael ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບວ່າເປັນ ໜຶ່ງ ໃນວາລະສານ B-to-B“ 100 ຄົນທີ່ມີອິດທິພົນຫລາຍທີ່ສຸດໃນການເຮັດທຸລະກິດ - ການຄ້າແລະການຕະຫລາດແບບໂຕ້ຕອບ” ຫ້າເທື່ອ ສຳ ລັບການປະກອບສ່ວນຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງຂອງລາວໃນການສ້າງຕັ້ງການປະຕິບັດທີ່ດີທີ່ສຸດໃນການຕະຫລາດດິຈິຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Dyer
  Matt Dyer ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍຂາຍແລະການຕະຫຼາດທີ່ Zilliqa, ບ່ອນທີ່ທ່ານຈະເຮັດວຽກໃນທົ່ວພະແນກເທັກໂນໂລຍີການຄ້າແລະການຕະຫລາດເພື່ອເຂົ້າໄປຫາລູກຄ້າຂອງວິສາຫະກິດຫຼາຍຂື້ນໃນການບໍລິການ BaaS ຂອງ Zilliqa. Matt ນຳ ເອົາຄວາມ ຊຳ ນານຂອງວິສາຫະກິດມາເປັນເວລາ 18 ປີຈາກທັງການຂາຍແລະການໄປຕະຫລາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miriam Ellis
  Miriam Ellis ແມ່ນພາກສ່ວນ ໜຶ່ງ ຂອງຄອບຄົວ Moz ທ້ອງຖິ່ນ ທີມງານ. ໃນເວລາທີ່ນາງບໍ່ໄດ້ຂຽນຈົດ ໝາຍ ຂ່າວ Moz Local ປະ ຈຳ ເດືອນແລະຕອບ ຄຳ ຖາມໃນກອງປະຊຸມ Q&A, ນາງໄດ້ຊ່ວຍລູກຄ້າຂອງນາງໃຫ້ຮູ້ຈັກກົນລະຍຸດ SEO ທ້ອງຖິ່ນຂອງຕົນທີ່ບໍລິສັດຂອງຕົນເອງ. ການອອກແບບເວັບ Solas. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ມາກ Emond
  As ຄວາມຕ້ອງການພາກຮຽນ springຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະປະທານ, Mark ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນຢ່າງຫຼວງຫຼາຍໃນການຊ່ວຍໃຫ້ຜູ້ນໍາດ້ານການຕະຫຼາດຫັນປ່ຽນການປະຕິບັດດ້ານການຕະຫຼາດລາຍຮັບຂອງເຂົາເຈົ້າ, ເຮັດໃຫ້ເຂົາເຈົ້າກາຍເປັນຜູ້ນໍາຍຸດທະສາດໃນອົງກອນຂອງເຂົາເຈົ້າ. Mark ຮັກທີ່ຈະໃຫ້ຄໍາແນະນໍາແລະສອນລູກຄ້າກ່ຽວກັບວິທີການພັດທະນາຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດລາຍຮັບທີ່ກ້າວ ໜ້າ, ທັນສະພາບການແລະເຮັດໃຫ້ເຂົາເຈົ້າມີເວທີເຕັກໂນໂລຢີການຕະຫຼາດແບບປະສົມປະສານເພື່ອສະ ໜອງ ການມີສ່ວນຮ່ວມຫຼາຍຊ່ອງທາງເປັນສ່ວນຕົວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Frederiksen
  Michael ໄດ້ຮັບປະລິນຍາໃນວິທະຍາສາດຄອມພິວເຕີແລະທຸລະກິດ, ຕໍ່ມາຮຽນຈົບດ້ວຍຄະແນນສູງສຸດຈາກໂຄງການມັນຕິມີເດຍທີ່ມີຊື່ສຽງຂອງເດນມາກ. ຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງລາວລວມມີການທົດລອງເທັກໂນໂລຍີດິຈິຕອລ, ທິດທາງສ້າງສັນ, ການອອກແບບ UI/UX ຂອງແອັບ web ເວັບແລະມືຖືແລະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ດົນໃຈ Visual. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Furneaux
  Matthew Furneaux ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານເຕັກໂນໂລຊີສະຖານທີ່ທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນການຊ່ວຍເຫຼືອທຸລະກິດທົ່ວໂລກເຂົ້າເຖິງລູກຄ້າທົ່ວໂລກ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ອໍານວຍການທາງດ້ານສະຖາປະນິກທີ່ Loqate, ບໍລິສັດ GBG, Furneaux ຮັບຜິດຊອບຍຸດທະສາດແລະການປະດິດສ້າງ. ລາວຍັງເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຂາຍຍ່ອຍແລະອີຄອມເມີຊແລະໃນຂະນະທີ່ຢູ່ Loqate, ໄດ້ເຮັດວຽກກັບຍີ່ຫໍ້ອີຄອມເມີຊຊັ້ນນໍາລວມທັງ Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren ແລະ Michaels. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ GBG, Matthew cofounded Global Address (ຕໍ່ມາໄດ້ມາໂດຍ Trillium Software) ແລະຊ່ວຍສ້າງຮູບແບບເວທີດຽວສໍາລັບການບໍລິການກວດສອບສະຖານທີ່ທົ່ວໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເມແກນ ໂກລເວີ
  ນັກກາລະຕະຫຼາດສ້າງຄວາມຕ້ອງການ BtoB, Megan ມີປະຫວັດການຕິດຕາມການ ນຳ ໃຊ້ຊ່ອງທາງການຕະຫຼາດອອນໄລນ offline ແລະອອບໄລນ to ເພື່ອສ້າງຜູ້ ນຳ ແລະລ້ຽງດູທຸລະກິດປິດ. ຄວາມຊ່ຽວຊານດັ່ງກ່າວລວມມີການຄົ້ນຫາແລະການຕະຫຼາດສື່ສັງຄົມ, ການຮ່ວມມືດ້ານການຂາຍແລະການບໍາລຸງລ້ຽງ, ການມີຄຸນສົມບັດເປັນຜູ້ນໍາ, ການປ່ຽນເວັບໄຊທ and ແລະບລັອກ. Megan ປະຈຸບັນເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການMarketing່າຍການຕະຫຼາດຢູ່ທີ່ ຊອບແວ RICS. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Grigsby
  Mike Grigsby ໄດ້ມີສ່ວນຮ່ວມໃນວິທະຍາສາດການຕະຫຼາດເປັນເວລາຫຼາຍກວ່າ 25 ປີ. ລາວເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຄົ້ນຄ້ວາດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ Millward brown ແລະໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ Hewlett-Packard ແລະ Gap. ດ້ວຍປະສົບການຂອງນັກປະຕິບັດທີ່ອຸດົມສົມບູນໃນແຖວ ໜ້າ ຂອງການວິເຄາະວິທະຍາສາດການຕະຫຼາດແລະຂໍ້ມູນ, ຕອນນີ້ລາວເປັນຫົວ ໜ້າ ຍຸດທະສາດການວິເຄາະການຂາຍຍ່ອຍທີ່ຍຸດທະສາດ ເປົ້າ ໝາຍ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Gunderson
  Mike Gunderson ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະຊີອີໂອຂອງ Respond Now LLC, ໂຮງງານຜະລິດຜະລິດຕະພັນຕອບສະຫນອງໂດຍກົງທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍ, ຂະຫນາດກາງ, ແລະວິສາຫະກິດນໍາເອົາແນວຄວາມຄິດຂອງພວກເຂົາໄປສູ່ການຕະຫຼາດໂດຍຜ່ານການຕະຫຼາດໂດຍກົງ. ຜະລິດຕະພັນຂອງມັນປະກອບມີ PostReminder, VoteReminder, ແລະ Respond Fast. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Micheal Habiger
  Micheal Habiger ແມ່ນນັກຂຽນເນື້ອຫາແລະນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີປະສົບການ 6 ປີ. ປະຈຸບັນເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫລາດຊັ້ນສູງທີ່ ຕິດຕາມເຟຣດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Micah Heath
  Micah Heath ເປັນຜູ້ອໍານວຍການການຄົ້ນຄວ້າແລະການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນຢູ່ ຕໍາແຫນ່ງຢ່າງມີເຫດຜົນ, ເປັນບໍລິສັດ 500 Inc. ທີ່ມີສໍານັກງານໃຫຍ່ຢູ່ໃນລັດ Oregon ທີ່ມີຫ້ອງການໃນທົ່ວປະເທດ. ອົງການດັ່ງກ່າວສະຫນອງການຄຸ້ມຄອງ PPC ເຕັມຮູບແບບ, SEO, ແລະການແກ້ໄຂການອອກແບບເວັບໄຊທ໌ສໍາລັບທຸລະກິດຂະຫນາດໃຫຍ່ແລະຂະຫນາດນ້ອຍ, ແລະຖືກຈັດອັນດັບເປັນບ່ອນເຮັດວຽກທີ່ດີທີ່ສຸດທີສາມໃນອາເມລິກາໂດຍ Inc. Magazine. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານນາງ Michelle Huff
  Michelle ແມ່ນ Software-Act-Onຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດ, ແລະຄວບຄຸມເຄື່ອງ ໝາຍ, ຄວາມຕ້ອງການແລະຄວາມພະຍາຍາມໃນການຕະຫຼາດຂອງລູກຄ້າ. Michelle ມາ Act-On ດ້ວຍປະສົບການ 17+ ປີທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ບັນດາບໍລິສັດຊັ້ນ ນຳ ດ້ານການຕະຫລາດ, ລວມທັງ Salesforce ແລະ Oracle ເຊື່ອມຕໍ່ລູກຄ້າໃຫ້ມີວິທີແກ້ໄຂທາງດ້ານເຕັກໂນໂລຢີເພື່ອຂະຫຍາຍທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາ. ສ່ວນຫຼາຍບໍ່ດົນມານີ້, Michelle ແມ່ນ GM ຂອງພະແນກ Salesforce ຂອງ Data.com ຫຼັງຈາກທີ່ໄດ້ຮັບ ໜ້າ ທີ່ເປັນ VP of Marketing ສຳ ລັບກຸ່ມ. ກ່ອນການ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ຂອງນາງຢູ່ Salesforce, Michelle ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການອາວຸໂສຢູ່ Oracle ແລະເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນອາວຸໂສທີ່ Stellent (ຊື້ໂດຍ Oracle). 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Stelzner
  Michael Stelzner ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Social Media Examiner, ຜູ້ຂຽນປື້ມ, ຂຽນເອກະສານສີຂາວ: ວິທີການຈັບຜູ້ອ່ານແລະເຮັດໃຫ້ເຂົາເຈົ້າມີສ່ວນຮ່ວມ ແລະ ສັງຄົມສື່ມວນຊົນການຕະຫຼາດການລາຍງານ, ແລະຜູ້ຊາຍທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງກອງປະຊຸມໃຫຍ່, ເຊັ່ນ: Social Media Success Summit. ເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ມີຫົວຄິດປະດິດສ້າງແລະນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີປະສົບການ, Stelzner ໄດ້ຮັບຄວາມນັບຖືຢ່າງເຕັມທີ່ຈາກຜູ້ ນຳ ດ້ານສື່ສັງຄົມແລະຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫລາດດ້ານທຸລະກິດ. ໃນເວລາບໍ່ຮອດ 18 ເດືອນ, SocialMediaExaminer.com ເຕີບໃຫຍ່ຕັ້ງແຕ່ໄວເດັກຈົນຮອດການໂອ້ອວດຫລາຍກວ່າ 94,000 ຜູ້ຈອງອີເມວທຸກໆວັນແລະດຽວນີ້ມີຜູ້ອ່ານລາຍເດືອນຫລາຍກວ່າ 600,000 ຄົນແລະຜູ້ຈອງອີເມວ 150,000 ຄົນ. ຫຼັກການທີ່ Stelzner ສອນແມ່ນແນວຄິດທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ລາວສ້າງສອງທຸລະກິດທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດສູງເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານຊັ້ນ ນຳ ໃນອຸດສະຫະ ກຳ ທັງສອງປະເທດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Martha Jameson
  Martha Jameson ແມ່ນບັນນາທິການດ້ານເນື້ອຫາແລະເປັນຜູ້ພິສູດ ສຳ ລັບ Essayassistant.org ແລະ ບົດວິຊາການ. ກ່ອນທີ່ຈະຊອກຫາຄວາມມັກຂອງນາງໃນການຂຽນ, ນາງມາທາໄດ້ເຮັດວຽກເປັນຜູ້ອອກແບບແລະຈັດການເວບໄຊທ໌. ບຸລິມະສິດອັນດັບ ໜຶ່ງ ຂອງນາງແມ່ນການ ນຳ ໃຊ້ປະສົບການ, ແຮງຈູງໃຈແລະຄວາມຮູ້ຂອງນາງເພື່ອຊ່ວຍຜູ້ອ່ານທີ່ blog ມັກ ຕົ້ນກໍາເນີດການຂຽນ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Jones
  ໃນຖານະເປັນຜູ້ອໍານວຍການຂອງການຊອກຫາທີ່ຈ່າຍສໍາລັບຕົວຫຍໍ້, Mike ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດສື່ມວນຊົນດິຈິຕອນ, ແລະຍຸດທະສາດສໍາລັບການໂຄສະນາການຊອກຫາທີ່ຈ່າຍ. ລາວນໍາເອົາປະສົບການຫ້າປີໃນປະສົບການການຕະຫຼາດເຄື່ອງຈັກຊອກຫາແລະໄດ້ສ້າງແລະຄຸ້ມຄອງງົບປະມານແຄມເປນເກີນ $ 10M +. Mike ໄດ້ປະສານງານແລະນໍາພາການປະຕິບັດແຄມເປນ SEM ຍຸດທະສາດແລະການພັດທະນາສ້າງສັນ, ສອດຄ່ອງກັບເປົ້າຫມາຍທຸລະກິດຂອງລູກຄ້າ, ເຮັດວຽກຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນທົ່ວແພລະຕະຟອມການຄຸ້ມຄອງຫຼາຍ, ລວມທັງ Search 360, Google Ads Editor, ແລະ Microsoft Ad Editor. George ໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີວິທະຍາສາດດ້ານການຕະຫຼາດຈາກມະຫາວິທະຍາໄລລັດ Pennsylvania. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Margaret Lee
  Margaret ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ມີລະດູການທີ່ມີປະສົບການດ້ານອຸດສາຫະກໍາຫຼາຍກວ່າ 14 ປີ, ມີຊື່ສຽງສໍາລັບວິໄສທັດຍຸດທະສາດແລະຄວາມສະຫລາດຄວາມເປັນຜູ້ນໍາຂອງນາງ. ຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງນາງໄດ້ຂະຫຍາຍໄປທົ່ວດ້ານການຕະຫຼາດຕ່າງໆ, ລວມທັງການຕະຫຼາດ B2B ແລະຍຸດທະສາດ PR ແລະການປະຕິບັດ, ການຈັດລໍາດັບທີ່ກົມກຽວຂອງການຕະຫຼາດ, ການຂາຍ, ແລະຫນ້າທີ່ຜະລິດຕະພັນ, ແລະເຕັກນິກການບຸກເບີກສໍາລັບການກໍານົດການນັດຫມາຍເພື່ອສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງທີມງານຂາຍ. ນາງເປັນນັກວິໄສທັດໃນເວລາທີ່ມັນມາກັບການສ້າງລະບົບການວິເຄາະຂໍ້ມູນຂັບເຄື່ອນທີ່ກໍານົດຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດໃຫມ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Korsunsky
  ດ້ວຍການຜະສົມຜະສານທີ່ຫຼາກຫຼາຍຂອງປະສົບການຂອງຜູ້ປະກອບການແລະບໍລິສັດ Fortune 500, Michael Korsunsky ມີການປະສົມປະສານທີ່ເປັນເອກະລັກຂອງການວິເຄາະດ້ານກາລະຕະຫຼາດ, ການ ກຳ ນົດເປົ້າ ໝາຍ ການປະພຶດ, ແລະທັກສະການບໍລິຫານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີແລະການສົນທະນາດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ, ເຮັດໃຫ້ລາວສາມາດຊ່ວຍຂັບລົດ ບໍລິສັດ MGID Inc. ການເຕີບໂຕໃນສະຫະລັດກ່ອນ MGID, Korsunsky ໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ຮອງປະທານອາວຸໂສທີ່ບໍລິສັດ AUDIENCEX, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການໂຄສະນາແລະການຕະຫຼາດທີ່ໃຫ້ການແກ້ໄຂບັນຫາດິຈິຕອນທີ່ສິ້ນສຸດ ສຳ ລັບຍີ່ຫໍ້ແລະຄູ່ຮ່ວມງານຂອງອົງການ. ບໍລິສັດໄດ້ສະ ໜອງ ຍຸດທະສາດທີ່ສະຫຼາດແລະວິທີແກ້ໄຂນະວັດຕະ ກຳ ທີ່ມີປະສິດຕິພາບ ສຳ ລັບຜູ້ໂຄສະນາທີ່ມີປະສິດຕິພາບ. ໃນສອງທົດສະວັດທີ່ຜ່ານມາ, Korsunsky ຍັງໄດ້ ດຳ ລົງ ຕຳ ແໜ່ງ ຜູ້ ນຳ ຂັ້ນສູງແລະຍຸດທະສາດທີ່ Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Melina Koycheva
  Melina ເປັນຜູ້ຈັດການຝ່າຍປະຕິບັດການການຕະຫຼາດຢູ່ Milengo, ຊ່ຽວຊານໃນການຕະຫຼາດທ້ອງຖິ່ນ & ຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດສາກົນ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Koziolek
  Max ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Spectrm — ແພລະຕະຟອມອັດຕະໂນມັດການຕະຫຼາດການສົນທະນາທີ່ບໍ່ມີລະຫັດສໍາລັບຍີ່ຫໍ້ເພື່ອປ່ຽນລູກຄ້າໃນການຄົ້ນຫາ, ສັງຄົມ, ແລະການສະແດງ. ການວິເຄາະ Spectrm chatbot, ການແກ້ໄຂອັດຕະໂນມັດດ້ານການຕະຫຼາດແລະການສົນທະນາ AI ເຮັດໃຫ້ມັນງ່າຍຕໍ່ການປັບແຕ່ງປະສົບການຂອງລູກຄ້າໃນລະດັບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Kremer
  Max Kremer ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CTO ຂອງ ໄຟທົດລອງ, ບັນນາທິການສາຍຕາສໍາລັບການຕັ້ງຄ່າການວິເຄາະເວັບ. ເທັກໂນໂລຍີ Max ກິນແລະຫາຍໃຈ, ລົດຈັກ, ແລະບໍ່ດົນມານີ້, ເຮັດໂຄງການປັບປຸງໃຫມ່ດ້ວຍຕົນເອງ. ລາວໂງ່ນຫນວດໃນລະດູຫນາວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ມຸກດາວັນ
  Mukund ຮູ້ວ່າ Advocacy Marketing, ເຊິ່ງເປັນ ຄຳ ສັບແລະແນວຄິດ ໃໝ່, ກຳ ລັງສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ໃນດ້ານການຕະຫຼາດເຊິ່ງສະທ້ອນໃຫ້ເຫັນເຖິງຄວາມຄິດຂອງການສ້າງຜູ້ສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ຍີ່ຫໍ້ໃນການສົ່ງຕໍ່ອິນຊີຂອງເນື້ອຫາຂອງຍີ່ຫໍ້ຜ່ານຊ່ອງທາງສື່ສັງຄົມ. ດ້ວຍຄວາມຄິດນີ້ໃນໃຈ, Mukund ກໍ່ຕັ້ງ SOCXO ແລະສ້າງແນວຄວາມຄິດໃນການສ້າງເວບໄຊທ໌ທີ່ລຽບງ່າຍແຕ່ມີປະສິດທິພາບແລະຜະລິດຕະພັນມືຖືທີ່ມີຊື່ສຽງ ສຳ ລັບວິສາຫະກິດເພື່ອເຊື່ອມຕໍ່ແລະຊຸກຍູ້ກອງທັບຂອງພະນັກງານ, ຄູ່ຮ່ວມງານແລະລູກຄ້າໃຫ້ເປັນຜູ້ໂຄສະນາຍີ່ຫໍ້ແລະຜູ້ມີອິດທິພົນໃນສື່ສັງຄົມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mikel Lindsaar
  Mikel ເປັນຜູ້ປະກອບການທີ່ມີປະສົບການຕັ້ງແຕ່ການອອກແບບໂຄງສ້າງພື້ນຖານຂອງເຄືອຂ່າຍ, ຈົນເຖິງ VOIP ແລະໂທລະສັບຕະຫຼອດເຖິງການພັດທະນາແອັບພລິເຄຊັນເວັບທີ່ກໍາຫນົດເອງ ແລະດໍາເນີນທຸລະກິດ SaaS ທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດ. ລາວເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ StoreConnect, ການແກ້ໄຂ Salesforce AppExchange ທີ່ພ້ອມກັບ Salesforce ສະຫນອງການແກ້ໄຂອີຄອມເມີຊ SMB ທີ່ມີປະສິດທິພາບທີ່ສຸດໃນໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Mandell
  ດາວສື່ສັງຄົມແລະທະນາຍຄວາມ Mike Mandell ໄດ້ຫັນປ່ຽນການມີຢູ່ທາງອອນໄລນ໌ຂອງລາວຈາກສອງສາມຮ້ອຍຄົນໄປສູ່ຜູ້ຕິດຕາມຫຼາຍກວ່າ 11 ລ້ານຄົນ. ຫຼັກສູດອອນໄລນ໌ໃຫມ່ຂອງລາວສອນທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍ, ການເລີ່ມຕົ້ນ, ແລະຜູ້ປະກອບການກ່ຽວກັບວິທີທີ່ຈະເປັນໄວຣັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Marius Marcus
  Marcus Marius, CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Marcus Media Network ແລະ MarcusADS Advertising Agency, ເປັນຕົວເລກທີ່ມີປະສົບການໃນອຸດສາຫະກໍາ IT ແລະຍານຍົນ. ດ້ວຍຄວາມອຸດົມສົມບູນຂອງເວັບໄຊທ໌ທີ່ມີອໍານາດສູງໃນ niches ຕ່າງໆແລະປະຫວັດສາດທີ່ເຂັ້ມແຂງຂອງການຮ່ວມມືກັບບໍລິສັດໃຫຍ່, ລາວມີຄວາມເກັ່ງກ້າໃນການກໍ່ສ້າງການເຊື່ອມຕໍ່ໃນ LinkedIn, ການສ້າງຄູ່ຮ່ວມງານ, ແລະບໍາລຸງລ້ຽງມິດຕະພາບທີ່ເປັນມືອາຊີບໃນຂະນະທີ່ມີຜົນກະທົບຢ່າງຫຼວງຫຼາຍໃນການຂາຍແລະການຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Maximoff
  ຂ້ອຍເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Belkins, ອັນດັບທີ 1 ອົງການການຜະລິດນໍາ B2B, ແລະ Folderly, ແພລະຕະຟອມການແກ້ໄຂອີເມວທີ່ສະຫນັບສະຫນູນໂດຍ Google Startups Fund. ດ້ວຍປະສົບການຫຼາຍກວ່າສິບປີໃນການຂາຍແລະການຕະຫຼາດ B2B, ຂ້ອຍມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນຢ່າງບໍ່ຫນ້າເຊື່ອກ່ຽວກັບເທກໂນໂລຍີການຂາຍ, ການບໍລິການຊັ້ນສູງ, ແລະການສ້າງຜະລິດຕະພັນທີ່ຫັນປ່ຽນອຸດສາຫະກໍາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mary McKeown-Christie
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  M Mesr Mester
  Mór Mester ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍການຕະຫຼາດ Automizy, ການຕະຫລາດອີເມວທີ່ງ່າຍຕໍ່ການໃຊ້ SaaS. ພາລະກິດຂອງລາວແມ່ນເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍແລະອົງການຕ່າງໆຈັດຕັ້ງປະຕິບັດການອັດຕະໂນມັດດ້ານການຕະຫຼາດເພື່ອເພີ່ມສະມັດຕະພາບແລະສ້າງລາຍໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເຄື່ອງ ໝາຍ Montini
  Mark Montini ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຜົນການຄົ້ນຫາທີ່ m2M ຍຸດທະສາດ, ເຊິ່ງເປັນບໍລິສັດດ້ານການຕະຫລາດດ້ານ franchise ທີ່ຕັ້ງຢູ່ Atlanta ທີ່ຊ່ຽວຊານດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ, ການຕະຫລາດແລະຂໍ້ມູນເພື່ອຍຸດທະສາດໃຫ້ແກ່ລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ. ເປັນທີ່ຮູ້ຈັກກັບຄວາມສາມາດຂອງຕົນໃນການສະຖາປະນິກໂຄງການການຕະຫລາດທີ່ແຈກຢາຍແບບຄົບວົງຈອນ, Mark ໄດ້ຊ່ວຍບໍລິສັດທີ່ມີສິດໃນການຄ້າ, ບໍລິສັດ Fortune 500, ການເລີ່ມຕົ້ນ, ບໍ່ຫວັງຜົນ ກຳ ໄລ, ແລະແມ່ນແຕ່ອົງການຈັດຕັ້ງທາງການເມືອງກໍ່ເພີ່ມລາຍໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Nayomi Chibana
  Nayomi Chibana ແມ່ນນັກຂ່າວແລະນັກຂຽນເພື່ອ Vismeສູນຮຽນຮູ້ສາຍຕາ. ນາງມີ MA ໃນດ້ານວາລະສານແລະສື່ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Hamburg ໃນປະເທດເຢຍລະມັນແລະເປັນບັນນາທິການວາລະສານດ້ານການເມືອງການຄົ້ນຄວ້າດ້ານການເມືອງອາເມລິກາລາຕິນຊັ້ນ ນຳ ເປັນເວລາຫລາຍປີ. ນອກ ເໜືອ ຈາກການເຮັດການຄົ້ນຄວ້າກ່ຽວກັບແນວໂນ້ມ ໃໝ່ໆ ໃນສື່ບັນຍາຍທີ່ມີການໂຕ້ຕອບກັນເປັນເວລາດົນນານ, ນາງກໍ່ມັກເດີນທາງແລະຮຽນຮູ້ກ່ຽວກັບວັດທະນະ ທຳ ອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Marisa Negri
  Marisa Negri ແມ່ນຄູສອນການຕະຫລາດດິຈິຕອນເຕັມເວລາແລະເປັນຜູ້ວາງແຜນເຫດການທີ່ບໍ່ເຕັມເວລາ. Marisa ຈັບຄູ່ລະດັບຂອງນາງຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Georgia ໃນການໂຄສະນາ, ສັງຄົມສາດແລະສື່ ໃໝ່ ທີ່ມີທັງປະສົບການຂອງບໍລິສັດແລະຮ້ານໃນການພັດທະນາທຸລະກິດ, ການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ໂຄສະນາ / ປຊຊ, ແລະການວາງແຜນເຫດການກັບບໍລິສັດຕ່າງໆເຊັ່ນ: Electronic Arts, Paramount Pictures, Turner Broadcasting, ແລະ Sashay Events. ມີຕົ້ນ ກຳ ເນີດມາຈາກນິວຢອກແລະໄດ້ຍ້າຍໄປທົ່ວທັງສອງຝັ່ງ, ຕອນນີ້ນາງເອີ້ນເຮືອນ Midtown Atlanta. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Maria Novikova
  Maria ເປັນຫົວຫນ້າຝ່າຍການຕະຫຼາດຂອງ Xenoss, ທີມງານຂາຍແລະການຕະຫຼາດຊັ້ນນໍາທີ່ບໍລິສັດພັດທະນາຊອບແວ AdTech & MarTech ທີ່ NYC. ດ້ວຍຄວາມເຂົ້າໃຈຢ່າງເລິກເຊິ່ງກ່ຽວກັບອຸດສາຫະກໍາ, Maria ຊ່ວຍໃຫ້ວິສາຫະກິດຊັ້ນນໍາຢູ່ສະເຫມີກັບຄວາມເຂົ້າໃຈລ້າສຸດທີ່ມີເນື້ອຫາເລິກເຊິ່ງ, ຮັບປະກັນວ່າພວກເຂົາສາມາດຕັດສິນໃຈຢ່າງເລິກເຊິ່ງກ່ຽວກັບການພັດທະນາການແກ້ໄຂແບບກໍານົດເອງ. ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນກ່ຽວກັບ AdTech & MarTech, Maria ໄດ້ໃຊ້ເວລາເກືອບຫນຶ່ງທົດສະວັດໃນການເຮັດວຽກໃນການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ນາງເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ໄດ້ຮັບການຮັບຮອງຈາກ Google, ເປັນສະມາຊິກທີ່ຫ້າວຫັນຂອງຊຸມຊົນອຸດສາຫະກໍາຕ່າງໆ, ແລະເປັນສະມາຊິກສະພາ IAB Tech Lab. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mohsin ali
  Mohsin ເປັນທີ່ປຶກສາແລະເປັນຄູສອນຢູ່ໃນຫົວໃຈ. ລາວຢູ່ໃນອຸດສາຫະກໍາສໍາລັບສິບປີ, ຊ່ວຍໃຫ້ປະຊາຊົນບັນລຸເປົ້າຫມາຍຂອງພວກເຂົາໂດຍຜ່ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ມັນບໍ່ແມ່ນພຽງແຕ່ການໄດ້ຮັບການຈະລາຈອນເພີ່ມເຕີມຫຼືການປ່ຽນແປງທີ່ດີຂຶ້ນ - ມັນກ່ຽວກັບການໃຫ້ແນ່ໃຈວ່າທ່ານສາມາດສື່ສານຂໍ້ຄວາມຂອງທ່ານຢ່າງມີປະສິດທິພາບເພື່ອໃຫ້ຜູ້ຊົມຂອງທ່ານສາມາດເຂົ້າໃຈສິ່ງທີ່ທ່ານຕ້ອງການໃຫ້ພວກເຂົາເຮັດ! 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Mark Packham
  Mark Packham ເຂົ້າຮ່ວມກັບ DigiCert ໃນເດືອນກໍລະກົດ 2016 ແລະເບິ່ງແຍງຍຸດທະສາດຍີ່ຫໍ້, gen gen, ແນວຄິດການເປັນຜູ້ນໍາ, ຍຸດທະສາດເນື້ອຫາ, ການພົວພັນສາທາລະນະ, ການຕະຫຼາດດິຈິຕອລ, ແລະຄວາມສໍາພັນຂອງນັກວິເຄາະ. ລາວນໍາປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີເປັນນັກການຕະຫຼາດຍຸດທະສາດແລະເປັນຜູ້ຈັດການຍີ່ຫໍ້ລະດັບໂລກ, ນໍາພາການມີສ່ວນຮ່ວມດ້ານການຕະຫຼາດລະດັບໂລກກັບບໍລິສັດຕ່າງ Sales ເຊັ່ນ Salesforce.com, Microsoft, Verizon, ແລະ Abbott. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Peggs
  Michael Peggs ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Marccx ສື່, ອົງການກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ຊ່ຽວຊານດ້ານ SEO ແລະ Content Marketing. ກ່ອນທີ່ທ່ານ Marcxx, Peggs ເຮັດວຽກຢູ່ Google ໃນການພັດທະນາທຸລະກິດ, ສ້າງຕັ້ງການຮ່ວມມືດ້ານສື່ດິຈິຕອນແລະການໂຄສະນາ. ລາວຍັງເປັນ blogger ແລະ podcaster, ເປັນເຈົ້າພາບ iTunes Top 10 New & Noteworthy Podcast You University. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Mario Peshev
  Mario Peshev ເປັນ CEO ທີ່ຖືກແຕ່ງຕັ້ງໃໝ່ຂອງ Rush.app, ເປັນການແກ້ໄຂອັດຕະໂນມັດຫຼັງການຊື້ຊັ້ນນໍາສໍາລັບເວທີອີຄອມເມີຊທີ່ດໍາເນີນການຢູ່ໃນ Shopify. ໃນເດືອນມິຖຸນາ 2023, ບໍລິສັດໄດ້ປະກາດວ່າ Peshev, ຜູ້ປະກອບການແລະທີ່ປຶກສາທຸລະກິດທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດແລະມີຊື່ສຽງ, ເຂົ້າຮ່ວມບໍລິສັດເປັນ CEO ໃຫມ່ຂອງຕົນ. Peshev ມີປະຫວັດສາດອັນອຸດົມສົມບູນຂອງການປະກອບການ, ໄດ້ສ້າງທຸລະກິດເຈັດຕົວເລກສົບຜົນສໍາເລັດຫຼາຍ. ລາວເປັນນັກລົງທືນເທວະດາທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດ, ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານທຸລະກິດທີ່ມີຄວາມຮູ້ທີ່ໄດ້ຊ່ວຍຫຼາຍກວ່າ 400 ທຸລະກິດເພື່ອຂະຫຍາຍ ແລະປັບປຸງຂະບວນການຂອງເຂົາເຈົ້າ, ແລະເປັນນັກຂຽນທີ່ເກັ່ງກ້າເຊິ່ງຜົນງານດັ່ງກ່າວໄດ້ສະແດງຢູ່ໃນມະຫາວິທະຍາໄລຫຼາຍກວ່າ 30 ແຫ່ງ. Mario ຍັງເປັນ CEO ຂອງ DevriX, ເປັນອົງການ WordPress ທົ່ວໂລກທີ່ໃຫ້ບໍລິການອຸດສາຫະກໍາຕັ້ງແຕ່ການເຜີຍແຜ່ໄປສູ່ fintech, ການດູແລສຸຂະພາບ, e-commerce ແລະອື່ນໆ. Peshev ເສີມສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ຜູ້ປະກອບການດ້ວຍຄໍາແນະນໍາທີ່ສະຫລາດໂດຍຜ່ານຄໍາແນະນໍາການຂະຫຍາຍຕົວແລະໂດຍການສະຫນັບສະຫນູນນັກເທກໂນໂລຍີທີ່ມີຄວາມປາດຖະຫນາໃນທ້ອງຖິ່ນແລະທົ່ວໂລກດ້ວຍທຶນການສຶກສາ, ການຝຶກງານແລະໂອກາດດ້ານການສຶກສາ. Mario ຍັງເປັນນັກລົງທຶນເທວະດາກັບ SeedBlink. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madhu Puranik
  Madhu Puranik ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Revlitix, ເປັນແພລະຕະຟອມການວິເຄາະລາຍໄດ້ທີ່ນໍາໃຊ້ AI ເພື່ອເຮັດໃຫ້ການວິເຄາະອັດຕະໂນມັດສໍາລັບທີມງານລາຍຮັບ. ລາວຮັກການແບ່ງປັນຄວາມຄິດຂອງລາວກ່ຽວກັບການເລີ່ມຕົ້ນ, ການຕະຫຼາດ B2B, ການຕະຫຼາດລາຍໄດ້, ການວິເຄາະການຕະຫຼາດ, ແລະເລື່ອງທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບເຄື່ອງມື SaaS. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mehul Rajput
  Mehul Rajput ແມ່ນ CEO ຂອງ ມ, ບໍລິສັດທີ່ໃຫ້ບໍລິການພັດທະນາແອັບ mobile ມືຖືໃນເວທີ iOS ແລະ Android ສຳ ລັບລູກຄ້າທົ່ວໂລກ. ລາວຮັກການຂຽນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີມືຖື, ການພັດທະນາແອັບ,, ການເລີ່ມຕົ້ນ, ການປະກອບການແລະການຕະຫຼາດແອັບ app ມືຖື. ລາວເປັນຜູ້ປະກອບສ່ວນທີ່ເປັນປົກກະຕິ ສຳ ລັບຜູ້ປະກອບການ, HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ໄມເຄີນ Ray
  Michael ແມ່ນຜູ້ອໍານວຍການສື່ສັງຄົມທີ່ ການໂຄສະນາ STIR & ການຕະຫຼາດແບບປະສົມປະສານ. ສື່ສັງຄົມແມ່ນຫຼາຍກວ່າວຽກ ສຳ ລັບລາວ, ມັນແມ່ນຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ໄດ້ເຮັດໃຫ້ Michael ສົມທົບກັບຄວາມຄິດສ້າງສັນ, ການວິເຄາະຂອງລາວ, ແລະຄວາມຮັກຂອງລາວຕໍ່ການບໍລິການລູກຄ້າເຂົ້າໃນອາຊີບທີ່ມັກທ້າທາຍແລະບໍ່ເຄີຍເບື່ອຫນ່າຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Reynolds
  ຂ້ອຍເປັນຜູ້ປະກອບການມາເປັນເວລາຫຼາຍກວ່າ XNUMX ທົດສະວັດ ແລະໄດ້ສ້າງ ແລະຂາຍທຸລະກິດຫຼາຍຢ່າງ, ລວມທັງອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ບໍລິສັດຊອບແວ ແລະທຸລະກິດບໍລິການອື່ນໆ. ເປັນຜົນມາຈາກພື້ນຖານທຸລະກິດຂອງຂ້ອຍ, ຂ້ອຍມັກຈະຊ່ວຍລູກຄ້າຂອງຂ້ອຍກັບສິ່ງທ້າທາຍທີ່ຄ້າຍຄືກັນ, ລວມທັງການເລີ່ມຕົ້ນທຸລະກິດ, ຫຼືການສ້າງແລະການເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງທຸລະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Manash Sahoo
  Manash ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 30 ປີໃນການພັດທະນາ, ການຂະຫຍາຍ, ແລະການເຊື່ອມໂຍງຊອບແວເປັນການແກ້ໄຂການບໍລິການ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະຄູ່ຮ່ວມງານທີ່ DK New Media, Manash ຮັບຜິດຊອບໃນການປະເມີນແລະການພັດທະນາຄວາມສາມາດຂອງລູກຄ້າແລະການພັດທະນາພາຍໃນຂອງພວກເຂົາ, ການຈັດລໍາດັບຄວາມສໍາຄັນແລະການປະຕິບັດການແກ້ໄຂອັດຕະໂນມັດ, ແລະການພັດທະນາການປະສົມປະສານທີ່ສັບສົນ, ຂະຫຍາຍໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ໄມ Saldi
  ຮັບຜິດຊອບຕໍ່ຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າ, ການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ, ການບໍລິການແລະການຮ່ວມມືຕ່າງໆທີ່ ປະຕິບັດ. Preact ແມ່ນບໍລິການຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າທີ່ໃຊ້ໃນເມຄທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດຊອບແວການສະ ໝັກ ເອົາມູນຄ່າຕະຫຼອດຊີວິດຂອງລູກຄ້າໂດຍການຫຼຸດຜ່ອນ churn, ການຮັບເອົາລູກຄ້າທີ່ຈ່າຍ ໃໝ່ ແລະເພີ່ມລາຍໄດ້ຂອງຜູ້ໃຊ້. ແບບ Preact ແບບການ ນຳ ໃຊ້ແລະຮູບແບບການປະພຶດໂດຍໃຊ້ການວິເຄາະຂໍ້ມູນໃຫຍ່, ວິທະຍາສາດການປະພຶດແລະການຮຽນຮູ້ຂອງເຄື່ອງຈັກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ມັດທາຍ Schmoldt
  Matthew Schmoldt ໄດ້ເປັນ Internet Marketer ຕັ້ງແຕ່ປີ 2009. ລາວເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ohthethingsyoucanbuy.com, ສະຖານທີ່ບ່ອນທີ່ລາວ rhymes ກ່ຽວກັບຜະລິດຕະພັນທີ່ຫນ້າຕື່ນຕາຕື່ນໃຈ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Schultz
  Michael Schultz ເປັນຜູ້ ນຳ ພາດ້ານການຕະຫລາດແລະການພັດທະນາທຸລະກິດໃຫ້ ClearSlide. ກ່ອນທີ່ບໍລິສັດ ClearSlide, ທ່ານໄດ້ຮັບ ໜ້າ ທີ່ເປັນ VP of Strategic Alliances ທີ່ DocuSign, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ບັ່ນທອນແລະຈັດການກັບຄູ່ຮ່ວມງານແລະໂຄງການທີ່ ສຳ ຄັນຂອງບໍລິສັດໃນໄລຍະສາມປີຂອງການເຕີບໂຕຢ່າງໄວວາ. Michael ໄດ້ໃຊ້ເວລາເກືອບແປດປີກັບບໍລິສັດ Microsoft Corporation ໃນຫລາຍໆພາລະບົດບາດໃນການຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນແລະການຕະຫລາດຂອງບໍລິສັດ SaaS ຫຼັງຈາກການເຂົ້າຮ່ວມການປະຊຸມທາງເວັບໄຊຕ໌ PlaceWare. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Shanahan
  Matt Shanahan ແມ່ນ CMO ທີ່ Azuqua, ບໍລິສັດທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດອັດຕະໂນມັດການເຮັດວຽກລະຫວ່າງການໃຊ້ SaaS, ລວມທັງລະບົບສັງຄົມ, ອີເມວ, ການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດຫຼືລະບົບ CRM ທີ່ມີຄວາມ ສຳ ຄັນຕໍ່ຜົນ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າ. Matt ມີປະສົບການເກືອບ 30 ປີໃນອຸດສາຫະ ກຳ ເຕັກໂນໂລຢີ, ຕັ້ງແຕ່ Accenture ຈົນເຖິງການເລີ່ມຕົ້ນ. ລາວເປັນຜູ້ປະກອບການທີ່ພິສູດໄດ້ວ່າເປັນ VP ຂອງການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນແລະການບໍລິຫານ ສຳ ລັບ Documentum ຈາກການເລີ່ມຕົ້ນໂດຍການສະ ເໜີ ຂາຍສາທາລະນະໃນເບື້ອງຕົ້ນແລະໃນທີ່ສຸດກໍ່ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ SVP ຂອງຍຸດທະສາດ ສຳ ລັບ Scout Analytics. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Shearer
  Michael ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍການຕະຫຼາດ ຜົນໄດ້ຮັບສຸດທິ. Michael ແມ່ນນັກການຕະຫລາດທີ່ມີຄວາມຄິດສ້າງສັນ, ຍຸດທະສາດແລະມີນະວັດຕະ ກຳ ທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດໂດຍການຮັບຮູ້ຮູບແບບ, ການພັດທະນາວິທີແກ້ໄຂທີ່ສ້າງສັນແລະໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີທີ່ທັນສະ ໄໝ ທີ່ສຸດເພື່ອສ້າງຄວາມຮູ້ກ່ຽວກັບຍີ່ຫໍ້ໃນການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ເປົ້າ ໝາຍ ການຕະຫຼາດແລະການຂາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Stone
  Matt Stone ເປັນຮອງປະທານອາວຸໂສຂອງການຕະຫຼາດທີ່ Verisk Marketing Solutions, ເປັນຄູ່ຮ່ວມງານດ້ານຂໍ້ມູນຊັ້ນນໍາສໍາລັບອຸດສາຫະກໍາປະກັນໄພແລະການຈໍານອງ. Matt ມີປະສົບການ 25 ປີໃນການຂັບລົດຄວາມສັດຊື່, ການຊື້ອອນໄລນ໌, ແລະລາຍໄດ້ສໍາລັບການເລີ່ມຕົ້ນ SaaS ແລະຍີ່ຫໍ້ເຕັກໂນໂລຢີທົ່ວໂລກ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມກັບ Jornaya, ທຸລະກິດ Verisk, Matt ໄດ້ຖືບົດບາດບໍລິຫານຢູ່ທີ່ Photon, 1E, ແລະ Real Capital Analytics. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Stovold
  ຂ້ອຍແມ່ນ Molly, ນັກຂຽນເນື້ອຫາຢູ່ Process Street ກັບລະດັບກຽດນິຍົມຊັ້ນ ໜຶ່ງ ໃນການສຶກສາດ້ານການພັດທະນາແລະພາສາສະເປນ. ຂ້ອຍມັກການຂຽນຫຼາຍຈົນຂ້ອຍຍັງມີ blog ຂອງຂ້ອຍເອງທີ່ຂ້ອຍຂຽນກ່ຽວກັບທຸກຢ່າງທີ່ສົນໃຈຂ້ອຍ; ຈາກການເດີນທາງ solo ໄປສູ່ການ ດຳ ລົງຊີວິດທີ່ມີສະຕິ. ກວດເບິ່ງມັນຢູ່ mollystovold.com. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Sudyin
  ສູງສຸດແມ່ນຜູ້ ນຳ ຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າທີ່ Pushwosh. ລາວຊ່ວຍໃຫ້ລູກຄ້າ SMB ແລະ Enterprise ສາມາດຊຸກຍູ້ໂຄງການອັດຕະໂນມັດດ້ານການຕະຫລາດຂອງພວກເຂົາເພື່ອໃຫ້ມີການຮັກສາແລະມີລາຍໄດ້ສູງຂື້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Szczesny
  Mike Szczesny ເປັນເຈົ້າຂອງແລະຮອງປະທານຂອງ EDCO Awards & Specialties, ເປັນຜູ້ສະຫນອງສະເພາະຂອງຜະລິດຕະພັນການຮັບຮູ້ຂອງພະນັກງານ, ສິນຄ້າຍີ່ຫໍ້, ແລະລາງວັນນັກກິລາ. Szczesny ມີຄວາມພາກພູມໃຈໃນຄວາມສາມາດຂອງ EDCO ເພື່ອຊ່ວຍບໍລິສັດໄປສູ່ໄລຍະພິເສດໃນການສະແດງຄວາມກະຕັນຍູ ແລະ ຄວາມຂອບໃຈຕໍ່ພະນັກງານຂອງເຂົາເຈົ້າ ເຊັ່ນ: ລາງວັນຄົບຮອບການເຮັດວຽກ. ລາວອາໄສຢູ່ Fort Lauderdale, Florida. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ມາກແທນເນີ
  ໃນຖານະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ COO, Mark ຄຸ້ມຄອງການຂາຍແລະການ ດຳ ເນີນງານຂອງ Qwilr, ແລະໄດ້ຊ່ວຍສ້າງທີມຂາຍທີ່ ຈຳ ໜ່າຍ ຢ່າງຫ່າງໄກສອກຫຼີກແລະທົ່ວໂລກ. ຢູ່ Google, ລາວໄດ້ຊ່ວຍພັນທະມິດພັນທະມິດກັບຜູ້ເຜີຍແຜ່ຫຼາຍອັນທີ່ເຮັດໃຫ້ Google Play Books ແລະ ebooks ຢູ່ໃນ Android. ລາວໄດ້ຍ້າຍກັບມາປະເທດອົດສະຕາລີໃນປີ 2013, ແລະໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນ Qwilr ກັບຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Dylan Baskin ເພື່ອພັດທະນາການສື່ສານທາງທຸລະກິດຜ່ານເອກະສານຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Tirone
  Mike ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນອາວຸໂສ ສຳ ລັບ R2i. ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ບໍ່ ໜ້າ ເຊື່ອກ່ຽວກັບເນື້ອຫາ; ການສ້າງມັນ, ການຕະຫຼາດມັນ, ການຊົມໃຊ້ມັນ, ການວິເຄາະແລະປັບປຸງມັນ. ໃນຖານະເປັນນັກສື່ສານແບບ ທຳ ມະຊາດທີ່ມີລະດັບການຂຽນ, ປີເປັນເຈົ້າຂອງບໍລິສັດດ້ານການຖ່າຍຮູບແລະສິ່ງເສບຕິດໃນໂລກການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ປະສົບການແລະຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງຂ້ອຍໄດ້ສົມທົບຢ່າງສວຍງາມເປັນນັກຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດດິຈິຕອນຜູ້ອາວຸໂສ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Madhavi Vaidya
  Madhavi ແມ່ນນັກຂຽນເນື້ອຫາທີ່ສ້າງສັນທີ່ມີປະສົບການ 8+ ປີໃນອຸດສະຫະ ກຳ B2B. ໃນຖານະນັກຂຽນເນື້ອຫາທີ່ມີປະສົບການ, ຈຸດປະສົງຂອງນາງແມ່ນເພື່ອເພີ່ມມູນຄ່າໃຫ້ແກ່ທຸລະກິດໂດຍຜ່ານທັກສະການຂຽນເນື້ອໃນທີ່ເປັນເອກະລັກຂອງນາງ. ນາງມີຈຸດປະສົງເພື່ອສ້າງຂົວທາງດ້ານພາສາລະຫວ່າງເຕັກໂນໂລຢີແລະໂລກທຸລະກິດດ້ວຍຄວາມຮັກຂອງນາງ ສຳ ລັບ ຄຳ ທີ່ຂຽນ. ນອກ ເໜືອ ຈາກການຂຽນເນື້ອໃນ, ນາງກໍ່ມັກແຕ້ມແລະແຕ່ງກິນ! 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ມິກວິລສັນ
  Mick Wilson, ຮອງປະທານຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າທີ່ Rio SEO. Mick ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານກາລະຕະຫຼາດແບບໂຕ້ຕອບທີ່ມີປະສົບການ 15 ປີຂື້ນໄປໃນ Digital, CRM ແລະ Local Marketing. ລາວ ນຳ ທີມງານຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າທີ່ Rio SEO, ແລະຢູ່ ນຳ ບໍລິສັດຕັ້ງແຕ່ເລີ່ມຕົ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madelyn ປີກ
  Madelyn Wing ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍຜະລິດຕະພັນແລະການຕະຫລາດລູກຄ້າທີ່ CallRail ແລະມີຄວາມຮັກຕໍ່ທຸກໆຢ່າງທີ່ມາຈາກການຕະຫລາດແລະການຕະຫລາດດິຈິຕອລ. ດ້ວຍຄວາມເປັນມາຂອງຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າແລະການສ້າງຊຸມຊົນ, ດຽວນີ້ນາງ Madelyn ໄດ້ສຸມໃສ່ເວລາຂອງນາງໃນການຊ່ວຍເຫຼືອຜູ້ຊື້ຄົ້ນພົບຜະລິດຕະພັນເຕັກໂນໂລຢີທີ່ດີທີ່ແກ້ໄຂບັນຫາການຕະຫຼາດທີ່ສັບສົນທີ່ສຸດຂອງພວກເຂົາ. ໃນຖານະທີ່ເປັນຜູ້ປະກາດຕົນເອງທີ່ດີທີ່ສຸດ, ນາງຮັກການເຊື່ອມຕໍ່ຈຸດຕ່າງໆລະຫວ່າງຂໍ້ມູນເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍເພີ່ມການສົນທະນາທາງອິນເຕີເນັດແລະສ້າງຜົນໄດ້ຮັບທີ່ມີປະສິດທິພາບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ Muhammad Yasin
  Muhammad Yasin ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດທີ່ PERQ (www.perq.com), ແລະເປັນຜູ້ຂຽນທີ່ມີການເຜີຍແຜ່, ມີຄວາມເຊື່ອ ໝັ້ນ ໃນການໂຄສະນາຫລາຍຊ່ອງທາງທີ່ສົ່ງຜົນໄດ້ຮັບຜ່ານສື່ກາງແລະດິຈິຕອນ. ວຽກງານຂອງລາວໄດ້ຖືກຮັບຮູ້ ສຳ ລັບສິ່ງທີ່ດີເລີດໃນສິ່ງພິມຕ່າງໆເຊັ່ນ INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb, ແລະ Buzzfeed. ປະຫວັດຄວາມເປັນມາຂອງລາວໃນການປະຕິບັດງານ, ການສ້າງຄວາມເຂົ້າໃຈກ່ຽວກັບຍີ່ຫໍ້ແລະກົນລະຍຸດການຕະຫລາດດິຈິຕອລສົ່ງຜົນໃຫ້ມີວິທີການທີ່ມີຂໍ້ມູນໃນການສ້າງແລະປະຕິບັດ ສຳ ເລັດການໂຄສະນາການຕະຫລາດສື່ທີ່ສາມາດປັບແຕ່ງໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Natalia Andreychuk
  Nataliya Andreychuk ເປັນ CEO ຂອງ Viseven, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການ MarTech ທົ່ວໂລກສໍາລັບວິທະຍາສາດຊີວິດແລະອຸດສາຫະກໍາຢາ. ນາງເປັນຫນຶ່ງໃນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດຢາດິຈິຕອນແລະການປະຕິບັດເນື້ອຫາດິຈິຕອນແລະມີຫຼາຍກວ່າ 12 ປີຂອງການນໍາພາທີ່ເຂັ້ມແຂງທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງສາຍແອວຂອງນາງ. Andreychuk ແມ່ນຫນຶ່ງໃນບັນດາຜູ້ນໍາແມ່ຍິງທີ່ເຂັ້ມແຂງທີ່ສຸດໃນໂລກເຕັກໂນໂລຢີການຕະຫຼາດ. ພື້ນຖານອັນກວ້າງຂວາງຂອງນາງໃນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີຂໍ້ມູນຂ່າວສານ, ການຕະຫຼາດ, ການຂາຍ, ແລະສາຂາການຢາເຮັດໃຫ້ນາງແຕກຕ່າງຈາກການແຂ່ງຂັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nathan Barnett
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Berman
  Neil Berman ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Delivra, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານການຕະຫລາດທາງອີເມວແລະທີ່ປຶກສາດ້ານຍຸດທະສາດ. ດ້ວຍເກືອບ 20 ປີໃນອຸດສາຫະ ກຳ ຊອຟແວ, Berman ຍັງສືບຕໍ່ຖືກຂັບເຄື່ອນດ້ວຍຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຊອກຫາວິທີແກ້ໄຂທີ່ມີນະວັດຕະ ກຳ ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ລູກຄ້າຊະນະໃນອຸດສະຫະ ກຳ ຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Burke
  Nate Burke ກໍ່ຕັ້ງ Diginius ໃນປີ 2011. ລາວເປັນທີ່ຮູ້ຈັກວ່າເປັນຜູ້ບຸກເບີກການຄ້າທາງອີເລັກໂທຣນິກໃນຕອນຕົ້ນແລະຜູ້ປະກອບການ. ລາວໄດ້ເປີດທຸລະກິດທາງອິນເຕີເນັດເປັນຄັ້ງ ທຳ ອິດໃນປີ 1997 ແລະເປັນຜູ້ທີ່ໄດ້ຮັບການສະ ເໜີ ຊື່ສອງຄັ້ງຂອງ Ernst & Young Entrepreneur of the Year. ລາວມີ BA ໃນວິທະຍາສາດຄອມພິວເຕີ້ແລະ MBA ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Alabama. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Casares
  Nick Casares ເປັນຫົວຫນ້າຜະລິດຕະພັນຢູ່ PolyientX - ວິທີ Web3 ເພື່ອໃຫ້ລາງວັນແກ່ລູກຄ້າ, ຊຸມຊົນ, ແລະແຟນໆ. ເຊື່ອມຕໍ່ກັບ Nick ໃນ LinkedIn ແລະ Twitter. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ນາທານຈັນທະລາ
  Nathan ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ WeLink, ການຕິດຕາມສື່ມວນຊົນສັງຄົມແລະເວທີໂຄສະນາທີ່ຖືກເປົ້າ ໝາຍ ເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ມູນຄ່າຈາກການສົນທະນາທາງສັງຄົມໂດຍອີງຕາມສະຖານທີ່, ເຮັດໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດສາມາດກັ່ນຕອງຜ່ານຂໍ້ມູນສັງຄົມໃນ ຈຳ ນວນຫລາຍໆຢ່າງໃນ dashboard ທີ່ລຽບງ່າຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Chasinov
  Nick Chasinov ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Teknicks, ອົງການການຕະຫຼາດການຂະຫຍາຍຕົວທີ່ປົດລັອກການຂະຫຍາຍຕົວຜະລິດຕະພັນທີ່ຍືນຍົງ, ປ້ອງກັນ, ແລະປະສົມສໍາລັບບໍລິສັດ SaaS. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nir Debbi
  Nir Debbi ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍຂາຍແລະການຕະຫຼາດທີ່ Global-e. Nir ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 10 ປີໃນການວາງແຜນຍຸດທະສາດແລະການພັດທະນາທຸລະກິດໃນຂະ ແໜງ ເຕັກໂນໂລຢີສູງແລະການເງິນ. ກ່ອນທີ່ຈະເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Global-e, ລາວໄດ້ຮັບ ໜ້າ ທີ່ເປັນ SVP, ຫົວ ໜ້າ ຍຸດທະສາດແລະ BizDev ທີ່ Bank Hapoalim, ພາຍຫຼັງມີອາຍຸການເປັນຫົວ ໜ້າ ກົນລະຍຸດຂາຍຍ່ອຍ ສຳ ລັບທະນາຄານ. ລາວຍັງມີ MBA ແລະ B.Sc. ໃນເສດຖະສາດ, ທັງຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Tel-Aviv. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Nikola Djordjevic
  Nikola Djordjevic, MD, ຫົວ ໜ້າ ເນື້ອໃນທີ່ MedAlertHelp.org. ມາຈາກປະເທດເຊີເບຍ, Nikola ແມ່ນທ່ານ ໝໍ ຢາທີ່ເລີ່ມຕົ້ນໂຄງການນີ້ໃນປີ 2018 ອອກຈາກຄວາມຢາກຂອງລາວໃນການຊ່ວຍເຫຼືອຄົນອື່ນ, ໂດຍສະເພາະຜູ້ສູງອາຍຸ. ນອກເຫນືອຈາກການທົບທວນລະບົບເຕືອນໄພທາງການແພດ, ລາວຍັງຂຽນ blog ທີ່ອຸທິດຕົນເພື່ອສຸຂະພາບ, ຜູ້ສູງອາຍຸ, ການເກສີຍນ, ແລະຫົວຂໍ້ອື່ນໆທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບຜູ້ອາວຸໂສ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Natasa Djukanovic
  ນັກເສດຖະສາດໂດຍການສຶກສາ, Natasa Djukanovic ເປັນຜູ້ຂາຍແລະຜູ້ ອຳ ນວຍການຕະຫຼາດ ໂດເມນ ME, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີສາກົນທີ່ ດຳ ເນີນທຸລະກິດໂດເມນອິນເຕີເນັດ ".ME." ນາງໄດ້ໃຊ້ເວລາການເຮັດວຽກທັງ ໝົດ ຂອງນາງຢູ່ຈຸດຕັດກັນຂອງທະນາຄານ, ສື່ສັງຄົມ, ຄວາມເປັນຜູ້ ນຳ ແລະເຕັກໂນໂລຢີ, ແລະ ກຳ ລັງພະຍາຍາມຄົ້ນຫາຢ່າງລຶກລັບເພື່ອຈະຢູ່ໃນສາມສະຖານທີ່ຕ່າງໆໃນເວລາດຽວກັນ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Nate Gadzhibalaev
  Nate ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ ເຄື່ອງຂະຫຍາຍສຽງ, ບໍລິການທີ່ໃຫ້ການຊ່ວຍເຫຼືອບຸກຄົນແລະທຸລະກິດໂດຍການ ກຳ ນົດອັດຕາການໂພດສື່ສັງຄົມຂອງພວກເຂົາໂດຍອັດຕະໂນມັດ, ຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາມີລາຍໄດ້ເພີ່ມຂື້ນ. ໂດຍມີພື້ນຖານໃນການຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນ, ການພັດທະນາທຸລະກິດແລະການເຕີບໂຕຂອງສາກົນ, ລາວມີຈຸດປະສົງເພື່ອຊ່ວຍເຫຼືອບຸກຄົນແລະທຸລະກິດໂດຍສະແດງໃຫ້ພວກເຂົາເຫັນວິທີທີ່ພວກເຂົາສາມາດສືບຕໍ່ຂະຫຍາຍຜູ້ຊົມຂອງພວກເຂົາໃຫ້ມີ ກຳ ໄລແລະມີປະສິດທິພາບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Holmes
  Nate Holmes ເປັນຜູ້ປະສານງານດ້ານການຕະຫຼາດສໍາລັບວິສາຫະກິດ Widen ແລະສ່ວນຂະຫຍາຍຍີ່ຫໍ້ Smartimage. Nate ມີຄວາມສົນໃຈທີ່ເຂັ້ມແຂງໃນການຄຸ້ມຄອງຍີ່ຫໍ້, ການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ, ແລະການວິເຄາະການຕະຫຼາດ. Nate ເພີດເພີນກັບການເຮັດວຽກກັບຄົນທີ່ມີພື້ນຖານທີ່ແຕກຕ່າງກັນໃນອົງການຈັດຕັ້ງທຸກຂະຫນາດ, ຕັ້ງແຕ່ທີມງານການສື່ສານການຕະຫຼາດໃນວິສາຫະກິດຂະຫນາດໃຫຍ່ໄປຫາຜູ້ບໍລິຫານທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍເຖິງຂະຫນາດກາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ນັກແກະສະຫຼັກ Nick
  Nick Carter ເປັນຜູ້ປະກອບການໃນຫົວໃຈແທ້ໆ. ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນກ່ຽວກັບການປະກອບການໂດຍທົ່ວໄປ. Nick ໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນແລະດໍາເນີນການ 5 ທຸລະກິດໃນການເຮັດວຽກຂອງລາວ. ເປົ້າໝາຍຫຼັກຂອງລາວແມ່ນເພື່ອຮັກສາຕົນເອງໃຫ້ມີຄວາມມ່ວນຊື່ນກັບໂອກາດທາງທຸລະກິດທີ່ໜ້າຕື່ນເຕັ້ນ ແລະ ການຜະຈົນໄພໃໝ່ໆຫຼາກຫຼາຍຊະນິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nikhil Raj
  Nikhil Raj ມີປະສົບການ 7+ ປີໃນ SEO ແລະ Digital Marketing. ລາວເຮັດວຽກໂດຍກົງກັບ Douglas Karr ຄຸ້ມຄອງລູກຄ້າໃນລະດັບພາກພື້ນແລະລະດັບຊາດດ້ວຍການເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງເຄື່ອງຈັກຊອກຫາໃນທ້ອງຖິ່ນ, ລະດັບຊາດແລະສາກົນ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ນິທິນ ລາໂຮຕິ
  Nitin ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Mobisoft Infotech, ບໍລິສັດ Digital Solution. Mobisoft Infotech ຮ່ວມມືກັບທຸລະກິດໃນທຸກຂະ ໜາດ ເພື່ອສ້າງ, ປັບປຸງແລະຂະຫຍາຍຜະລິດຕະພັນໃນທົ່ວເວທີຕ່າງໆໂດຍໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີທີ່ລົບກວນແລະສົມທົບການອອກແບບ, ວິສະວະ ກຳ ແລະນະວັດຕະ ກຳ ເພື່ອເຮັດໃຫ້ລູກຄ້າປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Noel Reinhold
  ຫຼັງຈາກກ່ອນຫນ້ານີ້ເຮັດວຽກເປັນຜູ້ອໍານວຍການດ້ານເຕັກໂນໂລຢີສໍາລັບຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ Taylor & Pond Digital Marketing Agency, Noel Reinhold ເອົາຄວາມຊໍານານຂອງລາວໃຫ້ກັບ e-commerce accelerator Front Row. ລາວມີຄວາມຕັ້ງໃຈທີ່ຈະເຮັດວຽກຮ່ວມກັນກັບທີມງານພັດທະນາແລະລູກຄ້າຂອງພວກເຮົາເພື່ອຮັບປະກັນວ່າການແກ້ໄຂຂອງພວກເຮົາແມ່ນເຫມາະສົມກັບຄວາມຕ້ອງການແລະເປົ້າຫມາຍສະເພາະຂອງພວກເຂົາ, ໃຫ້ຜົນໄດ້ຮັບທີ່ສ້າງຄວາມແຕກຕ່າງຢ່າງແທ້ຈິງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Noemi Rhodes
  ໃນຖານະເປັນຜູ້ຈັດການຮ່ວມ, ການຊອກຫາທີ່ຈ່າຍສໍາລັບຕົວຫຍໍ້, Noemi ເອົາເກືອບຫນຶ່ງທົດສະວັດຂອງການຕະຫຼາດດິຈິຕອລທີ່ສົມບູນແບບ, ແລະຄວາມຊໍານານຂ້າມຫນ້າທີ່ເພື່ອຍຸດທະສາດ, ການປະຕິບັດ, ແລະການຮ່ວມມືໃນການລິເລີ່ມສື່ມວນຊົນທີ່ຈ່າຍ. ນຳໃຊ້ MFA ເປັນລາຍລັກອັກສອນ ແລະ ເຜີຍແຜ່; ປະສົບການແນວຕັ້ງໃນທົ່ວການເງິນ, ສຸຂະພາບ, ແລະ B2B; ແລະພື້ນຖານທາງດ້ານສັງຄົມ, ການຈ່າຍ, SEO, ອີເມລ໌, ແລະການພັດທະນາເວັບ - Noemi ເບິ່ງທັດສະນະທາງອາກາດແລະເບິ່ງແຄມເປນສ່ວນບຸກຄົນເປັນສ່ວນຫນຶ່ງຂອງການທັງຫມົດທີ່ຍິ່ງໃຫຍ່ກວ່າທີ່ສຸດທ້າຍແມ່ນສຸມໃສ່ການຂັບລົດມູນຄ່າທຸລະກິດ. ນີ້ກ່ຽວຂ້ອງກັບວິທີການທີ່ອີງໃສ່ຂໍ້ມູນເປັນສູນກາງທີ່ແຍກວິທີແກ້ໄຂໂດຍການກໍານົດບັນຫາຢ່າງຊັດເຈນແລະປັບປຸງປະສິດທິພາບໃນຂະນະທີ່ຍັງເຮັດໃຫ້ພື້ນທີ່ສໍາລັບຄວາມຄິດສ້າງສັນແລະການເຊື່ອມຕໍ່ຂອງມະນຸດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nina Ritz
  Nina ແມ່ນນັກຄົ້ນຄວ້າດ້ານວິຊາການແລະນັກຂຽນຢູ່ ອອກແບບ Rush, ເປັນຕະຫຼາດ B2B ທີ່ເຊື່ອມຕໍ່ຍີ່ຫໍ້ກັບອົງການຕ່າງໆ. ນາງຮັກທີ່ຈະແບ່ງປັນປະສົບການແລະເນື້ອຫາທີ່ມີຄວາມ ໝາຍ ຂອງນາງທີ່ໃຫ້ການສຶກສາແລະສ້າງແຮງບັນດານໃຈແກ່ຜູ້ຄົນ. ຄວາມສົນໃຈຕົ້ນຕໍຂອງນາງແມ່ນການອອກແບບເວັບແລະການຕະຫລາດ. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງນາງ, ເມື່ອລາວຢູ່ຫ່າງຈາກຄອມພີວເຕີ້, ນາງມັກເຮັດໂຍຄະແລະຂີ່ລົດຖີບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Slade
  Nick ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Cipher Sports Technology Group. ລາວເປັນຜູ້ນໍາທີ່ມີປະສົບການສູງໃນສື່, ເນື້ອຫາດິຈິຕອນ, ການພົວພັນສາທາລະນະ, ແລະການສື່ສານ. ເປັນນັກຄິດທີ່ສ້າງສັນແລະຍຸດທະສາດທີ່ຈະເລີນເຕີບໂຕໃນສະພາບແວດລ້ອມທີ່ໄວ, Nick ກໍາລັງຊອກຫາໂຄງການທີ່ຫນ້າຕື່ນເຕັ້ນແລະສິ່ງທ້າທາຍໃຫມ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Thacker
  Neil ເຄີຍເປັນຜູ້ຈັດການຕະຫຼາດຢູ່ PlayBox Technology. ບົດບາດຂອງລາວກ່ຽວຂ້ອງກັບຄວາມຄິດ, ການປະຕິບັດ, ແລະການພັດທະນາຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດດິຈິຕອນສາກົນສໍາລັບຕະຫຼາດການອອກອາກາດທົ່ວໂລກ. ພາຍໃນພາລະບົດບາດນີ້, ລາວຄຸ້ມຄອງການອອກແບບ & ຄວາມຄິດສ້າງສັນ, ການພັດທະນາເນື້ອຫາແລະກິດຈະກໍາອື່ນໆໃນຂອບເຂດຂອງການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ຄຽງຄູ່ກັບການນີ້, ລາວດໍາເນີນກິດຈະກໍາການຂາຍປະຈໍາວັນແລະເຮັດວຽກເພື່ອຮັກສາຄວາມສໍາພັນທີ່ດີທີ່ສຸດຂອງລູກຄ້າ, ຕົວແທນຈໍາຫນ່າຍແລະຜູ້ຈັດຈໍາຫນ່າຍ. Neil ເປັນ IABM Andrew Jones ຫນຸ່ມຄົນສຸດທ້າຍຂອງລາງວັນຂອງປີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Wentz
  Nick Wentz ແມ່ນ ບໍລິສັດ ClearbitVP ຂອງການຕະຫຼາດ. ໃນພາລະບົດບາດນີ້, ລາວຊ່ວຍໃຫ້ Clearbit ສາມາດບັນລຸບໍລິສັດ B2B ທີ່ພະຍາຍາມເຂົ້າໃຈລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາແລະເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງຊ່ອງທາງດິຈິຕອນຂອງພວກເຂົາ. ລາວມີປະສົບການດ້ານການຕະຫຼາດຫຼາຍກວ່າທົດສະວັດ, ມີຄວາມຊໍານານຢ່າງເລິກເຊິ່ງໃນການຜະລິດຄວາມຕ້ອງການແລະການຕະຫຼາດການຂະຫຍາຍຕົວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olga Bondareva
  ໃນໄລຍະການສຶກສາຂອງນາງ, Olga ເປັນຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມໃນໂຄງການ Microsoft Student Partners ແລະໄດ້ຮັບຜິດຊອບເປັນ Microsoft tech evangelist. ຫຼັງຈາກຈົບການສຶກສາຂອງນາງ, ນາງໄດ້ເລີ່ມເຮັດວຽກຢູ່ Microsoft ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນແລະກ້າວໄປສູ່ຕໍາແຫນ່ງຜູ້ນໍາດ້ານກາລະຕະຫຼາດສື່ສັງຄົມໃນພາກກາງແລະຕາເວັນອອກຂອງເອີຣົບ. ຢູ່ Microsoft, ນາງໄດ້ຮັບຜິດຊອບສໍາລັບການມີສື່ມວນຊົນສັງຄົມຂອງບໍລິສັດຢູ່ໃນພາກກາງແລະຕາເວັນອອກເອີຣົບ, ໂຄງການດິຈິຕອນ, ການຂາຍສັງຄົມ, ແລະໂຄງການສົ່ງເສີມພະນັກງານ. ຫຼັງຈາກອອກຈາກ Microsoft, ນາງໄດ້ກາຍເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຢູ່ ModumUp. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Oscar Florea
  Oscar ແມ່ນ Spiralytics ' ສະຫລາດທີ່ສຸດ ຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານ PR Online. ທັກສະໃນການສ້າງຄວາມ ສຳ ພັນທີ່ດີເດັ່ນຂອງລາວໄດ້ຮັບການຍົກຍ້ອງຈາກປະສົບການຫຼາຍປີທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ບັນດາບໍລິສັດໃນອຸດສາຫະ ກຳ ທຸກປະເພດຈັດການກັບຮູບພາບຂອງແບຂອງພວກເຂົາ. ຊາຍຄົນນີ້ກິນການເຜີຍແຜ່ຍຸດທະສາດ ສຳ ລັບອາຫານເຊົ້າ! 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ໂອເວີນ ເຮມສາ
  Owen Hemsath ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານ YouTube ແລະຜູ້ລອດຊີວິດຍ້ອນໂຣກມະເຮັງ. ປະທານຂອງ ວິດີໂອ, Owen ໄດ້ສ້າງທຸລະກິດທົ່ວໂລກຈາກແບບ ທຳ ມະດາ ຊ່ອງທາງ YouTube. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານທີ່ມີຊື່ສຽງໃນຫົວຂໍ້ຕ່າງໆທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບ YouTube, ໂຄສະນາວິດີໂອເຟສບຸກ, ການອອກແບບເວບໄຊທ໌ແລະການຕະຫລາດວິດີໂອ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Oleksii Rabosh
  Oleksii Rabosh ເປັນຫົວຫນ້າທີມງານສົບຜົນສໍາເລັດຂອງລູກຄ້າທີ່ Jooble. ໃນຖານະເປັນສະມາຊິກຂອງທີມງານສົບຜົນສໍາເລັດຂອງລູກຄ້າຂອງ Jooble, Oleksii ໄດ້ຮັບຜິດຊອບໃນການຄົ້ນຫາແລະການປະຕິບັດການແກ້ໄຂທີ່ຕອບສະຫນອງຈຸດປະສົງຂອງລູກຄ້າ, ການວິເຄາະປະສິດທິພາບຂອງແຄມເປນ, ແລະຮ່ວມມືກັບພະແນກການອື່ນໆເພື່ອເພີ່ມມູນຄ່າສູງສຸດສໍາລັບລູກຄ້າຂອງພວກເຮົາ. Oleksii ຄຸ້ມຄອງຫຼັກຊັບຂອງຫຼາຍກວ່າ 50 ລູກຄ້າໃນຕະຫຼາດທີ່ແຕກຕ່າງກັນ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ນໍາທີມສົບຜົນສໍາເລັດຂອງລູກຄ້າ, Oleksii ໄດ້ສຸມໃສ່ການຮັກສາແບບຕັ້ງຫນ້າ, ລູກຄ້າເປັນໃຈກາງ, ການຂາຍຂໍ້ມູນ - ການຂັບເຄື່ອນທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ລູກຄ້າຂອງພວກເຮົາໄດ້ຮັບຜົນປະໂຫຍດສູງສຸດໃນການຕະຫຼາດການໂຄສະນາວຽກທີ່ທັນສະໄຫມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ໂອລິເວຍຣາຍ
  Olivia ແມ່ນ blogger ທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນທີ່ຂຽນກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ການເຮັດວຽກແລະການພັດທະນາຕົນເອງ. ນາງພະຍາຍາມຮຽນຮູ້ສິ່ງ ໃໝ່ໆ ເລື້ອຍໆແລະແບ່ງປັນປະສົບການນີ້ຢູ່ໃນເວັບໄຊທ໌ຕ່າງໆ. 
 	   ເຟສບຸກ  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Oliva Saikia
  Oliva ມີປະສົບການ 6+ ປີໃນການພັດທະນາດ້ານກາລະຕະຫຼາດແລະທຸລະກິດໃນຫລາຍໆພູມສາດກັບຫລາຍອົງກອນໃຫຍ່ແລະນ້ອຍ. ປະຈຸບັນ, ນາງເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານກາລະຕະຫຼາດທີ່ Poket. ໂປetກເກີ ແມ່ນແພລະຕະຟອມການຄຸ້ມຄອງຄວາມສັດຊື່ໃນເມຄທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດຮັກສາລູກຄ້າແລະເພີ່ມຍອດຂາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອຸດາສະມຸດ
  Ohad Samet ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ TrueAccord, ແພລະຕະຟອມການກູ້ຂໍ້ມູນແບບ algorithmic ທຳ ອິດ. TrueAccord ກຳ ລັງ ນຳ ໃຊ້ການຮຽນຮູ້ຂອງເຄື່ອງຈັກ, ການວິເຄາະດ້ານພຶດຕິ ກຳ ແລະວິທີການແບບມະນຸດສະ ທຳ ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ວິສາຫະກິດແລະທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍຟື້ນຟູການ ຊຳ ລະທີ່ຍັງຄ້າງຄາແລະຮັກສາຄວາມ ສຳ ພັນຂອງລູກຄ້າໃນທາງບວກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ອຸສມານ ສິຣິນ
  ຊັ້ນຫນ້າ ສະ ໜອງ ເຄື່ອງມືການຕະຫລາດດິຈິຕອນຫລາຍໆຢ່າງໃຫ້ກັບຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫລາດທີ່ມີປະສິດຕິພາບໃນຊຸດທີ່ສົມບູນແບບ ສຳ ລັບຄວາມຕ້ອງການທີ່ແຕກຕ່າງກັນ ພວກເຮົາຊ່ວຍທ່ານໃນການອັດຕະໂນມັດຂະບວນການທີ່ຜັກດັນຂໍ້ມູນໃນການຈັດການແຄມເປນ ສຳ ລັບການໂຄສະນາ, ການຄ້າ, ການປະມູນແລະການບໍລິການດ້ານການຕະຫຼາດອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເປໂຕ ອາໄວ
  Peter ແມ່ນ CEO ຂອງ Prezi, ຊອບແວການ ນຳ ສະ ເໜີ ແບບໂຕ້ຕອບ, ເຊິ່ງລາວໄດ້ສະ ເໜີ ໃນປີ 2008 ກັບ Adam Somlai-Fischer ແລະPéterHalácsy, ນັກສະຖາປະນິກແລະຜູ້ປະດິດສ້າງ, ເພື່ອເປັນວິທີການສ້າງວິທີທີ່ ໜ້າ ຈົດ ຈຳ ແລະມີສ່ວນຮ່ວມຫຼາຍຂື້ນ ສຳ ລັບຄົນທີ່ຈະແບ່ງປັນເລື່ອງຕ່າງໆ. ກ່ອນທີ່ຈະຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງບໍລິສັດ Prezi, Peter ກໍ່ຕັ້ງບໍລິສັດ omvard.se, ເຊິ່ງເປັນບໍລິສັດທີ່ລວບລວມຂໍ້ມູນກ່ຽວກັບຜົນໄດ້ຮັບການປິ່ນປົວ ສຳ ລັບຄົນເຈັບໃນໂຮງ ໝໍ, ພ້ອມທັງພັດທະນາຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຂ່າວທາງໂທລະສັບມືຖືລຸ້ນ ທຳ ອິດຂອງໂລກເພື່ອໃຫ້ປະຊາຊົນຕິດຕາມ TED Talks ຈາກອຸປະກອນມືຖືຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Posner
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia ເປັນຜູ້ປະກອບການ serial ແລະເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານທີ່ເລິກເຊິ່ງໃນອຸດສາຫະກໍາການຕະຫຼາດທີ່ມີອິດທິພົນ. ໂຄງການຂອງລາວລວມມີອົງການການຕະຫຼາດທີ່ມີອິດທິພົນສ້າງສັນ Famesters, ແລະການຄົ້ນພົບຜູ້ມີອິດທິພົນ & ແພລະຕະຟອມທາງກາລະຕະຫຼາດ BuzzGuru. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Brenner
  ດ້ວຍປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 25 ປີໃນດ້ານສື່ & ການບັນເທິງ ແລະ ການເປັນຜູ້ນຳດ້ານເທັກໂນໂລຍີ, Paul Brenner ໄດ້ຮັບໃຊ້ໃນຫຼາຍບົດບາດ c-suite, ລວມທັງປະທານພະແນກກັບບໍລິສັດປະຕິບັດການ Emmis. ໃນຖານະເປັນປະທານຂອງ NextRadio/TagStation, ວຽກງານຂອງລາວໄດ້ສຸມໃສ່ການປະດິດສ້າງທົ່ວໂລກໂດຍຜ່ານການກະຕຸ້ນ FM Chip ໃນໂທລະສັບສະຫຼາດທັງຫມົດສໍາລັບການວັດແທກຜູ້ຊົມ, ປັບປຸງປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ໃນລົດ, ແລະເວທີການໃຫ້ຂໍ້ມູນສໍາລັບວິທະຍຸອອກອາກາດທັງຫມົດ. ໃນປີ 2019, Paul ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມ Vibenomics ເປັນຫົວຫນ້າຍຸດທະສາດເພື່ອຊ່ວຍພັດທະນາຍຸດທະສາດການໄປຕະຫຼາດສໍາລັບການແກ້ໄຂການໂຄສະນາສຽງນອກເຮືອນ™ຄັ້ງທໍາອິດຂອງບໍລິສັດ. ຫຼັງຈາກການເປີດຕົວສົບຜົນສໍາເລັດ, Brenner ໄດ້ຖືກສົ່ງເສີມໃຫ້ເປັນປະທານຂອງ Audio OOH ເພື່ອເບິ່ງແຍງຄວາມພະຍາຍາມທັງຫມົດກ່ຽວກັບກິດຈະກໍາການສ້າງລາຍໄດ້ແລະຄູ່ຮ່ວມງານທີ່ກ່ຽວຂ້ອງແລະບໍ່ດົນມານີ້ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມຄະນະກໍາມະການຄົ້ນຄວ້າ DPAA ແລະຄະນະກໍາມະການສື່ຂາຍຍ່ອຍຂອງ IAB ໃຫມ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ພອນໄຊ
  Paul Chaney ແມ່ນນັກຂຽນພະນັກງານ ສຳ ລັບແນວໂນ້ມທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍ. ລາວໄດ້ເລົ່າຂ່າວກ່ຽວກັບອຸດສາຫະ ກຳ, ລວມທັງການ ສຳ ພາດກັບຜູ້ບໍລິຫານແລະຜູ້ ນຳ ອຸດສາຫະ ກຳ ກ່ຽວກັບຜະລິດຕະພັນ, ການບໍລິການ, ແລະແນວໂນ້ມທີ່ມີຜົນຕໍ່ທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍ. ລາວເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດອິນເຕີເນັດນັກຮົບເກົ່າທີ່ມີປະສົບການ 20 ປີໃນການຊ່ວຍທຸລະກິດຂະ ໜາດ ນ້ອຍຮຽນຮູ້ການ ນຳ ໃຊ້ເວັບເພື່ອຈຸດປະສົງທາງການຕະຫຼາດ. ໃນອະດີດ, ລາວເປັນບັນນາທິການຂອງ Web Marketing Today ແລະເປັນບັນນາທິການປະກອບສ່ວນທີ່ຍາວນານ ສຳ ລັບອີຄອມເມີຊ Practical. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Childs
  Paul Childs ເປັນນັກເທກໂນໂລຍີໂຄສະນາທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນການກໍ່ສ້າງແລະການຂະຫຍາຍຕົວຂອງທຸລະກິດການໂຄສະນາມືຖືທົ່ວໂລກໃນພື້ນທີ່ໂຄງການໃນທົ່ວທັງດ້ານຄວາມຕ້ອງການແລະການສະຫນອງ. ລາວໄດ້ຮັບຕໍາແຫນ່ງເປັນຜູ້ນໍາອາວຸໂສຈໍານວນຫຼາຍໃນລະດັບ VP ແລະ C ກວມເອົາການພັດທະນາທຸລະກິດ, ການດໍາເນີນງານ, ການຂາຍ, ແລະການຕະຫຼາດ. Paul ໄດ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Adfonic ໃນປີ 2008, ເຊິ່ງໄດ້ກາຍເປັນໜຶ່ງໃນ DSPs ມືຖືຊັ້ນນໍາໃນທົ່ວໂລກ. ບໍ່ດົນມານີ້, Paul ເປັນຫົວຫນ້າຫ້ອງການລາຍຮັບຂອງ Smadex, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ຊ່ວຍການຂະຫຍາຍຕົວແລະອອກຈາກທຸລະກິດເພື່ອ Entravision. Paul ໃນປັດຈຸບັນແມ່ນ VP ພັດທະນາທຸລະກິດຢູ່ ໂມໂລໂກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ປາສະນາ ຈິດຕະນັນ
  Prasanna ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານ SEO ອາວຸໂສຢູ່ Express Analytics. ມີປະສົບການໃນ SEO, ສື່ມວນຊົນສັງຄົມ, ການຂຽນບລັອກ, ການຄຸ້ມຄອງຊື່ສຽງອອນໄລນ໌, ການໂຄສະນາຂອງ Google, ແລະການເພີ່ມປະສິດທິພາບວິດີໂອ YouTube. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Poulomi Damany
  Poulomi Damany ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນຊໍແວວິສາຫະກິດ, ການຂຸດຄົ້ນຂໍ້ມູນ, ການຈັດກຸ່ມແລະການຄຸ້ມຄອງຂໍ້ມູນ. Poulomi ນຳ ພາການຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນແລະການຕະຫລາດ ສຳ ລັບຄັງຂໍ້ມູນທີ່ອີງໃສ່ເມຄທີ່ເປັນເອກະລັກຂອງ BitYota. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Pete Eppele
  Pete ນຳ ເອົາປະສົບການຍຸດທະສາດດ້ານຜະລິດຕະພັນມາເປັນເວລາ 20 ປີ, ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດ Fortune 500 ສາມາດ ໝູນ ໃຊ້ Big Data ເພື່ອປັບປຸງການ ດຳ ເນີນທຸລະກິດ. ໃນຖານະທີ່ເປັນຮອງປະທານຜູ້ອາວຸໂສດ້ານຜະລິດຕະພັນແລະວິທະຍາສາດ, Pete ມີ ໜ້າ ທີ່ເປັນຜູ້ ນຳ ສະຫງ່າລາສີຄວາມພະຍາຍາມຂອງ R&D ແລະການ ກຳ ນົດຜະລິດຕະພັນຊີວິດແລະຂໍ້ ກຳ ນົດ. ກ່ອນທີ່ທ່ານ Zilliant, Pete ເຮັດ ໜ້າ ທີ່ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນທີ່ Yclip. ກ່ອນ Yclip, Pete ຄຸ້ມຄອງການຂຸດຄົ້ນຂໍ້ມູນແລະການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ການຕັດສິນໃຈໃນການຂຸດຄົ້ນຂໍ້ມູນທີ່ດີທີ່ສຸດຂອງ KD1 ທີ່ໃຊ້ໂດຍ Walgreens, ການປັບປຸງເຮືອນ Lowe ແລະ Pepsi / Frito Lay. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Pam Erlichman
  Pam Erlichman ເປັນຫົວຫນ້າຝ່າຍການຕະຫຼາດສໍາລັບ Jebbit. ມີປະສົບການດ້ານການຕະຫຼາດຫຼາຍກວ່າ 25 ປີ, Pam ຮັບຜິດຊອບຕໍ່ຍີ່ຫໍ້ Jebbit ແລະຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດ. ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມກັບ Jebbit, Pam ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍການຕະຫຼາດສໍາລັບ Oracle Data Cloud ເຊິ່ງລວມເຖິງການສ້າງແລະການຂະຫຍາຍຕົວຂອງອຸດສາຫະກໍາ Oracle Data Cloud ທໍາອິດ The Data Hotline ແລະ The Data Lab ຍີ່ຫໍ້; ການສະຫນອງຍຸດທະສາດຂໍ້ມູນແລະການສຶກສາກັບຍີ່ຫໍ້, ສື່ມວນຊົນແລະຄູ່ຮ່ວມງານຂອງອົງການ. Pam ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມ Oracle Data Cloud ຜ່ານການຊື້ Datalogix, ບ່ອນທີ່ນາງໄດ້ສ້າງແລະຂະຫຍາຍຫນ້າທີ່ການຕະຫຼາດຕັ້ງແຕ່ເລີ່ມຕົ້ນ. ກ່ອນທີ່ຈະ Datalogix, Pam ເຮັດວຽກຢູ່ Digitas, ຄວາມສໍາພັນຊັ້ນນໍາກັບຍີ່ຫໍ້ລະດັບໂລກລວມທັງ Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines ແລະ Progressive Insurance. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Pauline Farris
  Pauline ເວົ້າພາສາປອກຕຸຍການ, ອັງກິດ, ສະເປນແລະອີຕາລີ. ນາງໄດ້ເດີນທາງໄປທົ່ວໂລກເພື່ອເຂົ້າໄປໃນວັດທະນະ ທຳ ໃໝ່ ແລະຮຽນຮູ້ພາສາຕ່າງໆ. ມື້ນີ້ນາງມີຄວາມພູມໃຈທີ່ໄດ້ເປັນສະມາຊິກຜູ້ລົງຄະແນນສຽງຂອງສະມາຄົມນັກແປພາສາອາເມລິກາແລະເປັນຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຢ່າງຫ້າວຫັນຂອງຄະນະຜູ້ ນຳ ຂອງພະແນກພາສາປອກຕຸຍການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Polina Haryacha
  Polina Haryacha ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງທີ່ CloutBoost, ອົງການກາລະຕະຫຼາດທີ່ສຸມໃສ່ຂໍ້ມູນ, ສຸມໃສ່ການຊື້ - ຂາຍເຊິ່ງເປັນການເຕົ້າໂຮມກັບບັນດາຍີ່ຫໍ້ກັບນັກເກມທີ່ມີຄວາມມັກ. ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ ໜຶ່ງ ທົດສະວັດໃນການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນ, ການຊື້ເອົາຜູ້ໃຊ້ແລະການວິເຄາະດ້ານກາລະຕະຫຼາດ, Polina ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານທີ່ມີການສັງເກດເຫັນກ່ຽວກັບ TechCrunch, AdExchanger, Adweek, ແລະສື່ອຸດສາຫະ ກຳ ອື່ນໆ. ນາງຍັງເປັນຜູ້ເວົ້າຢູ່ໃນສົນທິສັນຍາການຕະຫລາດດິຈິຕອນອັນດັບຕົ້ນໆ, ລວມທັງ Digital Summit ແລະ PubCon, ເຊິ່ງນາງໄດ້ແບ່ງປັນຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງນາງໃນການເປີດຕົວແລະເຕີບໂຕເກມມືຖື, ຄອມພີວເຕີ້, ແລະເຄື່ອງຫລິ້ນເກມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເປໂຕ ອິບາຣາ
  Peter Ibara ເປັນມືອາຊີບທີ່ມີລະດູການທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການເຮັດວຽກຢູ່ໃນຈຸດຕັດຂອງນະວັດຕະກໍາ, ຜົນກະທົບ, ແລະຄວາມຮັບຜິດຊອບ. ດ້ວຍພື້ນຖານທີ່ເຂັ້ມແຂງໃນການເຊື່ອມຕໍ່ປະຊາຊົນແລະທີມງານທີ່ມີເປົ້າຫມາຍຍຸດທະສາດຂອງອົງການຈັດຕັ້ງ, Peter ໄດ້ສ້າງອາຊີບທີ່ຫນ້າປະທັບໃຈໃນເຕັກໂນໂລຢີການໂຄສະນາແລະເວທີຂໍ້ມູນລູກຄ້າ. Peter ປະຈຸບັນເປັນຫົວຫນ້າຂອງ AdTech Solutions for Amperity, ເປັນແພລະຕະຟອມຂໍ້ມູນລູກຄ້າທີ່ໃຊ້ AI ເພື່ອສົ່ງລູກຄ້າ 360 ທີ່ສົມບູນແບບແລະປະຕິບັດໄດ້. ໃນບົດບາດນີ້, Peter ນໍາພາຍຸດທະສາດຜະລິດຕະພັນຂອງ Amperity ໃນທົ່ວສື່ດິຈິຕອນ, ເຄືອຂ່າຍສື່ຂາຍຍ່ອຍ, ຂໍ້ມູນພາກສ່ວນທີສາມ ການຮ່ວມມື, ການຮ່ວມມືຂອງ adtech, ແລະການເປີດໃຊ້ງານຝ່າຍທຳອິດຫຼັງຄຸກກີ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ພີເຈ ເຕ້ຍ
  PJ ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນປະທານບໍລິສັດ Uscreen, ເຊິ່ງເປັນຜູ້ທີ່ມີທັງ ໝົດ ເວທີການສ້າງລາຍໄດ້ຈາກວີດີໂອ ທີ່ສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ຜູ້ປະກອບການວິດີໂອແລະຜູ້ສ້າງເພື່ອສ້າງລາຍໄດ້ຈາກເນື້ອຫາຂອງພວກເຂົາແລະສ້າງຊຸມຊົນແລະທຸລະກິດທີ່ຂະຫຍາຍຕົວຮອບວິດີໂອຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Kushmaro
  Philip Kushmaro, VP Operations ທີ່ ອັນດັບ, ເກີດໃນປະເທດການາດາກັບພໍ່ຕູ້ Commodore 64 Guru ແລະພໍ່ທີ່ກຽດຊັງທຸກສິ່ງທຸກຢ່າງທີ່ເປັນດິຈິຕອລ, ເຊິ່ງໄດ້ພັດທະນາລາວໃຫ້ກາຍເປັນຄົນທີ່ບໍ່ພຽງແຕ່ຮັກທຸກສິ່ງດິຈິຕອລແຕ່ມັກຈະອະທິບາຍມັນ. ລາວເປັນວິສະວະ ກຳ ດ້ານຊອບແວ, Microsoft ທີ່ໄດ້ຮັບການຢັ້ງຢືນດ້ານ IT ດ້ານວິຊາຊີບ, ເປັນຜູ້ຄຸ້ມຄອງເວບໄຊທ໌ແລະອື່ນໆ ມື້ ໜຶ່ງ ລາວໄດ້ຕັດສິນໃຈອອກຈາກມັນທັງ ໝົດ ເພື່ອຂະຫຍາຍຄວາມຄິດສ້າງສັນຂອງລາວ. ການຂຽນກ່ຽວກັບສິ່ງຂອງທີ່ລາວກຽດຊັງເຮັດໄດ້ກາຍເປັນສິ່ງທີ່ ໜ້າ ສົນໃຈຫຼາຍ. ໃນເວລາທີ່ລາວບໍ່ໄດ້ຂຽນ blog ຫຼືເຮັດໃນສິ່ງທີ່ລາວເຮັດເພື່ອວຽກ, ທ່ານສາມາດຊອກຫາລາວຢູ່ບ່ອນຝຶກອົບຮົມອອກ ກຳ ລັງກາຍໃນ MMA ແລະ Brazilian Jiu Jitsu. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Phil Lockhart
  Phil Lockhart ເປັນຫົວຫນ້າດ້ານດິຈິຕອນແລະຄູ່ຮ່ວມງານຂອງບໍລິສັດທີ່ປຶກສາດ້ານດິຈິຕອນ Credera. ລາວມີປະສົບການຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນການຫັນປ່ຽນດິຈິຕອນ, ການເປີດໃຊ້ martech, ແລະ e-commerce. ປະສົບການຂອງລາວປະກອບມີການພັດທະນາວິທີການທີ່ຫນັກແຫນ້ນທີ່ກວມເອົາການຫັນເປັນດິຈິຕອນ, ການເຊື່ອມໂຍງກັບສະຖາປັດຕະຍະກໍາ marTech, ການເດີນທາງຂອງລູກຄ້າ, ການເປີດໃຊ້ງານ AdTech, ການຈັດວາງການຕະຫຼາດແລະອັດຕະໂນມັດ, ຄວາມສະຫລາດດ້ານເນື້ອຫາ, ການວິເຄາະແລະການໃຫ້ເຫດຜົນ, ການທົດສອບ A / B ແລະ multivariate, ແລະການເພີ່ມປະສິດທິພາບການປ່ຽນແປງ. Phil ຮັບຜິດຊອບຕໍ່ຜົນກຳໄລ ແລະ ການສູນເສຍໃນທຸກຂົງເຂດຄວາມສາມາດດ້ານ martech ແລະດິຈິຕອນຂອງ Credera. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul-Louis Valat
  Paul-Louis ເປັນຜູ້ຈັດການການຈະລາຈອນຢູ່ທີ່ Plezi, ຊອບແວອັດຕະໂນມັດການຕະຫຼາດ B2B ສໍາລັບນັກກາລະຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Obod
  Pavel Obod ເປັນຜູ້ປະກອບການ, ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Sloboda Studio, ແລະນັກລົງທຶນອະສັງຫາລິມະສັບ. ລາວມັກເຊື່ອມຕໍ່ກັບຜູ້ປະກອບການແລະໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນສະໂມສອນທຸລະກິດຈໍານວນຫຼາຍສໍາລັບ CEOs, ການຂາຍ, ແລະຜູ້ຈັດການໂຄງການໃນ Ukraine ແລະ Belarus. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Okhrem
  ການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນດິຈິຕອນແລະທີ່ປຶກສາ e-commerce ທີ່ມີປະສົບການ 10+ ປີ. ແຮກເກີການຂະຫຍາຍຕົວດິຈິຕອນແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງທີ່ Elogic Commerce. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເປົາ ເປີສັນ
  Peo ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ມີພື້ນຖານດ້ານການປຶກສາ, ຜູ້ປະກອບການ. ກ່ອນການຮ່ວມມືສ້າງຕັ້ງ DanAds ໃນປີ 2013, ລາວໄດ້ມີບົດບາດອາວຸໂສຫຼາຍຢ່າງໃນອຸດສາຫະ ກຳ ສື່ມວນຊົນແລະໄອທີດ້ວຍປະສົບການທີ່ມີຄ່າເກືອບທົດສະວັດທີ່ເຮັດວຽກໃນການປະດິດສ້າງດ້ານເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການໂຄສະນາ. Peo ຍັງເປັນສ່ວນ ໜຶ່ງ ຂອງທີມງານກໍ່ຕັ້ງ ສຳ ລັບ Hybris Empire ເຊິ່ງເປັນບໍລິສັດສື່ແລະສື່ໂຄສະນາດິຈິຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Portman
  Philip Portman ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ / CEO ຂອງ Textdrip, ເວທີການສົ່ງຂໍ້ຄວາມທຸລະກິດສໍາລັບການປະກັນໄພ, ການຈໍານອງ, ອະສັງຫາລິມະສັບ, ແລະການຂາຍແສງຕາເວັນ. ພຣະອົງໄດ້ສ້າງການເລີ່ມຕົ້ນຈໍານວນຫນຶ່ງຈາກພື້ນທີ່ຂຶ້ນເຊັ່ນ; landlineremover.com, argosautomation.com, ແລະ recruitdrip.com. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານຊັ້ນນໍາໃນການຕະຫຼາດ SMS ແລະອັດຕະໂນມັດໃນການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Petri Rahja
  Petri Rahja ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Scopshot, ແພລະຕະຟອມມືຖື ສຳ ລັບການຕອບສະ ໜອງ ພາບຖ່າຍແລະວີດີໂອ. ນອກ ເໜືອ ຈາກປະສົບການດ້ານວິຊາຊີບໃນຂະ ແໜງ ໄອທີ, Petri ຍັງມີປະສົບການດ້ານການບໍລິຫານທຸລະກິດ, ເຊິ່ງມີທັງ ໝົດ 20 ປີ. ການປະຕິບັດງານທີ່ຜ່ານມາຂອງລາວລວມມີ Accenture, BEA Systems Inc, Iobox Oy, CRF Box Oy ແລະ Iprbox Oy. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Tripp
  Patrick Tripp ນຳ ເອົາປະສົບການ 17 ປີໃນອຸດສະຫະ ກຳ ເຕັກໂນໂລຢີ, ໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາແລະຕະຫລາດເຂົ້າໃນບົດບາດຂອງລາວໃນຖານະເປັນຮອງປະທານຍຸດທະສາດຜະລິດຕະພັນ ສຳ ລັບ Convergent Marketing Platform ທີ່ RedPoint Global. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້, ທ່ານແພັດໄດ້ຮັບຜິດຊອບຍຸດທະສາດທາງອີເມວແລະຂ້າມຊ່ອງທາງທີ່ Adobe. ກ່ອນ ໜ້າ ນັ້ນ, ລາວໄດ້ ນຳ ໃຊ້ກົນລະຍຸດການແກ້ໄຂບັນຫາການຕະຫຼາດໃນເວລາຈິງຢູ່ Neolane, ເຊິ່ງໄດ້ຮັບການຊື້ໂດຍ Adobe ໃນປີ 2013. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pamela Webber
  Pamela Webber ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍການຕະຫລາດທີ່ 99designs, ຕະຫຼາດການອອກແບບກາຟິກອອນໄລນ໌ທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດຂອງໂລກ. ຢູ່ 99designs, Pamela ເປັນຫົວຫນ້າທີມການຕະຫຼາດທົ່ວໂລກທີ່ຮັບຜິດຊອບສໍາລັບການຂັບລົດການມາຂອງລູກຄ້າແລະເພີ່ມມູນຄ່າຕະຫຼອດຊີວິດຂອງລູກຄ້າ. ນອກເຫນືອໄປຈາກປະສົບການຂອງນາງເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດ, Pamela ນໍາເອົາປະສົບການມືທໍາອິດທີ່ເປັນຜູ້ປະກອບການ e-commerce ແລະເຮັດວຽກຮ່ວມກັບການເລີ່ມຕົ້ນທີ່ເຕີບໂຕໄວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pini Yakuel
  Pini Yakuel, ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ດີທີ່ສຸດ, ເປັນທຸລະກິດທີ່ມີ ກຳ ໄລແລະຂະຫຍາຍໄດ້ໄວ, ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ ໜຶ່ງ ທົດສະວັດໃນການວິເຄາະດ້ານການຕະຫຼາດລູກຄ້າ, ການໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາແລະການຂາຍ. ຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງລາວໃນການເຂົ້າໃຈສິ່ງທີ່ກະຕຸ້ນການປະພຶດຂອງລູກຄ້າເຮັດໃຫ້ລາວກ້າວ ໜ້າ ໃນການພັດທະນາຂອງ Optimove, Customer Marketing Cloud ຊັ້ນ ນຳ ຂອງອຸດສາຫະ ກຳ, ສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ນັກກາລະຕະຫຼາດເຮັດໃຫ້ມູນຄ່າຂອງລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາສູງສຸດ. Optimove ຖືກ ນຳ ໃຊ້ໂດຍທຸລະກິດ 180+, ລວມທັງ Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin ແລະ Outbrain. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Paige Zandri
  Paige Zandri, ຜູ້ອໍານວຍການເຄືອຂ່າຍທະນາຍຄວາມທີ່ ກົດPriorາຍບຸລິມະສິດ, ມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການພັດທະນາເຄືອຂ່າຍທະນາຍຄວາມໃນແຕ່ລະຂົງເຂດທີ່ ດຳ ເນີນງານຂອງ Priori. Paige ແມ່ນອະດີດທະນາຍຄວາມທີ່ປະຕິບັດຢູ່ NYC ແລະເປັນປະທານຮ່ວມຂອງຄະນະ ກຳ ມະການ Solo ແລະ Small Firm Practice ຢູ່ສະມາຄົມທະນາຍຄວາມຂອງເມືອງ New York. Paige ຈົບຈາກໂຮງຮຽນກົດ ໝາຍ Brooklyn ແລະເປັນນັກເຕະບານພະແນກ I ທີ່ມະຫາວິທະຍາໄລ Maryland, ເຂດ Baltimore. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Quest Garigliano
  Quest Garigliano ເອົາ 8 ປີຂອງປະສົບການການຕະຫຼາດຍຸດທະສາດກັບ CMG Local Solutions. ໃນຖານະເປັນຜູ້ຈັດການການຕະຫຼາດການຂະຫຍາຍຕົວ, Quest ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບທີມງານ CMG ເພື່ອວາງແຜນແລະປະຕິບັດການໂຄສະນາສື່ມວນຊົນທີ່ຈ່າຍ, ເຊັ່ນດຽວກັນກັບຄວາມພະຍາຍາມໃນການຕະຫຼາດຂາເຂົ້າແລະຂາອອກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rasheed Ahamed
  Rasheed Ahamed ເຮັດວຽກເປັນຜູ້ ນຳ ດ້ານການຈະເລີນເຕີບໂຕຂອງອິນຊີຢູ່ ອັດຕະໂນມັດ, Inc Automatad ແມ່ນຜະລິດຕະພັນສື່ດິຈິຕອນ Co, ທີ່ໃຫ້ຊຸດໂຊລູຊັ່ນການສ້າງລາຍໄດ້ທີ່ເຮັດໃຫ້ມີປະສິດທິພາບແລະການສ້າງລາຍໄດ້ທີ່ດີກວ່າໃນລະດັບ. ການ ນຳ ໃຊ້ຜູ້ເຜີຍແຜ່ດິຈິຕອນຂອງພວກເຮົາສາມາດສ້າງ, ສ້າງລາຍໄດ້ແລະເພີ່ມປະສິດທິພາບໃຫ້ແກ່ປະສົບການການໂຄສະນາທີ່ດີທີ່ສຸດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Russell Artzt
  Russ Artzt ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ສະມາຄົມດິຈິຕອລ, ຜູ້ທີ່ພ້ອມກັບ Vince Re, ຫົວ ໜ້າ ນັກວິຊາການ, ໄດ້ພັດທະນາໂຊລູຊັ່ນໂປຼແກຼມຟັງທີ່ໃຊ້ເມຄເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດສາມາດຄວບຄຸມສະພາບແວດລ້ອມດິຈິຕອນຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Ray Beharry
  ຂ້ອຍມີຄວາມມັກໃນການຕະຫຼາດ, ຍຸດທະສາດ, ເຕັກໂນໂລຢີ, ການເລົ່າເລື່ອງແລະການຮຽນຮູ້ຕະຫຼອດຊີວິດ. ຈຸດເດັ່ນຂອງອາຊີບຂ້ອຍແມ່ນການ ນຳ ເອົາເທັກນິກຂອງເຕັກໂນໂລຢີມາສູ່ຜູ້ຊົມຜູ້ທີ່ບໍ່ໄດ້ຮັບເອົາມັນມາກ່ອນ. ຂ້ອຍຄົ້ນພົບວິທີທີ່ຍີ່ຫໍ້ມີຊີວິດ, ແຕກຕ່າງແລະເຊື່ອມຕໍ່ໂດຍການເລົ່າເລື່ອງລາວໃນຍຸກດິຈິຕອນ. ໃນຖານະເປັນ VP of Marketing, ຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງຂ້ອຍແມ່ນໃນການພັດທະນາຍຸດທະສາດທຸລະກິດ, ແລະປະຕິບັດການຈັດຕໍາ ແໜ່ງ ຍີ່ຫໍ້, ເວທີການສື່ສານ, ຄວາມເຂົ້າໃຈຂອງຜູ້ບໍລິໂພກແລະການເດີນທາງຂອງລູກຄ້າໃນທົ່ວດິຈິຕອນ, ແລະສັງຄົມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Bodey
  Rick Bodey ເປັນ CMO ແລະຄູ່ຮ່ວມງານຢູ່ ເອສຊີ, ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ຕັ້ງຢູ່ໃນ Scottsdale, Arizona. ນັບຕັ້ງແຕ່ 2004, Rick ໄດ້ສ້າງແລະອອກຈາກສາມ startups ແລະນໍາພາຫຼາຍກ່ວາ 100 ໃນວິທີການເລີ່ມຕົ້ນ lean. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Ravi Chalaka
  Ravi Chalaka ແມ່ນ CMO ຂອງ Jifflenow ແລະຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດແລະການພັດທະນາທຸລະກິດ, ຜູ້ທີ່ສ້າງແລະປະຕິບັດຍຸດທະສາດທຸລະກິດ, ສ້າງຄວາມຕ້ອງການແລະຍົກສູງຄວາມຮູ້ກ່ຽວກັບຍີ່ຫໍ້ / ຜະລິດຕະພັນໃນຕະຫຼາດທີ່ມີການແຂ່ງຂັນ. ໃນຖານະທີ່ VP of Marketing ຢູ່ທັງສອງບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີຂະ ໜາດ ໃຫຍ່ແລະນ້ອຍ, Ravi ໄດ້ສ້າງທີມແລະຍີ່ຫໍ້ທີ່ເຂັ້ມແຂງແລະຊ່ວຍໃຫ້ການເຕີບໂຕຂອງລາຍໄດ້ໄວຂຶ້ນ ສຳ ລັບການແກ້ໄຂທີ່ຫຼາກຫຼາຍໂດຍອີງໃສ່ໂປແກຼມ Big Data, SaaS, AI ແລະ IoT, HCI, SAN, NAS. Ravi ມີລະດັບປະລິນຍາໂທ MBA ໃນດ້ານການຕະຫຼາດແລະການເງິນແລະເປັນໂຄສົກຂອງອຸດສະຫະ ກຳ ແລະຊ່ຽວຊານ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຣິກ ຊາວີ
  Rick Chavie ຖືກແຕ່ງຕັ້ງເປັນ CEO ຂອງ EnterWorks ໃນເດືອນພຶດສະພາປີ 2015. ລາວໄດ້ເຂົ້າມາທີ່ EnterWorks ຫຼັງຈາກໄດ້ຮັບ ໜ້າ ທີ່ເປັນບໍລິສັດ SVP, Global Solution Management ກັບກຸ່ມບໍລິສັດລູກຄ້າແລະການຄ້າຂອງບໍລິສັດ hybris ແລະ SAP, ເຊິ່ງລາວໄດ້ ນຳ ເອົາການຄ້າທາງດິຈິຕອນແລະທາງດ້ານຮ່າງກາຍແລະຊັບສິນ CRM ສຳ ລັບປະສົບການຂອງລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rebecca Clyde
  Rebecca Clyde ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Botco.ai, ເປັນການເລີ່ມຕົ້ນສະ ເໜີ ການລ້ຽງດູການສົນທະນາທີ່ສະຫຼາດ ສຳ ລັບລູກຄ້າສຸຂະພາບ. ດ້ວຍການຕະຫຼາດດິຈິຕອລຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນອຸດສາຫະກໍາເຕັກໂນໂລຍີ, ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສົ່ງເສີມຄວາມກ້າວ ໜ້າ ຂອງແມ່ຍິງໃນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີແລະໄດ້ຮັບ ໜ້າ ທີ່ເປັນຜູ້ອໍານວຍການຮ່ວມຂອງບໍລິສັດ Girls in Tech Phoenix ເປັນເວລາ 3 ປີ. ກ່ອນ Botco.ai, Rebecca ສ້າງຕັ້ງອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອລ, Ideas Collide, ດຽວນີ້ຢູ່ໃນປີທີ 15 ຂອງການຮັບໃຊ້ລູກຄ້າວິສາຫະກິດທົ່ວໂລກ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ນາງເຄີຍເປັນຜູ້ຈັດການດ້ານການຕະຫຼາດທີ່ Intel ແລະຮຽນຈົບ MBA ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລລັດ Arizona. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Crozier
  Ryan Crozier ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ອົງການ Boon, ອົງການກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນໄດ້ສຸມໃສ່ການຊ່ວຍເຫຼືອຄົນເຮັດສິ່ງທີ່ດີໃນອິນເຕີເນັດ. ລາວມີປະສົບການດ້ານການຕະຫລາດ 15+ ປີແລະໄດ້ຊ່ວຍທຸລະກິດຫຼາຍສິບຄົນປະຕິບັດກອບ StoryBrand ໃນການຕະຫຼາດຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rishi Dave
  Rishi Dave ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍການຕະຫລາດ Dun & Bradstreet. Rishi ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມ Dun & Bradstreet ໃນເດືອນກຸມພາ 2014 ຈາກ Dell ບ່ອນທີ່ລາວເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. Rishi ມີລະດັບວິສະວະ ກຳ ເຄມີແລະເສດຖະສາດໂດຍໄດ້ຮັບກຽດນິຍົມຈາກມະຫາວິທະຍາໄລສະແຕນຟອດແລະປະລິນຍາໂທດ້ານການຕະຫຼາດຈາກໂຮງຮຽນ Wharton, ມະຫາວິທະຍາໄລເພັນຊີວາເນຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Davydov
  Roman Davydov ເປັນ E-commerce Technology Observer ຢູ່ Itransition. ດ້ວຍປະສົບການຫຼາຍກວ່າສີ່ປີໃນອຸດສາຫະກໍາ IT, Roman ຕິດຕາມແລະວິເຄາະແນວໂນ້ມການຫັນເປັນດິຈິຕອນເພື່ອແນະນໍາທຸລະກິດຂາຍຍ່ອຍໃນການຕັດສິນໃຈຊື້ຊອບແວທີ່ມີຂໍ້ມູນໃນເວລາທີ່ມັນມາກັບການຄ້າແລະການຄຸ້ມຄອງຮ້ານອັດຕະໂນມັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ross Denny
  Ross Denny ເປັນປະທານາທິບໍດີ ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ ເອສຊີ, ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ຕັ້ງຢູ່ໃນ Scottsdale, Arizona. ຫຼັງຈາກເລີ່ມຕົ້ນບໍລິສັດຂ້າງຄຽງໃນປີ 1994, ລາວໄດ້ອອກຈາກບົດບາດບໍລິຫານຂອງລາວຢູ່ທີ່ General Electric, ຫຼັງຈາກນັ້ນເປັນບໍລິສັດ Fortune 5, ແລະກາຍເປັນຜູ້ປະກອບການ serial ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ / ຫຼືຄູ່ຮ່ວມງານໃນ 10 startups ສ້າງຍອດຂາຍຫຼາຍກວ່າ 2 ຕື້ໂດລາ, ມີສາມທາງອອກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronald Gabriel
  Ronald Gabriel ເປັນຜູ້ຊ່ວຍບັນນາທິການຢູ່ ທີ່ປຶກສາດ້ານການຄ້າ. ລາວມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 8 ປີໃນການຂຽນກ່ຽວກັບອີຄອມເມີຊ, ການຂາຍຍ່ອຍ, ການຕະຫຼາດ, ແລະເຕັກໂນໂລຢີ. ລາວຍັງເປັນຜູ້ຊາຍຕົວເລກທີ່ມັກ Crossword ແລະ Sudoku ຂອງລາວ. ໃນເວລາທີ່ບໍ່ໄດ້ດັດແກ້ຫຼືຂຽນ, ລາວສາມາດຖືກພົບເຫັນການເບິ່ງຄືນໃຫມ່ຂອງ Animes ແລະແຕ້ມບາງລັກສະນະຂອງຕົນເອງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Robert Glazer
  Robert Glazer ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍບໍລິຫານຂອງ ຄູ່ຮ່ວມງານເລັ່ງ, ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ, ແລະປະທານບໍລິສັດ BrandCycle ແລະເປັນຜູ້ຂຽນກ່ຽວກັບການຮ່ວມມືດ້ານການປະຕິບັດງານ: The Checkered ທີ່ຜ່ານມາ, ການປ່ຽນແປງອະນາຄົດແລະຄວາມຕື່ນເຕັ້ນຂອງການຕະຫຼາດທີ່ມີສ່ວນຮ່ວມ. ລາວເປັນຜູ້ປະກອບການດ້ານຊີວະປະຫວັດທີ່ມີບັນທຶກທີ່ໂດດເດັ່ນແລະມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການເພີ່ມລາຍໄດ້ແລະຜົນ ກຳ ໄລ ສຳ ລັບບໍລິສັດທີ່ອີງໃສ່ B2C, ຮ່ວມມືກັບຍີ່ຫໍ້ຕ່າງໆເຊັ່ນ: Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Tiny Prints, Gymboree, ແລະ Warby Parker. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຣອນທອງ
  Ron Gold ເປັນປະທານແລະຊີອີໂອຂອງ Marketing Works ເຊິ່ງເປັນບໍລິສັດພົວພັນສາທາລະນະແລະບໍລິສັດດ້ານກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີບໍລິການເຕັມຮູບແບບທີ່ຕັ້ງຢູ່ East Setauket, NY, ທ່ານຍັງເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນເຈົ້າພາບຮ່ວມຂອງລາຍການວິທະຍຸ The Nonprofit Voice ໃນລາຍການ 103.9 FM LI News Radio. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຣັກຈິດຮິຣະພາຣາ
  Rakshit ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາທີ່ LoyaltyXpert, ບໍລິສັດໂຄງການຄວາມສັດຊື່ໃນປະເທດອິນເດຍ. ລາວມີທັກສະທີ່ ໜ້າ ປະທັບໃຈໃນໂຄງການຄວາມສັດຊື່, ການຕະຫຼາດແລະການຮັກສາລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Hollis
  ໃນຄວາມສາມາດຂອງລາວໃນປະຈຸບັນ, Richard Hollis ເປັນເຈົ້າຂອງ, ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ, ແລະ CEO ຂອງ Holonis Inc, ທີ່ຕັ້ງຢູ່ San Diego, California. Teaming ຂຶ້ນກັບລູກຊາຍຂອງລາວ, Hayden Hollis, ຄູ່ໄດ້ສ້າງວິໄສທັດໃນການສ້າງເວທີທຸລະກິດສື່ສັງຄົມທີ່ປະສົມປະສານກັນຢ່າງເຕັມທີ່, ເຊິ່ງໄດ້ເລັງໃສ່ຄວາມເຂົ້າໃຈແລະຫຼັກການພື້ນຖານ, ຄວາມຄິດທີ່ວ່າວິທີແກ້ໄຂພ້ອມກັນເປັນສ່ວນ ໜຶ່ງ ແລະທັງ ໝົດ. Holonis ສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ທຸລະກິດທຸກຂະ ໜາດ ດ້ວຍເຕັກໂນໂລຢີທີ່ປະສົມປະສານທີ່ມ່ວນ, ງ່າຍແລະລາຄາຖືກທີ່ຈະ ນຳ ໃຊ້, ເປົ້າ ໝາຍ ໃນໃຈຄືການທີ່ຈະພັດທະນາເສດຖະກິດແລະເຮັດໃຫ້ເສດຖະກິດ ສຳ ລັບຜູ້ ນຳ ໃຊ້ທັງ ໝົດ ກ້າວສູ່ລະດັບແຖວ ໜ້າ ຂອງການປະຕິວັດດິຈິຕອນທີ່ມີການປ່ຽນແປງຢ່າງໄວວາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Ritesh Patil
  Ritesh Patil ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Mobisoft Infotech ທີ່ຊ່ວຍໃນການເລີ່ມຕົ້ນແລະວິສາຫະກິດໃນເຕັກໂນໂລຢີມືຖື. ລາວຮັກເຕັກໂນໂລຢີ, ໂດຍສະເພາະແມ່ນເຕັກໂນໂລຢີມືຖື. ລາວເປັນ blogger ທີ່ມັກແລະຂຽນໃນໂປແກຼມມືຖື. ລາວເຮັດວຽກຢູ່ໃນບໍລິສັດພັດທະນາລະບົບ android ຊັ້ນ ນຳ ກັບນັກພັດທະນາແອບພິເຄຊັນ android ທີ່ມີທັກສະທີ່ໄດ້ພັດທະນາໂປແກຼມມືຖືທີ່ມີນະວັດຕະ ກຳ ໃນຫລາຍໆດ້ານເຊັ່ນ: ການເງິນ, ການປະກັນໄພ, ສຸຂະພາບ, ຄວາມບັນເທີງ, ຜະລິດຕະພັນ, ສາເຫດສັງຄົມ, ການສຶກສາແລະອີກຫລາຍໆຢ່າງແລະໄດ້ກະເປົາເງິນລາງວັນຫລາຍຢ່າງ ສຳ ລັບດຽວກັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  RJ Horsley
  RJ Horsley ເປັນປະທານຂອງ SpotOn Transact, LLC, ເຊິ່ງເປັນການ ຊຳ ລະສະສາງແລະບໍລິສັດຊອບແວ ກຳ ນົດອຸດສາຫະ ກຳ ການບໍລິການຂອງຜູ້ຄ້າໂດຍການລວມເອົາຄວາມສາມາດໃນການຈ່າຍເງິນຫຼາຍຊ່ອງທາງພ້ອມດ້ວຍໂຊລູຊັ່ນຊອບແວ ສຳ ລັບບໍລິສັດເພື່ອ ດຳ ເນີນທຸລະກິດແລະຂະຫຍາຍທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາໄດ້ດີຂື້ນ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ເລວາຕີ ຄຣິສນາ
  
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rajneesh Kumar
  ນັກກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນແລະແຮກເກີເຕີບໂຕ, Rajneesh Kumar ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ບໍລິສັດ Pimcore Global Services. Pimcore ແມ່ນແພລະຕະຟອມເປີດແຫຼ່ງຂໍ້ມູນທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນ ສຳ ລັບການຄຸ້ມຄອງຂໍ້ມູນແມ່ບົດ (PIM / MDM), ການຄຸ້ມຄອງປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ (CMS / UX), ການຄຸ້ມຄອງຊັບສິນດິຈິຕອນ (DAM), ແລະອີຄອມເມີຊ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ryan Lucht
  ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Cro Metrics, ລາວໄດ້ສະ ໜອງ ການບໍລິການດ້ານການຕະຫຼາດແບບເຕັມຮູບແບບທີ່ດໍາເນີນໂຄງການທົດສອບທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດໃນຖານະຜູ້ອໍານວຍການຕະຫຼາດໃນການສໍາພາດໃຫຍ່. Ryan ນຳ ເອົາສາຍຕາຍຸດທະສາດທີ່ກະຕືລືລົ້ນ, ຄວາມເຂົ້າໃຈເລິກເຊິ່ງຂອງຈິດຕະວິທະຍາຂອງຜູ້ໃຊ້, ແລະຄວາມຄິດສ້າງສັນທີ່ກະຕືລືລົ້ນໄປສູ່ການເພີ່ມປະສິດທິພາບໃຫ້ກັບທີມ Cro Metrics. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel McPherson
  ປະຈຸບັນ Rachel ກຳ ລັງເຮັດວຽກເປັນຮອງປະທານຝ່າຍສື່ສານທີ່ Collab ທີ່ໃຊ້ວຽກ. ຫລັງຈາກຈົບການສຶກສາລະດັບປະລິນຍາໂທດ້ານການສື່ສານນາງໄດ້ສືບຕໍ່ອາຊີບໃນອຸດສະຫະ ກຳ ດີຈີຕອນ, ໂດຍສະເພາະໃນດ້ານການຕະຫລາດແລະການພົວພັນສາທາລະນະ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Randy Mercer
  Randy ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານເນື້ອໃນຜະລິດຕະພັນ omnichannel ທີ່ມີປະສົບການດ້ານອຸດສາຫະກໍາຫຼາຍກວ່າ 15 ປີ. ລາວນໍາພາທີມງານຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນທົ່ວໂລກຂອງ 1WorldSync ແລະສະຖາປັດຕະຍະກໍາການແກ້ໄຂ, ສອດຄ່ອງຫຼັກຊັບຂອງບໍລິສັດກັບຄວາມຕ້ອງການຂອງລູກຄ້າໃນປະຈຸບັນແລະທ່າອ່ຽງຂອງຕະຫຼາດທີ່ພົ້ນເດັ່ນຂື້ນ. ເປັນນັກສະແດງຄວາມຄິດເຫັນເລື້ອຍໆສໍາລັບສື່ມວນຊົນແຫ່ງຊາດແລະການຄ້າທີ່ກວມເອົາຂ່າວຂາຍຍ່ອຍແລະອີຄອມເມີຊ, Randy ນໍາໃຊ້ພື້ນຖານອັນກວ້າງຂວາງຂອງລາວໃນຂໍ້ມູນລາຍການແລະການຈັດລໍາດັບເນື້ອຫາ, ການພັດທະນາຄໍາຮ້ອງສະຫມັກ e-commerce ແລະການອອກແບບການແກ້ໄຂເພື່ອນໍາພາແຜນທີ່ແລະວິໄສທັດຍຸດທະສາດຂອງ 1WorldSync. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຣາວີ ນາຣາຍານັນ
  Ravi Narayanan ເປັນຫົວຫນ້າການປະຕິບັດທົ່ວໂລກຂອງ Insights ແລະ Analytics ຢູ່ Nisum ແລະເປັນທີ່ປຶກສາທີ່ຕ້ອງການຂອງຍີ່ຫໍ້ Fortune 500 ຊັ້ນນໍາ. ລາວໃຫ້ບໍລິການ CxOs ແລະທີມງານຂອງພວກເຂົາ, ຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາໃຊ້ Advanced Analytics ແລະເທກໂນໂລຍີ blockchain ເພື່ອຊ່ວຍຫັນປ່ຽນປະສົບການຂອງລູກຄ້າ, ປັບປຸງການດໍາເນີນງານ, ແລະຊຸກຍູ້ການເຕີບໂຕແລະນະວັດກໍາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ໂຣມາ ກາປາດີຢາ
  Roma Kapadiya ແມ່ນນັກວິເຄາະດ້ານ SEO & Storyteller ຢູ່ Nimblechapps - aບໍລິສັດພັດທະນາ app hybridອີງອອກຈາກປະເທດອິນເດຍ. ນາງເຊື່ອໃນການ ນຳ ໃຊ້ຍຸດທະສາດຫຼາຍໆຢ່າງເພື່ອສ້າງທຸລະກິດທີ່ມີຢູ່ໃນອິນເຕີເນັດທີ່ມີຄວາມສຸກແລະສົ່ງມອບໃຫ້. ໃນຖານະເປັນ hobby, ນາງໄດ້ຂຽນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີ ໃໝ່, ກຳ ລັງເລີ່ມຕົ້ນ, ເຄື່ອງມືການຂຽນໂປແກຼມ, ແລະການອອກແບບທຸລະກິດແລະເວັບ. ທ່ານສາມາດຕິດຕາມນາງໃນ Twitter ແລະ Facebook. 
 	   ເຟສບຸກ  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຣີຄາແພນ
  Rekha Pant, ເປັນມືອາຊີບດ້ານໄອທີ, B.Tech ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ RGPV, Bhopal, ອິນເດຍ. ຄຽງຄູ່ກັບອາຊີບດ້ານໄອທີຂອງນາງ, ນາງຍັງໄດ້ພັດທະນາຕົນເອງໃຫ້ກາຍເປັນນັກຂຽນທີ່ຄ່ອງແຄ້ວເຊິ່ງກວມເອົາຫົວຂໍ້ທີ່ແຕກຕ່າງກັນໃນການສື່ສານດີຈິຕອລ, ການສຶກສາ, ການຕະຫຼາດແລະ IT. ດ້ວຍຄວາມສາມາດທີ່ຫາຍາກຂອງນາງ, ນາງໄດ້ເຜີຍແຜ່ບົດຂຽນບລັອກທີ່ເປັນແຂກຢູ່ໃນຫລາຍເວັບໄຊທ໌້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rudrendu Kumar Paul
  Rudrendu Kumar Paul ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານອຸດສາຫະກໍາ AI ແລະ Applied ML ທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນຫຼາຍຂະແຫນງການ. ໃນປັດຈຸບັນຮັບໃຊ້ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານ AI ໃນທີມວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນຢູ່ Walmart Connect, ລາວໄດ້ມີບົດບາດສໍາຄັນໃນບໍລິສັດທົ່ວໂລກເຊັ່ນ PayPal ແລະ Staples. ຄວາມສາມາດດ້ານວິຊາຊີບຂອງ Rudrendu ກວມເອົາຂົງເຂດຕ່າງໆ, ລວມທັງປັນຍາປະດິດ, ການຮຽນຮູ້ເຄື່ອງຈັກ, ວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນ, ແລະຄໍາຮ້ອງສະຫມັກການວິເຄາະຂັ້ນສູງ. ລາວໄດ້ນໍາໃຊ້ AI ກັບກໍລະນີການນໍາໃຊ້ຫຼາຍໃນຂະແຫນງການຕ່າງໆເຊັ່ນ: ການໂຄສະນາ, ການຂາຍຍ່ອຍ, e-commerce, fintech, logistics, ແລະຫຸ່ນຍົນ. ນອກເຫນືອຈາກຜົນສໍາເລັດທີ່ເປັນມືອາຊີບຂອງລາວ, Rudrendu ປະກອບສ່ວນຢ່າງຈິງຈັງກັບລະບົບນິເວດການເລີ່ມຕົ້ນເປັນຜູ້ຕັດສິນແລະຜູ້ຊ່ຽວຊານໃນການແຂ່ງຂັນການເລີ່ມຕົ້ນທົ່ວໂລກຈໍານວນຫນຶ່ງ. ລາວທົບທວນສໍາລັບວາລະສານວິຊາການທີ່ມີຊື່ສຽງເຊັ່ນ IEEE, Elsevier, ແລະ Springer Nature ແລະເຮັດຫນ້າທີ່ເປັນຄະນະກໍາມະການທີ່ປຶກສາຂອງມະຫາວິທະຍາໄລຄາລິຟໍເນຍ, Riverside. Rudrendu ໄດ້ຮັບປະລິນຍາ MBA, MS ໃນວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Boston, ແລະປະລິນຍາຕີວິສະວະກໍາໄຟຟ້າ. 
 	   LinkedIn  
	   ຂະຫນາດກາງ  

 
 
 
 
	    
  
  ແມ່ນ້ໍາ Pearce
  River ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍ Marketing for ທ, ແພລະຕະຟອມອະສັງຫາລິມະສັບ online ທີ່ຕັ້ງຢູ່ Charleston, SC. Rivers ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 9 ປີໃນພື້ນທີ່ການຕະຫລາດແລະການໂຄສະນາ online, ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບບໍລິສັດ Fortune 500 ຈຳ ນວນຫລາຍໃນທົ່ວການຄ້າທາງອີເລັກໂທຣນິກ, ການເດີນທາງແລະອະສັງຫາລິມະສັບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Peralta
  Rachel ໄດ້ເຮັດວຽກໃນອຸດສະຫະ ກຳ ການເງິນສາກົນເປັນເວລາເກືອບ 12 ປີເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ນາງມີປະສົບການແລະກາຍເປັນຄູຝຶກ, ຄູຝຶກແລະເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ມີຄວາມສາມາດສູງ. ນາງມັກການຊຸກຍູ້ໃຫ້ສະມາຊິກໃນທີມແລະເພື່ອນຮ່ວມທີມໃນການພັດທະນາຕົນເອງຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງ. ນາງມີຄວາມຮູ້ກ່ຽວກັບການ ດຳ ເນີນງານ, ການຝຶກອົບຮົມແລະຄຸນນະພາບໃນສະພາບແວດລ້ອມການບໍລິການລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rochelle Richelieu
  Rochelle ນຳ ເອົາປະສົບການ SaaS ວິສາຫະກິດມາເປັນເວລາ 20 ປີຈາກບໍລິສັດເຊັ່ນ: eGain, Sage Intacct ແລະ Marketo. ຫລັງຈາກສ້າງແລະ ດຳ ເນີນທຸລະກິດຂອງຕົນເອງເປັນເວລາ 7+ ປີ, Rochelle ໄດ້ ນຳ ຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສ້າງແລະ ບຳ ລຸງຄວາມ ສຳ ພັນຂອງລູກຄ້າໃຫ້ເຂົ້າສູ່ສະ ໜາມ ເຕັກໂນໂລຢີແລະໄດ້ມີບົດບາດເປັນຜູ້ ນຳ ບໍລິຫານໃນບໍລິສັດທຸກຂະ ໜາດ. Rochelle ເລີ່ມຕົ້ນດ້ວຍ Marketo pre IPO ແລະມີ ໜ້າ ທີ່ໃນການບໍລິການດ້ານວິຊາຊີບ, ການບໍລິຫານໂຄງການແລະການສຶກສາ. Rochelle ປະຕິບັດຫຼັກສູດການປະຕິບັດວິສາຫະກິດຫຼາຍກວ່າ 300 ແຫ່ງແລະເປັນກຸນແຈ ສຳ ຄັນໃນການພັດທະນາວິທີການລູກຄ້າທີ່ຊ່ວຍຂະ ໜາດ Marketo ຜ່ານ IPO ແລະຍັງຖືກ ນຳ ໃຊ້ກັບລູກຄ້າຂອງວິສາຫະກິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Roy Robinson
  Roy ເປັນຫົວຫນ້າຜະລິດຕະພັນທີ່ ກ່າວເຖິງຂ້ອຍ, ເປັນແພລະຕະຟອມວິສະວະກໍາການອ້າງອີງຊັ້ນນໍາຂອງຕະຫຼາດ. ຂ້າພະເຈົ້າມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໂດຍກົງສໍາລັບທຸກດ້ານຂອງວິໄສທັດຜະລິດຕະພັນ, ຍຸດທະສາດ, ແລະການພັດທະນາຈາກ ideation ກັບການເປີດຕົວຜະລິດຕະພັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຣັນ ໂຣເນັນ
  Ran Ronen ເປັນ CEO ຂອງ Equally AI, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ອຸທິດຕົນເພື່ອເຮັດໃຫ້ອິນເຕີເນັດເປັນສະຖານທີ່ທີ່ສາມາດເຂົ້າເຖິງໄດ້ຫຼາຍສໍາລັບທຸກຄົນ. ດ້ວຍວິທີແກ້ໄຂນະວັດຕະກໍາ ແລະເທັກໂນໂລຍີທີ່ທັນສະໄໝຂອງມັນ, Equally.ai ກໍາລັງປ່ຽນແປງວິທີທີ່ທຸລະກິດເຂົ້າຫາການເຂົ້າເຖິງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Renae Scott
  ນັກຍຸດທະສາດຍີ່ຫໍ້ທີ່ຖືກຜັກດັນ, ຜູ້ສ້າງທີມທີ່ສ້າງແຮງບັນດານໃຈແລະເປັນຜູ້ ນຳ ບໍລິຫານທີ່ມີຄວາມ ຊຳ ນານງານຢ່າງກວ້າງຂວາງທີ່ມີການຂະຫຍາຍຕົວຍອດຂາຍແລະ ກຳ ໄລ ສຳ ລັບຍີ່ຫໍ້ຜູ້ບໍລິໂພກທີ່ ສຳ ຄັນໃນຊ່ວງໄລຍະການແຂ່ງຂັນທີ່ເພີ່ມຂື້ນແລະເສດຖະກິດຕົກຕໍ່າ. ມີປະສົບການໃນທົ່ວຮ້ານອາຫານ, ເຄື່ອງອອກ ກຳ ລັງກາຍ, ແລະສິນຄ້າຫຸ້ມຫໍ່. ມີທັກສະໃນການເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ເຂັ້ມແຂງ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronen Shnidman
  Ronen ແມ່ນຜູ້ປະກາດຂ່າວຜະລິດຕະພັນຢູ່ ປູເປ້, ບໍລິສັດທີ່ອຸທິດຕົນເພື່ອເຮັດໃຫ້ມັນງ່າຍຕໍ່ການໃຊ້ຂໍ້ມູນທາງສັງຄົມແລະວິຊາຊີບກ່ຽວກັບຄົນ. ທ່ານສາມາດຕິດຕາມລາວແລະຂ່າວລ້າສຸດແລະການປັບປຸງຈາກ pipl ໃນ Twitter. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Skroback
  Rachel Skroback ແມ່ນນັກຂຽນເນື້ອຫາທີ່ FormAssembly. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ການຂ້າສັດ Robby
  Robby Slaughter ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການເຮັດວຽກແລະການຜະລິດ. ຈຸດສຸມຂອງລາວແມ່ນຊ່ວຍໃຫ້ອົງການຈັດຕັ້ງແລະບຸກຄົນຕ່າງໆໃຫ້ມີປະສິດຕິພາບ, ມີປະສິດຕິພາບແລະມີຄວາມເພິ່ງພໍໃຈຫລາຍຂຶ້ນໃນບ່ອນເຮັດວຽກ. Robby ແມ່ນຜູ້ປະກອບສ່ວນເປັນປົກກະຕິໃນວາລະສານພາກພື້ນ ຈຳ ນວນ ໜຶ່ງ ແລະໄດ້ຖືກ ສຳ ພາດຈາກ ໜັງ ສືພິມແຫ່ງຊາດເຊັ່ນ Wall Street Journal. ປື້ມຫຼ້າສຸດຂອງລາວແມ່ນ ສູດບໍ່ມີການຮັບຮູ້ ສຳ ລັບເຫດການເຄືອຂ່າຍ.. Robby ແລ່ນ a ໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາກ່ຽວກັບການປັບປຸງທຸລະກິດ ບໍລິສັດ. 
 	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ອຸດົມສົມບູນ Smith
  Rich Smith ແມ່ນ CMO ຂອງ ຈອນນາ, ບໍລິສັດຂໍ້ມູນຂ່າວສານກ່ຽວກັບພຶດຕິ ກຳ ຊັ້ນ ນຳ ເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດດຶງດູດແລະຮັກສາລູກຄ້າໂດຍ ນຳ ໃຊ້ເຄືອຂ່າຍທີ່ເປັນເຈົ້າຂອງຫລາຍກວ່າ 35,000 ປຽບທຽບສະຖານທີ່ການຄ້າແລະຜູ້ ນຳ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Smullen
  Richard Smullen ແມ່ນ CEO ຂອງ ພີສະຕຣີມ. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ລາວເຄີຍເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນ CEO ຂອງ Genesis Media LLC, ເຊິ່ງເປັນສື່ຕໍ່ໆໄປຫຼາຍລຸ້ນ, ເວທີການໂຄສະນາວິດີໂອທີ່ໃຊ້ເວລາຈິງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Rosie Stano
  ໃນຊຸມປີມໍ່ໆມານີ້, ຄູ່ຮ່ວມງານແລະຜູ້ຈັດການຝ່າຍການຕະຫຼາດ Rosie ໄດ້ສ້າງຄວາມສໍາພັນທີ່ບໍ່ມີປະໂຫຍດກັບຄູ່ຮ່ວມງານຂອງເວທີແລະການວິເຄາະເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ລູກຄ້າຕອບສະຫນອງຈຸດປະສົງຂອງພວກເຂົາ. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງນາງ, ນາງສາມາດພົບເຫັນການຫຼີ້ນ flute jazz ແລະ critiquing ກາເຟທ້ອງຖິ່ນໃນ blog ຂອງນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rae Steinbach
  Rae ແມ່ນຜູ້ທີ່ຈົບການສຶກສາຂອງມະຫາວິທະຍາໄລ Tufts ດ້ວຍການພົວພັນສາກົນແລະລະດັບປະລິນຍາຕີຈີນ. ຫຼັງຈາກໃຊ້ເວລາຢູ່ແລະເຮັດວຽກຢູ່ຕ່າງປະເທດໃນປະເທດຈີນ, ນາງໄດ້ກັບຄືນມາທີ່ NYC ເພື່ອສືບຕໍ່ອາຊີບແລະສືບຕໍ່ຮັກສາເນື້ອໃນທີ່ມີຄຸນນະພາບ. Rae ມີຄວາມມັກໃນການເດີນທາງ, ອາຫານແລະການຂຽນ (ແນ່ນອນ). 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Sulla
  Roman ໄດ້ເຂົ້າມາໃນໂລກຂອງຂໍ້ມູນດິຈິຕອນໃນປີ 2013. ລາວໄດ້ຈັດການເຂົ້າຮ່ວມໃນຫລາຍໆທິດທາງ: ຜູ້ພັດທະນາດ້ານ ໜ້າ, ຜູ້ ນຳ ດ້ານ ໜ້າ, ຜູ້ ນຳ ດ້ານການພັດທະນາ, ເຈົ້າຂອງຜະລິດຕະພັນແລະຫົວ ໜ້າ ຜະລິດຕະພັນ. ດັ່ງນັ້ນ, ລາວໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມໃນການພັດທະນາຜູ້ຕິດຕາມການກົດປຸ່ມ; ເຄື່ອງມື CRM ສຳ ລັບອົງການຕ່າງໆ; ເຄື່ອງມືໃນການຈັດຕັ້ງແລະປະເມີນຂະບວນການຊື້ສື່; ແລະການໃຫ້ບໍລິການເວບໄຊທ໌ສາທາລະນະເພື່ອເຊື່ອມຕໍ່ຜູ້ຊື້ແລະລູກຄ້າແລະເພື່ອຮັບປະກັນການພົວພັນລະຫວ່າງພວກເຂົາ. ນັບຕັ້ງແຕ່ປີ 2019 ລາວໄດ້ເຮັດວຽກ JustControl.it 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Swaminethan
  Ravi Swaminathan ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ TaskHuman, ເປັນເວທີການຝຶກສອນດິຈິຕອນແບບສົດໆທີ່ເຊື່ອມຕໍ່ພະນັກງານແຕ່ລະຄົນ 1:1 ກັບເຄືອຂ່າຍຄູຝຶກທົ່ວໂລກຜ່ານການໂທວິດີໂອໃນເກືອບ 1000 ຫົວຂໍ້ຂອງວຽກປະຈໍາວັນ ແລະຊີວິດສ່ວນຕົວ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Rusty ອະທິການ
  ຂ້າພະເຈົ້າໄດ້ໃຊ້ເວລາ 5 ປີທີ່ຜ່ານມາເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ທີ່ດີສ້າງປະສົບການທີ່ ໜ້າ ຕື່ນຕາຕື່ນໃຈ ສຳ ລັບທີມຂາຍຂອງພວກເຂົາໃນລະຫວ່າງການປະຕິບັດການຂາຍດຽວ. ການຊ່ວຍຄົນຂາຍເຮັດວຽກຂອງເຂົາເຈົ້າແມ່ນຄວາມຢາກຂອງຂ້ອຍ. ໃນເວລາທີ່ຂ້ອຍບໍ່ໄດ້ເຮັດວຽກ, ຂ້ອຍຢູ່ໃນການຫາປາມະຫາສະ ໝຸດ ຢູ່ San Diego, Ca. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Vasylenko
  Roman Vasylenko ແມ່ນຜູ້ຊາຍທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງ eWizard, ເວທີປະສົບການເນື້ອຫາສໍາລັບທຸລະກິດ Pharma ໃຫຍ່ແລະວິທະຍາສາດຊີວິດທີ່ປັບປຸງການປະຕິບັດເນື້ອຫາດິຈິຕອນ. ລາວມີຄວາມຊໍານານໃນການພັດທະນາຊອບແວຫຼາຍກວ່າ 12 ປີ. Roman ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ ແລະຫົວໜ້າຝ່າຍເທັກໂນໂລຍີທີ່ Viseven, ເຊິ່ງລາວມີໜ້າທີ່ຮັບຜິດຊອບໃນການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນນະວັດຕະກໍາ ແລະ ການຫັນປ່ຽນເຕັກໂນໂລຊີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Roman Kumar Vias
  Roman ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດໃນບໍລິສັດ Fintech, Startup, ແລະ IT. ບໍລິສັດຂອງລາວທີ່ລາວເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ, ການຢຸດເຊົາການຂາຍ, ມີລູກຄ້າທົ່ວໂລກ, ລວມທັງ San Francisco, ລອນດອນ, ໄນຈີເຣຍ, ຕາເວັນຕົກແລະເອີຣົບຕາເວັນອອກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Smith
  Ryan ເປັນຜູ້ຈັດການຝ່າຍສື່ສັງຄົມແລະການພັດທະນາທຸລະກິດທີ່ Raidious. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການສື່ສານມວນຊົນຜູ້ທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການ ນຳ ໃຊ້ສື່ສັງຄົມເປັນເຄື່ອງມືສື່ສານດ້ານການຕະຫລາດ. Ryan ມີປະສົບການໃນດ້ານກິລາ, ການເມືອງ, ອະສັງຫາລິມະສັບ, ແລະອຸດສາຫະ ກຳ ອື່ນໆອີກຫລາຍຢ່າງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຣູເບັນ ໂຢນາຕັນ
  Reuben Yonatan ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ GetVoIP, ຊັບພະຍາກອນການປຽບທຽບ VoIP ທີ່ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດເຂົ້າໃຈແລະເລືອກການແກ້ໄຂການສື່ສານທາງທຸລະກິດສໍາລັບຄວາມຕ້ອງການສະເພາະຂອງພວກເຂົາ. Reuben ຊ່ວຍ SMBs ຈັດຍຸດທະສາດທຸລະກິດກັບວັດທະນະທໍາແລະປັບປຸງໂຄງສ້າງພື້ນຖານຂອງບໍລິສັດໂດຍລວມ. ຕິດຕາມລາວໃນ Twitter @ReubenYonatan 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຊາກິລ ບາບູ
  Sagil ເປັນຜູ້ສະໜັບສະໜຸນທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການສ້າງຊ່ອງຫວ່າງລະຫວ່າງຄວາມມຸ່ງຫວັງຂອງໄວໜຸ່ມ ແລະຜູ້ປະກອບການທີ່ປະສົບຜົນສຳເລັດ. ໃນຖານະເປັນເຈົ້າພາບຂອງ Sagil Talks ຫຼາຍເກີນໄປ, Sagil ມີສ່ວນຮ່ວມໃນການສົນທະນາທີ່ມີຄວາມເຂົ້າໃຈກັບຄວາມຄິດສ້າງສັນ, ແບ່ງປັນການເດີນທາງແລະຄໍາແນະນໍາເພື່ອຄວາມສໍາເລັດຂອງພວກເຂົາ, ສະເຫນີຊັບພະຍາກອນທີ່ມີຄຸນຄ່າສໍາລັບໄວຫນຸ່ມທີ່ຊອກຫາເສັ້ນທາງຂອງຕົນເອງໃນການເປັນຜູ້ປະກອບການ. ນອກເຫນືອຈາກ podcasting, Sagil ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດຂອງ AI ທີ່ອຸທິດຕົນ, ຢູ່ໃນແຖວຫນ້າຂອງແນວໂນ້ມການຕະຫຼາດເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດຈະເລີນເຕີບໂຕໃນພູມສັນຖານດິຈິຕອນ. ເຊື່ອມຕໍ່ແລະຮ່ວມມືເພື່ອການເດີນທາງຮ່ວມກັນຂອງການສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງແລະການຂະຫຍາຍຕົວ. 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sienna Amelia
  Sienna ແມ່ນຜູ້ອ່ານທີ່ໂຫດຮ້າຍ, ນັກຂຽນທີ່ມັກ, ຮູບເງົາຄວາຍ, ບຸກຄົນທີ່ຫລົງທາງແລະອື່ນໆ. ຂ້ອຍມັກການຂຽນກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີແລະວິທີທີ່ມັນ ເໝາະ ສົມກັບຊີວິດປະ ຈຳ ວັນຂອງເຈົ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ສະຫວັນນະເຂດ Marie
  Savannah Marie ແມ່ນນັກຂຽນອິດສະຫຼະແລະນັກກາລະຕະຫຼາດອອນລາຍ. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຕິດຕາມ SEO, ການຕະຫຼາດ online ແລະແນວໂນ້ມຂອງສັງຄົມ. ຕິດຕາມລາວຕໍ່ໄປ Twitter ແລະ Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ສາລະວັນ ບາບູ
  Saranya Babu ເປັນຫົວຫນ້າການຕະຫຼາດສໍາລັບ ຟັງຊັນ, ບໍລິສັດສື່ມວນຊົນປະສົບການຟັງສໍາລັບຫລາຍຍີ່ຫໍ້ຊັ້ນນໍາຂອງໂລກ. ມີຫຼາຍກວ່າ 50 ຕື້ຊັບສິນພາຍໃຕ້ການຄຸ້ມຄອງແລະລູກຄ້າ 10,000 ທົ່ວໂລກ (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix ແລະອື່ນໆ), Cloudinary ແມ່ນມາດຕະຖານອຸດສາຫະກໍາສໍາລັບນັກພັດທະນາ, ຜູ້ສ້າງແລະນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ຊອກຫາການສ້າງປະສົບການທາງສາຍຕາອອນໄລນ໌ສໍາລັບລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາ. Saranya ເປັນຜູ້ນໍາດ້ານກາລະຕະຫຼາດ B2B ທີ່ມີລະດູການກ່ອນຫນ້ານັ້ນນໍາທີມການຕະຫຼາດທີ່ Wrike (ໄດ້ມາໂດຍ Citrix ໃນປີ 2021) ແລະ Instapage, ບ່ອນທີ່ນາງໄດ້ປະຕິບັດ, ກໍ່ສ້າງແລະຂະຫຍາຍຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດຂ້າມຫນ້າທີ່ຊັບຊ້ອນ. ນາງມີປະສົບການເຮັດວຽກຢູ່ໃນ bootstrapped, VC ທີ່ໄດ້ຮັບທຶນ, Private Equity ເປັນເຈົ້າຂອງ, ແລະບໍລິສັດສາທາລະນະທີ່ມີຜົນສໍາເລັດທີ່ພິສູດໄດ້ບັນລຸ 2X - 10X ການເຕີບໂຕຂອງລາຍໄດ້ແລະການປະເມີນມູນຄ່າ. ນາງເປັນຜູ້ໄດ້ຮັບລາງວັນ 2021 Silicon Valley Women of Influence ແລະຖືກຄັດເລືອກໃນລາງວັນ B&T Women in Media ປີ 2020. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shane Barker
  Shane Barker ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການຕະຫຼາດອິດທິພົນ, ການຕະຫຼາດເນື້ອຫາ, ແລະ SEO. ລາວຍັງເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Content Solutions, ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ລາວໄດ້ປຶກສາຫາລືກັບບໍລິສັດ Fortune 500, ຜູ້ມີອິດທິພົນຕໍ່ຜະລິດຕະພັນດິຈິຕອນ, ແລະນັກສະເຫຼີມສະຫຼອງ A-List ຈໍານວນຫນຶ່ງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Bliss
  Sammy Bliss ເປັນຮອງປະທານຝ່າຍບໍລິການລູກຄ້າຢູ່ ASV Experiential, ເຊິ່ງເປັນງານຕະຫຼາດນັດ ແລະ ປະສົບການທີ່ຕັ້ງຢູ່ໃນ Torrance, California. ASV Experiential ເປັນຜູ້ໃຫ້ບໍລິການເຕັມຮູບແບບທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການສ້າງປະສົບການການຕະຫຼາດທີ່ມີຊີວິດຊີວາສໍາລັບຍີ່ຫໍ້ B2B ແລະ B2C. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເຊຊີ ບອນຊີ
  Sesie ເປັນທະນາຍຄວາມທີ່ມີຄວາມຊໍານິຊໍານານແລະຄວາມຮູ້ສູງໃນຂົງເຂດເຕັກໂນໂລຢີມືຖືແລະໂຄງສ້າງພື້ນຖານລວມທັງແຕ່ບໍ່ຈໍາກັດກົດລະບຽບໂທລະຄົມນາຄົມທົ່ວໂລກ, ລະບົບການຊໍາລະເງິນມືຖືແລະກົດລະບຽບທາງດ້ານການເງິນ, m-commerce, ແລະກົດລະບຽບການຄ້າທາງສັງຄົມ. ຜູ້ນທີມທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນແລະມີແຮງຈູງໃຈທີ່ມີທັກສະການວິເຄາະທຸລະກິດທີ່ດີກວ່າແລະຄວາມສາມາດໃນການວິເຄາະແລະປັບປຸງຂະບວນການທາງທຸລະກິດໃນເຕັກໂນໂລຢີມືຖື. ຖືສອງສິດທິບັດໃນເຕັກໂນໂລຢີການຈ່າຍເງິນ. Visa Technology Partner, ແລະ FIS Fintech Accelerator Cohort 1 ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ. ມີປະສິດທິພາບແລະດຸຫມັ່ນເປັນມືອາຊີບທີ່ມີພື້ນຖານທີ່ຫຼາກຫຼາຍໃນການປະກອບການ, ທຸລະກິດ, ກົດຫມາຍ, ແລະໂຄງສ້າງອົງການຈັດຕັ້ງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Hardigree
  Scott Hardigree ເປັນ CEO ຢູ່ ອິນດາມາກ, ອົງການການຕະຫຼາດອີເມລ໌ທີ່ໃຫ້ບໍລິການເຕັມຮູບແບບ ແລະທີ່ປຶກສາຢູ່ໃນ Orlando, FL. Scott ສາມາດຕິດຕໍ່ໄດ້ທີ່ scott@indiemark.com. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ສະເຕຟານ Des
  ຊີອີໂອແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງທີ່ LeadsBridge. ຊຸດເຄື່ອງມືອັດຕະໂນມັດ ສຳ ລັບຜູ້ໂຄສະນາເຟສບຸກ. ການໂຄສະນາທາງສັງຄົມແລະການຕະຫລາດອັດຕະໂນມັດ. ດາວໂຫລດ Stefan ຂອງ ເຟສບຸກຂອງເຟສບຸກ Insider's Hacks. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   ເຟສບຸກ  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Dickerson
  Shawn ມີປະສົບການໃນການຜະລິດດ້ານການຕະຫຼາດແລະຄວາມຕ້ອງການເກືອບ 20 ປີ, ປະກອບມີບໍລິສັດ Fortune 1000, ບໍລິສັດທີ່ໄດ້ຮັບການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ດ້ານການລົງທືນແລະທຸລະກິດເລີ່ມຕົ້ນຂະ ໜາດ ນ້ອຍ. ຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງລາວໃນການ ນຳ ເອົາວິທີການ Agile ໄປຫາທີມງານການຕະຫຼາດສ່ອງແສງໂດຍສຸມໃສ່ການໃຫ້ອົງກອນເບິ່ງເຫັນແລະເຄື່ອງມືທີ່ ຈຳ ເປັນເພື່ອເພີ່ມລາຍໄດ້ແລະສ້າງຄວາມຕ້ອງການ. ປະຈຸບັນ Shawn ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການບໍລິສັດ Solutions Marketing ສຳ ລັບບໍລິສັດຊອບແວທີ່ເຮັດວຽກໃນ Cloud ແລະບໍລິສັດຊອບແວຄຸ້ມຄອງໂຄງການ ໜ້າ ວຽກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ Scott Donald
  ໃນຖານະເປັນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Creativ ດິຈິຕອລ, Scott ໃຊ້ຈິດໃຈຂອງຜູ້ປະກອບການ, ຄວາມຄິດສ້າງສັນແລະຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນທຸກໆສິ່ງທີ່ເປັນດິຈິຕອນເພື່ອຂະຫຍາຍທຸລະກິດຂອງລາວໃຫ້ກາຍເປັນອົງກອນມືອາຊີບທີ່ບໍ່ມີຕົວຕົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Serban Enache
  ດ້ວຍປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີໃນການອອກແບບແລະສື່ ໃໝ່, Serban ໄດ້ພິສູດໃຫ້ເຫັນວ່າເປັນຜູ້ບໍລິຫານທີ່ມີທັກສະ, ປະສົມປະສານກັບຄວາມສາມາດໃນການສ້າງສັນແລະການບໍລິຫານ. ລາວໄດ້ຮ່ວມມືສ້າງຕັ້ງ Archiweb ໃນປີ 1998, ເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນໃນບັນດາບໍລິສັດອອກແບບເວບໄຊທ໌ໃນ SE ເອີຣົບ, ແລະໄດ້ຄາດຄະເນວ່າບໍລິສັດຫຸ້ນສ່ວນຕໍ່ມາໃນຕົ້ນປີ 2000. ຫຼືປັບປຸງການມີຢູ່ຂອງພວກເຂົາທາງອິນເຕີເນັດ. Serban ຈັດການຍຸດທະສາດການພັດທະນາທຸລະກິດໃຫ້ Dreamstime, ແລະມີສ່ວນຮ່ວມຢ່າງເລິກເຊິ່ງໃນການ ດຳ ເນີນງານປະ ຈຳ ວັນຂອງຊຸມຊົນເວບໄຊທ໌. ລາວເປັນຜູ້ທີ່ມີວິໄສທັດທີ່ ຊຳ ນານທີ່ເຊື່ອໃນການລົບກວນບັນດາມາດຕະຖານທຸລະກິດເພື່ອຄົ້ນຫາທາງເລືອກ ໃໝ່. ລາວໄດ້ເລີ່ມຕົ້ນ Dreamstime ດ້ວຍກ້ອງດິຈິຕອນທີ່ລ້າສະ ໄໝ, ໃນປະຈຸບັນທີ່ລ້າສະໄຫມແລະການເກັບ ກຳ ຮູບພາບຂອງລາວເອງ. ລາວໄດ້ສະແຫວງຫາຄວາມໄຝ່ຝັນຂອງລາວແລະດຽວນີ້ Dreamstime, ນອກ ເໜືອ ຈາກການເປັນອົງການແລະທຸລະກິດ, ແມ່ນສະຖານທີ່ເຕົ້າໂຮມທີ່ໃຫຍ່ທີ່ສຸດ ສຳ ລັບນັກຖ່າຍຮູບແລະນັກອອກແບບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Gilbert
  Samantha R. Gilbert ໄດ້ເຮັດວຽກເປັນນັກຂ່າວຢູ່ທີ່ອົງການເຜີຍແຜ່ຂ່າວ online ໃນ New York, ສະຫະລັດອາເມລິກາເປັນເວລາ 2 ປີ. ນາງຍັງເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຂຽນມືອາຊີບໃນຫົວຂໍ້ຕ່າງໆເຊັ່ນ: ການຂຽນບລັອກ, ສິນລະປະທັນສະ ໄໝ ແລະການສຶກສາ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Sean Gordon
  Sean Gordon ມີການບັນທຶກການຕິດຕາມທີ່ກວ້າງຂວາງ, ການຈ້າງ, ການຝຶກອົບຮົມ, ແລະການປົດລັອກພອນສະຫວັນຂອງຄົນ. Sean ກໍ່ຕັ້ງຂຶ້ນ vidREACH.io ການຟື້ນຟູແລະປັບແຕ່ງການສື່ສານສ່ວນຕົວຜ່ານ ອຳ ນາດຂອງວີດີໂອ. Sean ໄດ້ສ້າງທຸລະກິດສາຍ ໃໝ່, ວັດທະນະ ທຳ ຂອງບໍລິສັດທີ່ສ້າງ ໃໝ່, ແລະແນະ ນຳ ພະນັກງານຫຼາຍຮ້ອຍຄົນທີ່ໄດ້ໄປເຮັດສິ່ງທີ່ຍິ່ງໃຫຍ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Hartert
  Steve Hartert ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍການຕະຫລາດທີ່ JotForm, ເຄື່ອງມືການກໍ່ສ້າງແບບຟອມ online ນຳ ໜ້າ. Steve ມີປະສົບການດ້ານການບໍລິຫານດ້ານກາລະຕະຫຼາດຫຼາຍກວ່າ 30 ປີແລະເຄີຍເຮັດວຽກກັບບໍລິສັດແລະຜູ້ເລີ່ມຕົ້ນຂອງບໍລິສັດ Fortune 500. ລາວໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Polytechnic University of California, Pomona, ແລະ MBA ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ State California, San Bernardino. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຊາໂລໂມນ ເຮດາຢາ
  ໃນປີ 2021, Solomon Hedaya ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມກັບ Fortress Brand, ຜູ້ເລັ່ງຍີ່ຫໍ້ທົ່ວໂລກທີ່ໄດ້ກາຍເປັນສ່ວນໜຶ່ງຂອງ Front Row ແລ້ວ. ໃນຖານະເປັນຫົວຫນ້າການຂະຫຍາຍຕົວ, Solomon ໄດ້ເປັນສ່ວນຫນຶ່ງທີ່ສໍາຄັນຂອງຄວາມພະຍາຍາມທີ່ຈະລວມຕົວແລະການຊື້ຂອງ Front Row, ນໍາພາກິດຈະກໍາການຂະຫຍາຍຕົວທີ່ບໍ່ມີອິນຊີໃນທົ່ວແພລະຕະຟອມ, ລວມທັງການເຮັດທຸລະກໍາ M&A, ຍຸດທະສາດໄລຍະຍາວ, ຄູ່ຮ່ວມງານ, ການຮ່ວມທຸລະກິດ, ແລະການລົງທຶນ. ນອກເຫນືອຈາກການຄົ້ນຫາແລະປິດຂໍ້ຕົກລົງຍຸດທະສາດທີ່ນໍາໄປສູ່ສິ່ງທີ່ເອີ້ນວ່າ Front Row, Solomon ໄດ້ຊ່ວຍນໍາພາຂະບວນການເຊື່ອມໂຍງໄປສູ່ແຕ່ລະຄູ່ຮ່ວມງານພາຍໃຕ້ umbrella Front Row. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shafqat ອິດສະລາມ
  Shafqat Islam ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມງານແລະຜູ້ ອຳ ນວຍການໃຫຍ່ຂອງ ຍິນດີຕ້ອນຮັບ, ເຊິ່ງເປັນຍີ່ຫໍ້ NewsCred. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Sheryl Jones
  Sheryl ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດ Sr. ທີ່ Uplers ຜູ້ທີ່ມີປະສົບການທີ່ດີໃນການອອກແບບການເດີນທາງຂອງຜູ້ໃຊ້ທີ່ຖືກ ກຳ ນົດໄວ້ໃນທົ່ວໂດເມນການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ນາງໃຊ້ຄວາມ ຊຳ ນານດ້ານການຕະຫລາດດິຈິຕອນຂອງນາງເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດແຕ້ມ ROIs ທີ່ ສຳ ຄັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຊາມູເອນ Kellett
  ຂ້ອຍ ນຳ ທີມງານເນື້ອຫາທີ່ Exponea (ເປັນຊອບແວການຕະຫຼາດແບບຄົບວົງຈອນ, ເຮັດໃຫ້ປະສົບການຂອງລູກຄ້າເປັນສ່ວນບຸກຄົນໃນລະດັບ), ບ່ອນທີ່ຂ້ອຍຈັດການການຜະລິດບົດຄວາມການຄ້າທາງອີເລັກໂທຣນິກແລະການສຶກສາກໍລະນີຕ່າງໆລວມທັງເນື້ອຫາ ສຳ ລັບ webinars ແລະເຫດການຕ່າງໆ. ຄວາມມັກຂອງຂ້ອຍແມ່ນການເລົ່າເລື່ອງ: ຂ້ອຍ ກຳ ລັງຄົ້ນຫາວິທີ ໃໝ່ໆ ແລະສ້າງສັນເພື່ອອະທິບາຍຫົວຂໍ້ທີ່ສັບສົນ. ໃນເວລາທີ່ຂ້າພະເຈົ້າບໍ່ຢູ່ທີ່ໂຕະຂອງຂ້າພະເຈົ້າ, ຂ້າພະເຈົ້າມ່ວນຊື່ນກັບການສະແດງລະຄອນຕະຫລົກຂອງຂ້າພະເຈົ້າ, ເບິ່ງຮູບເງົາແລະໂທລະພາບ, ແລະວາງແຜນການຜະຈົນໄພຕໍ່ໄປຂອງຂ້າພະເຈົ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Kolbert-Hyle
  Sam Kolbert-Hyle ເປັນປະທານ & CEO ຂອງ Brandlive. Brandlive ຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ທີ່ດີທີ່ສຸດຂອງໂລກສ້າງປະສົບການທີ່ເຄື່ອນຍ້າຍຄົນ - ຈາກການປະຊຸມພາຍໃນແບບຫ້ອງໂຖງທີ່ມີຈິດວິນຍານໄປສູ່ເຫດການການຕະຫຼາດທີ່ສໍາຄັນທີ່ເຮັດໃຫ້ເກີດລາຍໄດ້. ພາຍໃຕ້ການເປັນຜູ້ນໍາຂອງ Sam, Brandlive ໄດ້ເຕີບໂຕຈາກຈໍານວນພະນັກງານເປັນຈໍານວນຫຼາຍກວ່າ 150 ຄົນແລະເປັນເຈົ້າພາບຈັດກິດຈະກໍາສໍາລັບບໍລິສັດເຊັ່ນ Nike, Nintendo, Ark Invest, Wall Street Journal, Square, Google, GoPro, ແລະ Adidas, ແລະໄດ້ຈັດອັນດັບທີ 1 ໃນ Live. ເຫດການໃນລາຍຊື່ບໍລິສັດທີ່ມີນະວັດຕະກໍາທີ່ສຸດຂອງບໍລິສັດໄວໃນປີ 2021 ແລະໃນໝວດວິດີໂອທີ່ພົ້ນເດັ່ນໃນປີ 2022. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Marcinuk
  Steve Marcinuk ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການພົວພັນສາທາລະນະທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 10 ປີ. ລາວເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະຫົວຫນ້າປະຕິບັດງານຢູ່ ການພົວພັນສະຫຼາດ, ບ່ອນທີ່ລາວມີສ່ວນຮ່ວມຢ່າງຈິງຈັງໃນທຸກໆດ້ານຂອງການດໍາເນີນງານແລະການຂະຫຍາຍຕົວຂອງບໍລິສັດ - ຕັ້ງແຕ່ການຜະລິດເຕັກໂນໂລຢີ AI PR ສໍາລັບເວທີ, ຕະຫຼອດໄປເຖິງການບໍລິການລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Marshall
  Stephen Marshall ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການບໍລິສັດ Be Basic CEO ທີ່ມີປະສົບການຢ່າງກວ້າງຂວາງດ້ານການຕະຫລາດແລະການບໍລິການດ້ານການເງິນໃນ Meridian, Idaho ຜົນງານຂອງຂ້ອຍໄດ້ຖືກ ນຳ ສະ ເໜີ ແລະກ່າວເຖິງໃນການເຜີຍແຜ່ທີ່ຫຼາກຫຼາຍ, ລວມທັງ Tweak Your Biz, ຄວາມເຂົ້າໃຈກ່ຽວກັບທຸລະກິດກ່ຽວກັບມືຖື, ຊື່ສຽງໃນສັງຄົມ, ສະໂມສອນ Biz ນ້ອຍ, ສູນພະລັງງານ, Dzone, ຊຸມຊົນ Biz, Blog ຂອງນາງແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ແຊມເມລິກ
  Sam Melnick ແມ່ນ VP of Marketing ທີ່ Allocadia, ຜູ້ ນຳ ດ້ານຊອບແວການຄຸ້ມຄອງການປະຕິບັດການຕະຫລາດ, ຄຸ້ມຄອງຫລາຍກວ່າ 20B ໂດລາໃນການໃຊ້ຈ່າຍໃນການຕະຫລາດຈົນເຖິງປະຈຸບັນ. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫລາດທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນແລະການວິເຄາະທີ່ມີປະສົບການໃນຖານະເປັນນັກປະຕິບັດການຕະຫຼາດທີ່ Vivox, ນັກວິເຄາະດ້ານອຸດສາຫະ ກຳ CMO ທີ່ IDC, ແລະຜູ້ຈັດການຄວາມ ສຳ ເລັດຂອງລູກຄ້າທີ່ໂຮງງານ Lattice Engines. Sam ເປັນຜູ້ເວົ້າເລື້ອຍໆໃນເຫດການອຸດສະຫະ ກຳ ການຕະຫຼາດແລະເປັນຜູ້ຂຽນທີ່ມີຊື່ສຽງໃນການຄົ້ນຄວ້າດ້ານການຕະຫຼາດ. ລາວໄດ້ຮັບການຍອມຮັບວ່າເປັນນັກວິຊາການດ້ານການຕະຫລາດດ້ານເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການຕະຫລາດທີ່ມີອິດທິພົນສູງສຸດ 50 ຄົນ, ບວກກັບ ໜຶ່ງ ໃນ New England ທີ່ມີອິດທິພົນສູງ 40 ຄົນໃນດ້ານເນື້ອຫາແລະການຕະຫລາດດິຈິຕອນ. Sam ແມ່ນຈົບການສຶກສາຢູ່ໂຮງຮຽນການບໍລິຫານ Isenberg ຂອງ UMass Amherst. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Morgan
  ຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງທຸລະກິດຫັນປ່ຽນດິຈິຕອນ, Squiz. Squiz ແມ່ນ ໜຶ່ງ ໃນບັນດາຜູ້ໃຫ້ບໍລິການແກ້ໄຂບັນດາເວັບໄຊຕ໌ຊັ້ນ ນຳ ຂອງໂລກ. ມັນປຶກສາ, ສ້າງແລະຄຸ້ມຄອງເວບໄຊທ໌ແລະໂປແກຼມໃຊ້ອິນເຕີເນັດທີ່ມີສ່ວນຮ່ວມໂດຍ ນຳ ໃຊ້ຜະລິດຕະພັນການບໍລິຫານປະສົບການເວັບທີ່ເປີດເຜີຍ, Squiz Suite. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Sameer Narula
  Sameer ໄດ້ຢູ່ກັບ Manthan ມາເປັນເວລາເກືອບ 7 ປີໃນຫົວຂໍ້ການຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນ ສຳ ລັບຫລາຍສາຍ. ໃນບົດບາດນີ້, ລາວມີ ໜ້າ ທີ່ຮັບຜິດຊອບໃນການຄຸ້ມຄອງຊີວິດຜະລິດຕະພັນຄົບຊຸດຕັ້ງແຕ່ແນວຄິດ, ການພັດທະນາຈົນເຖິງການຮັບຮອງເອົາ. ໂດຍລວມ, Sameer ມີປະສົບການ 20+ ປີທີ່ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການສະ ໜອງ ວິທີແກ້ໄຂໃນການ ນຳ ໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີ ສຳ ລັບທຸລະກິດໃນກາງຫາວິສາຫະກິດຂະ ໜາດ ໃຫຍ່. ລາວຍັງມີປະສົບການທີ່ ສຳ ຄັນໃນການເຮັດວຽກກັບບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີເລີ່ມຕົ້ນທີ່ດີໃນການກໍ່ຕັ້ງຫຼືຄວາມສາມາດຂອງສະມາຊິກທີມງານຂັ້ນຕົ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ເຮືອ Sanket Patel
  Sanket Patel ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະຜູ້ ອຳ ນວຍການຂອງ Blurbpoint Media, ບໍລິສັດ SEO, ແລະບໍລິສັດການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງລາວໃນການຊ່ວຍເຫຼືອຜູ້ຄົນໃນທຸກດ້ານຂອງການຕະຫຼາດທາງອິນເຕີເນັດໄຫຼຜ່ານໃນການຄຸ້ມຄອງອຸດສາຫະ ກຳ ທີ່ຊ່ຽວຊານທີ່ລາວໃຫ້. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດເວັບ, Search Engine Optimization, Social Media, Affiliate Marketing, B2B Marketing, Online Advertisement of Google, Yahoo ແລະ MSN. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຊາລັດ ໂພທາຣາຈູ
  Sharat Potharaju ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ ແລະ CEO ຂອງ Beaconstac, ຮັບຜິດຊອບໃນການສ້າງຍຸດທະສາດ ແລະ ການປະຕິບັດໂດຍລວມ. Sharat ແມ່ນອຸທິດຕົນເພື່ອບັນລຸວິໄສທັດຂອງ Beaconstac ເພື່ອເຮັດໃຫ້ການເຊື່ອມຕໍ່ດິຈິຕອນກັບທຸກໆວັດຖຸແລະສະຖານທີ່ຢູ່ໃນໂລກ. ກ່ອນທີ່ຈະປະກອບອາຊີບຂອງລາວ, Sharat ໄດ້ໃຊ້ເວລາສອງສາມປີໃນການເຮັດວຽກໃນທະນາຄານການລົງທຶນທີ່ Merrill Lynch ໃນນິວຢອກ. Sharat ໄດ້ຮັບປະລິນຍາໂທໃນການຄຸ້ມຄອງວິສະວະກໍາຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Duke ແລະປະລິນຍາຕີດ້ານວິສະວະກໍາຈາກສະຖາບັນເຕັກໂນໂລຢີອິນເດຍ (IIT) Madras. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ສີດາຣາ ຣາມາທານ
  Sridhar Ramanathan ເຮັດຫນ້າທີ່ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ COO ຂອງ ກຸ່ມ Aventi, ອົງການການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນຕາມຄວາມຕ້ອງການທີ່ອຸທິດຕົນເພື່ອນໍາເອົາຄວາມສາມາດດ້ານການປະຕິບັດການໄປຕະຫຼາດລະດັບໂລກໃຫ້ກັບລູກຄ້າ B2B ທີ່ມີເຕັກໂນໂລຢີສູງ. Sridhar ມີປະສົບການ 20+ ປີໃນບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີ - ຈາກບໍລິສັດ startups ຈົນເຖິງບໍລິສັດ blue chip. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ສຸທິບ ຊາຮາ
  Sudip Saha, COO ຂອງ ຄວາມເຂົ້າໃຈດ້ານການຕະຫລາດໃນອະນາຄົດ, ເປັນບໍລິສັດຄົ້ນຄວ້າແລະໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາດ້ານການຕະຫລາດທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນ. ຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານທຸລະກິດທີ່ມີການຈະເລີນເຕີບໂຕທີ່ມີປະສົບການທີ່ກວ້າງຂວາງໃນການຄົ້ນຄວ້າຕະຫຼາດແລະການຄຸ້ມຄອງໂຄງການທົ່ວແນວຕັ້ງໃນ APAC, EMEA, ແລະອາເມລິກາ, Sudip ແມ່ນຜູ້ເຊື່ອຖືທີ່ເຂັ້ມແຂງແລະເປັນຜູ້ສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ວິທີແກ້ໄຂທີ່ອີງໃສ່ນະວັດຕະ ກຳ, ໂດຍເນັ້ນ ໜັກ ໃສ່ການສ້າງວິທີແກ້ໄຂທີ່ຕອບສະ ໜອງ ເພື່ອຕອບສະ ໜອງ ຄວາມຕ້ອງການທີ່ແຕກຕ່າງກັນຂອງລູກຄ້າ. . 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Saker
  Sarah Saker ເປັນຄູຝຶກສອນທຸລະກິດແລະນັກຂຽນອິດສະຫຼະທີ່ຊ່ຽວຊານໃນການຊ່ວຍຂະບວນການຕິດຕັ້ງ SMBs ສຳ ລັບການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ລູກຄ້າແລະການເຕີບໂຕທີ່ຄາດເດົາໄດ້. ໃນເວລາທີ່ບໍ່ຂຽນຫຼືເປັນຄູຝຶກສອນຊາຣາສາມາດພົບເຫັນໃນຟາມຄອບຄົວຂອງນາງ (ຂະ ໜາດ ນ້ອຍແຕ່ເຕີບໃຫຍ່!). ເຊື່ອມຕໍ່ກັບ Sarah on ກ່ຽວກັບ.me/ssaker ສຳ ລັບການຊ່ວຍເຫຼືອໃນການຝຶກສອນຫລືການຂຽນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ສັມມາສັມປະທາ
  Samir Sampat ເປັນຝ່າຍການຕະຫຼາດ ແລະເຫດການຮ່ວມກັບ Smith.ai. ພະນັກງານຕ້ອນຮັບ virtual 24/7 ແລະຕົວແທນສົນທະນາສົດຂອງ Smith.ai ຈັບແລະປ່ຽນຜູ້ນໍາທາງໂທລະສັບ, ການສົນທະນາເວັບໄຊທ໌, ຂໍ້ຄວາມ, ແລະເຟສບຸກ. ທ່ານສາມາດຕິດຕາມ Smith.ai ໃນ Twitter, Facebook, LinkedIn, ແລະ YouTube. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger ແມ່ນຄູ່ຮ່ວມງານຜູ້ຈັດການຂອງບໍລິສັດ Bluewater, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີດ້ານການອອກແບບທີ່ຊ່ວຍສະຫນັບສະຫນູນການເລົ່າເລື່ອງທີ່ມີຄວາມຮູ້ສຶກໃນທົ່ວແຜ່ນປ້າຍໂຄສະນາດິຈິຕອນແລະທາງດ້ານຮ່າງກາຍ. ມີຄວາມຊ່ຽວຊານໃນການເຊື່ອມໂຍງແລະການບໍລິການເທກໂນໂລຍີເຫດການ, Bluewater ສ້າງຊ່ວງເວລາປະສົບການສໍາລັບຍີ່ຫໍ້, ໂຄງການຂອງພວກເຂົາ, ແລະເຫດການ. Scott ໄດ້ຖືກຈັດພີມມາຢູ່ໃນ Eventbrite, ຜູ້ປະກອບການ, ແລະ Forbes Communication Council. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Schwegman
  Shawn Schwegman ແມ່ນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍຍຸດທະສາດທີ່ DemandJump. ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ Shawn ເຄີຍເຮັດວຽກກັບ Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco, ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sabrina Sedicot
  Sabrina Sedicot ເປັນນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີປະສົບການ, ສຸມໃສ່ທຸກສິ່ງດິຈິຕອນ. ນາງເຮັດວຽກສໍາລັບ ແອັບໂນວາ, ອົງການອອກແບບສ້າງສັນຢູ່ໃນລອນດອນແລະໂລມ. ນາງເຮັດວຽກກ່ຽວກັບໂຄງການໃນທົ່ວການອອກແບບ UX / UI, ອີຄອມເມີຊ, ການສ້າງຍີ່ຫໍ້ແລະການຜະລິດເນື້ອຫາ. ນາງໄດ້ຮັບແຮງບັນດານໃຈຈາກທຸກຮູບແບບຂອງການເລົ່າເລື່ອງດິຈິຕອລ ແລະມີຄວາມສົນໃຈໃນການສ້າງວິທີແກ້ໄຂທີ່ປັບແຕ່ງມາເຊິ່ງສາມາດໃຫ້ປະສົບການເພື່ອສ້າງແບໄດ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ສຸມິຢາຊາ
  Sumiya ແມ່ນຜູ້ຂຽນຂອງເວບໄຊທ໌ ສື່ Xploited. ໃນຖານະນັກຂຽນເນື້ອຫາ, Sumiya ໄດ້ພະຍາຍາມອອກແບບເວບໄຊທ໌ຫຼາຍໆຢ່າງແລະຫວັງວ່າຈະແບ່ງປັນກັບຜູ້ອ່ານຂອງນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Shapiro
  Suzi Shapiro ໄດ້ໃຊ້ເວລາຕະຫຼອດຊີວິດເພື່ອຮຽນຮູ້ກ່ຽວກັບວິທີການເຮັດວຽກຂອງຄົນແລະການໃຊ້ຂໍ້ມູນນີ້ເພື່ອເຮັດໃຫ້ຊີວິດຂອງເຂົາເຈົ້າດີຂື້ນ. Suzi ມີປະສົບການຫຼາຍປີເປັນອາຈານສອນວິຊາຈິດຕະແລະຂໍ້ມູນຂ່າວສານຂອງມະຫາວິທະຍາໄລແລະເປັນນັກຄົ້ນຄວ້າປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ແລະໄດ້ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບຄົນຈາກທຸລະກິດທີ່ຫລາກຫລາຍ, ຈາກດ້ານວິຊາການເຖິງດ້ານການເງິນຈົນເຖິງການແພດ. ປະຈຸບັນ Suzi ແມ່ນທີ່ປຶກສາດ້ານປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ຫຼັກໆກັບ ໂຄງການ GravityDrive. ການປະຕິບັດການອອກແບບປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ຂອງພວກເຂົາສາມາດປັບປຸງຂະບວນການ, ບໍລິການແລະຜະລິດຕະພັນ. ນາງຍັງມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການພັດທະນາການຝຶກອົບຮົມສໍາລັບຜູ້ທີ່ຕ້ອງການປັບປຸງຂະບວນການອອກແບບປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ໃນບໍລິສັດຂອງພວກເຂົາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Shreve
  Stephanie Shreve ເປັນຮອງປະທານຂອງການມີສ່ວນພົວພັນຄູ່ຮ່ວມງານຢູ່ PowerChord. ນາງເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານຊອບແວ ແລະການຕະຫຼາດດິຈິຕອລທີ່ມີປະສົບການ 20+ ປີນຳທີມທີ່ມີປະສິດຕິພາບສູງເພື່ອສະໜັບສະໜູນຍີ່ຫໍ້ທົ່ວໂລກ ແລະຄູ່ຮ່ວມຍຸດທະສາດ. ດ້ວຍບັນທຶກການຕິດຕາມການປະຕິບັດ, Stephanie ພະຍາຍາມສ້າງຄວາມສໍາພັນທີ່ເຂັ້ມແຂງກັບລູກຄ້າເພື່ອສ້າງວິທີແກ້ໄຂທີ່ຊຸກຍູ້ຜົນໄດ້ຮັບທາງທຸລະກິດ. ນາງຍອມຮັບໂອກາດທີ່ນໍາສະເຫນີໂດຍເຕັກໂນໂລຢີທີ່ພົ້ນເດັ່ນຂື້ນເພື່ອເຂົ້າຫາຕະຫຼາດໃຫມ່ແລະທຸລະກິດທີ່ເຕີບໃຫຍ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ສະເຕຟານນີສີລາລ
  Stefanie Siclot ແມ່ນສ່ວນ ໜຶ່ງ ຂອງທີມ SEO ທີ່ ລູກຈະເລີນເຕີບໂຕ, ອົງການກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ຕັ້ງຢູ່ Los Angeles. ນາງຮັບຜິດຊອບໃນການເພີ່ມຄຸນະພາບແລະປະລິມານຂອງການເຂົ້າຊົມເວັບໄຊທ໌ທີ່ມີຄວາມ ໝາຍ ສຳ ລັບນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Sam Smith ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ ແລະ CTO ຢູ່ Demandwell, ເປັນແພລະຕະຟອມ SEO ທີ່ອີງໃສ່ Indianapolis ເຊິ່ງລວມເອົາ AI ການຜະລິດ, ຂໍ້ມູນ SEO, ແລະການປັບແຕ່ງສ່ວນບຸກຄົນເພື່ອຊຸກຍູ້ການເຕີບໂຕຂອງລາຍຮັບອິນຊີ. Sam ເປັນຜູ້ກໍ່ສ້າງທາງເທັກໂນໂລຍີທີ່ສ້າງມາເປັນເວລາດົນນານສໍາລັບນັກກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນແລະຕ້ອງການໃຫ້ທ່ານມີມື້ທີ່ບວມ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Smulders
  ຜູ້ປະກອບການ SaaS | ຜູ້ກໍ່ຕັ້ງໂປແກຼມປອດໄພທີ່ສຸດໃນໂລກ ສຳ ລັບ LinkedIn Automation /Expandi.io | ເປັນເວລາຫລາຍກວ່າ 5 ປີຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ LeadExpress.nl 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Senraj Soundar
  Senraj ນໍາພາທີມງານບໍລິຫານທີ່ ConnectLeader ໄປສູ່ເປົ້າ ໝາຍ ຕົ້ນຕໍຂອງ“ ວິສະວະ ກຳ ທີ່ດີເລີດແລະການບໍລິການລູກຄ້າທີ່ດີເລີດ”. ກ່ອນທີ່ບໍລິສັດ ConnectLeader, ລາວໄດ້ສ້າງຕັ້ງສອງບໍລິສັດບໍລິການຊອບແວທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດເຊິ່ງຈ້າງພະນັກງານຫຼາຍກວ່າ ໜຶ່ງ ຮ້ອຍຄົນໃນທົ່ວສະຫະລັດແລະພັດທະນາຜະລິດຕະພັນຊອບແວທີ່ກ້າວ ໜ້າ ສຳ ລັບລູກຄ້າ Senraj ໄດ້ຮັບປະລິນຍາ MS ໃນລະດັບວິທະຍາສາດຄອມພິວເຕີ້ (ດ້ວຍກຽດນິຍົມທີ່ສຸດ) ຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Massachusetts ແລະລະດັບ BS ໃນວິສະວະ ກຳ ໄຟຟ້າຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Anna, Chennai, ປະເທດອິນເດຍ. ໃນປີ 1992, Senraj ໄດ້ຮັບລາງວັນ 'ລາງວັນເຕັກໂນໂລຢີແຫ່ງຊາດ' ທີ່ມີຊື່ສຽງຈາກປະທານາທິບໍດີອິນເດຍ ສຳ ລັບການປະດິດສ້າງທີ່ດີທີ່ສຸດໃນປະເທດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນາງ Stephanie Sperry
  Stephanie Sperry ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການອາວຸໂສຝ່າຍການຕະຫຼາດທີ່ ແຫຼ່ງບໍລິການ. ປະສົບການແລະຄວາມຮູ້ຂອງນາງຕັ້ງຕໍາ ແໜ່ງ Sperry ທີ່ເປັນເອກະລັກເພື່ອຂະຫຍາຍຄວາມສາມາດຂອງນາງເພື່ອຮັບປະກັນ ServiceSource ແມ່ນສຸມໃສ່ການປັບປຸງການເດີນທາງຂອງລູກຄ້າໃຫ້ກັບລູກຄ້າຂອງບໍລິສັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Shirley Stark
  Shirley Stark ປະຈຸບັນເຮັດວຽກຢູ່ InfoCleance ໃນຖານະຫົວຫນ້າທີມການຕະຫຼາດ. ນາງມີປະສົບການໃນການຕະຫຼາດ B2B ແລະຮັກການຂຽນບລັອກ, ຄໍາແນະນໍາ, ອ່ານບົດຄວາມ b2b, ການສ້າງຍຸດທະສາດທຸລະກິດແລະການເດີນທາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Sullivan
  Sean Sullivan ເປັນເຈົ້າພາບ ແປງກາເຟ. ໃນເວລາທີ່ລາວບໍ່ໄດ້ອອກອາກາດທາງ podc ast, ທ່ານສາມາດຊອກຫາ Sean ໃນເຫດການເຄືອຂ່າຍ, ເຫດການວັດທະນະ ທຳ, ແລະຮ້ານກາເຟທີ່ອ້າງເຖິງຮູບເງົາຫຼາຍເກີນໄປ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Kremer
  Steve ອະທິບາຍຕົນເອງວ່າເປັນ "ປະເທດເລັກນ້ອຍ, ເລັກນ້ອຍ rock-n-roll" ເປັນທັງນັກເທກໂນໂລຍີແລະນັກກາລະຕະຫຼາດ. ລາວໄດ້ອອກຈາກ WISH-TV ກັບຄືນໄປບ່ອນໃນປີ 1995 ເພື່ອເປັນຫນຶ່ງໃນຜູ້ອອກແບບເວັບແລະທີ່ປຶກສາທໍາອິດຂອງ Indy. ຕາມວິທີທີ່ລາວໄດ້ເຮັດວຽກສໍາລັບ startups ລວມທັງ iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha ບ່ອນທີ່ເປັນພະນັກງານ #4 ແລະປະຈຸບັນເປັນຜູ້ອໍານວຍການໂຄສະນາອອນໄລນ໌ຂອງ ChaCha. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Tripp
  Suzi Tripp ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມກັບ Brooks Bell ໃນປີ 2011, ເປັນຜູ້ດູແລແລະຂະຫຍາຍໂຄງການທົດລອງສໍາລັບການຂະຫຍາຍລາຍຊື່ຂອງບໍລິສັດວິສາຫະກິດ. ໃນບົດບາດປັດຈຸບັນຂອງນາງເປັນ VP of Insights, Suzi ສາມາດສືບຕໍ່ຄວາມມັກຂອງນາງໃນການສ້າງຍຸດທະສາດການທົດສອບທີ່ມີຜົນກະທົບແລະເປີດເຜີຍຄວາມເຂົ້າໃຈຂອງລູກຄ້າທີ່ມີຄວາມtoາຍເພື່ອແກ້ໄຂບັນຫາທຸລະກິດທີ່ຊັບຊ້ອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker
  Shannon ແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການພົວພັນສາທາລະນະຕາມລະດູການເຊິ່ງໄດ້ຮັບລູກຄ້າໃນຂ່າວສານ. Shannon ເຊື່ອໃນພະລັງຂອງການພົວພັນສາທາລະນະແບບປະສົມປະສານໂດຍການລວມເອົາສື່ທີ່ມີລາຍໄດ້, ຈ່າຍແລະເປັນເຈົ້າຂອງ. Shannon ແມ່ນຜູ້ອໍານວຍການຝ່າຍສື່ສານຊັ້ນສູງທີ່ SSPR. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Ulita
  Samantha Ulita ເປັນຜູ້ອໍານວຍການການທົບທວນລູກຄ້າອອນໄລນ໌ຢູ່ Cyberbacker, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຊັ້ນນໍາຂອງຜູ້ຊ່ວຍ virtual ທົ່ວໂລກ. ດ້ວຍຄວາມມຸ່ງຫມັ້ນທີ່ບໍ່ປ່ຽນແປງຕໍ່ກັບຄວາມພໍໃຈຂອງລູກຄ້າທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງການເດີນທາງຄໍາຄິດເຫັນຂອງລູກຄ້າຂອງ Cyberbacker, Ulita ຮ່ວມກັນກັບ tapestry ຂອງຄໍາຄຶດຄໍາເຫັນທີ່ຊະນະສຽງຂອງເຈົ້າຂອງທຸລະກິດໃນອາເມລິກາເຫນືອແລະ Cyberbackers ທີ່ອຸທິດຕົນໃນຟີລິບປິນທີ່ສະຫນັບສະຫນູນຄວາມສໍາເລັດຂອງບໍລິສັດ. ຄວາມຊໍານານຂອງນາງຂະຫຍາຍໄປສູ່ການກວດສອບເວັບໄຊທ໌ປະຈໍາວັນ, ຮັບເອົາຄໍາຄຶດຄໍາເຫັນໃນທາງບວກແລະທາງລົບ, ແລະນາງດີເລີດໃນການຈັດການການສື່ສານຢ່າງລະມັດລະວັງໃນລະຫວ່າງເວລາທີ່ທ້າທາຍ. ນາງມີສາຍຕາເຝົ້າລະວັງຢູ່ໃນຫົວໃຈຂອງສື່ມວນຊົນສັງຄົມແລະຊໍານິຊໍານານປ່ຽນຄວາມຮູ້ສຶກໄປສູ່ຍຸດທະສາດການປະຕິບັດ, ສົ່ງເສີມຄວາມໂປ່ງໃສ, ການເຕີບໂຕ, ແລະຄວາມຮູ້ສຶກທີ່ບໍ່ມີການປຽບທຽບກັນພາຍໃນຊຸມຊົນທີ່ຫຼາກຫຼາຍຂອງ Cyberbacker. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Vaughan
  Scott Vaughan, CMO ຂອງ ຜະສົມຜະສານ, ນຳ ພາຍຸດທະສາດໄປສູ່ຕະຫຼາດຂອງບໍລິສັດແລະສຸມໃສ່ການ ກຳ ນົດແລະພັດທະນາຖານລູກຄ້າແລະຄວາມ ສຳ ພັນຂອງລູກຄ້າທີ່ເຕີບໃຫຍ່ຢ່າງໄວວາ. ຄວາມກະຕືລືລົ້ນຂອງລາວແມ່ນສຸມໃສ່ການເປີດກວ້າງທ່າແຮງຂອງການຕະຫຼາດ, ສື່ແລະເຕັກໂນໂລຢີເພື່ອຂັບທຸລະກິດແລະມູນຄ່າຂອງລູກຄ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Suzy Viola
  Suzy Viola ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານກາລະຕະຫຼາດສື່ສັງຄົມແລະເປັນຊ່າງຖ່າຍຮູບ. ນາງມັກແບ່ງປັນຄວາມຮູ້ແລະຄວາມສົນໃຈຂອງນາງໃຫ້ທຸກໆຄົນທີ່ເຮັດໃຫ້ນາງກາຍເປັນນັກຂຽນອິດສະຫຼະ. ແລະໂອ້ຍ! ນາງກໍ່ແມ່ນນັກທ່ອງທ່ຽວຄືກັນ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Steve Weiss
  Steve Weiss ແມ່ນ CEO ຂອງ MuteSix ແລະຜູ້ປະກອບການຕະຫຼາດອິນເຕີເນັດຕະຫຼອດຊີວິດ. ນັບຕັ້ງແຕ່ເລີ່ມຕົ້ນທຸລະກິດທີ່ມີມູນຄ່າຫລາຍພັນລ້ານໂດລາສະຫະລັດໃນຂະນະທີ່ລາວຍັງເປັນໄວລຸ້ນ, Steve ໄດ້ສະແຫວງຫາໂອກາດທາງທຸລະກິດທີ່ດີທີ່ສຸດທາງອິນເຕີເນັດ, ປະຈຸບັນ ກຳ ລັງສຸມໃສ່ເວທີໂຄສະນາເຟສບຸກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ສະມິດ Willas
  Smith Willas ແມ່ນນັກຂຽນອິດສະຫຼະ, blogger, ແລະນັກຂ່າວສື່ດິຈິຕອນ. ລາວມີລະດັບການບໍລິຫານໃນ Supply Chain & Operations Management ແລະ Marketing ແລະມີພື້ນຖານທີ່ກວ້າງຂວາງໃນສື່ດິຈິຕອນ. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ຊາຣາວິນລຽມ
  Sarah Williams ແມ່ນຜູ້ປະກອບການທີ່ຢູ່ Berlin, ເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫລາດສື່ສານຜ່ານອິນເຕີເນັດ. ກວດສອບການເລີ່ມຕົ້ນດິຈິຕອນທີ່ນາງມັກ - ວາລະສານ Wingman - ວາລະສານວິຖີຊີວິດອອນລາຍ ສຳ ລັບຜູ້ຊາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Suzie Wilson
  Suzies ເອີ້ນຕົວເອງວ່າ WordPressaholic ທີ່ມັກການຂຽນ ສຳ ລັບຜູ້ໃຊ້ WordPress. ກ່ອນທີ່ຈະປ່ຽນໄປເປັນນັກຂຽນເນື້ອຫາ, ນາງແມ່ນນັກຄົ້ນຄວ້າເນື້ອຫາທີ່ມີຄວາມຮູ້ກ່ຽວກັບ SEO. ດຽວນີ້ Suzie ແມ່ນເຄື່ອງຂຽນເນື້ອໃນກ່ຽວກັບ plugins WordPress ແລະ tutorials ທີ່ຍັງເຊື່ອວ່ານາງຈະເປັນນັກອາວະກາດໃນມື້ ໜຶ່ງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Sofia Wilton
  Sofia Wilton ແມ່ນນັກຂ່າວໂດຍປະກອບອາຊີບແຕ່ຂຽນເລື່ອງສັ້ນໃນເວລາຫວ່າງຂອງນາງ. ບັນດາເລື່ອງລາວຂອງນາງໄດ້ຖືກລົງເຜີຍແຜ່ໃນ ໜັງ ສືພິມທ້ອງຖິ່ນແລະເປັນທີ່ຮັບຮູ້ດີ ສຳ ລັບເລື່ອງທີ່ ໜ້າ ສົນໃຈຂອງນາງ. ນາງຍັງຂຽນບລັອກ ສຳ ລັບ ທະເລສາບ B2B ກ່ຽວຂ້ອງກັບວຽກງານປະຈຸບັນ. ໃນຖານະເປັນນັກຂຽນທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນ, ນາງໄດ້ອຸທິດເວລາຫວ່າງໃຫ້ກັບການຂຽນ. ນາງອາໃສຢູ່ນິວຢອກແຕ່ ກຳ ລັງເດີນທາງໄປຕະຫຼອດເວລາເພາະອາຊີບຂອງນາງ. ນີ້ເຮັດໃຫ້ນາງມີໂອກາດ ສຳ ຫຼວດສະຖານທີ່ ໃໝ່ໆ ແລະຍັງລວມເອົາປະສົບການຂອງນາງໃນເລື່ອງລາວຕ່າງໆໃຫ້ຄວາມຮູ້ສຶກທີ່ເປັນຈິງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ສິ່ງມະຫັດ Stacey
  Stacey Wonder ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາທີ່ມີປະສົບການແລະເປັນນັກຂຽນອິດສະຫຼະ. Stacey ໄດ້ສ້າງບົດຂຽນບລັອກທີ່ເປັນເວລາຫລາຍພັນປີກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບການສຶກສາ, ການພັດທະນາຕົນເອງ, ອາຊີບແລະການຕະຫລາດ. Stacey ສະເຫມີພະຍາຍາມພັດທະນາທັກສະດ້ານວິຊາຊີບຂອງນາງແລະແບ່ງປັນການປະຕິບັດທີ່ດີທີ່ສຸດກັບຄົນອື່ນ. ເມື່ອບໍ່ຄ່ອຍມີເວລາກັບໂຄງການຂອງນາງ, Stacey ຂຽນເລື່ອງນັກສືບສັ້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ແຊມມີໂຈວ
  Sammy ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນແລະເປັນຜູ້ທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຖ່າຍຮູບແລະວີດີໂອ. ນາງສະເຫມີພະຍາຍາມຄົ້ນຫາສິ່ງ ໃໝ່ໆ ໃນເນື້ອຫາຂອງນາງແລະມັກແບ່ງປັນ ຄຳ ແນະ ນຳ ແລະເຄັດລັບໃນການຕະຫຼາດ. ເຮັດວຽກໃຫ້ FlexClip, ນາງແມ່ນ passionate ກ່ຽວກັບທຸກສິ່ງທຸກຢ່າງທີ່ກ່ຽວຂ້ອງກັບການຜະລິດວິດີໂອ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Zinsmeister
  Sean ຫັດຖະ ກຳ ການ ກຳ ນົດ ຕຳ ແໜ່ງ, ການສົ່ງຂໍ້ຄວາມແລະຍຸດທະສາດການຕະຫລາດໂດຍລວມ ສຳ ລັບ Infer's trove ຂອງນັກວິເຄາະຄາດເດົາລຸ້ນ ໃໝ່. ເມື່ອໃດທີ່ພໍໃຈ ຕົວເລກ ລູກຄ້າເອງ, Sean ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມ Infer ຈາກ Nitro, ບໍລິສັດຊອບແວການຄຸ້ມຄອງເອກະສານທີ່ອີງໃສ່ San Francisco, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ພັດທະນາແລະ ນຳ ທີມງານການຕະຫຼາດທົ່ວໂລກທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນ. Sean ໄດ້ຮັບປະລິນຍາທີ່ກ້າວ ໜ້າ ຈາກໂຮງຮຽນທຸລະກິດ Suffolk Sawyer ແລະພາກຕາເວັນອອກສຽງ ເໜືອ ຕາມ ລຳ ດັບດ້ານການຕະຫຼາດແລະການຄຸ້ມຄອງໂຄງການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Taulbee Jackson
  Taulbee Jackson ແມ່ນປະທານ / ຜູ້ບໍລິຫານຂອງ Raidious Digital Content Services. Raidious ແມ່ນບໍລິສັດດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ສ້າງຂຶ້ນເພື່ອເຮັດ, ຈັດການ, ຕິດຕາມກວດກາ, ປານກາງແລະວັດແທກເນື້ອຫາແລະການສົນທະນາທາງອິນເຕີເນັດໃນເວລາຈິງ, ໂດຍ ນຳ ໃຊ້ທີມຍຸດທະສາດ, ນັກຂຽນ, ບັນນາທິການ, ຜູ້ຜະລິດແລະນັກຂ່າວທີ່ ດຳ ເນີນງານຫຼາຍເຊັ່ນ: ທີມຂ່າວ CNN ສຳ ລັບຍີ່ຫໍ້. ຊອກຫາເພີ່ມເຕີມໄດ້ທີ່ raidious.com. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Barbagallo
  Tony ແມ່ນ CMO ຂອງ ຄລູທຣິກ, ເຊິ່ງເປັນຖານຂໍ້ມູນ SQL ທີ່ມີຂະ ໜາດ ນຳ ໜ້າ ເຊິ່ງໄດ້ອອກແບບ ສຳ ລັບຟັງແລະຖານຂໍ້ມູນ ທຳ ອິດທີ່ສ້າງຂື້ນໂດຍສະເພາະເພື່ອຕອບສະ ໜອງ ການຂະຫຍາຍລາຍໄດ້, ການປະຕິບັດແລະຄວາມຕ້ອງການທີ່ມີຢູ່ຂອງເວັບໄຊການຄ້າ e-commerce ມື້ນີ້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ທິມ Beveridge
  Tim ແມ່ນທີ່ປຶກສາດ້ານຍຸດທະສາດຊັ້ນ ນຳ ທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 20 ປີທີ່ເຮັດວຽກຢູ່ຈຸດຕັດກັນຂອງການຕະຫຼາດແລະເຕັກໂນໂລຢີ. ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນກ່ຽວກັບການຂັບລົດປະສົບການຂອງລູກຄ້າທີ່ດີກວ່າແລະຜົນໄດ້ຮັບທາງທຸລະກິດທີ່ເຂັ້ມແຂງກວ່າເກົ່າ, Tim ເຂົ້າຮ່ວມ Silverbullet ເປັນບໍລິສັດ GM ຂອງທີ່ປຶກສາດ້ານຍຸດທະສາດໃນເດືອນທັນວາ 2019. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beyer
  Tim Beyer ເປັນ COO ລະດັບໂລກຂອງເຕັກໂນໂລຊີຍົກລະດັບ Sana ການຄ້າ, ແລະປະຈຸບັນຕັ້ງຢູ່ໃນ NYC ເປັນປະທານແລະ CEO ຂອງພາກພື້ນອາເມລິກາ. Tim ຈົບປະລິນຍາຕີສາຂາບໍລິຫານທຸລະກິດສາກົນ ແລະ ປະລິນຍາໂທສອງສາຂາວິຊາການເງິນ (MSc) ແລະກົດໝາຍການເງິນ (LLM). 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas Brodbeck
  Tom Brodbeck ແມ່ນຜູ້ອາວຸໂສດ້ານ Digital Strategist & Digital Team Lead ທີ່ Hirons, ອົງການກາລະຕະຫຼາດທີ່ໃຫ້ບໍລິການເຕັມຮູບແບບໃນ Indianapolis. ປະສົບການຂອງລາວໄດ້ສຸມໃສ່ຮອບ SEO, ການຕະຫລາດດິຈິຕອນ, ການຕະຫລາດເວບໄຊທ໌, ແລະການຜະລິດສຽງ / ວີດີໂອ. ລາວຍັງໄດ້ສະແດງຢູ່ໃນ Social Media Today ແລະ Search Engine Journal. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Brown
  Tony ມີປະສົບການ 25 ປີໃນຂໍ້ມູນແລະການວິເຄາະ, ສຸມໃສ່ການບັນລຸຜົນໄດ້ຮັບທາງທຸລະກິດທີ່ດີກວ່າ. ລາວໄດ້ຖືບົດບາດອາວຸໂສຢູ່ Lloyds Banking Group ແລະ Teradata. ໃນປີ 2018 ລາວຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງການເລີ່ມຕົ້ນຂໍ້ມູນ ແລະການວິເຄາະ, Prickly Cactus, ເຊິ່ງໄດ້ມາໂດຍ D4T4 solutions ໃນເດືອນກໍລະກົດ 2021. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຕະໂອ້ຍເບີ
  Troy Burk, ຊີອີໂອແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ ສິດທິໃນການໂຕ້ຕອບ, ແມ່ນຜູ້ ນຳ ທີ່ມີຄວາມຄິດທີ່ຖືກຮັບຮູ້ແລະເປັນຜູ້ເວົ້າກ່ຽວກັບຫົວຂໍ້ກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດຊີວິດ, ການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດ, ການໃຫ້ຄະແນນແລະການລ້ຽງດູ, ແລະການຕະຫລາດທາງອີເມວ. Troy ໄດ້ຮັບປະລິນຍາຕີຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Ball State. ລາວອາໃສຢູ່ Indianapolis ກັບພັນລະຍາແລະລູກສາມຄົນທີ່ລາວເຮັດວຽກຢູ່ໃນຄະນະ ກຳ ມະການຕະຫລາດສະມາຊິກຂອງ Greater Indianapolis ແລະມີສ່ວນພົວພັນກັບກິລາເຍົາວະຊົນ. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ເທເລີ Chrisman
  Taylor Chrisman ແມ່ນສ່ວນ ໜຶ່ງ ຂອງທີມງານ Content Marketing ທີ່ ການຕະຫຼາດ Digital Digital. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນກ່ຽວກັບການບອກເລື່ອງຂອງຍີ່ຫໍ້ຜ່ານເນື້ອຫາທີ່ມີການໂຕ້ຕອບແລະມີສ່ວນຮ່ວມແລະເວທີສື່ມວນຊົນສັງຄົມ. Taylor ເປັນອາວຸໂສຢູ່ມະຫາວິທະຍາໄລ San Diego ສຶກສາການຕະຫຼາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaud Clement
  Thibaud Clement ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍບໍລິຫານແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງ Loomly. ນັບຕັ້ງແຕ່ຮຽນຈົບຈາກທັງ Grenoble Ecole de Management, ປະເທດຝຣັ່ງແລະມະຫາວິທະຍາໄລ Ottawa, ການາດາກັບມາໃນປີ 2011, Clement ໄດ້ເຮັດວຽກກັບພັນລະຍາແລະຄູ່ຮ່ວມທຸລະກິດຂອງລາວ, Noemie, ເປີດຕົວທຸລະກິດທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດ XNUMX ແຫ່ງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaut de Lataillade
  Thibaut De Lataillade, GetApp GVP, ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 25 ປີໃນການຄຸ້ມຄອງທຸລະກິດ, ການຂາຍ, ແລະການຕະຫຼາດພາຍໃຕ້ສາຍແອວຂອງລາວ. ລາວມີບັນທຶກການຕິດຕາມທີ່ຖືກພິສູດໃນເມຄ, ການເຄື່ອນໄຫວ, ການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, CRM, ການຕະຫຼາດ, ການຂາຍ, ແລະຍຸດທະສາດການຂະຫຍາຍຕົວ. Thibaut ໄດ້ດຳລົງຕຳແໜ່ງຜູ້ຈັດການ ແລະບໍລິຫານຢູ່ບໍລິສັດເທັກໂນໂລຍີໃຫຍ່ເຊັ່ນ Cegedim ແລະ SAP. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ted Dhanik
  Ted Dhanik ເປັນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງການພົວພັນ: BDR, Inc. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan ແມ່ນຜູ້ ນຳ ທີ່ປະຕິບັດການເຕີບໂຕຂອງຜະລິດຕະພັນທີ່ Bottle Rocket, ໂດຍສຸມໃສ່ການຊ່ວຍໃຫ້ຍີ່ຫໍ້ເພີ່ມການກະ ທຳ ທີ່ມີຄຸນຄ່າພາຍໃນປະສົບການຂອງລູກຄ້າຂອງພວກເຂົາໂດຍຜ່ານການເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງການຊອກຫາ, ການປ່ຽນໃຈເຫລື້ອມໃສ, ການມີສ່ວນຮ່ວມແລະການວັດແທກການຮັກສາໄວ້. ກ່ອນທີ່ຈະເປັນ Bottle Rocket, Tim ໄດ້ເຮັດວຽກທີ່ IBM ເປັນທີ່ປຶກສາດ້ານການຄຸ້ມຄອງຂະບວນການທາງທຸລະກິດ, ແລະໄດ້ຈົບການສຶກສາຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Oklahoma ດ້ວຍລະດັບວິສະວະ ກຳ ໂຍທາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ທິມ Flint
  Tim Flint ເປັນປະທານຂອງ ວິເຄາະ Flint, ອົງການດິຈິຕອນໄດ້ສຸມໃສ່ສື່ທີ່ຈ່າຍໃນ online, ການວິເຄາະເວັບແລະການເພີ່ມປະສິດທິພາບອັດຕາການປ່ຽນແປງ ສຳ ລັບບໍລິສັດທັງໃຫຍ່ແລະນ້ອຍ. ລາວຍັງເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Smartups Indyເຊິ່ງເປັນກຸ່ມພົບປະປະ ຈຳ ເດືອນທີ່ສອນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ Startup ແລະນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ເຮັດວຽກເພື່ອການເລີ່ມຕົ້ນວິທີການຂະຫຍາຍທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາໃຫ້ດີຂື້ນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Tyler ອຸປະຖໍາ
  Tyler Foster ເປັນ CTO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ Evolv AI, ບ່ອນທີ່ທ່ານນໍາພາການພັດທະນາ, ການຄົ້ນຄວ້າ, ປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້, ແລະການດໍາເນີນງານດ້ານວິຊາການ. ລາວນໍາເອົາປະສົບການ 20 ປີ, ໄດ້ເຮັດວຽກໃຫ້ Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group, ແລະ Intel. Tyler ໃຊ້ພະລັງຂອງການຮຽນຮູ້ເຄື່ອງຈັກເພື່ອປ່ຽນວິທີທີ່ຍີ່ຫໍ້ທົດລອງໃນຊ່ອງທາງດິຈິຕອນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tricia Gellman
  Tricia Gellman ແມ່ນ CMO ຂອງ Drift, ແພລະຕະຟອມເລັ່ງລາຍໄດ້. A CMO 3x (ກ່ອນ ໜ້າ ນີ້ຂອງ Checkr ແລະ Salesforce Canada), Tricia ແມ່ນຜູ້ຂຽນ CMO 3.0 ຈົດ ໝາຍ ຂ່າວປະ ຈຳ ເດືອນ, ແລະເຈົ້າຂອງ podcast ສົນທະນາ CMO. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Thor Schrock
  ພາຍໃຕ້ການ ນຳ ພາຂອງ Thor, ບໍລິສັດຄອມພິວເຕີ້ຄອມພິວເຕີ Schrock Innovations ໄດ້ຖືກເລືອກຕັ້ງໃຫ້ບໍລິສັດສ້ອມແປງຄອມພິວເຕີ້ເອກະລາດ Lincoln ເປັນອັນດັບ 1 ໃນແຕ່ລະປີນັບຕັ້ງແຕ່ປີ 2001 ໃນຕະຫຼາດທີ່ມີຜູ້ແຂ່ງຂັນທີ່ແຂງຂັນ. Thor ໄດ້ເຕີບໂຕບໍລິສັດນະວັດຕະ ກຳ Schrock Innovations ຈາກບໍລິສັດລົ້ມລະລາຍໃນປີ 2004 ກາຍເປັນເຮືອນໄຟຟ້າບໍລິການ 1.5 ລ້ານໂດລາຕໍ່ປີໃນປີ 2009 ໂດຍມີສະຖານທີ່ຕັ້ງຢູ່ Omaha ແລະ Lincoln, NE. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ທິມ Hickle
  ດ້ວຍພື້ນຫລັງທີ່ຫຼາກຫຼາຍຕັ້ງແຕ່ເສດຖະກິດຈົນເຖິງຕະຫລົກ, Tim Hickle ໄດ້ພົບກັບບ້ານທີ່ດີເລີດໃນພື້ນທີ່ການຕະຫລາດດິຈິຕອນ. ມື້ນີ້ Tim ແມ່ນນັກຍຸດທະສາດດ້ານການຕະຫລາດດິຈິຕອລ ສຳ ລັບການອອກແບບ Miles. ຈຸດປະສົງຕົ້ນຕໍຂອງລາວແມ່ນເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດຍີ່ຫໍ້ທີ່ ກຳ ລັງເຕີບໃຫຍ່ຂະຫຍາຍຕົວສ້າງບັນຊີລາຍຊື່ຂອງການສະ ເໜີ ບໍລິການດິຈິຕອນອ້ອມຮອບຄວາມຊ່ຽວຊານຂອງລາວ, ລວມທັງການຕະຫຼາດຂາເຂົ້າ, ການລ້ຽງດູ email ແລະການຄ້າສັງຄົມ. ຖ້າທ່ານຕ້ອງການເຊື່ອມຕໍ່, ສາມາດຖ່າຍຮູບອີເມວ Tim Tim ທີ່ TimHickle@gmail.com ຫຼືເຊື່ອມຕໍ່ໃນ Twitter @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  Todd Johnson
  Todd Johnson ແມ່ນຜູ້ ອຳ ນວຍການບັນຊີຂອງ Emerald Colour, ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ ໜຶ່ງ ທົດສະວັດໃນອຸດສາຫະ ກຳ ທີ່ສ້າງສັນ, ອອກແບບແລະພິມ. ລາວໄດ້ດຶງດູດບັນດາຍີ່ຫໍ້ລະດັບຊາດແລະຕ່າງປະເທດທີ່ ສຳ ຄັນເຂົ້າມາໃນບັນຊີລາຍຊື່ຂອງບໍລິສັດ Emerald Color ສືບຕໍ່ ນຳ ການເຕີບໂຕຂອງອົງການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ທາຣາ ເຄລີ
  ເປັນຜູ້ປະດິດສ້າງ serial, ຜູ້ຂຽນເຜີຍແຜ່ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ, ປະທານແລະຊີອີໂອຂອງ ຊອບແວ SPLICE, Tara ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນກ່ຽວກັບທ່າແຮງຂອງເຕັກໂນໂລຢີທີ່ຈະປ່ຽນແປງຊີວິດໃຫ້ດີຂື້ນ. ນາງໄດ້ ນຳ ສະ ເໜີ ຄວາມເຊື່ອດັ່ງກ່າວເປັນປະ ຈຳ ເພື່ອພັດທະນາເຕັກໂນໂລຢີທີ່ຊ່ວຍເພີ່ມປະສິດທິພາບການເຮັດວຽກ, ຊ່ວຍໃຫ້ການບໍລິການດີຂຶ້ນ, ແລະປັບປຸງປະສົບການຂອງລູກຄ້າ. ສິ່ງດັ່ງກ່າວໄດ້ເຮັດໃຫ້ການສ້າງສາມບໍລິສັດທີ່ມີປະສົບການຂອງລູກຄ້າແລະຫັນແນວຄວາມຄິດທີ່ມີຫົວຄິດປະດິດສ້າງໄປສູ່ເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີສິດທິບັດ, ເປັນເຈົ້າຂອງທີ່ ໝູນ ໃຊ້ກະແສຂໍ້ມູນເພື່ອສ້າງຂໍ້ຄວາມສ່ວນຕົວ, ອັດຕະໂນມັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ທິມ Krozek
  Tim Krozek ເປັນ CEO ຂອງ ເພີ່ມສື່, ຕະຫຼາດໂຄສະນາດິຈິຕອນຊັ້ນນໍາ. ກ່ອນທີ່ຈະ Boost Media, Krozek ໄດ້ຮັບຜິດຊອບຕໍ່ລາຍຮັບທົ່ວໂລກຂອງ Frontier ທີ່ມີປະສິດທິພາບ ແລະຄວາມພະຍາຍາມໃນການຊື້ລູກຄ້າ. ລາວໄດ້ຊ່ວຍຂະຫຍາຍທີມງານຕົ້ນສະບັບ 15 ຄົນເປັນ 220 ພະນັກງານແລະຫຼາຍກວ່າ $ 40 ລ້ານໃນລາຍຮັບ. Frontier ທີ່ມີປະສິດທິພາບຕໍ່ມາຈະໄດ້ຮັບໂດຍ Adobe (NASDAQ: ADBE). ລາວຍັງໄດ້ດໍາເນີນການຂາຍແລະການພັດທະນາທຸລະກິດທົ່ວໂລກຂອງ Support.com, ການຄຸ້ມຄອງໂຄງການ, ແລະການບໍລິການລູກຄ້າ. ຕໍ່ມາລາວໄດ້ຈັດການຄວາມພະຍາຍາມສ້າງລາຍຮັບຂອງ Flite.com ສໍາລັບທຸລະກິດຍີ່ຫໍ້, ອົງການ ແລະຜູ້ເຜີຍແຜ່ຂອງຕົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Kuhr
  Tom Kuhr ເປັນຜູ້ບໍລິຫານດ້ານການຕະຫລາດດ້ານຍຸດທະສາດທີ່ມີພື້ນຖານທາງດ້ານກາລະຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ການ ດຳ ເນີນງານດ້ານລາຍຮັບແລະສື່ສັງຄົມ. ລາວເປັນນັກຮົບເກົ່າຂອງການເລີ່ມຕົ້ນທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດຫຼາຍຄັ້ງແລະໄດ້ຊ່ວຍໃນການລະດົມທຶນ, ສ້າງທີມງານລະດັບໂລກແລະໄດ້ສ້າງໂປແກຼມການຕະຫຼາດແລະການພັດທະນາທຸລະກິດທີ່ສາມາດຂະຫຍາຍຕົວໄດ້ໄວ. ເປັນ CMO ສຳ ລັບ ແມງກະເບື້ອ, ລາວເຮັດວຽກຢ່າງໃກ້ຊິດກັບກິລາ, ສື່ມວນຊົນ, ຍີ່ຫໍ້ຜູ້ບໍລິໂພກ, ແລະສິດທິພິເສດເພື່ອຜະລິດແລະໂຄສະນາໂປຼແກຼມການຕະຫລາດການໂຄສະນາທີ່ມີປະສິດທິພາບສູງ. ການເປັນຕົວແທນໃຫ້ແກ່ສຽງຂອງລູກຄ້າ, ຜະລິດຕະພັນທີ່ໄດ້ຮັບລາງວັນຂອງ Tom ແລະປະສົບການຂອງລູກຄ້າທີ່ດີເລີດໄດ້ເຮັດໃຫ້ການທ່ອງທ່ຽວທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດຫຼາຍຄັ້ງຜ່ານ IPO ແລະການຊື້ກິດຈະການ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Lemke
  Tim Lemke ນໍາພາລະບຽບວິໄນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີປະສົບການຢູ່ Barefoot, ເຊິ່ງປະກອບດ້ວຍທີມງານຂອງສະຖາປະນິກການແກ້ໄຂ, ນັກເທກໂນໂລຍີການຕະຫຼາດ, ຜູ້ພັດທະນາແອັບພລິເຄຊັນ, ແລະນັກວິເຄາະທຸລະກິດ. ລາວແລະທີມງານຂອງລາວມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການຫັນປ່ຽນແນວຄວາມຄິດສ້າງສັນໄປສູ່ປະສົບການດິຈິຕອນທີ່ເຊື່ອມຕໍ່, ຂ້າມຊ່ອງທາງ. ນີ້ປະກອບມີການອອກແບບການແກ້ໄຂເຕັກໂນໂລຢີ, ການປະຕິບັດເວທີ, ການພັດທະນາລະຫັດທີ່ກໍາຫນົດເອງ, ການຕະຫຼາດອັດຕະໂນມັດ, ການສ້າງເນື້ອຫາ, ການປັບແຕ່ງສ່ວນບຸກຄົນ, ແລະການນໍາໃຊ້ອີເມວ. ລາວເຂົ້າຫາການເຮັດວຽກຈາກທັດສະນະປະສົບການທໍາອິດ, ຊຶ່ງຫມາຍຄວາມວ່າລາວສຸມໃສ່ຜູ້ໃຊ້ແລະສ້າງການແກ້ໄຂເຕັກໂນໂລຢີເພື່ອສ້າງປະສົບການທີ່ເຫມາະສົມກັບຜູ້ໃຊ້ນັ້ນແທນທີ່ຈະປ່ອຍໃຫ້ເຕັກໂນໂລຢີກໍານົດການແກ້ໄຂ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Terri Mock
  Terri Mock ແມ່ນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍບໍລິຫານຂອງບໍລິສັດ Ve Interactive, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານການໂຄສະນາແລະການຕະຫລາດດິຈິຕອນໃຫ້ກັບຫລາຍກວ່າ 10,000 ບໍລິສັດການຄ້າ e-commerce ທົ່ວໂລກ. Mock ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າສອງທົດສະວັດໃນຖານະຜູ້ ນຳ ບໍລິຫານ, ໂດຍສຸມໃສ່ການຂັບເຄື່ອນການເຕີບໂຕຂອງລາຍໄດ້, ສ້າງຍຸດທະສາດໄປສູ່ຕະຫຼາດແລະການຂະຫຍາຍການ ດຳ ເນີນທຸລະກິດໃຫ້ກັບບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tom Mucklow
  ທອມມິງໄລ ນຳ ໜ້າ ທີ່ຢູ່ ທີມງານໃນການສະ ເໜີ ວິທີແກ້ໄຂທີ່ສົມບູນແບບແລະມີປະສິດທິຜົນໃນການຊື້ສິນຄ້າ online ແລະຄວາມຜິດຫວັງໃນການສົ່ງສິນຄ້າໃນສະຫະລັດ. ເວທີການກວດສອບທີ່ຢູ່ທີ່ດີຂື້ນ ຂໍ້ມູນທີ່ຢູ່ທີ່ຖືກຕ້ອງ ສຳ ລັບຫລາຍກວ່າ 240 ປະເທດທົ່ວໂລກ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ ນຳ ຂອງ Addressy, Tom ເຮັດວຽກເພື່ອຖ່າຍທອດປະສົບການດ້ານຄ່າໃຊ້ຈ່າຍ, ປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ແລະຄຸນນະພາບຂອງຂໍ້ມູນເຕັກໂນໂລຢີການຢັ້ງຢືນທີ່ຢູ່ໃຫ້ແກ່ທຸລະກິດໃນທົ່ວສະຫະລັດ 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Thea C. Myhrvold
  Thea C. Myrhvold ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນ CEO ທີ່ໄດ້ຮັບການຍອມຮັບໃນທົ່ວໂລກຂອງ GETBee, ເປັນເວທີແລກປ່ຽນຄວາມຮູ້ B2B ທີ່ອອກແບບມາເພື່ອປັບປຸງປະສົບການການຊື້ເຄື່ອງຂອງຜູ້ບໍລິໂພກແລະຫັນປ່ຽນອະນາຄົດຂອງວຽກ. ດ້ວຍການບັນທຶກຜົນສໍາເລັດໃນດ້ານເຕັກໂນໂລຍີແລະນະວັດຕະກໍາມາເປັນເວລາຫຼາຍກວ່າ 10 ປີ, ນາງເປັນທີ່ຮູ້ຈັກສໍາລັບຄວາມເປັນຜູ້ນໍາທີ່ເຂັ້ມແຂງແລະທັກສະການສື່ສານທີ່ມີຄວາມສາມາດທໍາມະຊາດໃນການສ້າງແລະຂະຫຍາຍການເລີ່ມເຕັກໂນໂລຍີ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tori Atkinson
  Tori Atkinson ແມ່ນຜູ້ສ້າງເນື້ອຫາ ສຳ ລັບ ສະຫນັບສະຫນູນການຂາຍຍ່ອຍ Sinso, ຊ່ວຍໃຫ້ຮ້ານເອກະລາດແລະສະດວກສະບາຍໃນການສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາໃຫ້ມີ ກຳ ໄລຫຼາຍກວ່າເກົ່າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Patrick
  Tony Patrick ເປັນຜູ້ອໍານວຍການຂອງ SEO ແລະການວິເຄາະສໍາລັບເນື້ອຫາຂອງ Intero Digital & PR ພະແນກ, ໃນເມື່ອກ່ອນ Influence & Co. Intero Digital ແມ່ນອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນທີ່ໃຫ້ບໍລິການເຕັມຮູບແບບທີ່ພະແນກເນື້ອຫາ & PR ຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດປັບປຸງການຜະລິດນໍາ, SEO, ການຂາຍແລະຄວາມຄິດຜູ້ນໍາ - ທັງຫມົດແມ່ນຂັບເຄື່ອນໂດຍການຕະຫຼາດເນື້ອຫາແລະ PR. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ທິມເປຍຊາ
  Tim Piazza ເປັນຄູ່ຮ່ວມງານກັບ Social LIfe Marketing ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ ProSocialTools.com, ຊັບພະຍາກອນທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍເພື່ອເຂົ້າເຖິງລູກຄ້າທ້ອງຖິ່ນດ້ວຍສື່ສັງຄົມແລະການຕະຫຼາດມືຖື. ໃນເວລາທີ່ລາວບໍ່ໄດ້ສ້າງວິທີແກ້ໄຂໃຫມ່ທີ່ເລັ່ງຂະບວນການທຸລະກິດ, Tim ມັກຫຼິ້ນ mandolin ແລະເຄື່ອງເຟີນີເຈີຫັດຖະກໍາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ໄທສັນດ່ວນ
  Tyson Quick ແມ່ນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ Instapage, ເປັນຜູ້ ນຳ ໃນການເພີ່ມປະສິດທິພາບຫລັງການຄລິກ. ລາວໄດ້ສ້າງຕັ້ງ Instapage ໃນປີ 2012 ຫລັງຈາກໄດ້ເຫັນວິທີການທີ່ນັກກາລະຕະຫຼາດປະຕິບັດແລະເຕີບໃຫຍ່ໄດ້ສູນເສຍເງິນໃນການໂຄສະນາການໂຄສະນາທີ່ບໍ່ຖືກຕ້ອງ. ຕັ້ງແຕ່ນັ້ນມາວິໄສທັດຂອງລາວແມ່ນການສ້າງຊຸດຂອງຜະລິດຕະພັນການເພີ່ມປະສິດທິພາບຫລັງການຄລິກທີ່ໃຫ້ຜົນຕອບແທນສູງສຸດໂດຍຜ່ານການປັບແຕ່ງສ່ວນບຸກຄົນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Travis Smith
  Travis ເກີດແລະເຕີບໃຫຍ່ຢູ່ໃນດິນແດນທີ່ໄກເຊິ່ງເອີ້ນວ່າ Nebraska, ແລະຫຼັງຈາກເຂົ້າຮຽນໃນວິທະຍາໄລໃນລັດ Missouri, ລາວໄດ້ຈົບ MBA ແລະປະລິນຍາໂທດ້ານຈິດຕະສັງຄົມຂອງລາວຢູ່ມະຫາວິທະຍາໄລ Ball State. Travis ໄດ້ມີຫຼາຍສິ່ງຫຼາຍຢ່າງ, ລວມທັງນັກຖ່າຍຮູບ, ຄູສອນ, ນັກກິລາແລ່ນສະກີ, ນັກຂຽນທີ່ຂາຍ ໜັງ ສື, ນັກສະແດງ barista, ນັກທ່ອງທ່ຽວທີ່ໂດດເດັ່ນ, ຫ້ອງສະ ໝຸດ, ນັກສິລະປິນຊາຍ, ຜູ້ຈັດການຫ້ອງການ, ນັກຄົ້ນຄວ້າ, ຫົວຂໍ້ຄົ້ນຄ້ວາ, HR lackey, ແລະຜູ້ຈັດການໂຄງການ, ເຊິ່ງທັງ ໝົດ ນີ້ໄດ້ກະກຽມລາວ ສຳ ລັບບົດບາດຂອງນັກວິເຄາະປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້. ຢູ່ທີ່ Tuitive, ລາວຮັບຜິດຊອບການຄົ້ນຄວ້າຜູ້ໃຊ້, ການທົດສອບຜູ້ໃຊ້, ການສ້າງແບບ ຈຳ ລອງຂອງຜູ້ໃຊ້, ຄວາມຕ້ອງການການຮວບຮວມແລະການຮັກສາມະນຸດໃນການອອກແບບເປັນໃຈກາງຂອງມະນຸດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Tetyana Seredyuk
  Tetyana Seredyuk, PhD, ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະຫົວຫນ້າຍຸດທະສາດທີ່ vlog box, ຫົວຫນ້າກຸ່ມການຕະຫຼາດທີ່ Noosphere, ແລະທີ່ປຶກສາອາວຸໂສຢູ່ບໍລິສັດການຕະຫຼາດຊັ້ນນໍາແລະ hi-tech ຫຼາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Siani
  ທອມແມ່ນຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານການຕະຫຼາດທາງອິນເຕີເນັດທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 5 ປີໃນອຸດສາຫະ ກຳ ດີຈິຕອນນີ້. ລາວຍັງຮ່ວມມືກັບບາງຍີ່ຫໍ້ທີ່ມີຊື່ສຽງເພື່ອສ້າງການຈະລາຈອນ, ສ້າງເພັງຂາຍແລະເພີ່ມຍອດຂາຍໃນອິນເຕີເນັດ. ລາວໄດ້ຂຽນຫຼາຍບົດຄວາມກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດສື່ສັງຄົມ, ການຕະຫຼາດຍີ່ຫໍ້, ການຂຽນບລັອກ, ການເບິ່ງເຫັນການຄົ້ນຫາ, ອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ທາຢາສິງ
  Tanya ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດເນື້ອຫາທີ່ມີຊື່ສຽງເຊິ່ງມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າຫ້າປີໃນເຕັກໂນໂລຢີທີ່ພົ້ນເດັ່ນຂື້ນເຊັ່ນ blockchain, Flutter, Internet of Things ໃນການພັດທະນາໂປແກຼມມືຖື. ໃນປີທັງ ໝົດ ນີ້, ນາງໄດ້ຕິດຕາມອຸດສະຫະ ກຳ ເຕັກໂນໂລຢີຢ່າງໃກ້ຊິດແລະດຽວນີ້ນາງໄດ້ຂຽນກ່ຽວກັບເຫດການທີ່ເກີດຂື້ນ ໃໝ່ ທີ່ສຸດໃນໂລກຂອງການສະ ໝັກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas stern
  Thomas Stern ເປັນຮອງປະທານອາວຸໂສບໍລິການລູກຄ້າທີ່ ZOG ດິຈິຕອ, ລາວໄດ້ຮັບລາງວັນຫລາຍໆຢ່າງ ສຳ ລັບການໂຄສະນາດິຈິຕອນທີ່ເປັນຍຸດທະສາດຈາກບໍລິສັດ Gannett Co. , ເປັນສະມາຊິກຄະນະຂອງອົງການ Search Engine Marketing Professional Organization (SEMPO) Arizona, ແລະມີໃບຢັ້ງຢືນທີ່ຫຼາກຫຼາຍຂອງ Google. Stern ມີປະລິນຍາຕີດ້ານການສື່ສານຍຸດທະສາດຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Kansas, ແລະມີໃບຢັ້ງຢືນລະດັບປະລິນຍາໂທດ້ານການຕະຫຼາດອິນເຕີເນັດຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ San Francisco. ໃນເວລາຫວ່າງຂອງລາວ, Stern ມັກຍ່າງປ່າ, ຂີ່ລົດຖີບແລະເດີນທາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tav Tepfer
  ໃນຖານະເປັນຫົວຫນ້າຝ່າຍການຄ້າຂອງ Jabmo, Tav Tepfer ນໍາພາການຂາຍຂອງບໍລິສັດທົ່ວໂລກ, ຄວາມສໍາເລັດຂອງລູກຄ້າແລະການຄຸ້ມຄອງການບໍລິການ. ນາງເປັນຜູ້ບໍລິຫານ SaaS ສາກົນທີ່ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 15 ປີໃນຊອບແວວິສາຫະກິດລວມທັງ Docurated, Zilliant, IBM ແລະ Oracle. Tav ເປັນນັກແລ່ນທີ່ມັກຮັກ, ມັກການສະແດງການເຕັ້ນແບບປະຈຳປະເທດ, ແລະໄດ້ຈັດງານລ້ຽງໃນຫົວຂໍ້ເປັນບາງໂອກາດໃຫ້ກັບໝູ່ຂອງນາງທີ່ເມືອງ Austin, Texas. Tav ແມ່ນຈົບການສຶກສາຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Texas Woman's ທີ່ມີປະລິນຍາຕີວິທະຍາສາດໃນຄະນິດສາດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Treanor
  Tom Treanor ເປັນຫົວ ໜ້າ ຝ່າຍກາລະຕະຫຼາດທີ່ບໍລິສັດ Treasure Data, ບ່ອນທີ່ລາວຂັບລົດຄວາມຮັບຮູ້ ສຳ ລັບວິທີແກ້ໄຂ CDP (ແພລະຕະຟອມຂໍ້ມູນລູກຄ້າ) ຂອງບໍລິສັດ. Tom ໄດ້ຮັບ MBA ຈາກໂຮງຮຽນທຸລະກິດ Wharton, ພ້ອມທັງປະລິນຍາໂທດ້ານສິລະປະໃນການສຶກສາສາກົນຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Pennsylvania. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ນ້ ຳ ຕົກຕາດ Tom
  ນ້ ຳ ຕົກຕາດ Tom ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການບໍລິສັດແກ້ໄຂການເພີ່ມປະສິດທິພາບ ສຳ ລັບ EMEA ແລະ APAC ທີ່ Webtrends. ລາວຮັບຜິດຊອບໃນການສະ ເໜີ ຍຸດທະສາດການເພີ່ມປະສິດທິພາບ 360 ອົງສາໃຫ້ກັບລູກຄ້າ, ເພື່ອເພີ່ມການແປງສະຖານທີ່ແລະ ROI ການຕະຫຼາດ. ໃນຖານະຜູ້ຊ່ຽວຊານດ້ານ omni-channel ແລະການປັບແຕ່ງສ່ວນບຸກຄົນ, Tom ມີຄວາມເຂົ້າໃຈກ່ຽວກັບວິທີທີ່ຜູ້ບໍລິໂພກປະຕິບັດແລະຕອບສະ ໜອງ ຕໍ່ເນື້ອຫາທີ່ແຕກຕ່າງກັນເມື່ອ online. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  tunio zafer
  Tunio Zafer ເປັນ CEO ຂອງ pCloud AG - ບໍລິສັດທີ່ພັດທະນາແລະສະຫນອງເວທີການເກັບຮັກສາ pCloud. ລາວມີປະສົບການດ້ານການຄຸ້ມຄອງແລະການຕະຫຼາດຫຼາຍກວ່າ 18 ປີໃນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ, ແລະໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມໂຄງການທຸລະກິດທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດຈໍານວນຫນຶ່ງເຊັ່ນ MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC ແລະອື່ນໆ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ນໍາແລະຜູ້ຈັດການຂອງບໍລິສັດເກັບຮັກສາຟັງຄລາວ, Tunio ສົ່ງເສີມນະວັດກໍາໃນຂົງເຂດຕ່າງໆເຊັ່ນຄວາມປອດໄພແລະປະຫຍັດຄ່າໃຊ້ຈ່າຍຕໍ່ຜູ້ໃຊ້ສຸດທ້າຍ. Tunio ຊຸກຍູ້ການຄິດໄປຂ້າງຫນ້າໃນທົ່ວທີມງານຂອງລາວ, ເຮັດວຽກເພື່ອສ້າງຜົນກະທົບຢ່າງຫຼວງຫຼາຍຕໍ່ຕະຫຼາດ IT ທີ່ມີການຂະຫຍາຍຕົວຢ່າງໄວວາ, ສໍາລັບບຸກຄົນແລະທຸລະກິດຄືກັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Terry Ziegler
  Terry Ziegler ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງຂອງ T-Pro Solutions. ມີປະສົບການໃນການບໍລິຫານສິນຄ້າທີ່ຫຸ້ມຫໍ່ (CPG) ຫຼາຍກວ່າ 30 ປີໃນຂົງເຂດການຕະຫລາດການຄ້າ, ການຕະຫລາດຜູ້ບໍລິໂພກ, ການຈັດການປະເພດ, ການຂາຍແລະການເງິນໃນພາລະບົດບາດໃນການເປັນຜູ້ ນຳ ແລະການບໍລິຫານທີ່ RJR / Nabisco, ອາຫານ Borden, ຊາວກະສິກອນນົມຂອງອາເມລິກາ, ກຸ່ມບໍລິສັດ Synectics ແລະ AFS Technologies; Terry ລວມເອົາການ ນຳ ໃຊ້ທີ່ມີຫົວຄິດປະດິດສ້າງກັບການ ນຳ ພາພາກປະຕິບັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ທ່ານ Ugljesa Djuric
  Ugi ແມ່ນ CEO ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ ເນື້ອໃນມ້າ ອົງການກາລະຕະຫຼາດທີ່ລາວຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດ B2B SaaS ໄດ້ຮັບການຈັດອັນດັບຂອງ Google ຢ່າງໄວວາດ້ວຍຍຸດທະສາດການຕະຫຼາດເນື້ອຫາທີ່ມີປະສິດທິພາບ. ລາວມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຂະຫຍາຍຕົວ SaaS, ດື່ມເບຍ, ຍ່າງອ້ອມກັບ ໝາ Dalmatian 2 ໂຕແລະຂີ່ມ້າ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Unnathi Rayaprolu
  Unnathi ແມ່ນນັກກາລະຕະຫຼາດທີ່ມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການຮຽນຮູ້ສິ່ງ ໃໝ່ໆ ແລະສະ ເໜ່ ໃນວັດທະນາ ທຳ ຕ່າງໆໃນຂະນະເດີນທາງ. ນາງມັກການອ່ານທີ່ດີແລະຈອກກາເຟທຸກເວລາຂອງມື້. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ວິໄລພອນ ນ້ຳບູລີ
  Vaibhav ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ SmartWriter. ຂ້ອຍໄດ້ຊ່ວຍສ້າງບໍລິສັດຫຼາຍລ້ານໂດລາ ແລະຂ້ອຍມັກເຂົ້າຫາ Start Ups ຜ່ານການຂະຫຍາຍຕົວຂອງຜະລິດຕະພັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Virginia Jacko
  Virginia Jacko ເປັນປະທານແລະຊີອີໂອຂອງ Miami Lighthouse ສຳ ລັບຄົນຕາບອດແລະຜູ້ພິການທາງສາຍຕາເຊິ່ງໃນແຕ່ລະປີຈະປ່ຽນຊີວິດຂອງຜູ້ຄົນຫຼາຍກວ່າ 75,000 ຄົນໂດຍສະແດງໃຫ້ພວກເຂົາເຫັນວິທີທີ່ສາມາດເບິ່ງເຫັນໄດ້ໂດຍບໍ່ຕ້ອງເບິ່ງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Valeh Nazemoff
  Valeh Nazemoff ເປັນລໍາໂພງທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດ, ຜູ້ຂຽນຂາຍດີທີ່ສຸດ, ຄູຝຶກສອນ, ແລະຜູ້ກໍ່ຕັ້ງຂອງ Engage 2 Engage, ບໍລິສັດບໍລິການດ້ານການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການປັບປຸງຊີວິດຂອງຜູ້ຄົນໂດຍຜ່ານການວາງແຜນຍຸດທະສາດ, ການຮ່ວມມືເປັນທີມ, ອັດຕະໂນມັດ, ແລະຄະນະຜູ້ແທນ. ນາງ ກຳ ຈັດຄວາມອຸກອັ່ງ, ຄວາມວຸ້ນວາຍ, ຄວາມວຸ້ນວາຍ, ແລະຄວາມກົດດັນທີ່ຜູ້ປະກອບການແລະທຸລະກິດຂະຫນາດນ້ອຍປະເຊີນ ໜ້າ ໃນການຄົ້ນຫາອົງປະກອບການຕະຫຼາດຕ່າງໆເພື່ອໃຫ້ຈຸດສຸມຍັງຄົງຢູ່ໃນການຂະຫຍາຍຕົວແລະການຂະຫຍາຍ. ປຶ້ມຂອງນາງ, Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017), ແລະ The Four Intelligences of the Business Mind (2014) ມີຈຸດປະສົງເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດສ້າງຄໍາສັ່ງຈາກຄວາມວຸ່ນວາຍ. ນາງຍັງໄດ້ສະແດງຢູ່ໃນຫຼາຍສິ່ງພິມເຊັ່ນ: Inc., ຜູ້ປະກອບການ, ຄວາມສໍາເລັດ, ບໍລິສັດໄວ, Huffington Post, ແລະອື່ນໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ວິໄລພອນ ປັນຍາ
  Vaibhav Pandya ເປັນຫົວຫນ້າຝ່າຍປະຕິບັດການ (COO) ແລະບັນນາທິການການປະກອບສ່ວນອາວຸໂສຢູ່ IndyLogix - ອົງການການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ໃຊ້ເວລາ 9+ ປີການຂະຫຍາຍຕົວຂອງອົງການຈັດຕັ້ງແລະສ້າງຕັ້ງມັນເປັນຜູ້ນໍາຕະຫຼາດທີ່ເຊື່ອຖືໄດ້. ຜູ້ບໍລິຫານປະຕິບັດງານໃນມື້ແລະນັກຂຽນທີ່ມັກໃນຕອນກາງຄືນ, ລາວມັກອ່ານ, ຂຽນ, ແລະເວົ້າກ່ຽວກັບການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, SEO, NFT, Blockchain, AI, Web 3.0, ແລະອື່ນໆອີກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vladislav Podolyako
  ຂ້ອຍເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ & CEO ຂອງ Belkins ແລະ Folderly. ມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າເກົ້າປີໃນການກໍ່ສ້າງແລະການຂະຫຍາຍຕົວບໍລິສັດບໍລິການແລະການເລີ່ມຕົ້ນ SaaS ໃນ SalesTech ແລະ MarTech. ຜູ້ປະກອບການແມ່ນ passion ຂອງຂ້ອຍ, ແລະຂ້ອຍສະເຫມີຊອກຫາການສ້າງ, ສ້າງ, ແລະໂດຍທົ່ວໄປໂອກາດໃຫມ່ໃນການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນແລະແນວຄວາມຄິດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vedran Rasic
  ຜູ້ປະກອບການມີປະສົບການໃນການສະຫນອງຍຸດທະສາດ GTM ຜະລິດຕະພັນທີ່ປະສົບຜົນສໍາເລັດ, ການບັນລຸເປົ້າຫມາຍແລະການສ້າງທີມງານທີ່ມີປະສິດທິພາບສູງ. ຄວາມສາມາດຫຼັກຂອງຂ້ອຍມາເຖິງບ່ອນທີ່ລູກຄ້າ, ຜະລິດຕະພັນ, ແລະຍຸດທະສາດການຂະຫຍາຍຕົວຕັດກັນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ວິໄລສັກສີມ
  ກ່ອນທີ່ຈະເຂົ້າຮ່ວມ Lucidworks, Vivek ໄດ້ ນຳ ພາການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນແລະທຸລະກິດ ສຳ ລັບທຸລະກິດຄົ້ນຫາທີ່ Amazon Web Services, ເຊິ່ງລາວໄດ້ຮ່ວມມືສ້າງ Amazon Elasticsearch Service ແລະຊ່ວຍຂະຫຍາຍທຸລະກິດຄົ້ນຫາຕັ້ງແຕ່ເລີ່ມຕົ້ນຈົນເຖິງຂະ ໜາດ ໃຫຍ່. ໃນ 20+ ປີຂອງລາວໃນຊອບແວ Vivek ໄດ້ຮັບຜິດຊອບດ້ານວິສະວະ ກຳ, ການພັດທະນາທຸລະກິດ, ແລະບົດບາດຂອງຜະລິດຕະພັນໃນບໍລິສັດຕ່າງໆລວມທັງ Vizu (ຊື້ໂດຍ Nielsen), Aggregate Knowledge (ທີ່ຊື້ໂດຍ Neustar), ແລະ SBI Razorfish. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Venkat Viswanathan
  ໃນຖານະເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະເປັນປະທານຂອງ LatentView, Venkat ແມ່ນວິໄສທັດທີ່ຢູ່ເບື້ອງຫຼັງ LatentView. ລາວໄດ້ຊ່ວຍລູກຄ້າ Fortune 500 ຫຼາຍຄົນໃຊ້ຮູບແບບການບໍລິການດ້ານການໃຫ້ບໍລິການຢູ່ຕ່າງປະເທດໃນອິນເດຍໃນຂະ ແໜງ ການບໍລິການດ້ານການເງິນແລະໂທລະຄົມມະນາຄົມເປັນເວລາຫຼາຍທົດສະວັດ. ລາວມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 18 ປີໃນການໃຫ້ ຄຳ ປຶກສາດ້ານການຄຸ້ມຄອງ, ເຕັກໂນໂລຢີແລະການບໍລິການດ້ານການບໍລິການດ້ານໄອທີທົ່ວໂລກ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Covey
  ໃນໄລຍະ 20 ປີທີ່ຜ່ານມາ, Wendy ໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດວິຊາການຫຼາຍຮ້ອຍຄົນສ້າງຄວາມໄວ້ວາງໃຈແລະຕື່ມທໍ່ຂາຍເຄື່ອງຂອງພວກເຂົາໂດຍ ນຳ ໃຊ້ເນື້ອຫາດ້ານວິຊາການທີ່ ໜ້າ ສົນໃຈ. ບໍລິສັດຂອງນາງ, ການຕະຫຼາດ TREW, ແມ່ນອົງການກາລະຕະຫຼາດທີ່ໃຫ້ບໍລິການເຕັມຮູບແບບເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິສັດເຊື່ອມຕໍ່ກັບລູກຄ້າ, ສ້າງຄວາມໄວ້ວາງໃຈແລະຂັບເຄື່ອນຜົນໄດ້ຮັບທີ່ຍືນຍົງໂດຍໃຊ້ວິທີການຕະຫຼາດເນື້ອຫາທີ່ພິສູດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wesley Faulkner
  ປະສົບການຂອງ Wesley Faulkner ມີຫຼາຍຂົງເຂດອຸດສາຫະ ກຳ ເຕັກໂນໂລຢີ, ຈາກການຜະລິດຈົນເຖິງການພັດທະນາຜະລິດຕະພັນ. ຄວາມຕັ້ງໃຈຂອງລາວ ສຳ ລັບເຕັກໂນໂລຢີໄດ້ຖືກສົ່ງເສີມຜ່ານປະສົບການຫຼາຍກວ່າ XNUMX ປີໃນການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ດ້ານເຕັກນິກແລະການບໍລິການລູກຄ້າ, ວິສະວະ ກຳ ພາກສະ ໜາມ, ແລະການພັດທະນາບັນເທີງສື່ດິຈິຕອນ ເມື່ອບໍ່ດົນມານີ້, Wesley ໄດ້ແຍກອອກເປັນສື່ສັງຄົມອອນລາຍ. ລາວເຄີຍເປັນແຂກທີ່ໂດດເດັ່ນໃນຫລາຍສື່ຫລາຍເວັບໄຊທ໌ເຊັ່ນ CNET ແລະ Tech in Twenty. ໃນຖານະເປັນສ່ວນ ໜຶ່ງ ຂອງທີ່ປຶກສາດ້ານສື່ສັງຄົມແລະຈາກນັ້ນໃນຖານະນັກຂ່າວ Social Media Evangelist ລາວໄດ້ຊ່ວຍໃນການພັດທະນາຍຸດທະສາດສື່ສັງຄົມຂອງ AMD ແລະຊ່ວຍແນະ ນຳ ຄູ່ຮ່ວມທຸລະກິດ ໃໝ່. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ນິໂກລ້າJiménez
  Nicolás Antonio Jiménezເປັນຜູ້ປະສານງານດ້ານການຕະຫລາດທີ່ບໍລິສັດ Widen Enterprises, ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການດ້ານການຄຸ້ມຄອງຊັບສິນດິຈິຕອລ - ຟັງ - ຖານ. ລາວມີພື້ນຖານທີ່ຫລາກຫລາຍໃນດ້ານການຕະຫລາດ, ນັກຂ່າວ, ການຄຸ້ມຄອງບໍ່ຫວັງຜົນ ກຳ ໄລ, ການໂຄສະນາເສລີພາບແລະການສົ່ງເສີມປະຊາທິປະໄຕ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  William Karr
  Bill ເປັນຫົວຫນ້າວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນຂອງ OpenMartech ແລະຄຸ້ມຄອງການປະຕິບັດວິທະຍາສາດຂໍ້ມູນສໍາລັບລູກຄ້າຂາຍຍ່ອຍ. ລາວມີປະລິນຍາເອກ. ໃນຄະນິດສາດຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Illinois ທີ່ Urbana-Champaign ແລະໃບຢັ້ງຢືນປະລິນຍາໂທໃນວິທະຍາສາດຄອມພິວເຕີ້ແລະວິສະວະກໍາ. ໃນລະຫວ່າງການສຶກສາຂອງລາວ, ລາວໄດ້ຝຶກງານຢູ່ທີ່ Data Innovation Lab ຂອງ Caterpillar ແລະໄດ້ຕີພິມບົດຄວາມແລະນໍາສະເຫນີການຄົ້ນຄວ້າຂອງລາວຢູ່ໃນກອງປະຊຸມແລະກອງປະຊຸມ. Bill ຍັງມີ B.S. ໃນວິຊາຄະນິດສາດ ແລະ ສາຂາຟີຊິກສາດຈາກ IUPUI, ບ່ອນທີ່ທ່ານໄດ້ດໍາເນີນການຄົ້ນຄ້ວາດ້ານຟີຊິກຄອມພິວເຕີ ແລະໄດ້ຮັບລາງວັນການຄົ້ນຄວ້າລະດັບປະລິນຍາຕີສູງສຸດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Mei
  Wendy ນໍາພາຜະລິດຕະພັນແລະທີມງານຍຸດທະສາດ, ເບິ່ງແຍງສາຍຜະລິດຕະພັນຜູ້ບໍລິໂພກແລະທຸລະກິດ, ການຂາຍທົ່ວໂລກ, ແລະຍຸດທະສາດ. ນາງມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການຈັດວາງຄຸນຄ່າຫຼັກຂອງ Playsee ກັບຜູ້ມີສ່ວນກ່ຽວຂ້ອງທັງໝົດພາຍໃນ ແລະ ພາຍນອກ ແລະສ້າງປະສົບການທາງສັງຄົມທີ່ມີຈຸດໃຈກາງທີ່ບໍ່ມີໃຜທຽບເທົ່າໃຫ້ກັບຜູ້ໃຊ້ຫຼາຍລ້ານຄົນໃນ Playsee. Wendy ຈົບປະລິນຍາຕີສາຂາບໍລິຫານທຸລະກິດ ແລະສະຖິຕິຈາກມະຫາວິທະຍາໄລ Carnegie Mellon, ສະຫະລັດອາເມລິກາ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Yariv Erel
  Yariv Erel ເປັນຜູ້ຮ່ວມກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ JustAd, ບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີຄວາມຄິດສ້າງສັນສະ ເໜີ ເວທີການໂຄສະນາການໂຄສະນາເຕັມຮູບແບບເພື່ອໂຄສະນາສື່ທີ່ອຸດົມສົມບູນອອກມາ. ຍີ່ຫໍ້ ກຳ ລັງເສຍເງິນແລະມີຄວາມສ່ຽງຕໍ່ຊື່ສຽງໃນການໂຄສະນາດິຈິຕອນທີ່ບໍ່ມີປະສິດຕິພາບ. ການໂຄສະນາທີ່ມີປະສິດຕິພາບແລະມີປະສິດທິພາບຂອງ JustAd ສ້າງປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້ທີ່ມີຄວາມ ໝາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Yuliia Mamonova
  ດ້ວຍ 5+ ປີໃນການຕະຫຼາດດິຈິຕອນ, Yuliia ກໍາລັງຂັບລົດ Lemon.ioການຂະຫຍາຍຕົວຂອງນາງກັບຈຸດທີ່ນາງຂຽນແລະຂໍ້ຄວາມທີ່ຊັດເຈນ. ນັກຂຽນແລະນັກຄົ້ນຄວ້າທີ່ເປັນຫົວໃຈ, Yuliia ເຂົ້າໃຈວິທີການພົວພັນກັບຜູ້ອ່ານແລະສ້າງເລື່ອງທີ່ຈະໂດດເດັ່ນ. Yuliia ໄດ້ຂຽນຫຼາຍກວ່າ 1500+ ຊິ້ນໃນໄລຍະສອງສາມປີຜ່ານມາໄດ້ປັບປຸງໂລກຂອງ FinTech, startups, ແລະການຕະຫຼາດເນື້ອຫາດ້ວຍທັກສະຂອງນາງ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Yauhen Razhko
  Yauhen Razhko ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງ ແລະຊີອີໂອຂອງ Hypetrain, ເປັນແພລະຕະຟອມການຕະຫຼາດທີ່ມີອິດທິພົນແບບຄົບວົງຈອນທີ່ອອກແບບມາເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ອົງການທຸກຂະໜາດ, ຍີ່ຫໍ້, ບໍລິສັດສື່, ແລະພະນັກງານອິດສະລະປະຕິບັດ ແລະຈັດການການໂຄສະນາການຕະຫຼາດທີ່ມີອິດທິພົນຂອງເຂົາເຈົ້າ. ລາວເປັນຜູ້ຊ່ຽວຊານຊັ້ນນໍາໃນການຕະຫຼາດເຕັກໂນໂລຢີແລະມີປະສົບການຢ່າງກວ້າງຂວາງໃນການໃຊ້ອໍານາດຂອງການຕະຫຼາດທີ່ມີອິດທິພົນຕໍ່ການຂັບລົດຜົນໄດ້ຮັບ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຈັນສະຫວ່າງ
  You Mon Tsang ແມ່ນ CEO ຂອງ ຕະຫຼາດນອກ. OutMarket ໃຫ້ບໍລິການໂປແກຼມແລະການບໍລິການດ້ານການຕະຫລາດແບບອັດຕະໂນມັດ ສຳ ລັບທີມງານການຕະຫລາດເພື່ອໃຫ້ເກີດຜົນໄດ້ຮັບດ້ານປະລິມານ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  ຢາເອນ ເຊລາຕິນ
  Yael ເປັນຜູ້ ອຳ ນວຍການຝ່າຍການຄ້າອີເລັກໂທຣນິກຂອງ ແອດແທັກຊີ. ນາງມີເວລາຫຼາຍປີທີ່ໄດ້ສະແດງຄວາມ ສຳ ເລັດໃນການສ້າງເພັງການປ່ຽນໃຈເຫລື້ອມໃສທີ່ປະສົບຜົນ ສຳ ເລັດແລະເປັນຜູ້ ນຳ ທີ່ຄິດທີ່ກ້າວ ໜ້າ ແລະເປັນຜູ້ແນະ ນຳ ສຳ ລັບການຝຶກສອນ, ນຳ ແລະກະຕຸ້ນໃຫ້ທີມງານພາຍໃນແລະເສມືນ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  

 
 
 
 
	    
  
  Zain Jaffer
  Zain Jaffer ເປັນຜູ້ກໍ່ຕັ້ງແລະ CEO ຂອງ ບໍລິສັດ Zain Ventures, ບໍລິສັດລົງທືນທີ່ໃຫ້ການສະ ໜອງ ທຶນທົ່ວໂລກ ສຳ ລັບການເລີ່ມຕົ້ນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ, ອະສັງຫາລິມະສັບ, ແລະທຶນສ່ວນຕົວ. ໃນຖານະເປັນຜູ້ປະກອບການແລະນັກລົງທືນ, Zain ຕັ້ງ ໜ້າ ໃຫ້ ຄຳ ແນະ ນຳ ແລະລົງທຶນໃນການເລີ່ມຕົ້ນດ້ານເຕັກໂນໂລຢີທີ່ກ້າວ ໜ້າ ໃນທົ່ວສະຫະລັດ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zac Sprackett
  Zac ນໍາພາການຄຸ້ມຄອງຜະລິດຕະພັນທີ່ແຈກຢາຍທົ່ວໂລກຂອງ SugarCRM, ປະສົບການຂອງຜູ້ໃຊ້, ແລະອົງການວິສະວະກໍາ. ລາວມີຄວາມຮັບຜິດຊອບໃນການກໍານົດວິໄສທັດຂອງຜະລິດຕະພັນແລະຍຸດທະສາດຂອງແພລະຕະຟອມ Sugar ແລະສໍາລັບການປະຕິບັດຍຸດທະສາດນັ້ນ. ລາວມີປະສົບການຫຼາຍກວ່າ 25 ປີໃນບໍລິສັດເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີບົດບາດເປັນຜູ້ນໍາທີ່ຫຼາກຫຼາຍ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ຊາຣາ Ziad
  Zara Ziad ເປັນນັກວິເຄາະການຕະຫຼາດຜະລິດຕະພັນຢູ່ Ladder ຂໍ້ມູນ ກັບພື້ນຖານດ້ານໄອທີ. ນາງມີຄວາມກະຕືລືລົ້ນໃນການອອກແບບຍຸດທະສາດເນື້ອຫາທີ່ມີຄວາມຄິດສ້າງສັນທີ່ຊີ້ໃຫ້ເຫັນເຖິງບັນຫາການອະນາໄມຂໍ້ມູນໃນໂລກທີ່ແທ້ຈິງທີ່ຫຼາຍອົງການປະເຊີນຫນ້າໃນມື້ນີ້. ນາງຜະລິດເນື້ອຫາເພື່ອສື່ສານວິທີແກ້ໄຂ, ຄໍາແນະນໍາ, ແລະການປະຕິບັດທີ່ສາມາດຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດປະຕິບັດແລະບັນລຸຄຸນນະພາບຂໍ້ມູນທີ່ມີຢູ່ໃນຂະບວນການທາງທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາ. ນາງພະຍາຍາມສ້າງເນື້ອຫາທີ່ຖືກເປົ້າຫມາຍໄປສູ່ກຸ່ມຜູ້ຊົມທີ່ກວ້າງຂວາງ, ຕັ້ງແຕ່ບຸກຄະລາກອນດ້ານວິຊາການຈົນເຖິງຜູ້ໃຊ້ສຸດທ້າຍ, ເຊັ່ນດຽວກັນກັບການຕະຫຼາດມັນໃນທົ່ວເວທີດິຈິຕອນຕ່າງໆ. 
 	   ເວັບໄຊທ໌  
	   LinkedIn  

 
 
 
 



 
 
      
 

  	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 




   ປິດ        ຄົ້ນຫາສໍາລັບ  
 
 
 
                     ປິດ   ກວດພົບ Adblock
  Martech Zone ສາມາດສະໜອງເນື້ອຫານີ້ໃຫ້ກັບເຈົ້າໄດ້ໂດຍບໍ່ເສຍຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃດໆ ເພາະວ່າພວກເຮົາສ້າງລາຍໄດ້ຈາກເວັບໄຊຂອງພວກເຮົາຜ່ານລາຍໄດ້ໂຄສະນາ, ລິ້ງເຊື່ອມໂຍງ ແລະສະປອນເຊີ. ພວກເຮົາຈະຮູ້ສຶກດີຖ້າຫາກວ່າທ່ານຈະເອົາຕົວບລັອກການໂຄສະນາຂອງທ່ານທີ່ທ່ານເບິ່ງເວັບໄຊຂອງພວກເຮົາ. 
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